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Almacenistas
Fabricantes
Detallistas

Viajantes

Algunas obras de gran utilidad

para =
- Comerciantes e Industriales -
Pesetas
ARREN, J.—Como debemos anunciar, tela. T I 4
BATARDON, L.—Inventariosy balances, tela, 7 i
» Lacontabilidad al alcancedetodos. . . 7 -
» Contabilidad.-Ll sistema centralizador 7 ‘ = &
» La contabilidad en hojas movibles, . 7 ¢
BOFILL TRIAS, M.-Teneduriade libros, tela 12 -

BORI, R,—Manual practico de clasificacion y 6Necesitais colocar vuestros |

archive,. . . o o « 4 « 2
»  Publicidad y ventas por correo, . 4 productos entre clientes de |
BRITO BAYON, A.—Legislacion y Jurispru- : i 5 |
dencia de ferro-carriles, . . 6 moralidad v solvencia? :Bus-
CARNEGGIE, E. W,—Para hacer dinero en el . i .
’ cornereio, tela. . 5 cals para vuestros estableci- ~

CATALA, J. B.—Texto y Jurisprudencia del

_ - Codigo de Comercio, .,
CASADESUS, J.-Correspondencia comercial,
CLERGET, P.—La técnica de losnegocios, tela
CLIMENT FERRER, F.—Como se llega a mi-
llonario, tela. , .

CODY, S.—El artede hacer negocios por carta
y por anuncio, tela,. , ,

COTS, A.—M¢étodo practico de corresponden-
cia mercantil, , . . ., . .

GARFUNY, A.—Arte de vender y de aumen-
tar las ganancias, . . .

GOMEZ SANCHO, Cesar.—Desenvolvimiento
practico de la Contribucién de utilidades
GUAL VILLALBI, P.—La prosperidad y la
ética de los negocios, tela

» Laeducaciéncomercial de nuestropueblo

ce | -] ~100 O

10

b |

SIS

mientos articulos de primera
calidad o algo que no encon-

treis por ninguna parte del
mundo?

PUES...

dirigiros seguidamente a la casa
IF. SErrano Ormo, Sucesor de

SERRANO Y OBREGON

Calle Ambrosio de Morales, 10, Teléfono 212

» Memoriasdeunindustrial de nuestro tiempo (

GUIA general de Cordoba.—Artistica, comer-
cial, industrial, , . . . . . . .
HELGUERA, A.—Con1tabilidad industrial .

- Comisionista colee;
HEREDIA, Rafael.—Manual del comerciante. 5 25 glado que
JONES, Eduardo D.—Organizacion y admi-

tiene viajantes propios por An-

nistracion de empresas industriales, tela 20 Yalieh - &0
LECEA, J.—Ciélculo comercial, tela . . . . 3 50 dalucia y Extremadura. Asi ha-
LLOPEZ VALENCIA, F.—Del pais gigante,, . 38 5 breis resuelto el pmblt:ma V..

MIGUEL, Alfonso.—Mecanografia, tela. . . 6
PEREZ REQUEJO, R,—El Comercio y su im-

i

——— CORDOBA —

P ]
e

portancia actual, . . ., . . . |
PRATS, J.—Contabilidad comercial, tela, .
SALAZAR, M —Libro de cuentas hechas, .
SERVAN, E.—EI ejemplo americano.

o0

C hd M D

La LIBRERIA LUQUE, Cérdoba, las sirve libres
de gastos, previo envio de su importe, a cual-
quier punto de Espana o América.

m’__
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&9353& Cy' ves’cir con elegamia_?

No deje de visitar la importante casa

-ABRAIN-

que presenta los dltimos modelos de Paris,
para la proxima temporada, en Vestidos,
# # + % Rbrigos y Peleterfa
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CONCEPCION, 16.-CORDOBA
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ALMACENISTA

VISTA DE LOS ATMACENES

Y EXPORTADOR DE ACEITUNAS
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San Cayetano, sin n.°
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(ESPANA)

CONSTRUCCION Y REPARACION DE TONELES
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EL PROBLEMA DE LA COCINA
resuelto mediante el uso de Ia

OLLA BAPIDA “HISPANOQ”

Patente 83492 (Marca registrada)

£

!

Bastan de 10 a 15 minutos

para hacer todos los cocimientos y guisos en cualquier clase

de fuego, lo mismo de carb6én que de gas, alcohol, petroleo,

etc., con gran economia de combustible |

No existe otra mds practica, segura, ni de mayor limpieza,
Puede V. adquirirla de 2, 8, 4, 5, 10, 15 y 25 litros,

Todas son de hierro esmaltadas interiormente.—A cada

olla se acompafia una hoja explicativa de su manejo y uso.

Exclusiva para I venta en la provincia de Cérdoba: FERRETERIA GUTIERREZ

Bateria de cocina,.— Herrajes para obras y Herramientas en general

~ Folipe Gutiérrez - C. Marcelo. 18 - CORDOBA

|OPEZ HERMANOS Y (.

FABRICA DE SACOS SIN COSTURA
PATENTADOS
—Y LONAS DE TODAS CLASES —

DOMICILIO SOCIAL, OFICINAS Y FABRICA:
Avenida del Obispo Pérez Muiioz, n.c 2

(antes Ollerias)

Teléfono nimero 485 CORDOBA

ALMACENISTAS D COLONIALES

[mportacion de Bacalaos y Cafés

Tejada y Garcia

- Avenida de Cervantes, 24 -

CORDOBA

Guantes, Peifumeria,
Bolses, Pareguas, Bisuteria
Was. CASA MARQUEZ
e SR [ cnec o izada en novedades
@ e (i Marcelo, 12, - CORDOBY

FABRICA DE JABONES - BUJIAS - TEJIDOS
ENRIQUE ALVAREZ FERNANDEZ

CORDOBEB A

:
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VICENTE RICO

Almacen de Papel-Objetos de Escritorio

FABRICA DE SOBRES
Y ILIBROS RPAYADOS

MADRID

Concepcion Jerdnima, 35 y 37

Talleres: Paseo del Prado, 30

Apartado 703

QUE NECESITAIS MUEBLES!

Pedid presupuestos en el

TALLER COLECTIVO DE LA SOCIEDAD DE EBAWISTAS
{ SIMILARES DE CORDOBA

SANTA MAIRTA., NI MEIRO G

Construimos toda clase de muebles, garantizan-

do su esmerada construceion v solidez, para lo cual
tenemos siempre en nuestros talleres a los mejores
artistas del ramo.

EDITORIAL Y LIBRERIA HISPANO-AMERICANA
DE LA VIUDA DE GREGORIC PUEYQ # =

ARENAL, & g o o o o & o o5 & 5 F &

POSTAL: APARTADOD 322
TELEGRAFO Y caBLE: VIPUEYO

DIRECCION

—_—

S T SR SO R R SR ST S A A MADRID(IE)

Esta casa ha publicado las siguientes obras de |

éxito cada dia creciente:

PEDRO MATA
Un grito en la noche (33 millar.)
Ganardas el pan... (Octava edicion.)
Corazones sin rumbo (15 edicion.)

- Muniecos (Novena edicion.)
Ll hombre de La Ilosa Blanea. (Historia triste de una

nuia «biens ) (Décima edicion.)

- Drresponsables. (Novena edicion )
- Una aventura demasiado facil (Sexta edicion.)

leatro trageco. (Tercera edicion.)
Para ella y para ellas. (Quinta edicion.)
5 PESETAS EL VOLUMEN
Ademas publica una interesante biblioteca de obras
:-'t:li;':t:[a.lb‘, el111€118 8 AY l:l{ll'zlle:ﬂ 1r1'{_11:i:1:€5 para Ef:]‘iﬂli'itﬂii} a
4 pesetas el tomo.

Enviando sello de 0:25 para el franqueo se remite |
el magnifico catdlogo ilustrado.

g — -

— %

T —



BENJAMIN FRANKLIN

ha dicho:

’ Si el hombre
g/ vaciaen su cabeza el
dinero de su bolsa, na-
die podra robarselo, Gas-
lar dinero en aprender,
es una inversion que
siempre rinde buen
interés,

Solicite Vd. el Catdlogo general de la Casa Editorial Sopena

y los folletos explicativos de

HistoriA DEL MuUNDO EN LA EpaAD MODERNA
L ¥ de
UNA OFERTA EXCEPCIONAL

Ramoén Sopena-Editor  Provenza, 93 a 97 Apartado 178 BRarcelona

. ‘ CORDOBA Y C*
Lentro Grafico Artistico P

FUNDADORES DEL
TALLER DE FOTOGRABADO AZUGCAR ESTUCHADO

Patentes nims. 33.950 y 51,292

IMPORTACION DE CAFES Y TES

Especialidad . .
; CORDOBA (ESPARA)

Barcla Hermants

Marmolistas, Escultores,
lapidas artisticas
retratos a buril, esculturas
panteones
y todo lo concerniente a Ia
decoracion en marmoles

en toda clase de trabajos en color

MAIDRIID

BLASCO DE GARAY, 32

TELEF. J. 2209

Agustin Moreno, 108 L

SRR CORDOBA
M

() Ministeric de Cultura 2007
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£ 1§ TODO CIVDADANOESS §
i VIENE OBLIGADO A COMPRAR 3
} VNA] PLVMA FVENTESSS |

i “SWAN>

S I by '
& "‘ﬂ[ -SVANITVS:
. L'r1_|_1 - IE!I'_.'ll.l: ‘*} 'ﬂ -
i VA
- . ; . e '--__.:-
|
‘ —

A MP. AVGVSTVS

SN LD ATE ST I NI N A Y S AN 2N )

FABRICA DE CALZADO

CLAVADO Y COSIDO DE TODAS CLASES

Diez, Quiles y Comp.’

Especialidad en la Sandalia .

Wi
HHHHHHHHH

Jorge Juan y Chapi ELCHE (Alicante)

IIIIII

CALZADO CON PISO DE GOMA (clase econémica de camaras usadas)

| s FABriIca DE TEOFILO LOPEZ ROMERQO MORA (TOLEDO)

confecciona este articulo con gran esmero y mucha economia en sus tipos de sandalias. zapatos y brodequin.

Pidanos unsted precios antes de efectnar sus compras en alguna otra casa

PIDA “ANIS MANOLO”
Fabricante: ROGELIO SERRANO LOPEZ

PRIEGO DE CORDOBA
H E L I O S Fébrica de bolsas, saquitos para muestras y enva-

REVISTA VEGETARIANA - NATURISTA ses de papel para todas las industrias.
Fébrica de sellos de caucho, metal y acero, nume-

- 3
LA PRIMERA DE LAS DE SU CLASE EN ESPANA radores, fechadores, tampones y accesorios de todas
Suscripceion, 3,60 pesetas al afio.— Extranjero, 5 ptas. clases.

Direccion y Administracion: Clavé, 22.-VALENCIA ANTO N IO CERVER A G A R Ci A
(Desea Ud. saber cdmo puede sanarse de sus enfermedades

gin el uso de drogas ni operaciones y aprender a resolver ven- 5
tajosamente su problema econdémico, el de su salud y felicidad, BOTEROS, 4 Y 6

a la vez que el de su familia? Suscribase a la revista HELIOS.
Aprenderd Ud. a ser el Maestro y Médico de si mismo, i S EVI LLA

(¢) Ministerio de Cultura 2007




AT. VE AR
Bodegas de Yinos y Almauén de Bebidas

LQH Eb
< <£NTRO |}I'.

REPRESENTACIONES

Vinos finos de las Bodegas de Alvear
de Montilla. - Depésito de Vinos finos
tintos y blancor de Rioja, Champang
cLLumen» y Cofiac «Faro> de las <Bode-
gas Bilbainas», Cofiac de «L.a Bodega»,
de Jerez; Vermouth, Anis ¢«Jedn» de Ru-
te: Aguardientes, Ginebra, Rom y Lico-
res de todas clases. Vinagre puro de uva.

RELOJ, 1 - CORDOBA - TELEFONO, 100
Se sirve a domicilio y se factura a quien lo pida

BUIGUES Y TARIN

VALENCIA (EspaNa)

NESCUELAS J§ FESTIVALES INFANTILES %42 COLONIAS ESCOLARES
PROPAGANDA DE ESTABLECIMIENTOS, ETC., REPARTID SIEMPRE LOS

CUENTOS ~ef
e g Y MAXIMAS ~«

Fh' MORALES

‘Tabricamos abanicos de fodas clases

Tenemos un inmenso surti-
do en tipos y calidadés con
‘arreglo a los modelos de la tl-
tima moda. Nuestras condicio-
nes de precios son en extremo
ventajosas. Nadie que vea nues-
tros muestrarios puede resistirse
a dedicarnos sus compras.

P v —— & -

Confecciones de ropa blanca

Fabricamos gran surtido en tipos y
calidades. ’or ello podemos ofrecer a
los sefiores comerciantes lo mas boni-
to, lo inds completo, lo que indudable-

Concursos mensuales de ANDALUCIA COMERCIAL

BOLETIN - CONTESTACION

l titnlado gondntos sombreros hay eu el grapo cuya es

psta fotografia?

mente ha de gustar a su chientela. D.
Comprenos Vd. y verd que la acep-
tacion que al publ]cﬂ dispeusa a nues- dg .............................................................. C‘ﬂ'/fé o
tros articulos le asegura ventas ra- ndmero .. dice que en el grupo cuya es /g
pl(;?;tfzfs bt Aot e rias KoL Bl Gatea: foz‘ogmfra que aparece en ANDALUCIA COMER-
mo ventajosas. CIAL hay._“........,.,,...._+..‘..‘.............sombﬁems.
Firma

TEJERO Y PUIG

Escudillers, 6 -Barcelona

() Ministerio de Cultura 2007
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Enviadlo, relleno, a ANDALUCIA COMERCIAL,

Diego Leén, 8, (Libreria) CORDOBA.

- 4
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DICCIONARIO
DO -

ILUSTRAI
DE LA LENGUA CASTELLANA

EDITORIAL SATURNING CALLEJA*S.A
MADRLD

e ——— = .

| INGLES-ESPANOL
| ESPANOL-INGLES |

L
'

[

| i

l gl T

PR

LICLIONAKION " Cali TIA

CaLLEIv,— DICCIONARIO BIOGRAFICO
DE HOMBRES ILUSTRES.—Un tomo

de 200 paginas, tamafio 105 X 75 mili-  §

meiro 5_ . CICCION A0 BRIVIE CA LLE}#
Encuadernado en tela con planchas 4 |

en oro . Ptas. 250

De venta en todas

-

DICCIONARIOS CALLEJA

M. R. Navas.—DICCIONARIO COMPLETO DE LA LEN-
GUA ESPANOLA —Un tomo en folio menor de 1.500
paginas.

Encuadernado en tela, ., S o L Prasy s
En pasta espanola, . » 17

CaLLEIA,—DICCIONARIO MANUAL ENCICLOPEDICO
DE LA LENGUA ESPANOLA, ed. corriente,—Un to-

mo de 1.859 paginas, 180.000 vocablos, 8.000 grabados
en negro y en colores, 250 mapas y planos.

Encuadernado en tela con planchas , Ptas, 14

CaLLesa, — DICCIONARIO POPULAR DE LA LENGUA
ESPANOLA, ed. Minerva,—Un tomo en 8.° de 1.100
paginas, |

Encuadernado en tela inglesa, Ptas, 450

CaLLEJA,—DICCIONARIO CASTELLANO DE BOLSILLO,
—tF:Jrlll tomoen 8.° de 1,806 paginas, impreso en papel
cebolla.

Encuadernado en tela flexible. . Ptas. 10

J. Casares,— DICCIONARIO FRANCES-ESPANOL Y ES-
PANOL-FRANCES.—Dos tomos con 1.700 péiginas,
encuadernado en uno o en dos volumenes.

Encuadernado en un tomo, tela, Ptas. 6

En dos tomos, tela  » - 7450
En dos tomos, piel  » 11

J, Casares,—DICCIONARIO INGLES-ESPANOL Y ESPA-
NOL-INGLES.—Dos tomos con 1.570 paginas, encua-
dernado en uno o en dos volimenes,

Encuadernado en un tomo, tela Ptas, 6
[kndostomos,tela  » 7¢50
En dos tomos, piel - » 11

-

¥ oictonameaacRATico
i DL HOMBRES ILUSTRES

: Q $
] v-’! P J*h -__ 13_1'“'f
X . | -
o ,rl- >
]

-~

€N oro .

CALLE DE VALENCIA,

28

DICCIONARIO
'DE LA LENGUA
ESPAROLA

CALLEIR

o
| FRANCES-ESEANOL |
[ ESPANOL-FRANCES |

A ned

FRANCES~ESPANOL §
| ESPANOL~FRANCES

W, < i
2! L i
A ! s

CETRRARIG] nRE YAl EHLLEJ-'\

J. Casares, —DICCIONARIO BREVE
FRANCES-ESPANOL Y
FRANCES.—Un tomo de 800 paginas,
tamano 103X 75 milimetros.

Encuadernado en tela con planchas

ESPANOL-

Plas. 350

las buenas Librerias de Espaiia




(ada enal tiene el negocio que merece

El obstinarse en administrar hoy un comercio por
el procedimiento rutinario y primitivo, reporta:
Sinsabores
Trabacuentas
Disgustos de la dependencia
Pérdida de clientela
Ruina

VINO
« MORILES »

De todo ésto se han salvado méds de dos millones

de comerciantes en el mundo, adoptando la caja
registradora NATIONAL.

Modelos ultramodernos con los perfeccionamien-
tos y mejoras impuestos por 40 afios de expe-
riencia.

INFORMES GRATIS

Agente exclusivo para Cérdoba, Ciundad Real
y sus provinclas

AGUSTIN DE ZABALA

Branlio Laportilla, 3 dnpdo. CORDOBA

Aouilar de fa Frontera
(Cordoba)

g o b R

ST et 0 Establecimientos DALMAU OLIVERES, §. .
B e e - Barcelona Paseo d¢ la Industria, ndm, 14

SUCURSAI DE CORDOBA
AVENIDA CANALEJAS, N.o 2

Drogas, Productos Quimicos y Farmacenticos
y Especialidades Farmaccuticas

Nira. Sra. de las Mercedes PEGAM'N en Tubos

Es la mejor cola liquida conocida, todo lo pega, madera,

Fabrica de Dulce y Jalea de Membrillo papel, vidrio, correas, porcelana, objetos de chins, ete,
estd preparado en todo momento para reconstruir cual-

quier objeto, o hacer cualquier pegamento por fuerte y
consistente que sea. Es preciso, exigir siempre, marca

. * b !
1 _- b 4
1 i ' N PEGAMIN, pues existen otras imitaciones de resultado
A R 1 ¥ h 0 ineficaz. =

s. BN C. De venta: En todas las Papelerias y Droguerias de Espafia

PUENTE GENIL (Csrdoba) Depositario para Espafia, Ernesto Ramos, Espancleto, 22 Madrid

Pedid siempre tubos Pegamin, exigir esta marca

#
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Obras de Pon Emilio Zurano Munoz

ABOGADO
Pegsetas

Consideraciones comerciales sobre Espafia y Marruecos,
con dos mapas en colores, 1.2 edicién. . . . . . . 2

Higiene y Educacién de la Voluntad, 2.2 edicion y preparada
la 3.2 aumentada. . :

Inquietud Universal.—Sus causas.

O o

Depositarios a quienes deben hacerle ios pedidos

Eijos de Reus, editores.—Madrid. Cafiizares, 3

Valor y fuerza de Espafia como potencia en el concierto in-
ternacional, con prélogo del Excmo. Sr. D. Rafael Alta-
mira.—Calpe.—Madrid.—Rios Rosas, 18. . . . . 6
Apuntes parala organizaciéon econdmica del crédito entre
los pueblos Iberos. Prologo del Excmo. Sr. D. José

Francos Rodrigaez. . « . « s 5 + @ « % « B
Acuerdo Anglo-Ibérico-Italiano visto al través del sentido
COMIAD: » = = = o @ § .6 & % @ » & w 9 & 4@

PEDIDOS AL AUTOR: CARRANZA, 10.—MADRID
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- AUTOMOVILES
- HISPANO SUIZA -

REPRESENTANTE EXCLUSIVO PARA CORDOBA Y SU PROVINCIA
Rafael Ortega .
filial de

M. Arteman S. en CL

Avenida Cervantes, 16 - CORDOBA - Teléfono nim. 663

GARAGE CERVANTES




ANDALUCIA COMERCIAL

REVISTA MENSUAL ILUSTRADA

PRECIOS DE SUSCRIPCION:

Suseripeion anual; Espana y Amdérica, S pesetas —Los demas pal-
gL . ; - =
ses, 7.—Las suseripeiones de fuera de Cordoba tendrin un anumento ROGELIO uQu DIA<
de 50 céntimos para gastos de giro. Las del extranjero deben venir DIEGO LEON, 8
acompanadas de suimporte. No se admiten suscripeiones por menos v |
AR i i TELEFONO 614
de un ano. Niimero suelto 50 eéntimos.,

DIRECTOR:
F.SERRANO OLLIVIO

AMBROSIO DE MORALES, 10
TELEFONO 212

ADMINISTRADOR:

ENERO DE 1924
cCORrRDOBA

ANO V

Con este numero de Enero de 1924 vamos a entrar en ¢l.

Y aunque no hemos de lanzar una mirada retrospectiva sobre la coleccion para historiar aqui
cuanto hicimos, acentuando siempre con criterios propios, sin novelerias ni debilidades de sugestio-
nes extraiias, la seriedad y la consecuencia de nuestra modesta labor, hemos de aprovechar, si, estos
dias de balances y recuentos de ideas y capitales, para consignar una vez mas esta categorica afirmacion:

Perseguiremos como hasta aqui la obra ideal de convertir estarevista en una de las mejores de
Espafia; tarca drdua, acaso, para nuestras-limitadas aptitudes, pero no superior, tal vez, a lo que puede
alcanzar la VOLUNTAD; que cuando ella es patrimonio del hombre, el milagro estd hecho.

Y 2 esa VOLUNTAD supeditadas, nuestras més altas energias tendrdn la satistaccion suprema
de prestar el calor de la fuerza creadora a esta ANDALUCEA CoMeRrcIAL, que es fondo y es forma, de
economia y de sentimiento, de CULTURA y de ARTE, esparciendo con ello la semilla redentora
de las educaciones espirituales que en toda clase y manifestacion de vida son la causa del BIEN.

ANO V NUM. 47
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ACTUALIDADES NACIONALES

Las Camaras de la riqueza.—El problema regional y las capitalidades.—gResumen del aho?
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LLas Camaras de Comercio y de la Propiedad Urbana,
de existencia tan precaria y discutida, han recibido un re-
fuerzo con las recientes disposiciones oficiales, ratificando
obligatoria la cotizacién para los contribuyentes interesados
o comprendidos en su interés y denominacion.

Sin duda, ese estimulo moral reanimara la languida vi-
talidad en que vegetaban; lo que tememos es que no por
ello aceleren su paso cansino y tedioso.

La escasa fé que en sus obligados cotizantes (que esto
es un caso de sindicacion forzosa) despiertan estos orga-
nismos, se debe primeramente a su actuacion; pero tam-
bién, asi hay que reconocerlo, al espiritu individualista de
la raza, poco estimulada para los anhelos colectivos. El es-
pafiol castizo hace gala de este individualismo primitivo:

' (¢) Ministerio de Cultura 2007

«Cada uno en su casa y Dios en la de todos», «Primero
yo...» etc.; que solamente la cultura o la fé en ideales sa-
ben elevar al hombre del plano de su conveniencia al de
la conveniencia colectiva, solamente esas superaciones del
espiritu convencen de que la defensa del interés general
es la mejor defensa del interés propio.

Las grandes empresas sociales, las sonadas aspiracio-
nes de la humanidad, en el terreno material como en el
moral, inicamente en colectividad se realizan. Excepcio-
nalmente los genios, en su excelsa anormalidad, son res-
petables en su aislamiento divino.

Pero, jes el camino facil de los reales decretos el mas

apto para reformar una viciosa caracteristica nacional?

ok
% ok
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Aungue no decretado, ni creemos que por ahora ni en
bastante tiempo decretable, se ha puesto sobre el tapete
de los temas mas discutidos de la actualidad el de las di-
visiones regionales, asunto que ha conseguido si no enar-
decer los dnimos, al menos levantar los suaves y discretos
apasionamientos de que somos capaces.

Andalucia ha mostrado un magno desacuerdo entre sus
provincias; los organismos oficiales hablaban de intereses
y no de espiritualidad, aunque a veces lo simularan.

Las discusiones y proyectos de capitalidad me hacian
recordar por oposicién la frase de Don Quijote «donde yo
esté alli esta la cabecera». Capital tiene la misma etimolo-
gia que cabeza y la caracteristica de la cabeza es contener
un cerebro, no es el de ornarse con un sombrero.

#$$

Como la abortada revolucién comunista ibérica para el
dia de inocentes planeada entre las dos docenas de conju-
rados que entre Espafia y Portugal siguen esa idea, no vale
la pena de comentarla, apesar de la seriedad con que la
policia la divulgé; ni los decretos mensuales de mera pro-
rroga—de las tarifas ferroviarias, de la ley de subsistencias,
del decreto de inquilinato—traen, naturalmente, novedades
apreciables, hagamos, como corresponde a una crénica de
los dias en que estamos, el resumen anual de la economia
politica nacional.

Mads concretamente y expresivamente que las palabras,
nos lo haran estas cifras de un pais tipo, como el nuestro,
neutral en la guerra europea:

Los francos suizos que estaban al empezar el ano a
120,70 terminan a 134,610.

Esto es, los paises neutrales europeos tienen ya sus
cambios a la par con el oro, y la moneda espafiola, en su
descenso, vale hoy la mitad que la de ellos. Lo que esto
significa en el interior para la carestia de la vida y en la
perturbacion de las relaciones comerciales con el exterior,
no es preciso hacerlo resaltar a los lectores de la Revista,
entendidos en el asunto.

En cuanto a las causas y remedios no podemos tratar-
las hoy.

L~

UNA SOLA IDEA PRACTICA

para mejorar sus metodos de venta y administracion puede
representarle el ahorro de una importante cantidad.

ANDALUCIA COMERCIAL le proporcionara continuamente

nuevas Yy practicas ideas.
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DESDE GINEBRA

CRONICA INTERNACIONAL

La vuelta de Venizelos a Atenas.—La indiferencia internacio-

nal ante estos acontecimientos.

Parece que se va a tranquilizar la situacion de Grecia
con la llegada a Atenas del deseado Venizelos; y parece
que los elementos avanzados del pais cuentan con fuer-
zas bastantes para impedir que vuelva a ser Rey el des-
tronado Don Jorge.

Verdaderamente la suerte de Grecia podra influir al-
20 en la vida politica internacional, pero como los acon-
tecimientos de cada pueblo se estdn desarrollands desde
la catdastrofe de la guerra grande con tanta diferencia de
fondo y de forma, a nadie interesan ya gran cosa los
ejemplos de otras revoluciones, ni las vicisitudes de otras
dinastias, mds que las particulares de cada nacion.

Antes, los politicos de todo el mundo seguian con
interés, como cosa propia, las peripecias de cualquier
destronamiento, las tdcticas gubernamentales empleadas
en un pais cualquiera para ahogar tal o cual revolucion;
y se reputaba como un suceso internacional gravisimo
la caida de un Venizelos, de un Maura, de un Clemen-
ceau.

Pero las cosas cambian; y toda esa pléyade de direc-
tores y administradores de pueblos que antes hacian vida
internacional, que tenian sobre el bufete todos los dias
mukltitud de periédicos de Paris, de Londres, de Ginebra,
de Atenas, de Madrid, de Viena, que estudiaban en las
evoluciones extranjeras la gobernacién del interior, han
visto la ineficacia de sus observaciones, la expontaneidad
de cuanto sucede en el hoy dificil y arriesgado arte de
encauzar lstados, y se han recluido en el fracaso mismo
de su pobre y vieja actuacion.,

Por eso la vuelta de Venizelos a Atenas, como el pro-
blema de las reparaciones, como la nueva modalidad po-
litica italiana, como la labor del Directorio militar espa-
nol, y hasta como la incégnita del pueblo ruso, no consi-
gue atraer la atencion de los hombres publicos de ningu-
na parte; acaso la de los amateus, la de los desocupados,
la de aquellos a quienes en realidad nada importan las
nuevas formas de gobierno de aqui ni de alld, v cuyos
juiclos, en ultimo caso, no tendrian valor alguno

Mientras tanto, la atencién de los hombres graves
estd reconcentrada, con la fijeza de las imaginaciones
enfermas, en algo mads intimo de cada uno, mas trascen-
dental para todos ellos: en la depuracion, mdas o menos
lenta, mds o menos radical, que la revolucion soeial, con
distintas modalidades, estd operando por todo el mundo.

Y es que el que mds y el que menos tiene la pesadilla
de que llegard su hora; que nada se ve tan cerca como
las penitencias cuando se aspiran aires de revolucion,

Ginebra 30 Dbre. 1923 )
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EL ALPECHIN

Il

El simple conocimiento ce una cosa no es suficiente para po-
der determinar su valor util; se necesita algo mas; se requiere el
conocimiento de todos los elementos que la integran y de las ac-
ciones que entre ellos se desarrollan, para poder apreciar la utili-
dad de la cosa misma,

En nuestro articulo anterior dimos a conocer el alpechin en
lineas generales, pues solo nos ocupamos de sus caracteres fisicos
y de los elementos minerales que contiene y €sto, no €s suficiente

al fin que nos proponemos, pues al mismo tiempo que materias |

minerales, contiene otras que pueden interesar tanto como aque-
llas: es, pues indispensable, un conocimiento mas perfecto y para
adquirirlo hemos de recurrir 4 su origen que es la aceituna, por-
que forméandose el alpechin’en este fruto, claro es que todos sus
elementos componentes vienen de ella y por tanto alli es donde
podremos encontrarlos,

La aceituna, fruto del olivo, es una drupa de pericardio car-
noso, compuesta de dos partes principales, pulpa y hueso, en la
proporcién media de 84,75 por 100 la primera y 13,25 por 100 la
segunda.

La pulpa est4 envuelta por la epidermis, cuticula lisa, trans-
parente, delgada, porosa e insipiday formada como aquella por
celdillas de tejido vegetal (celulosa) por lo que epidermis y pulpa
forman juntas un todo homogéneo al que se aplica, sobre todo si
la aceituna estd molida, el nombre genérico de pulpa de la
aceituna,

El hueso se forma por otras dos partes distintas, una lenosa y
dura que deja en su interior una cabidad en la que se aloja la
otra que es la almendra, gérmen o embrién de una nueva plan-
ta, recubierta como la pulpa por su cuticula, que es finisima, y
cuyo color es distinto seguin la variedad y el estado de madurez
del fruto. El peso del hueso, como hemos dicho, es el 15,25 por
100 del peso de la aceituna, correspondiendo el 13,20 por 100 a la
parte lefiosa y el 2,05 por 100 a la almendra.

Estos tres cuerpos, pulpa, lefio y almendra que forman inte-
gramente la aceituna, estan a su vez compuesto cada uno de ecllos,
por otros tres que son aceite, agua y celulosa que esencialmeante
los forman, entrando ademdas como accidentales en su compos:-
cién elementos pécticos, albuminoideos, hidro-carbopados y mi-
nerales, disueltos o absorbidos por aquellos en el proceso biold-
gico de la formacién del fruto o una vez formado este a virtud
de la trituracion y prensado a que se sugeta para la obtencién
del aceite. |

Las proporciones en que el aceite, agua y celulosa entran a
formar la pulpa, lefio y almendra de la aceituna son los Si-
gulentes: '

Pulpa Leiio Mmendra Aceituna

Aceite . . . . . 21,24 0,14 0,62 22,C0
Agua. . . . . . 47,38 1,97 0,65 50,00
Celulosa ., . 16,13 11,09 0,78 28,00
ToOTALES., . . 84,75 13,20 - 2.05 100,00

(c) Ministerio de Cultura 2007

Dicho se estd que en cada una de las partes que el anterior
cuadro sefiala, estin comprendidas las sustaneias pécticas, albu-
minoideas, hidro-carbonadas o minerales que en ellas se han
disuelto y que los analisis de que luego nos ocuparemos nos
mostraran,

Al mismo tiempo debemos advertir que aunque en la pulpa,
el hueso y la almendra se encuentra aceite, no es de la misma na-
turaleza el contenido en cada una de dichas partes, ocurriendo
lo propio con el agud en la que varian los elementos en disolu-
cién que conticne e igualmente en la celulosa que se manifiesta
en cada una en diverso estado, de todo lo que nos iremos ocu-
pando en el lugar oportuno,

Tenemos, pues, formado ya un concepto bastante amplio de
la aceituna, pues sabemos que ¢std formada de pulpa y hueso y
este de materia lefiosa y almendra, y conocemos la-proporcion
en que cada uno de estos elementosentra a formar parte en dicho
fruto; sabemos, adem4as, que cada uno de estos cuerpos, pulpa,
leno y almendra, a su vez esta formado porcelulosa, agua y acei-
te y sabemos también las proporciones en que a ello concurre
cada uno; nos queda Unicamente que determinar la proporcion
en que entran esas otras sustancias pécticas, albuminoideas,
hidro-carbonadas y minerales contenidas en la aceituna, y para
mayor claridad y facil comprension las supondremos unidasa lo.
que hemos llamado celulosa y de ello como de un todo formare-
mos dos grupos; en uno comprenderemos todas las materias que
sean insolubles en el agua yen el otro todas las que sean solubles
y tendremos la constitucién inmediata de la aceituna, que es la
sigulente:

Agua, . . . . . . . 50,00
Aégite. . . . o« .« s« « 22,00
Materias insolubles. 19,50
» solubles. . . . . 8,50
ToraL, . . 100,00

(de conformidad con el andlisis de D. Juan Moreno Lugue)
con lo que queda perfectamente determinada’ la composicidn de:
la aceituna en cuanto es preciso para deducir la del alpechin,

Ahora bien, para la separaciéon del aceite en casi todos los
procedimientos adoptados hasta el dia, se empieza por triturar la
aceituna y someter la masa que se obtiene a una fuerte presion
a fin de separar las partes liquidas de las sélidas,

l.as primeras, las liquidas, fluyen de los capachos en que se
contiene la masa, intimamente mezcladas y en parte emulsiona-
das unas con otras, y las segundas, las sélidas, quedan bajo la
prensa constituyendo el residuo llamado orujo.

Recogidos los productos liquidos en recipientes adecuados y
dejados en reposo con temperatura apropiada, se separan los dis-
tintos liquidos colocindose en razén de sus densidades, pudien-
do por decantacién aislar facilmente uno de otro.

Debemos llamar la atencién acerca de que por los procedi-
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mientos conocidos, la separacién que se obtiene de los elementos Primera presion de -
) i e = ) acelte puro . . 14,
inmediatos que forman la aceituna {aceite, agua, materias inso- { P 4,22
] © nj i ' . agua. . . . . 0,72
lubles y materias solubles) no es absaluta,' ni el orujo qL{eda pri- aceite.. . . 15,60 ii el ' ;5
vado por completo de aceite, agua y materias solubles, ni el acei- P o i % ;

te deja de contener, aunque sea en muy cortas proporciones agua Total, . 1565
y materias solubles ni el alpechin estd tampoco exento de aceite

el Lt agua. . . . ., 17,08
y restos de materiasinsolubles que por una divisién extrema ad- - 7,78
iri la molienda edan en suspensién en la masa de < i- ; : ’
quzr;d:a en _ » qu n pens 100 kilos del.'?jcm orujo.. . . 45,72 m.insolubles. . 17,52
estos liquidos, pues aunque en menor proporcién que en el alpe- tuna molida . E6liibles 2,44

. . . 5 e . H
chin, también en el aceite se realiza este fendmeno., Total -
: . otal, 2
Al mismo tiempo debemos tener en cuenta que con el fin de < s )

obtener la mayor cantidad posible, se repiten las presiones sobre agua. . . . . 31,30
la masa, anadiendo a las segundas y terceras agua caliente que m, solubles., . 5,82
facilite la separacién del aceite (procedimiento de que nos ocu- m. insolubles, . 1,56
paremos al tratar de éste liquido) y en estas segundas o terceras \ Total. . 38,68
presiones se realiza el mismo fenémeno que dejamos anotado,

ocurre en las primeras que la separacién no es absoluta; debien- ) r - ada | - 1 _
do ahora consignar que en estas segundas presiones la proporcién Ya tenemos determinada la composicién media del alpechin,

N d P - ) técanos ahora estudiar cada uno de sus elementos y ver las sus-
© 145 sustancias separadas es distinia de |a proporcion en que se  y,pning que los forman, apreciar las que tengan alguna aplicacién

separaron en la primera y que lo mismo ocurre en la tercera  til y practica y los medios de aislarlas o de ntilizarlas unidas a
presién con relacion a la segunda y a la primera. otras, De todo ello nos ocuparemos en el articulo sigulente,

Repetidos andlisis han venido a determinar el resultado de
cada una de las presiones, y por tanto la constitucién de cada
uno de los elementos que forman los tres cuerpos que se separan
por presion de la aceituna molida, que como hemos dicho son
aceite, orujo y alpechin., |

~ Concretdndonos por ahora solo a la primera presién, esta-
bleceremos como resultado medio de los analisis, los siguientes

datos: Cdérdoba, Dbre, 1923,

alpechin. . 36,68

Total, ., 100,00

i
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4 ANDALWUCIA MODERNA - UNA CAILE DE MAIAGA

o e e e ™ iy,

Las poblaciones mas tipicas de An-

dalucia tienen también sus barrios |

modernos con sus calles anchas de
suntuosos edificios.

Eso le sucede con creces a Granada

que muestra con orgullo a cuantos

DI P i la visitan su hermosa Gran Via y eso

le ocurre también a Malaga, entre
cuyas mejores calles se cuenta la
del Marqués de Larios, que aparece

en esta fotografia.

FOT. GARZON

&
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EL FIADO MERCANTIL

La historia del fiado ya sabemos cunal és, y no hay co-
merciante que la ignore. Kl deudor, antes de serlo, co-
mienza por pagar las mercancias al contado; y es natural
que asi sea, puesto que el comerciante no fia a las prime-
ras de cambio. Pocas veces necesita comprar un parro-
quiano para merecer la confianza del bondadoso comer-
ciante. Llega el caso de que le falta un piquillo al com-
prador (o compradora, que es lo mas corriente), para el
completo pago de sus compras, y se le dispensa, se le fia,
no sin algun recelo por parte del vendedor pero éste
arriesga sin inconveniente alguno esas pequeiias cantida-
deg, por el afin de adquirir parroquia, o clientes. Si asi
no lo hiciera, quedarian disgustados los tales comprado-
res, y no volverian mas por aquel establecimiento, en que
desconfiaban de su palabra; como si el comerciante tuvie-
ra el deber de convertirse en adivino, para conocer a las
personas que sean dignas de su confianza.

Los referidos piquillos los pagan, mas que por cum-
plir bien, para aumentar el crédito.

Mas tarde repiten la funcion, aumentando el débito,
y por este sistema llegan a obtener el fiado que necesitan,
formando lo que vulgarmente se llama la bola de nieve,
cuyas bolas resultan infusibles muchas veces, si no se las
aplica el hierro candente que en estas pdginas encontra-
ran nuestros lectores.

No basta que el comerciante tenga anotado en sus li-
bros sellados o sin sellar, lo que este deudor le debe: si
este niega, es inutil que aquel reclame, ni particular ni
judicialmente (y aun en estos casos, nuestro sistema d4
excelentes resultados).

Por esto, siempre que se pueda, y se puede muchas
veces, debe exigirse, sobre todo para cantidades de algu-
na importancia, un recibo 6 pagaré firmado por el deudor.
LLa manera de hacer firmar estos documentos y su redac-
cion se verd mas adelante

Ahora tocanos hablar de los recursos o procedimien-
tos de que nosotros nos hemos valido siempre para recla-
mar las deudas, ya estén reconocidas, ya sin conocer.

Toda persona, por mala pagadma que sea, teme ex-
traordinariamente a la justicia, y tanto o mas a la publi-
cidad y al escandalo.

En Espania todos tenemos aversion a los pleitos, no
por que las leyes que nos rigen sean deficientes, que si lo
son, sino por ¢l modo de aplicarlas. Sin embargo hay mu-
cha exageracion en el concepto publico respecto a que la
curia sea tan temible. Y debido a esa creencia no ejerci-
tan sus derechos los comerciantes, como debleran ha-
cerlo.

Los que no han pisado jamas un juzgado, se figuran
que para todo asunto judicial necesitan procurador, abo-
gado, y sobre todo, dinero. Y en el caso que nos ocupa
no hace falta nada de eso, a lo sumo unas ocho pesetas,
para la citacion en el Juzg rado municipal, caso de llegar a
este estremo, pues nmntms agotamos todos los recursos
para cobrar los créditos antes de gastar dinero en la cu-
ria y eso que sabemos que el procedimiento judicial en
muchas ocasiones dd excelentes resultados.
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Mas antes de acudir a tales extremos, conviene agotar
otros recursos, que suelen ser de gran pmvecho y aqui
de nuestro sistema.

S1 no bastan los recaditos de atencion que los comer-
ciantes suelen mandar a sus deudores morosos con depen-
dientes o aprendices, ya de palabra o por escrito, acida-
se a las tarjetas postales, que venden en los Estancos, cu-
yas postales son unas recetas, sin duda alguna, muy re-
comendables. Con estas férmulas estd probado que los en-
fermos leves curan facilmente; es decir que los deudores
que tienen alguna vergiienza pagan fdcilmente.

Del contenido de tales tarjetas, que van por el correo
interior, se entera el cartero, o la portera, y sobre todo,
los criados del deudor, el cual pone el grito en el cielo, y
le hace el mismo efecto que una cantdarida. Aunque nadie
se entere del contenido de la tarjeta, supone el deudor o
la deudora que se entera todo el mundo.

Pero deben evitarse en esta clase de avisos palabras

ofensivas y mal sonantes. Al efecto recomendamus los s1-
gulentes modelos: |

Sr. D. o dofia.... ]
Muy Sr. mio: me extrafia mucho su silencio y espero

que en la presente semana se pase usted por esta su ca-

sq, sin dar lugar a nuevo avlso
De V. atento, ete.
Fulano de Tal

A los deudores que no acudan a este primer aviso, se
les envia otra tarjeta postal con el siguiente texto:

se. D

Muy Sr. mie: no ha venido V. a pagarme lo que me
adeuda, y si no lo hace antes de tres dias tomaré otra de-
terminacion.

De V. atento, ete.

Fulano de Tal

La mayor parte de los dendores a quienes se les es-
cribe en esta forma, han de acudir al llamamiento, aun-
que sblo sea & ofrecer pagar en determinado plazo. Que-
da a la disecrecion del comerciante saber trastear a los
que concurran solicitando prérroga la cual ge les debe de
conceder no siendo muy larga, o tratando de acortarla
con el pretexto de que asi lo exigen las circunstancias, el
pago perentorio de una letra, el casero, la contribucion,
etc. ete., nunca faltan d1sculpas a cambio de las muchas
que dan los pagadores. Y se les debe repetir, sobre todo,
que si no cumplen su palabra, se llevard el asunto a los
tribunales, causando gastos que al final el deudor tendria
que pagar, con mds las molestias y vergiienza que en el
Juzgado pasa necesariamente todo demandado.

Sillega el plazo concedido sin haber satisfecho la
cuenta, como al que no haya contestado a los dos llama-
mientos, se les escribe la tercera y ultima postal en la
forma sigulente:

St D,

Muy Sr. mio: Ante su poca formalidad, me veo preci-
sado a llevarle a los tribunales de justicia para cobrar lo
que me debe V.

Su atto. ete. ete.

Fulano de Tal
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Muchos acuden a este tercer aviso para no verse en-
vueltos en una demanda, teniendo que declarar ante los
jueces en actos que son desagradables hasta para los de-
mandantes.

Al deudor que aun se resista al tercer aviso, debe ci-
tarsele a juicio de conciliacidn, s1 el importe del crédito
merece que se plerdan unas pesetas mas, para correr el
albur de que el moroso y empedernido deudor, al verse
notificado por el alguacil del Juzgado, quisiera evitarse la
continuacion del juicio. De no ser asi, el acreedor podra
continuar o no el procedimiento judicial, dada la solven-
cia o insolvencia de su deudor.

Todos sabemos que los Juzgados municipales son
competentes para reclamar deudas que no excedan de
quinientas pesetas. Para mayores cantidades los juicios
0 demandas se siguen en los Juzgados de primera instan-
cia, estando debidamente representado el acreedor por
abogados y procurador.

No terminaremos este punto sin recomendar mucha
constancia por parte del acreedor para reclamar a su deu-
dor lo que le adeude; si éste acude a los llamamientos es
que tiene dignidad o miedo a los tribunales; y en cual-
quiera de los dos casos puede asegurarse que cuando pue-
da pagar.... pagard si no se le pierde de vista: al abando-
narle supondrd que a su acreedor no le hara gran falta lo
que le debe, y seguird el camino méds cémodo y util: el
de no pagar.

Como se ve, el gasto y el trabajo hasta aqui son bien
insignificantes: dos o tres tarjetas postales de a 10 cénti-
mos y unas ocho pesetas en el caso de que se haya cita-
do a conciliaciéon en el Juzgado. Y bien merece la pena,
repetimos, el apelar a estos recursos que, en muchas oca-
siones, dan resultados sorprendentes.

Unos pagan al recibir la primera tarjeta por temor 4
que se repita el segundo aviso especie de pregén. Otros
pagan al recibir la tarjeta segunda o tercera para evitar
que le lleven al Juzgado y sea mayor la publicidad y el
escandalo; y otros, por tltimo, que se apresuran a pagar
temerosos de andar entre justicia. Nuestro sistema, pues,
consiste en apelar a la parte moral de! deudor a su pun-
donor y amor propio, pues de éste, hasta los mds per-
versos conservan algun residuo.

Ya sabemos que la mujer casada no tiene personali-
dad para reconocer deudas sin autorizacion de su espo-
so, y suele acontecer en el comercio que son aquéllas las
deudoras, y muchas veces, las mds, sin conocimiento de
sus maridos.

Para las personas buenas, buenisimas a carta cabal,
como vulgarmente se dice, sobran los ducumentos y las
leyes; pero como son muchos, por desgracia, los indivi-
duos de mala fé, y sin un constante trato, es dificil dis-
tinguir los buenos de los malos, es conveniente obtener
de los deudores algiin documento en donde reconozcan
su deuda. Por tal de que se les fie a clertas personas, fir-
man cuanto se le exija; y asi el dia de mafiana no pue-
den negar lo que deben al comerciante

Dice un adagio vulgar que en la confianza estd el pe-
ligro; y es cilerto; hagamos pues los contratos con ciler-
ta desconfianza, por lo que pueda suceder, no olvidando
que el deudor y el acreedor por estar los intereses encon-
trados, son, hasta cierto punto dos enemigos, que en mu-
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chos casos se declaran irreconciliables. Y por si esto ocu-
rre conviene hacer las cosas lo mejor posible.

Cuando una sefiora desea se le abra nueva cuenta, o
ampliacion de la antigua, debe exigirsele que su esposo
reconozca previamente en un Pagaré o en una simple
carta, el 1mporte de la cuenta, sin olvidar poner la fe-
cha del vencimiento.

Aunque los comerciantes, en general, saben redactar
un Pagaré y sobre todo una carta, no estara de mas pa-
ra aquellos que lo ignoren, pues de todo hay en la viiia
del Sefior, anotar a continuacién dos modelos de los ci-
tados documentos:

Pagaré numero.... Por pesetas.... Pagaré a la orden
de D ... y en su domicilio, el dia tantos de tal mes y afio
la suma de tantas pesetas (en letra y arriba en nidmero),
importe de los géneros, o articulos que con esta fecha me
entrega.

o1 faltase al pago de lo convenido, abonaré el ocho
por ciento de interés anual, que es el normal para estos
casos, por demora, hasta cancelar la cuenta, con mas los
gastos y costas que se causaren en el caso de ser ejecu-
tados el presente documento.

Barcelona (o donde sea), a ... de... de 191

FFirma del deudor

sr. D
Muy Sr. mio: Puede V. entregar a mi sefiora los gé-
neros que le pida de su establecimiento hasta la suma de
tantas pesetas que le abonaré a V. el dia tantos ete. ete.
De V. atento, ete.

IFecha y Firma

Téngase presente que las obligaciones personales
prescriben a los diez afios, si antes no se ha hecho re-
clamacion alguna que pueda justificarse.

Con una simple citacion reclamando al deudor el cré-
dito, en el Juzgado correspondiente, se interrumpe la
prescripeion, y asi, una deuda no caduea nuneca.

A. MENDIZABAL
Barcelona

Cadiz.—Vista general con el mar al fondo
FOT. GARZON



EDUCACION SENTIMENTAL

Si yo fuese pedagogo procuraria ejercer en mis disci-
pulos la influencia.de.la educaciéon sentimental del hom-
bre, como principal fundamento de mi profesién. Las
reglas, principlos y aun hechos que se les ensefian, los
olvidan apenas aprendidos; pero si esta influencia de que
trato dominara su vida como raiz y flor de todo cuanto
verdaderamente merece el nombre de educacion, sin duda
ascendieran a las mds nobles categorias de la especie hu-
mana. No sélo dedicaria especial cuidado a esta clase de
educacidn, sino que los compenetraria con mi labor. Un
maestro, por poca intuicidon pedagdgica que tenga, sabra
hallar para ello conjeturas a cada paso.

El sefior de Sailly, un eminente maestro francés que
durante muchos afios ha profesado la educacién integral
en su escuela, dice:

«Istoy convencido hace tiempo de que la compasion
hacia los animales produce excelentes resultados educa-
tivos, y que no sélo es fuente de prosperidad mate-
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que se llama educacion es labor infructuosa. Algunos de
nosotros estamos sepultados bajo nuestros libros de texto
y somos recitadores mecdnicos de lecciones y jugadores
de palabras, ocupdandonos en bagatelas y recalentando
cerebros Dad de mano a todas estas cosas y ensenad.
Poned el corazon y el cerebro en vuestra labor. Sed ar-
quitectos de caracteres y escultores de espiritus. Semejante
labor convencerd al pueblo de la grandiosa verdad de que
la ensefianza es la clencia mds profunda, el arte mas ele-
vado y la mds noble profesion.»

Si yo fuese madre infundiria esta misma influencia
en todas las fases de la vida y crecimiento de mis hijos.
De soslayo y con disimulo haria que todas las cosas les
hablasen este lenguaje Pondria en sus manos libros co-
mo La belleza negra, El hermoso José y otros parecidos; for-
maria en pueblos y ciudades Ejércitos de compasion, donde
alistaria a mis hijos y a los de mis vecinos, abriendo asi
otro manantial de humanidad para alivio de nuestros
conturbados tiempos.

Rodolfo W. TRINE

rial, sino también un principio de perfeccién moral.

Mis ensefianzas respecto del particular no perturban

el horario de la escuela, pues dos dias de la semana
dedico mis lecciones a este objeto. En la clase de
lectura escojo un libro sobre animales y doy siem-
pre utiles instrucciones y advertencias. L.os modelos
de la clase de escritura tratan de puntos de historia
natural y de ideas de justicia y de benevolencia
respecto de los animales. Les demuestro que no ha-
ciéndoles trabajar en demasia, guareciéndolos en
limpios y bien acondicionados establos, alimentan-
dolos suficientemente y tratdndolos con carifio y
dulzura se obtiene de ellos mejor provecho y servi
cio. También les hablo de los pdjaros y otros pe-
quefios animales utiles a la agricultura.

»Lios resultados de esta ensefianza son suma-
mente satisfactorios. Los nifios se muestran menos
revoltosos y mds amablas unos con otros. Crece en
ellos el sentimiento de bondad hacia los animales y
reprimen la propensién a robar nidos y matar pdja-
ros. Les conmueven los sufrimientos de los animales,
y la pena que sienten cuando los ven tratados cruel-
mente excita piedad y compasion en los verdugos »

El sefior Jorge T'. Angell, Presidente de la Sc-
ciedad Pedagdgica Americana, dice: «Constituyén-
dome en abogado de los seres inferiores, creo
que nadie puede contradecir, que a medida que en
nuestras escuelas se introduzean los cantos, los ver-
sos y la literatura de compasion hacia esas infimas
criaturas, desaparecerdan las raices, no sélo de la
crueldad, sino también del crimen.

Miles de casos de crueldad puedenevitarse por me-
dio de la educacion sentimental con sus ensefianzas
debondad,con las cuales se lograprevenirel castigo.»

Oigamos ahora lo que dice otro pedagogo, elins-
pector de Escuelas del Estado de Nueva Inglaterra:

«Comprofesores: Dad vigorosas y sustanciosas
enseflanzas que sirvan de atraccion y recreo a vues-
tros discipulos. Alecanzad atin mas y elevaos hasta
la educacion verdaderamente humana. Mucho de lo
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Sevilla.—EL ALCAZAR.—Patio de las Mufiecas
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CHARLAS CIENTIFICAS

LA LUZ

No se limita el papel de la luz en la vida universal a
las ligeras sonrisas que alegran la mafana, prestan me-
lancolias al atardecer, son como ecos de risa estrepitosa
en horas del mediodia, y parecen grave y magestuoso
gesto en la obscuridad de la noche. sino que es algo mds
importante y que atane a lo intimo de esta misma vida

Ma4s esas sonrisas de la luz que en el arco iris visten
engalanado ropaje, que en los parhelios, parasdenas y
halos fingen arcos aereos, falsos soles y lunas, coronas y
nimbos gloriosos, aunque apariencias fantasmagéricas,
han servido para conocer mejor la composicion de la luz,
su manera de propagarse y ias desviaciones que impri-
men en la propagacion rectilinea la diversa densidad en
los medios porque atraviesan los rayos luminosos.

A pesar de la pequeniez de nuestro mundo no es éste
de los menos favorecidos en la creacién.

Porque otros soles tienen una sola tonalidad con la
cual iluminan a los planetas o Tierras. Hay estrellas o
soles rojos (los mas viejos) amarillo y violados En al-
olin sistema como el solar (al que pertenecemos) existen
varios soles de variada tonalidad. Los mundos por ellos
iluminados no conoceran otras materias. Pero poseyen-
do nuestro sol la luz blanea, con ella los posee todos. En
la lTuz blanca estdn todas las tonalidades conocidas de
nosotros, v lu refraceion descompone el acorde en sus
variadas notas a que damos el nombre de colores.

Mas todo ello no es sino la apariencia del preponde-
rante papel ejercido por la luz en la vida. Da lo alto
baja este insuperable bien, que ilumina las tinieblas y
nos deja ver la belleza de lo creado, v ademds es agente
importantisimo de vida,

Lia luz, con efecto, teje con sus delicados y maravillo-
sos dedos todas las materias orgdnicas Las plantas y sus
flores vuelven a ella, se orientan hacia el rayo de luz
cuando se hallan encerrados en obscuro recinto a donde
penetran por estrecho agujero los maravillosos rayos.

Por excepcion algunas plantas pueden vivir en la oscu-
ridad. Dios ha llevado a lo infinito la variedad de las plan-
tas que languidecen o mueren privadas del excitador vital.
- Todos los tejidos orgdnicos se componen principal-
mente de los cuerpos quimicos carbono, hidrogeno, oxi-
geno y nitrogeno Iistos tres ultimos, disueltos en la sa-
via, llegan a lo mas intimo del organismo vegetal Pero
el carbono lo fijan las plantas directamente bajo la ac-
cion de la luz

Unas experiencias realizadas por Boussingault nos
permiten fijar la intensidad dz la alimentacion vegetal
del carbdén. La superficie de hojas equivalente en area a
un metro cuadrado, fija por dia en la planta 1,108 li-
tros de carbono, procedente del anhidrido carbénico que
siempre existe en el aire, cuando el vegetal se halla a
la luz. Durante la noche, en la obscuridad, la cantidad
de carbono fijada no essino 0,080 litros: es decir, 16 ve-
ces menos que bajo la influencia de la luz directa.

Kl otro elemento, el oxigeno, guarda estrecha rela-
cion con el carbono fijado, puesto que la cantidad de oxi-
geno emitida al descompener la luz el llamado anhidri-
do carbonico. es otro tanto.
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El hidrégeno llega a la planta por la humedad ab-
sorvida.

El nitrégeno lo toma el organismo vegetal de los
compuestos amoniacales.

La absorcion del carbono, principal componente de
la madera, gracias a la accion de la luz, se verifica por
las hojas. Tefiidas estas de una sustancia llamada cloro-
fila, en las celdillas misteriosas del tejido verde, se veri-
fica la misteriosa descomposicion del anhidrido carboni-
co del aire, y la fijacién del carbono que ha de soste-
ner su vida y dar lugar al crecimiento.

Toda la coloracién verde, por lo tanto, es debida a
la luz. También la variada y bellisima de las flores da
juego de luz, como lo es la tonalidad que adquieren
los frutos al llegar a buen sazdén. Basta para obtener una
prueba de ello cubrir parte del fruto verde, con una ho-
ja, por ejemplo. Kl fruto no adquirira su tonalidad pro-
pia de la madurez, donde se ha resguardado de la luz
por la hoja adherida.

Lo brillante del plumaje de las aves, la belleza dela
piel de las fieras y cuanto es adorno del mundo animal,
crece y se engalana, en las especies que viven méds cer-
ca del ecuador donde la luz impera y huye de los mor-
tecinos y obscuros casquetes polares.

Una leyenda céltica habla de clerta hada que habita
en submarinos palacios y que a veces se divierte en sus
correrias por la superficie de las aguas, fingiendo alcé-
zares y torres suspendidas sobre las aguas.

Los habitantes de la costa oeste de Italia miran a
veces las costas sicilianas fronterizadas con asombro,
porque sobre poniéndose a ellas se parecen intercolum-
nios magicos, coronados de movibles palacios, de jardi-
nes pensiles y mil géneros y clases de adornos.

Son los juegos de la luz sobre copos de aire de den-
sidades variables que la calma sostiene en equilibrio
inestable. Ks la I'aATA MoreANA que se muestra a la
exaltada 1imaginacion del pueblo mds artista del mundo.

Gonzalo REIG

UNA PROPOSICION

La mejor limosna para la intelectualidad alemana seria injer-
tarla en nuestra cultura dandole facilidades en nuestras
industrias y centros docentes.

Hemos presenciado el especticulo consolador de la caridad
practicado en las calles de Madrid en beneficio de los necesitados
de Alemania, l2sto merece aplauso porque al fin es un sentimien-
to de fraternidad universal noblemente practicado sin limites ni
fronteras, pero el mal sigue en pié desgraciadamente y aflije el
animo pensar cuantos seres inocentes pereceran en la miseria.

Todo dolor es digno de compasién; pero hay alli una gran
masa de hombres que merece muy especial consideracion: los
hombres de la mayor cultura de Europa padecen hambre y mi-
seria: los que tanto bien realizan en bien de la Humanidad le-
vantando el divino velo de la ciencia,alumbrando la verdad, son
los depositarios de ese patrimonio, Ese tesoro que en ellos res-
plandece y en Alemania més que en ningun otro pais, no es pro-
ducto del momento actual sino resumen multisecular, en su més
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pura y pulida forma del actual momento histérico, recibido a
través de generaciones incontables.

Dejarlo que se extinga en afliccién tan desoladora es de una
crueldad que deberia ser el bochorno de la presente generacién:
esto bajo el punto de vista moral; pero mirado desde el orden
econdémico supone una imprevision deplorable de consecuencias
incalculables,

Espafna necesita renovarse, es imprescindible sacudir la pere-
za y capacitarse para dar sefales de vida aprovechando la labor
de nuestros mayores y colocarnos en la vanguardia del progreso,
y ¢sto no se consigue mas que por medio de la cultura y edu-
cacion. | | ;

Nuestra preparacién docente es fria y de un régimen de tra-
mite formulista conducente a la obteneidn de un pase oficial que
es completamente inadecuado a las exigencias que demandan las
necesidades actuales de la vida: tal sisiema hace de la mayoria de
nuestros titulados un pedante sin ciencia teérica ni practica que
lo coloca en una situacién de ignorante ilustrado, en donde el
més castigado es él y cuya culpa es de las dos fuerzas supremas
que debieran evitarlo en provecho social; el padre y el Estado,
El uno por tener un Doctor infantil que para nada sirve y el otro
para que al venir a la colaboractén politica resulte un incons-
ciente de sus deberes, lesiondndolo con su actuacién por incapa-
citado para cumplirla,

Nuestra organizacién educativa es inadecuada, Esa juventud
bien dirigida daria el fruto glorioso de que es capaz, engendran-
do en ella una patria fuerte y robusta, Tal como se sale hoy de
las escuelas, el que luego tiene el desea de mayores avances ha
de hacérselo por cuenta propia desechando cosas que aprendié
también inadecuadas al orden préctico de la vida a que haya de
aplicarlo, Eso es perder tiempo y energias espirituales que cons-
tituyen un valor,

Las familias que discurren claro sobre la materia mandan sus
hijos al extrangero para capacitarlos al fin practico que deben
acoplarse los conocimientos,

El Estado gasta sumas muy respetables en mandar al mundo
su juventud para que importen conocimientos Utiles; y mi pro-
puesta se reduce a esto,

iPor qué no traernos a casa esas fuentes de cultura agonizan-
te dandoles facilidades para que ingerten su sabiduria en nues-
tras enseflanzas y en nuestras actividades econOomicas y cultu-
rales?

Esto no es nuevo en nuestras tradiciones educativas cuando
Espafna se movia en su peculiar cultura, Las universidades de
Salamanca y de Alcald lo hicieron asi, jPor qué no hacerlo ahora
fecundando nuestro sistemo educativor La juventud de los pue-
blos hispanes tendrian aqui la Sede central donde pudieran ha-
bilitarse llevando alli el recurso supremo de su engrandecimien-
to, al mismo tiempo que resurgiria mas y transportando el amor
debido a los solares de nuestra progenie,

Con muy poco esfuerzo econémico por parte del Estado, toda
nuestra cultura recibiria un esfuerzo extraordinario que repercu-
tiria en todas las formas y aspectos de nuestra actividad,

Nuestras industrias todas estin adormecidas sin esas-iniciati-
vas que las hace aptas para concurrir al mercado universal. Un
pais sin aptitudes para producir y sin capacidad intelectual para
desenvolver sus energias internas, darda siempre la sensacion de
inferioridad y no podra jamas hacer valer su personalidad como
factor valorable en el concierto internacional: Todo valor exterior
es representacién proporcional de la vitalidad interior de los

pueblos,

(c) Ministerio de Cultura 2007

De Alemania emigra el capital intelectual acosada por la si-
tuacién angustiosa en que se halla.

Nosotros necesitamos renovarnos desechando la pedanteria
del titulo para bajar a las realidades de la vida y arrancarle a
nuestro iaber el producto latente que sélo espera que le abran
los cauces adecuados y que utilizados por otros nos-aplastan y
eliminan, y el camino para conseguirlo estd en la educacién y
cultura, Bastaria para conseguir esa inmigracién, con que se le
dieran ciertas facilidades por el Estado, seguros de que la misma
juventud acudirfa afanosa a los centros docentes que se abrieren
para determinadas especialidades y aportaria medios suficientes
para que no gravasen el presupuesto, Yo entiendo que es cuestion
de organizacion, |

No es nuestra raza refractaria ni le faltan aptitudes; antes al
contrario, su viveza de imaginacién asimilaria los conocimientos
y surgirian iniciativas beneficiosas al bien patrio,

Es preciso que nos demos cuenta de que somos capaces de
llegar donde otros llegan, convenciéndonos de esa confianza re-
dentora de que tantos ejemplos ofrece nuestra Espana: tenemos
una idea medrosa de nosotros mismos, y ese pesimismo hay que
desecharlo. «Audacia fortuna adjubait» decia Plinio, y hay que
tenerla para ser algo en el mundo,

Las familias que mandan fuera a sus hijos para conseguir esos
conocimientos, tendrian resuelto el problema pudiéndolo hacer
aquf y el Estado multiplicaria la eficacia de su propésito,

Con ello salvariamos parte de ese capital intelectual en peligro
o de acomodarse en otro pais y mejorando honéstamente la si-
tuacién aflictiva de los hombres de ciencia de Alemania, que en
realidad pertenecen a la Humanidad, pondriamos los cimientos
de una Espafia digna de su nombre,

El socorro, por cualquier procedimiento que se ofrezca, no
resuelve necesidades en forma positiva; mientras que abriéndole
la puerta a esa gran pléyade de varones ilustres que perecen, da-
riamos pruebas de un gran sentido practico y humanitario, re-
solviendo dos grandes problemas a la vez: cultura nacional y
sentido de verdadera fraternidad,

Nuestra juventud estd ansiosa de mejoramiento educativo y
Espafia le daria al mundo una sensacién del vivo deseo de colo-
carse en las avanzadas del progreso,

Bastaria que la Prensa iniciase una campafia intensa en este
sentido, que mucho le enalteceria, para que esta proposicién
fuese un hecho, con lo cual estimularia a la juventud y a lag in-
dustrias para que las recibiesen con los brazos ablertos,

Los deportes han tenido entrada en nuestras costumbres y si
esta se consiguiera no hay comparacién posible en los resultados -
de beneficios nacionales,

Los escolares que pueblan nuestras universidades acudirian
igualmente a la ensefianza de especialidades de fisica, quimica,
biologia, matematicas y demas ramas del saber que tan alto co-
loca ¢l nivel de los pueblos, Fuera temores y miedos y no dude-
mos del éxito; vengan los sabios alemanes a Espafia y cuantos
quieran ennoblecer nuestra intelectualidad despertando el interés ‘
fecundisimo de la sabiduria y procuremos darles medios para
que viertan su divino fruto; asi es como podemos hacer la Es-
pafia grande que todos ansiamos.

Madrid 12-XII-g23.
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" LEY, REFORMADA, DE ACCIDENTES DEL TRABAJO

CAPITULO PRIMERO

DE LOS ACCIDENTES DEL TRABAJO, DE LA RESPONSABILIDAD
EN MATERIA DE ACCIDENTES Y DE LAS INDEMNIZACIONES

Articulo 1.© A los efectos de la presente Ley, entién-
dese por accidente toda lesidn corporal que el operario su-
fra con ocasion o por consecuencia del trabajo que ejecu-
te por cuenta ajena.

Se considera patrono al particular o Compaifiia pro-
pietario de la obra, explotacion o industria donde el tra-
bajo se preste.

Estando contratada la ejecuciéon o explotacion de la
obra o industria, se considerard como patrono al contra-
tista, subsistiendo siempre la responsabilidad subsidaria
de la obra o industria.

Por operario se entiende todo aquel que ejecuta habi-
tualmente un trabajo manual fuera de su domicilio, por
cuenta ajena, mediante remuneracion, o sin ella, cuando
se trate de aprendices, ya esté a jornal, ya a destajo, o en
cualquier otra forma, o en virtud de contrato verbal 6
escrito.

Se reputardn operarios, a los efectos de la Ley, los
aprendices, los que, sin prestar el trabajo por si mismos,
preparan o vigilan el de otros, siempre que su salario no
pase de 15 pesetas, 0 que, si excede, sélo se computen
15 pesetas, y los que, tratdndose del trabajo por parejas
o grupos, contraten con el patrono, no solo su salario, si-
no el de sus compaiieros o auxiliares, entendiéndose com-
prendidos en este articulo, aun en el supuesto de que el
obrero que contrate lc hiciere solo a su nombre por una
cantidad alzada o a destajo, siempre que no obtenga por
ello un lucro especial.

~ Los operarios extranjeros gozaran de los beneficios de
la presente Ley, asi como sus derechohabientes que resi-
dan en territorio espafiol, y los derechohabientes que re-
sidan en el IExtranjero al ocurrir el accidente, gozaran de
dicho beneficio en el caso de que la legislacion de su pais
Jos otorgue, en andlogas condiciones, a los stibditos espa-
fioles, o bien cuando se haya estipulado en Tratados es-
peciales.

Art. 2.© Kl patrono es responsable de los accidentes
ocurridos a sus operarios con motivo y en el ejercicio de
la profesién o trabajo que realicen, a menos que el acci-
dente sea debido a fuerza mayor extrafia al trabajo en
que se produzea el accidente.

LLa 1mprudencia profesional, o sea la que es conse-
cuencia del ejercicio habitual de un trabajo, no exime al
patrono de responsabilidad.

Art 3. Las industrias o trabajos que dardn lugar a
responsabilidad del patrono serdn:

1. Las fdbricas y talleres y los establecimientos in-
dustriales.

2. Las minas, salinas y canteras.

3° La construceién, reparacion y conservacion de
edificios, comprendiendo los trabajos de albanileria y to-
dos sus anejos, carpinteria, cerrajeria, corte de piedra,
pinturas, ete.
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4.° La construccidn, reparacién y conservacion de
vias férreas, puertos. caminos, canales, diques, acueduc-

. tos, alcantarillas, vias urbanas y otros trabajos similares.

b Las explotaciones agricolas, forestales y pecua-
rias siempre que se encuentren en cualquiera de los si-
gulentes casos y no sean objeto de una Ley especial:

(@ Que empleen constantemente mas de seis obreros.

(b Que hagan uso de madquinas agricolas movidas
por motores inanimados. Iin este ultimo caso, la respon-
sabilidad del patrono no existird respecto del personal
ocupado en la direccion o al servicio de los motores o mé-
quinas y de los obreros que fuesen victimas del accidente
ocurtido en las mismas.

6.°© Il acarreo y transporte de personas y mercancias
por via terrestre, maritima y de navegacion interior, y la
pesca. En el transporte maritimo se entenderdan compren-
didas las personas que formen la dotacion en los buques.

70 Los trabajos de limpieza de calles, pozos negros
y alcantarillas.

8¢ Los teatros con respecto a4 su personal obrero.
También tendrd derecho el personal artistico y adminis-
trativo, siempre que sus haberes no excedan de 15 pese-
tas diarias. En todo caso, las indemnizaciones deberan
computarse teniendo en cuenta la ganancia media anual
de los interesados.

9 Los Cuerpos de bomberos.

10. Los trabajos de colocacidn, reparacién, y des-
monte de conductores eléctricos y de pararrayos, la colo-
cacion y conservacion de redes telegraficas y telefénicas.

11. Todo el personal encargado de las faenas de car-
oa y descarga. |

12.  Los establecimientos mercantiles, respecto de sus
dependientes, mancebos y viajantes.

13. Los hospitales, manicomios, hospicios y estable-
cimientos andlogos, con respecto a su personal asalaria-
do, por los accidentes que sufra en el desempefio de sus
funciones.

14 Las oficinas o dependencias de fibricas o explo-
taciones industriales, comprendidas en cualquiera de los
numeros anteriores, con respecto a los empleados que
tengan un sueldo menor de pesetas 5 000 anuales, cuando
estos fuesen victimas de un accidente ocurrido en dichas
fabricas, talleres 6 explotaciones, como consecuencia de
los trabajos que de ordinario se ejecutan en los mismos.

Art 4.° Los obreros tendran derecho 4 indemniza-
cion por los accidentes indicadosen el art 2 © que produz-
can una incapacidad para el trabajo absoluta 6 parcial,
temporal o permanente, en la forma y cuantia que esta-
blecen las disposiciones siguientes:

1.# Bl el accidente hubiera producido una incapaci-
dad temporal, el patrono abonara a la victima una indem-
nizacion igual a las tres cuartas partes de su jornal diario
desde el dia en que tuvo lugarel dccidente hasta el en
que se halle en condiciones de volver al trabajo, enten-
diéndose que la indemnizacion serd abonada en los mis-
mos dias en que lo fué el jornal, sin descuento alguno por
los festivos.

Si, transcurrido un afio, no hubiese cesado atn la in-

-
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capacidad, la indemnizacién. se regirda por las disposicio-
ciones relativas a la incapacidad permanente.

2a  Sj el accidente hubiera producido una incapaci-
dad permanente y absoluta para todo trabajo, el patrono
deberd abonar a la victima una indemnizacion igual al
salario de dos afios.

3.2 §Si el accidente hubiera producido una incapaci-
dad permanente y total para la profesion habitual, pero
que no impida al obrero dedicarse a otro género de traba-
jo, la indemnizacion sera de diez y ocho meses.

4+ Si el accidente hubiera producido una incapaci-
dad parcial y permanente para la profesion o clase de tra-
bajo a que se hallaba dedicada la victima, el patrono de-
bera satisfacer a esta una indemnizacion equivalente a un
afio de salario.

El Reglamento de esta Ley determinard: 1 © Las lesio-
nes que deban considerarse como incapacidades absolu-
tas; 2 ° Las lesiones que deben considerarse como incapa-
cidades parciales; 3 © Los casos en que la concurrencia de
una lesién definidora de incapacidad parcial con otras, ha
de estimarse que constituya una incapacidad absoluta, y
aquellos en que la concurrencia de lesiones simplemente
valoradas ha de conceptuarse como incapacidad pareial,

teniendo en cuenta, al efecto de ambas computaciones,

la edad y el sexo del lesionado.

La determinacién de las lesiones definidoras de inca-
pacidad parcial que el Reglamento formule, segtn lo dis-
puesto en el parrafo anterior, no obstard, sin embargo, pa-
ra la apreciacion de las mismas con relacion a la incapa-
cidad profesional del lesionado, a que se refiere la dispo-
sicion 3.2 de este articulo.

Al Reglamento se incorporardn los preceptos del Real
decreto de 15 de Marzo de 1917, aplicable a las incapaci-
dades profesionales producidas por hernias.

Art. b.e El patrono estd también obligado a facilitar
Ja asistencia médica y farmacéutica al obrero hasta que
se halle en condiciones de volver al trabajo, o por dicta-
men facultativo se le declare comprendido en los casos
definidos en los nimeros 2.2, 3°y 4.9 del articulo ante-
rior, y no requiera la referida asistencia la cual se hard
bajo la direccién de facultativos designados por ¢l pa-
trono.

£l obrero lesionado, o su familia, tienen, sin embargo,
derecho a nombrar, desde luego, por su parte y a su car-
go, uno o mas médicos que intervengan en la asistencia
que le preste el médico designado por el patrono.

Tanto el patrono como el obrero, podran reclamar la
asistencia de los médicos de la Beneficencia municipal,
los cuales deberdn prestarla con arreglo a una tarifa que
se fijard por Real decreto, previo informe del Real Conse-
jo de Sanidad y de la Real Academia Nacional de Medi-
cina. En los Ayuntamientos se abrird un Registro, en el
cual podrdn inscribirse los médicos que se comprometan
a prestar asistencia a las victimas de accidentes del tra-
bajo, acomoddndose a dicha tarifa.

El obrero, o su familia, también tendrd derecho a
proveerse de medicamentos en la farmacia que estime
conveniente, si hubiere mas de una en la localidad, siem-
pre que las recetas estén firmadas o visadas por el médi-
co del patrono. En ese caso, el patrono no estard obligado
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a pagar sino con arreglo a la tarifa de la Beneficencia mu-
nicipal, y si en la localidad no la hubiera, con arreglo a
la vigente en Madrid para dichos servicios, hasta que se
fije una general por Real decreto. Se abrira en los Ayun-
tamientos otro Registro de farmacias, en el cual se inscri-
biran las que se comprometan a suministrar los medica-
mentos necesarios, en caso de accidentes, con arreglo 4
las tarifas indicadas. El Reglamento dictard las disposicio-
nes oportunas para llevar a cumplido efecto el servicio
médico farmacéutico a que se refieren los pérrafos ante-
riores.

El dictamen facultativo deberd ser extendido, por el
médico designado por el patrono, el mismo dia en que
califique la incapacidad del obrero y dé por terminada su
asistencia, o en el siguiente La falta de dicho certificado
establecerd a favor del obrero la presunciéon de que ha
necesitado asistencia facultativa hasta el momento en que
cualquier otro médico califique su Incapacidad

El médico designado por el patrono viene obligado a
entregar un duplicado de su dictamen al lesionado el mis-
mo dia en que lo extienda.

Las indemnizaciones que por incapacidad permanen-
te, definidas en los ndmeros 29, 3.° y 4.° del art. 4 °, se-
ran independientes de las determinadas en el numero
1.c del mismo articulo para los casos de incapacidad tem-
poral.

Art. 69 Si el accidente produjese la muerte del obre-
ro, el patrono queda obligado a sufragar los gastos de se-
pelio, por la cantidad que se fije reglamentariamente, y
ademss a indemnizar a la viuda, descendientes legitimos
o naturales reconocidos, menores de diez y ocho afios o
inutiles para el trabajo, y ascendientes en la forma y cuan-
tia que establecen las disposiciones sigulentes: |

1.2 Con una suma igual al salario de dos afios que
disfrutara la vietima, cuando ésta deje viuda e hijos, o
nietos huérfanos que se hallasen a su cuidado.

2.2 (Con una suma igual a la anterior, si s6lo dejase
hijos o nietos.

3a (Con un afio de salario a la viuda sin hijos ni
otros descendientes del difunto.

42 (Con diez meses de salario a los padres o abuelos
de ia victima, pobres, sexagenarioes, o incapacitados para
el trabajo, si no dejase viuda ni descendientes, siempre
que sean dos 0 més los ascendientes. En el caso de que-
dar uno solo, la indemnizacion serd equivalente a siete
meses del salario que percibiera la victima.

Las disposiciones de los nimeros 1.0, 2.0y 4.° seran
aplicables al caso en que la victima del accidente sea mu-
jer; pero la del numero 1.2y la del 3 © s6lo beneficiara al
viudo cuando su subsistencia dependiera de la mujer vic-
tima del accidente. Lias contenidas en el parrafo 1.°y nu-
meros 1.2y 2.° de este articulo seran aplicables a los hijos
adoptivos y a los jovenes prohijados o acogidos por la
victima, siempre que estos ultimos estuvieran sostenidos
por ella, con antelacién, por lo menos, de un afio, al tiem-
po del accidente, y no tengan otro amparo.

En los Registros civiles correspondientes a cada loca-
lidad se abrira un Registro especial, donde se haga cons-
tar el nombre de los acogidos, el de la persona que los

(Terminard en el nimero proximo).
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El exceso de articulos rebaja el precio; la escasez de los mismos los eleva

Para que no olvidemos el punto de vista del publico

El valor intrinseco tiene poco que ver con el precio.
En todos los mercados encontraréis un verdadero caos
de precios. Lo que importa principalmente no es lo que
sean los géneros, sino lo que los compradores estdn dis-
puestos a pagar.

Los precios se fijan por el coste, por la escagez, la
moda, la costumbre y la estimacién del publico. Nunca
se han fijado, como vagamente se imaginan algunos, por
una comisién de peritos tasadores.

Un peri6édico diario, que os entregan a la puerta de
vuestra casa por medio penique, es en mi concepto la
cosa mds barata del mundo.

Un mozo estipido y torpe—compuesto sélo de brazos
y piernas—os lleva el equipaje desde el auto al tren. Le
dais dos peniques. El mozo puede comprar con los dos
peniques cuatro Daily Mails y enterarse durante cuatro
dias de las noticias de todo el mundo. Tales son las rare-
zas del preclo.

En este caso, tal vez no haya un nimero reducido de
mozos; pero hay un nimero reducido de trenes, de mane-
ra que hay que dar a un moze una propina muy elevada
en relacién con el servicio que nos presta. Si hubiera un
tren cada cinco minutos, y el mozo pudiera servir a vein-
te pasajeros en una hora, su propina no tardaria en des-
cender a medio penique.

No es la cosa en si la que determina el precio, sino la
época y lugar de su aparicion. Las fresas cuestan a tres
peniques la caja en junio y a tres chelines en Navidad.
Esa es la principal razén de que los cuadros y demas
obras de arte se coticen a precios tan altos. No hay mas
que uno de cada clase.

Es una verdad innegable que si queréis que la gente
aprecie una cosa, no debéis hacerla demasiado vulgar ni
demasiado barata.

Ksa es la razon de que no atraigan al publico tantas
exposiciones gratuitas Nadie desea lo que estd al alcance
de todo el mundo. Este es un hecho aterrador en el mun-
do de los negocios; un hecho que no acaban jamas de
entender las entidades publicas y los gobiernos.

La aplicacion practica de esto es que si tenéis algo
que vender, debéis procurar darle en algun modo el ca-
ricter de cosa unica. Si tenéis una tienda, debéis procu-
rar que sea unica. Lo que la gente quiere no es mera-
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mente el género, sino el interes, la diversion; es, sobre
todo; algo de que hablar. |

Vended a un hombre algo de que pueda jactarse, y
os pagard doble precio. Vended a una mujer algo que
suscite la envidia de otras mujeres, y os pagara dos ve-

ces su valor. Claro es que yo no propugno recdrgo siste- |

mético de los precios: me limito a indicar que no hay
necesidad ninguna de fijar precios ruinosos por lo ba-
jos. Si vendeis demasiado barato, es porque no sabeis
vender.

Este AXIOMA tiene ademéds otra fase, y es que po-
deis trocar el exceso de productos por la escasez, acrecen-

tando la demanda. La demanda es en gran parte lo que

los vendedores hacen que sea.

Acrecentando la demanda se mantienen altos los pre-
cios. Y ademds se mantiene bajo el coste porque se au-
menta la produccién. Es mds barato fabricar diez mil

plumas estilograficas que fabricar diez. Por esta razon es
una verdad inconcusa que el buen anuncio no cuesta .

nada, pues paga sus propios gastos y mas aun.
Generalmente se supone que el publico sabe lo que

quiere. Pero no es cierto. Eso no es mds que un modo

cortés de hablar. El publico necesita que le ensefien, que
le adiestren, que le acostumbren. Aun después de haberle
fabricado el mejor articulo posible, necesitais exhibirlo y
anunciar y crear revuelo acerca de él, para hacer que el
publico fije en €l la atencion.

La segadora mecdanica no tenfa demanda; los labrado-
res preferian la guadafia de mano. Una vez que M. Cor-
mick hubo inventado una segadora practica, tardé dieci-
siete afos, en vender el primer centenar. En efecto, nues-
tro AXIOMA no es exactamente aplicable a los nuevos

inventos, porque al principio no hay demanda para nada

nuevo.

Cuando aumenta la producciéon de un articulo, hay
dos maneras de mantener altos los precios: 1) destruyen-
do parte de la produccion, y 2) aumentando deliberada-

mente la demanda y la estimacion del publico. Cuandoel

mercado de platanes estd saturado, en ocasiones se arroja
al mar el cargamento de un buque frutero. Esta es la
manera necia de mantener altos los precios. La manera

inteligente y discreta es el anuncio y la mejora de los

procedimientos en punto a exhibicion y al arte de vender.

Herbert M. CASSON
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Estratagema de publicidad

He aqui una estratagema que, aunque no nueva, ha
dado, segun parece, magnificos resultados a un comercian-
te de Bruselas.

La estratagema se basd como muchas, en la publicidad.
En efecto, una mafiana aparecio fijado en las principales
calles de Bruselas el siguiente cartel:

«Se ha perdido una cartera conteniendo doscientos
francos y numerosas notas de pedido hechas al viajante X
para la casa Dunod y C.%

Se ruega a la persona que lo haya encontrado se sirva
devolver las notas de pedido a la casa Dunod, guardando
para si la cartera con los doscientos francos como recom-
pensa.»

Como es natural, todo el mundo leyé el anuncio pen-
sando sin duda que seria importantisima la nota de pedidos
contenidos en la cartera, para justificar tan magnifica re-
compensa.

De esta manera la casa Dunod ha logrado que cada
lector del cartel propale por doguier que dicha casa tiene
una numerosa clientela, convirtiéndose en agentes de pro-
paganda gratuitos para el establecimiento.

Para que se lean los anuncios

Un comerciante tuvo la idea de aumentar su clientela y
conseguir mayor asiduidad en la que ya poseia, entregando
a cada comprador un cheque con la fecha y el importe de
la compra. En el cheque habia esta indicaciéon: Al pié de
los anuncios de mi especialidad publicados en los diarios
se le indicara a usted el dia en que podra reembolsarsele
el importe de su compra.

Los clientes no se olvidaban de leer todos los dias el
anuncio del comerciante. Una vez cada mes llevaban los
anuncios esta nota: «Todos los poseedores de cheque que
lleven fecha del... pueden presentarlos al cobro en el tér-
mino de tres dias. El importe puede retirarse en efectivo o
en especies.»

La genialidad de la idea estd en que por ella se consi-
gue aumento de la clientela, mayor eficacia de la publici-
dad hecha por los diarios, dafio minimo porque solo un 25
por 100 de los cheques emitidos en el dia sefalado se pre-
sentaban para su reembolso y la mitad de los que se pre-
sentaban preferian el cobro en especies.

Sistema

El hombre de negocios sin sistema es como un buque
sin timén. Con el sistema se ahorra tiempo, se evita desper-
dicio y asegura exactitud y pronto despacho. Las grandes
batallas comerciales, como las de guerra, se ganan por los
generales fuertes en estrategia. Todos somos los arquitec-
tos de nuestra propia fortuna, pero hay muchos que traba-
jan sin método y sin plano, y no es extrano que al edificio
le falte forma y estabilidad.

Es conveniente sistematizar las costumbres. Lo primero
el tiempo. Tener una hora para cada cosa, arreglar de ante-
mano el empleo del dia. Ser sistematico es ser regular.

Sin organizacién ni sistema, los negocios se hallarian
todavia en la menguada concepcion de los tiempos pasa-
dos, y el hombre de negocios seria todavia un insignifican-
te mercader o un pequefio industrial en lugar de ser el gran
capitan del trabajo de nuestros dias.
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MERCIANTES 3§

El dependiente que se equivoca

En los grandes almacenes de Nueva York hay una cla-
se de empleados que no conocemos aqui: el mistake-clerck,
el «dependiente que se equivoca».

Cuando se presenta un cliente quejandose de algo, se
le conduce delante del jefe de la seccién, quien empieza
por dejarle hablar a sus anchas. Luego, cuando el cliente
ha exhalado toda su indignacién, toca el timbre con gesto
resoluto y llama al mistke-clerck, quien llega tembloroso a
los pocos momentos:

—Qiga usted—Ile dice a boca de jarro:—este caballero
se queja de (tal cosa). No puedo a usted confiarle nada que
no lo equivoque. Su inepcia es intolerable. Pase por la caja
ahora mismo. Queda despedido.

El desgraciado pronuncia algunas palabras balbucientes
de excusa, mira a cu jefe con ojos suplicantes y sale.

En la mayoria de los casos la colera del cliente cesa en
el acto. Ademads, compadecido, intercede para que no pon-
ga en practica tan severa decision. El jefe acaba por «ceder
a tan generoso ruego» y llama de nuevo al mistake-clerk,
a quien comunica que «por esta vez» queda perdonado. Es-
te da las gracias con vehemencia y el cliente sale de la ca-
sa convencido de que acaba de hacer una buena obra y ad-
mirado del buen deseo que han puesto en complacerle. Tal
confianza le inspira ya la seriedad de la casa que seguira
haciendo alli todas sus compras.

Una buena idea de una sastreria

Todo el mundo sabe que la mayoria del publico se mues-
tra reacio a las compras; para obligarle a gastar su dinero,
debe hacerse un esfuerzo, certificar que el objeto puesto en
venta es nuevo, ventajoso. Este esfuerzo que hacen el co-
merciante y el dependiente en el mostrador es necesario
que se extienda igualmente a los anuncios.

La casa Benson y Rixon, para vender trajes hechos més
completos que los demas, los vende con dos pantalones. Es
un programa. Los presenta en un cliché, cuyo dibujo no
tiene nada de particular, y que no reproducimos, pero cuyo
texto contiene magnificos argumentos, aunque estan expre-
sados confusamente. Dice asi: «Trajes completos con dos
pantalones».

Gracias a este par de pantalones suplementario, el traje
se lleva dos veces mas por mucho tiempo.

Si sigue usted los senderos trillados de la convencién
puede brotar la hierba a sus piés. Al ocuparnos de venta de
trajes completos con dos pantalones, hemos elegido el sen-
dero de la originalidad. Era una idea nueva, luminosa, como
una antorcha: una idea econémica. Se ha extendido como
un reguero de pélvora. Le rogamos encarecidamente no
compre sus vestidos como lo hacian su padre y su abuelo,
porque le ofrecemos nosotros un procedimiento mejor.
Edison nos ha dado la luz eléctrica, que reemplaza a la can-
dela de sebo. El genio de Bell ha renovado el pensamiento
del mundo. Un pensamiento nuevo, jideas nuevas! he aqui
lo que se pide actualmente.

Al terminar el nuevo sistema de venta de trajes con dos
pantalones, hemos podido reducir a la mitad sus gastos de
traje, porque este par de pantalones suplementarios dupli-
ca la duracién de vuestra ropa exterior. Esta economia es
un verdadero regalo para los gque compran nuestros trajes
cuyo aprecio estd aprobado por el publico que todos los
dias invade nuestros almacenes.
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SOBRE EL ANMOR Y LAS MUJERES

Creemos ser los protagonistas de la gran comedia de la
vida, cuando en realidad servimos de humildes partiquinos.
Aun en el fogoso dio de amor somos meros delegados de
la especie, que, en fin de cuentas es la gran enamorada.
Ella se sirve de nosotros como el cervecero de la levadura
para continuar su industria y presperar. Pero acerca de es-
te asunto ha discurrido ya muy aguda y atinadamert:
Schopenhauer.

lo mas deliciosamente femenino es el cerebro que repre-
senta ante todo érgano soberano de atraccion y de repro-
duccién: al revés del hombre, cuya sesera constituye vul-
gar herramienta de trabajo. Ello no obsta para que haya
muchas mujeres de esclarecido talento y capaces de altisi-
mas empresas.

En el diccionario de la mujer, querer no tiene, en la
- mayoria de los casos,

Cuando durante la
noche sorprendemos
en espeso matorral un
gusano de luz, perci-
bimos bien la verdosa
linterna, mas no ve-
mos al humilde insec-
to que la lleva.

Asi ocurre con las
sefioras mayores que
pretenden atraer las
miradas del publico
adornandose con sun-
tuosas alhajas: nos
deslumbran sus joyas
y adornos, mas jay! ni

la mujer, a menos de
que, por accién del
contraste fisico y ar-
tistico, nos produzca
impresiéon de disgusto
y repugnancia.

Se ha dicho mu-
chas veces que el
amor, como el agua,
corre de arriba abajo,
es decir, del padre al
hijo y del hijo al nieto.
En esto muéstrase, co-
mo siempre, la natu-
raleza exquisitamente
utilitaria.

;Para qué habria de
fluir el amor en senti-
do retréogrado, es decir
en la direccion de los
muertos’...

El primer amor del
hombre—amor de me-
riposa—tiene por ob-
jeto la flor. El segun-
do, mas avisado y mds practico—amor de gorrién, o de
gorron, como diria un zficionado a los retruécanos cursis
—solo pica en el fruto.

!

Pcse a lps campeones del mascxxiinfsrr;n '(de'cir' fe;nir.uis-:
mo parece impropiedad), la mujer es toda femenina desde
la punta del cabello hasta la planta de los pies. ¥ en ella
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DON SANTIAGO RAMOGN Y CAaJAL

mas acepcion que es-
timar, es decir, valo-
rar. En igualdad de
circunstancias,la hem-
bra, fea o hermosa,
preferird siempre al
varon que acredite ma-
yores capacidades fi-
nancieras o0 mas co-
piosas disponibilida-~
des, con la vnica con-
dicion de satisfacer el
instinto de la materni-
dad, el mads profundo
v sagrado de la vida.
Este supremo fin san-
tifica todos sus egois-~
mos.

La mujer implora
casi siempre de san-
tos, jueces y minis-
tros, gracia; pocas ve~
ces justicia.No la cen-
suremos. Disculpa el
sacro santo amor a la
familia.

Fabre nos conmue-
ve al contarnos las
crueldades del escor-
pion,que se come a su
consorte,ode las Man-
tis religiosas, que de-
voran al macho enple-
no espasmo de amor.

»Es que en nuestra
proplavida no se dana
veces parecidas mons-
truosidades? jCuantos
amantes y maridos no

mueren devorados por
sus mujeres!

. Graficod.

- - L

Se ha dicho muchas veces que nada hay mas inutil que
la experiencia. Tan triste verdad se corrobora cuando so-
mos victimas de una pasién avasalladora.

~ En la vida del enamorado, los prudentes consejos del
VI€JO suenan como la voz atiplada de un eunuco que diser-
tara sobre las excelencias del celibato.
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La mujer es como la mochila en el combate. Sin ella
se lucha con desembarazo; pero 3y al acabar?
5Qué debes preferir, la mujer hermosa o la fea? La her-
mosa, con tal de ser medianamente discreta, por que si te
sale casquivana y coqueta, de ella te librara cualquier Don
Juan callejero; mas de la fea y necia, ni el diablo.
La vida es triste porque acaba triste. ¥ el trabajo, fuen-
te de placer y de sana alegria aporta a menudo también
inquietudes y amarguras. He aqui por qué para el sabio
una mujer jovial y optimista serd siempre tesoro inaprecia-
ble, infinitamente superior a la belleza y al dinero.

S. RAMON Y CAJAL

CUENTOS DE LA TIERRA

UN ANDALUZ DE CAPA Y ESPADA

Se refiere al popular novelista D. Manuel Fernandez y
Gonzélez.

D. Manuel nacié en el siglo XIX por equivocacion.
«Vino muy tarde—como dijo otro poeta—a un mundo
viejo».

D. Manuel se encontré, en su tiempo, con dos cosas
muy contrarias a su cardcter: una sociedad que empezaba
a despaiiolizarse, y... jlas novelas por entregas!

De la primera supo defenderse y se mantuvo firme, vi-
viendo en un ambiente del pasado, que €l mismo se creo.
Contra las segundas no tuvo fuerza; claudicé.

La necesidad de escribir de un modo absurdo, hizo que
se desvirtuara su fino temperamento de artista, que pudo
llevar a término grandes obras.

Hemos dicho que vivié en un ambiente del pasado que
€l mismo se cred.

Esta fué su genial protesta contra lo moderno.

Una vez—cuando escribia el 7enorio—le encontraron

TU ERES LA PAZ

Cuando todo era paz y mansedumbre,

en las horas beatas y tranquilas,
ine dieron, encantadas, tus pupilas
toda la gloria inmensa de su lumbre.

Y han venido después los dias rudos,

feroces asesinos de la calma ...
dias en que se slente sobre el alma
como un choear de lanzas y de escudos.

Mas ¢qué habra de espantarme la batalla,

qué ha de poder la sordida canalla,
s1, al reclinar la sien sobre tus senos,

veo en tus ojos la sagrada lumbre;

toda paz, toda amor y dulecedumbre,
como en los dias claros y serenos?

Julio BERNACER

CANTAIRITS

Jardin que no tiene flores,
noche que no tiene luna,
nifia que no tiene amores,
son tres cosas y ninguna.

Congervo como -una joya
un rizo de sus cabéllos,
fino, como sus caricias,
negro, como mis tormentos.

Narciso DIAZ DE ESCOBAR

por la calle tocado con un viejo chambergo de larga plu-
ma, embozado en amplia capa y llevando al cinto una
larga tizona.

Tenia la gallardia de un espafiol del Romancero, y
su famosa altivez carecia de énfasis y de pedanteria.
Era una altivez ingénua, que tenia mucho de infantil.

%
¥

—D. Manuel, jle gusta a usted la musica®

—Hombre, dejaria de ser andaluz si no me gustara.

—Entonces habra usted ido a oir los Coros Clavé.

—Si, senor.

—Y le habran gustado.

—Eso ya es otra cosa.

—3Qué? ;no le han gustado?

—No, senor.

—Pues es usted la unica persona a quien noglezhan
gustado los Coros Clavé.

—Como que aqui todo el mundo obra por rutina. ;Se
dice que una cosa es buena? pues ya a todo bicho vi-
viente le ha de parecer bien... Yo, no; yo tengo criterio
propio, y, ademas, lo digo... ;Quiere usted que le con-
fiese lo que me han parecido los Coros Clavé...? jpues
un gigante haciendo gérgaras!

Luis LEON DOMINGUEZ

(c) Ministerio de Cultura 2007
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Malaga.— Quinta de San José
FOT. GARZON
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es la revista de negocios mas moderna que se conoce y sin
embargo no es solamente una revista técnica sino que lo
es también de la familia y del hogar.

Por ese doble cardacter que le da un gran interés en casa

de todo comerciante, por su escogida literatura, por su sana

orientacién, por su confeccion esmerada, es la primera pu-
blicacién de Andalucia y una de las mejores de Espana.

Leyes comerciales, cronicas nacionales y extranjeras, cues-~
tiones técnicas de contabilidad, agricultura, industria y ga-
naderia, cosechas, mercados, articulos literarios de los mas
esclarecidos autores, cuentos, poesias, curiosidades, con-
cursos, noticias, maximas comerciales, fotografias, etc., etc.

44 paginas mensuales en elegante papel couché,

CINCO PESETAS AL ANO.
Lea V. todos los meses ANDALUCIA COMERCIAL

FOT. GARZON
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VIILGARIZACION CONTABILE

POR EL PROFESOR MERCANTIL DON PEDRO SANCHEZ RUIZ

Contabilidad de un Expeculador

Hemos tratado en el articulo del pasado nimero de
las cuentas en la contabilidad y ahora vamos a tratar de
la aplicacion concreta de estas cuentas en la contabili-
dad por partida doble, adaptada al régimen administra-
tivo de un negocio particular, o social en sus distintas
clases.

Comencemos por la de un particular que quiere de-
dicarse al negocio de compra-venta de productos de la
agricultura.

Al organizar pues, a este comerciante, hemos de es-
tudiar previamente la forma en que ha de desenvolverse.

Su principal objeto serd comprar aceites y cereales
que luego venderda en la plaza (siempre en partidas), o
facturard a su consignacion a otros puntos; logicamente
se deduce que para verificar estas operaciones, necesaria-
mente ha de comenzar por el arrendamiento de local en
que establecer sus oficinas y almacenes, y una vez insta-
lado, y ocho dias antes de comenzar a operar presentara
en la Administracion de Contribuciones en las capitales
de provincias o en el Ayuntamiento, en los pueblos, la
oportuna alta, que en este caso concreto seria la de
«[xpeculador de aceites y cereales» tarifa 2.° epigrafe 52
del reglamento de la contribuciéon industrial. Una vez
legalizado con el fisco, empezard por su organizacion
contable-administrativa.

Adquiridos los libros Diario, Mayor, Inventario y
Copiador de cartas y Telegramas, libros que ademds de
necesarios para el buen régimen del negocio son obliga-
torios segun el Codigo de Comercio, los presentardn en el
Juzgado Municipal para que sean diligenciados y rubri-
cados en todos sus félios, cuyos derechos seran satisfechos
en papel de pagos del Estado.

Cumplidos estos tramites de necesaria legalizacion,
estudiemos graficamente la apertura, desarrollo y cierre
de esta contabilidad.

APERTURA

Como este comerciante que empieza su negocio no
tiene nada mas que dinero, la apertura del libro diario
seria:

Caja a Capital.
por la cantidad que destinen a este negocio.

Iiste es el caso general, este es el caso en que el co-
merciante, por ejemplo, ha calculado de antemano la
cifra’ exacta con que puede disponer para el desarrollo de
su cometido, pero hay otro caso, y es el de que, este co-
Imerciante no sepa exactamente la cifra conque va a po-
der contar para su giro, pues si bien es verdad que el
individuo que realiza actos de comercio es responsable
con _todos sus bienes presentes y futuros del resultado de
los mismos y el articulo 37 de nuestro Cédigo de Comer-
cio estd redactado en forma que parece que toda la for-
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tuna del comerciante, incluso la particular, debe anotarse
en el primer inventario, no s menos cierto que por no
indicarlo expresamente asi el citado articulo, la costum-
bre lo ha interpretado en el sentido de una separacion
absoluta entre el capital dedicado al negocio y su fortuna
particular; y siendo asi facilmente se comprende el caso
que citdbamos en que el comerciante no sepa de antema-
no exactamente la cifra que va a dedicar al negocio.

En este caso y al objeto de no variar la cuenta de
capital desde su apertura hasta el primer cierre econémi-
¢o, caso de quererse llevar a ella el resultado del mismo,
podriamos abrir la contabilidad valiéndonos de una cuen-
ta Intermedia que podriamos titular «Aportaciones»,

EsEmpLo

El comerciante cuenta en el momento de principiar
con 100.000 pesetas que entrega, pero considera necesa-
rio para el negocio que va a emprender un capital de
250.000 pesetas, y como aunque cree que podrd en breve
plazo tener esta disponibilidad, por el momento no la
tiene y la contabilidad ha de comenzarse con el primer

acto mercantil que realice, tendria que abrir sus libros
en esta forma: -

- 250.000. Aportaciones

a Capital 250.000
al entregar las 100.000 pesetas.

100.000 Caja
a Aportaciones 100.000

y consecutivamente y cuando le fuera factible al comer-
clante, iria haciendo sucesivas entregas, enfregas que
serian cargos de Caja y Abonos a la cuenta de Aporta-
ciones hasta que quedara esta totalmente saldada.

DESARROLLO

Contabilicemos pues este negocio en sus dos aspectos:
1. Compra-venta directa entre vendedor y comprador
haciendo la remesa directamente entre el vendedor y el
comprador, es decir, operando solamente como interme-
diario, y
2. Compra para almacenar y venta con salida de
almacen.
Ademsds, huelga que citemos un tercer caso, o sea en
la que operaria en forma mixta y que es generalmente la
que se emplea.

1.6* ASPECTO:
Asuntos que podriamos llamar, tipos. Loépez, especu-
lador, compra a fuera en el pueblo A y vende a Rafael

en el pueblo B.
LIQUIDACION DE COMPRA

Valor 1000 @ aceite a 20 pesetas. 20.000 ptas.
(zastos de corretaje. 250 »
Como estos géneros no los retiran hasta su venta en
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- firme y como por otra parte esta compra ha de reflejarse
en su contabilidad pot que es un hecho consumado, el
asiento de compra seria:

20.250 Expeculaciones en aceites.

Compra 1000 @ 'a Juan de A. . . 20.000
Valor 1000 4 aceite.
AA . . & om § F o e @ 250
Salida efectivo.
o bien
20.250 Expeculadores en accites.
Compra de 1000 @ a Juan de A. 20.250

a Caja. om B
Salida efectivo.
Si el pago se hubiese hecho al contado.

Tiene este asiento la particularidad técnica que la
aparta del principio de partida doble que dice: «que la
cuenta que se carga es la cuenta que recibe los valores»
pues observamos que cargamos en cuenta «Kxpeculacio-
nes en aceitess sin haber retirado la mercancia del poder
de Juan vendedor, mads estard explicada esta disparidad,
al observar que, si bien la ‘mercancia no se ha retirado
de Juan, este, desde el momento en que firmé su contra-
to de venta, dejé de ser propietario, para constituirse en
depositario de esta mercancia que ya es nuestra, puesto
que podemos disponer de ella a nuestro antojo, y al ser
nuestra, estd bien cargada a <Kxpeculaciones en aceites»
cuenta de nuestra contabilidad que se hace cargo virtual-

mente en apariencia pero realmente en el fondo, de la

mencionada compra.
| LIQUIDACION DE VENTA

Valor de 1000 @ aceite a Rafael puestas so-
bre vagén en estacién de B y libre de todo

gasto a 20 pesetas. . . . . . . . 25.000
A DEDUCIR:
(Gastos envase. . 100
AF C. 350
Comision. . 250
Dafio negociacién L/. 62,50 762,50
24.237,50

Asiento de venta, con giro 4 8 d/v. negociado en Ban-
co E. de C. al 1 2/5o d

2493750 B. E. de C.
m/ngo. hoy.

a Expeculaciones en aceites . 20.250
Venta de 1000 @ de Juan
a Rafael.

a Caja . IR 450
Suplidos de f. ¢. y envase.-

a Comisionistas. 250
H. P. de B.

s/com. 1 °/, s/ v/ n.e
a Pérdidas y Ganaunecias. . . 8.937560

Beneficio operacion n.°
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Como se ve por el anterior asiento, contabilizamos en
forma de obtener el beneficio o pérdida liquida de cada
operacion.

También podria operarse abonando la cuenta de «Ex-
peculaciones en aceitess por .el.importe liquido de la
venta, dandonos esta cuenta a fin de ejercicio el beneficio
o quebranto, y entonces si bien por el momento nos abre-
viaria la operacion contable, ofreceria sin embargo el 1n-
conveniente de no darnos en todo instante y por oposi-
¢ién el resultado de nuestras especulaciones.

2.0 ASPECTO:

En este segundo aspecto y en la misma operacién di-
riamos, al hacernos Juan la entrega de lu mercancia

20.250 Almacenes de aceite.
a Juan de A.
BCEIH: =« & 5 5 ¢« & &

20.000
200

y en el de venta:

2493750 B. E de C.
62,60 Intereses y descuentos
d°/. en L/ n.°
Gastos generales.
(Gastos envacse.
» f. c.
Comisiones.
com, en y/ n°
a Almacenes de aceite. . . .
Venta 1000 @ de aceite a
25 pesetas.
g Caja. . & .
Salidas hoy.
a Comisionistas. . .
H. P. de B.
efcom. 1 ¢/5, 8/ v/ n.°

450
100
390
200

26.000

450

200

CIERRE

Bien sencillo se ofrece el cierre de esta contabilidad
en su primer aspecto, pues operando unicamente sobre
cantidades liquidas y jugando con la cuenta de «P’érdidas
y Ganancias» en cada operaciéon como se ve, solamente
habra que cargarle a esta cuenta el saldo de <«Gastos ge-
nerales» sueldos, material de escritorio, etc, para que su
saldo nos dé el resultado de nuestra gestion.

En su segundo aspecto, supongamos que las cuentas
sigulentes nos darian los saldos que indican:

Saldo acreedor

Almacenes de Aceite . . . . . 100.000 ptas.

el saldo de esta cuenta por su cardcter de cuentas expe- -
culativas ha de obtenerse después de aumentar en su ha-
ber el valor de lus existencias al precio de mercado (Con
respecto a s1 deben figurarse las mercaderias en Inventa-
110 al precio de coste (Leén Baturdon)o al precio de mer-

cado, hay diversas teorfas que en otro articulo comenta-
remos).
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Sueldos deudores:
Intereses y Descuentos. . . .  6.000
(Gastos Generales.. . . . . 30.000
Comisiones.. . . . . . . 5000

y con estos saldos de las cuentas expeculativas y
las de resultados diriamos:

100.000 Almacenes de Aceite.

Beneficio de esta cuenta.
41.000 Pérdidas y Ganancias.

Darics del ejercicio

a Pérdidas y Ganancias. . . . 100.000
Beneficios ctas. expeculativas.

a Intereses y Descuentos. . . 6000
Saldo de esta cuenta.

a Gastos Generales. . . . . 30000
Saldo de esta cuenta.

a Comisiones. . . . . . . 5000

Saldo de esta cuenta

con cuyos asientos quedaria la cuenta expeculativa de
¢Almacenes aceites» con un saldo igual al valor de las
existencias que figuran en el balance de Inventario; las
demads de resultados saldados, y la de «Pérdidas y Ga-
nancias» con un Saldo acreedor de ptas. 59 000, que es
el resultado positivo del ejercicio, y cuyo Saldo puede
llevarse a aumento de Capital o a una cuenta especial de
reservas como disponibilidad inmediata para riesgos
eventuales.

CADIZ.—Lago y Gruta del Parque Genovés

FOT. GARZON

A VISO

Con el fin de regularizar las
salidas de ANDALUCIA COMERCIAL que
viene apareciendo a fines de mes y
debe salir a primeros, hemos adelan-
tado una fecha en el presente numero
oue corresponde asi al mes de Enero.

Como a nadie se perjudica con ello
y se favorece, en cambio, la oportuni-
dad de la publicaciodn, creemos que ha
de ser del agrado de nuestros lectores.

A

LA ANDALUCIA TIPICA

L e P W e T "‘-\.

Entre los lugares mas tipicos de Andalucia
figura la Plaza de los Dolores,de Cordoba;
es la plaza del sentimentalismo, de paz y
de recogimiento, grave y solitaria, inspira-
dora de todos los grandes artistas que ha
dado al mundo la histérica ciudad de los
Abderramanes.
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En uno de sus muros hay una reproduc-

cion, hecha con mesaicos, del notable cua-

dro «La Saeta» del ilustre pintor cordobés
Julio Romero de Torres.

FOT:- A TORRES
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LO QUE SE PUBLICA

«Las categorias literarias»

Roberto Brenes Mesén ha publicado en San José de
Costa Rica este libro, curioso e interesante, utilisinio pa-
ra qulienes se interesan por el arte literario en sus mas re-
finadas manilestaciones.

En unos capitulos amenos y llenos de sana erudicion,
trata el autor de la obra literaria de Gorgias, de la dogms-
tica de Aristoteles, del arte poético de Horacio, de la reto.
rica del Renacimiento, del criterio literario, de la unidad
de la obra de arte, de la claridad del estilo, de la expresion
figurada y de cuantas circunstancias han de concurrir en
la obra literaria, viniendo a la conclusién de que las cate-
gorias literarias, entre la prosa y el verso por ejemplo, no
existen ni pueden existir, en el dominio del arte, con
aquel sentido de gencralizacion conceptual escoldstica
aplicado a los géneros literarios,

El libro coustituye el comienzo de una obra de mayor
consideracion que en breve vera la luz,

Dada la vasta cultura del autor, demostrada en las
paginas que comentamos, auguramos un éxito completo
a la publicacion que prepava y de la cual es esta un pe-
quefio preludio.

«Informaciones sociales»

Editada en Madrid, y bajo la direccién de IFabra Ri-
vas, la Oficina Internacional del Trabajo, domiciliada en
(Ginebra ha empezado a publicar una revista en espanol
titulada «Informaciones Sociales.»

IHasta ahora habia editado todas sus publicaciones en
francés e inglés y solo una parte de ellas en alemidn, ita-
liano o alguna otra lengua, dindose el caso de queen los
paises de idioma castellano ne se podian tener mas noti.
cias de la Oficina Internacional del Trabajo que las que
facilitaba la prensa diaria como informaciéon, cosa que
slempre venia resultando inconcreta.

Por eso resultaba una necesidad la fundacion de una
publicacion que emanara de la propia Oficina y ese vacio
es el que ha venido a llenar «Informaciones Sociales.»

«Acuerdo Anglo-lbero-ltaliano visto al través
del sentido comun» por Emilio Zurano Mujioz.

La Biblioteca de Temas de Interés Nacional, de Ma-
drid, ha publicado su tomo primero que consiste en el li-
bro cuyo titulo dejamos apuntado.

Kl autor de esta obra nueva, con la ¢lwra vision de la
realidad que le caracteriza en asuntos internacionales, ha
creido legado el momento de adveitiv a las naciones
esencialmente mediterrineas del peligro que suponen pa-
ra la paz futura las ambiciones inquietantes de Francia
en Africa.

« 1 problema del mediterrdaneo — dice el sefior Zura-
no — plantea otra contienda universal de inecalculable al-
cance Esto se palpa; como velamos venir el inevitable
choque franco-aleman: si cuestion tan limitada arrastro
a toda Enropa, al Japon y a los Estados Unidos a la vo-
vagine de la guerra, ;qué sucedera en la disputa de un
mar enclavado en el corazon de tres continentes que su-
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ponen los dos tercios habitables del planeta? Apena pen-
sarios

Y en el libro, que es recio y fuerte como el espiritu
del escritor, que esta muy bien documentado, se da el
grito de alarma, advirtiendo que los pueblos, como los
individuos, pagan muy caras las imprevisiones y, por
ello. el porvenir los castiga despiadadamente

I21 libro del Sr. Zurano servird para poner en guar-
dia a Italia, Inglaterra, Portugal y IKspana misma, ante
la actitud de I'rancia que. colocada en toda la costa me-
diterrinea de Africa desde el Cabo Bon, sin soluecion de
continuidad a que aspira, de una forma velada, para lo
gque no omite 11 ocasién ni procedimiento, hasta unirse
con su zona occidental en Marruecos, es un peligro a la
Humanidad, dado su temperamento inquieto y veleidoso.

Un buen gervicio mds prestado a la patria y a la cita-
da Humanidad por el distinguido expresidente del Circu-
lo Mercantil de Madrid y notable Abogado.

«Mapa de las carreteras de la Provincia de Cérdoba»

Iiditado por «Cordoba Automovilista» se ha publicado
el « Mapa de las Carreteras de la Provincia de Cordobas
que esta esmeradamente impreso en lujoso papel tela y
contiene datos de gran interés.

L2 colegiacion forzosa ﬂe_ l0s Comisionistas de Comercio

Los Comisionistas de Comercio de toda Espafa estan
llevando a efecto una activa campafia para conseguir del
Directorio Militar la colegiacion forzosa, que acabaria con
el ejercicio ilegal de la profesion y, siendo mayor el nime-
ro de cuotas que recibiria el Tesoro por el concepto de
este epigrafe de la industria, permitiria una prudencial re-~
baja en la cantidad con que hoy esta gravada dicha pro-
fesion.

Entre las peticiones mds razonadas que han sido eleva~
das hay una de D. José Llaneza, de Gijén, y varias de los
Colegios de Comisionistas de Espana; en Andalucia se ha
prestado a este asunto, desde un principio, una buena
atencion particularmente por los Colegios correspondien-
tes de Granada, Sevilla y Cérdoba.

Parece que el Directorio se propone acoger las peticio-
nes para darles satisfaccién decretando la colegiacién for-
zosa, y aungque nada puede asegurarse todavia, es de creer

que una ponencia nombrada al efecto estudia aciualmente
la solucién de este asunto.

D. NICOLAS GUIRAO

El pasado dia 18 de Diciembre fallecié en Cdérdoba el
conocido comerciante de tejidos D. Nicolds Guirao y Ro-
mera.

Al funeral y sepelio, que tuvieron lugar en la tarde del
10, asistié numeroso duelo. Sumamos nuestro sentido pé~
same a los muchos que recibe la familia doliente.
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NUESTRO CONCURSO MENSUAL Problemas
Solucion al del niimero anterior Solucion a los del niimero anterior:

Hemos recibido una multitud de boletines de contestacién al - Jw". / Las de los niimeros 1 y 3 estin re.

Concurso del nimero anterior titulado «;Cuéntos metros tiene esta P"EEintﬂdas graficamente.
pieza de tela?» lLa cantidad exacta era 46 metros y 60 centimetros, N.”2. Elcarro C pass al ﬂ?lﬂftﬂdf‘ma
y los que més se han aproximado han sido por ignal, D. Casimiro y los carros GRS ¥ahen direccién opues-
Baena Carrillo, calle Maria Cristina, nim. 19 y D. Franeisco Orte- i ta pasan a unilrae a lea_ A B, para que el
ga, calle Poyo, nim. 46, ambos de Cérdoba, en cada uno de cuyos C pueda RESULE S1L €3N0, Después los
boletines se da la medida de 46 metros y 50 centimetros. carros D K F vuelven hacia ﬂtfﬂ?:ﬂ y el
Como el premio habta de adjudicarse a uno de estos dos sefio- B entra en el apartadero; los D E F se
res, se efectué el sorteo correspondiente en el establecimiento de Aoa unen eu Ve al A, y el B
D. Francisco Hierro, de Cérdoba, que es una de las casas donde il m'f‘tmliﬂﬁﬂu marcha. De nuevo
contamos con mayor niimero de suscriptores, dandole asi la debida @-Cﬁ-@. ) —E‘:_]-E:J los D E I retroceden para que
garantia, y resulté premiado D. Francisco Ortega. 2 O | € F ;l ﬂ; &ntrf en eldapartade;u, 31

I J echo esto queda resuelto e

problema.

JCudntos sombreros hay en el grupo cuya es
esta fotografia?

Hay que pasar un rio de 23 metros de an-
cho y no disponemos més que de cuatro tablas
que tienen 22 metros cada una. (Cémo hare-
mos con ellus una ensambladura, 8in clavos ni

cuerdas, ni atadero alguno, para colocarlas so-

I.a adjunta fo- bre dicho rio y que nos sirvan de puente?

tografia, que estd
obtenida en la
acreditada som-
brereria de don

(Como se perfora una moneda con una

Diego Ruiz, sita aguja?

en‘laicalle-Mar{a -

Cristina, sin nu- / : X .
merode Cérdoba, =7 ¢{Cémo se construye una fuente intermi-

representa, como «ia) nable?
3

ge ve, un nume-
roso grupo de

sombreros y se A | 1.° Dividir esta .ﬁnca en cinco partes,
quiere averiguar {% iﬁ’ 1 iguales en forma y dimensiones, de manera
de cuantos, exac- | . que dentro de cada una queden dos 4rboles
tamente, se ¢com- ?Q (.E’ '? y el cuadro oscuro, que representa la casa,
pone. " independiente de las partes citadas.

2.0 Atadas unas tijeras en
la misma forma que indica el
grabado, desatarlas sin soltar
ni cortar la cinta.

CONDICIONES

1.*  Todo lector que quiera tomar parte en el Concurso tendré

Adivinanzas

que hacerlo por medio del «Boletin» que se inserta en una de las " _
paginas de anuncios, envidndolo, relleno, a las sefias que el mismo Soiuciones a las del nimero anterior:
indica antes del dia 20 de Enero. LA NUBE.

LA.COLMENA.
2.2 Se dard un premio consistente en 25 pesetas en metilico, a X 400 NA

la persona que envie la solucién exacta, y caso de que ninguna la
diera, se entregara el premio a la que més se haya aproximado.

Apellidanme rey, y no tengo Teino,
dicen que soy rubio, y no tengo pelo,

3% Si dieran el niimero exacto més de una persona, se designa- afirman que ando, y no me meneo,
rd entre ellas la premiada, por medio de sorteo. - arreglo relojes sin ser relojero.

44 En el nimero de Febrero se publicardn el nombre y el do- ; .
micilio de la persona que resulte premiada. ¢Sobre cuil planeta se estudia mis botdnica?,

" - L

-'-"-.-fn
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ANpALUCiA COMERCIATL

Chistes

El profesor acaba de explicar la forma
de la Tierra y pregunta:

—:Por qué es redonda la tierra?

—Eso mismo digo yo; igual viviriamos
si fuese cuadrada—contesta un discipulo,

De concierto

—.Tiene Vd. licencia para tocar?
—No, sefior guardia,
—Pues acompaneme Vd.
—jAh! JEs Vd, aficionado? ¢Qué quie-
re Vd. cantar?
@ m

La sefora.—sHan traido ya el perid-
dicor
El esposo.—iPara qué te hace faltar
—Para ver si es buena la 6pera que vi-

mos anoche,
E B

En el Juzgado

i "Ii s g’ |

(
|

—Otra vez aqui? ¢No le da a Vd. ver-
glienza? :

—A mi, si sefior; pero es que me traen
-a 1a fuerza, La policia es asi.

Mientras llega el médico
Relajaciones (torceduras)

Cuando por un esfuerzo en mala pos-
tura se produce una torcedura o relaja-
cién, lo primero que se debe hacer es po-
ner en completo reposo la parte afectada.
Después se aplican compresas frias que se
repuevan cada quince minutos o media

e ——
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hora, y pasadas dos o tres horas se aplica
una compresa de tierra o arcilla que se
deja dos o tres horas y ain toda la noche
durante el sueno.

Este tratamiento se contintia hasta que
todo haya pasado, Mientras se aplican las
compresas frias al principio, debe darse
masaje del brazo o pierna donde resida la
torcedura, siempre en direccion al cuerpo.
Un masaje acertado en la propia torcedura
puede aliviar por completo el dolor, des-
pués de las dos horas de compresas frias.

Pensamientos

.os males de la borrachera son mas
arandes que los de la guerra, la peste o el
hambre,—Gladstone.

E 8
Hay buenos matrimonios, pero no los
hay deliciosos.
I
No presumas jamés de tener talento,

=
Cuando los que mandan pierden la ver-
giienza, los que obedecen pierden el res-
pEtDl

Cantares

Tengo que pedir prestados
sus labios de luz al sol
para besarte en la frente
como te besara Dios,

Me causa tanto pesar
que he llegado a presumir
que algo me debe amar
quien tanto me hace sufrir.

Plantas que curan

ANIS VERDE.—Florece en verano y
crece expontdneamente en Sicilia, Espaia
y Francia. La semilla es la unica parte de
la planta que se emplea contra el dolor de
estomago, la debilidad de las vias digesti-
vas, los dolores de cabeza, de vientre (re-
tortijones) de los nifos y verugos.

Debe administrarse ¢n forma de infu-
sién, con agua en lugar de alcohol, puesto
que el alcohol es perjudicial a la salud.

Dosis: 3 gramos para una taza, 20 gra-
mos para un litro en infusién,

Refranes

Hablar poco pero mal es mucho hablar,

L
El dar y tener seso ha menester,

N B
Con granos de trigo se forma el montén,

Conocimientos ttiles

Contra la caida del pelo.
Hojas y flores de romero, . 20 gramaos
Bréotanomacho, . . . . . 20 »
Alcohol o aguardiente,, . . 1 litro
Dejar en- maceracién 7 dias, filtrar y
darse dos fricciones diarias, A falta de bré-
tano, usar solo el romero.

Andlisis del vino.—Hervir un vaso de
vino, introducir un tube de lana blanca;
si la lana se colora enseguida, el vino no
es'natural,

Andlisis de la leche.—Introducir una
aguja limpia, de acero, dentro de la leche;
sacarla verticalmente; si la leche no con-
tiene agua quedara una gotita en la punta

Para quitar las manchas.
Esencia de limén ., 8 gramos
Esenciade menta. . . . . 8 »
Alcohola 8° . . . . . . & litro
Hiel de buey. T 40 gramos
Jabén blanco . . . . . 6o »

Lavar con esta mezcla y secar despu¢s
con franela,

Contra los sabarnones.—Hervir toda
una mata de apio en tres litros de agua;
lavar la parte enferma mafanay tarde,
cura completa al cabo de seis dias.

El cocimiento de gordolobo cura tam-
bién los sabafiones al cabo de seis dias,

Lecciones

Un soldado cumplido en Alicante
con Rita se porté como un tunante;
y ahora dice la pobre entre gemidos
que nadie debe andarse con cumplidos.

Curiosidades fisiolégicas .

Cada 30 segundos, la sangre del cuer-
po humano da una vuelta entera,

| e 1\

Diez mil litros de sangre pasan por los
pulmones y el corazon cada 24 horas,

Los glébulos de la sangre se dividen
en rojos y blancos. Los blancos atacan a
los microbios nocivos, formando por lo
tanto, la policia del organismo,

La Biblia

Contiene la Biblia 3.566.480 letras,
773.764 palabras, 31.102 versiculos, 1,189
capitulos y 66 1ibros. El capitulo del medio
es el salmo 100, cuyo versiculo central es
el 3. El salmo 78 conticne los dos versicu-
los centrales :33 6 33). La conjuncién y,
figura 46,277 veces. La palabra Sersor,
5.000,

El Rev. J. S. Black, en un estudio com-
parativo de los primeros cuatro Evange-
lios, deduce que en un total de 1071 ver-
siculos, Mateo tiecne 387 en sociedad con
Marcos y Lucas, 130 con Marcos, 184 con
Lucas, 370 son suyos en absoluto. Lucas
de 1.151 tiene 350 con Mateo y Marcos, 176
con Mateo, 41 con Marcos, 544 completa-
mente originales,

El capitulo 15 de la Primera Epistola
de San Pablo a los Corintios presenta una
notable singularidad: los versiculos 1 a 29
contienen 583 palabras; y las mismas se
cuentan en los 29 versiculos que median
del 30 al 38,

Cérdoba.—Imp. «La Puritana. Plaza Cdnovas, 13




HISTORIA NATURAL

Anparucia CoMERCIAL

ANIMALES MAMIFEROS — GATOS

LAMINA 5.2

Los gatos tienen entre los animales rapaces la figura mas hermosa en general. Sus miembros, proporciona-
dos son elegantes y vigorosos. Tienen la cabeza semiferoidea, cuello fuerte, piernas medianamente largas y bien.
desarrolladas, cola larga y movible, piel blanda y cubierta de pelo corto, y de hermosa coloracion; terrible denta-
dura, lengua dspera, ufias agudas y encorvadas.

Casi todos los gatos son hébiles trepadores, saltadores agiles, oido muy fino. Se hayan extendidos por todo
-el mundo y habitan los bosques y las orillas de los rios que son prédigas en vegetacién.
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1y 2. ElLeén, Leo, habita
el Africa y el Asia meridional.
Nuestra ldmina representa el
leén de la Barbaria, la especie
mas bella y arrogante. Planta
majestuosa,cabeza adornada con

fuerte y espesa melena, movi-

mientos pausados y graves, fuer-
za y valor, le han dado el nom-
bre de Rey de los animales. La
leona (figura 2) se diferencia del
macho en la falta de melena. El
ledn vive casi siempre solitario,
reposa de dia y en cuanto em-
pieza a obscurecer se va a la
caza. %

" 3. El Puma concolor, Puma
concolor, es el leon del Nuevo
Mundo donde se extiende desde
los Estados Unidos hasta la Pa-
tagonia; cuerpo esbelto, cabeza
pequefia, muy sanguinario y te-
mido en los rebanos donde cau-~
sa verdaderos estragos. Le gusta
méas la sangre que la carne y
para beber de ella mata con fre-~
cuencia veinte ovejas en una
sola noche. Teme a los hom-
bres.

4, Tigre real, Tigris regalis,

con dibujos y colores preciosos.
Su patria es el Asia y se en-
cuentra casi solamente por toda
esta parte del globo, extendién-
dose desde la India hasta arriba
de la Siberia y desde China has-
ta el Cducaso. Terrible carnivoro
del cual hay, particularmente en
la India oriental, numerosos
ejemplares matando entre un
afno y otro muchos hombres.
Tiene mucha fuerza, que le per-
mite arrastrar a un hombre o un
caballo.

5. Leopardo, Leopardus onca.

Es el mas grande y mads terrible
de los carnivoros de América;

piel blanda, brillante y con her-
mosisimas manchas. Vive cerca
de rios, pantanos y bosques y
cuando empieza a obscurecer

e ——— =

busca su presa entre los habi-
tantes de la tierra y los del

agua.

6. La Pantera, es un hermo-
so gato de la Ameérica del Sud
que vive a pares en los bosques
y se alimenta de pédjaros y de
pequenos mamiferos.

7. EIl Leopar, hermoso, lige-
ro, sagaz, atrevido, el mas per-
fecto en la familia de los gatos.
Estd en el Africa y a veces en
grandes bandadas. Teme al hom-
bre pero para los animales es
enemigo despiadado.

8. Leopardo negro. Es de co-
lor obscuro con manchas negras

-y habita'en Java.

O. Gato clavo o lobo selvar.
Se distingue de los demaés gatos
por su talle esbelto, piernas lar-

gas y cola corta. Come liebres,
corderos y aves.

L

10. Gato montés, mas fuerte
y més grande que los domésti-
cos; pelo espeso y largo. Causa
mucho dafio entre la caza menor
y entre las aves.

11. Gato doméstico. El tnico
género que se ha asociado al
hombre y ya era doméstico en
tiempos de los antiguos egip-
cios. Hoy esta distribuido por
toda la tierra. De discrecion y
utilidad en el hogar, lustroso,
aseado y agil.

12. El Lince. Se halla en
Europa pero solo reside en gran-
des bosques frondosos y monta-
Nnosos; orejas largas que termi-
nan en forma de pincel y barba
poblada que dan a su rostro un
aspecto singular. -




FERRETERIA Y CUCHILLERIN

ANTONID RAMOS

Maria Cristina, 19

CORDOBA

Herramientas de todas clases — Cuchi-
lleria de Solingen de las marcas mas
acreditadas. — Venta exclusiva de las
tijeras marca FLECHA, legitimas, las

(asa Conocida por

El Metro}
Tejidos
Confecciones

y
(ieneros

e punto

mejores que existen. — Herrajes para

obras.— Cocinas econémicas — Cubiertos

de todas clases.—Bateria de cocina de

hierro estafiado, esmaltado, fundido y

de acero esmaltado.—Gran surtido eun
articulos de aluminio

GRANDES EXISTENCIAS
EN ARTICULOS EXTRANJEROS

La casa que méas barato vende en Cérdoba
y que presenta artieulos de la mejor calidad

PEDRO G. HERRERO GARCIA

CORDOBA

Esta casa es la méds recomendable para comprar

8 precios €conomicos,

Por su sistema de PRECIOS F1JO5, las ventas impor-
tantes que hace y las operaciones a riguroso CONTA-
- DO le permite vender a precios BAJOS y tener siem-

pre articulos de OCASION.

EN PANERIA es la que més surtido presenta y mds

brrato la vende en Cordoba.

Sucursales {

Casa Central: MARMOL DE BANUELOS, 2

San Agustin, 30
Deanes, 29 y 31

~ @ran Hotel Barcelona

Mariana Pineda, 7/
Madrid

Edificio construido para Hotel, recientemente refoi-
mado, con agua corriente en todas las babitacioncs,
Calefaccion central. Ascensor y cuarto de bafio.

COCINA FRANCESA Y ESPANOLA

POR Sgu;’f;g?ETARIO J OSE GA LA N D iAZ

No fiarse de corredores que digan en las estaciones que no hay habifatiores

(€) Ministerio de Cultura 2007




CASA GONZALEZ

ZAPATERIA PENUELA

CALZADOS pE LUJO Y DE TODAS

— Decoracion en ceramica y azulejos —

CLASES : Materiales de construccion, Cuartos de bafios

ESPECIAL[DAD EN LA MEDIDA Casa en Sevilla, Madrid, Huelva y Malaga
Gondomar, n. 3-CORDOBA Cordoba: Alfonso XIII, nim. 37

Teléfono, niim, 272

MPIEL CEBALLOS BARREME |  soasvrmessmefa

Coloniales y Drogas al por mayer CiVvVICO - MILITAR
Importador directo de Café de Puerto Rico y Canela Ceilén g Bt

n
Bacalao Labrador e Inglés, clases superiores, Arroz, . 5
Alubias, Carburo.—Especialidad en Pimentén y Es. ose I m e n ez a os
pecias Dara matanza.—Manteca del Reino y Extran-
jera—Gran surtido en sardinas prensadas, Cloruro

de Cal y Bicarbonato de Sosa.—Cabezuela, Moyuelo, Plaza del Salvador, 26
Afrecho, calidades superiores.

Oficinas y Almacenes: Fray Luis de Granada - CORDOBA C @ BDOBA

CARBONELL Y C.A (S EN C) ‘f:d{bﬁa‘*iﬁni;:

Correo: Apartado 17
TELEFONO 67 CORDOBA

Suoureales en Sevilla - Aguilar de la Frontera
Castro del Rio - Pinos Puente - Melilla y Jaén

FAbricas de aceites finos y Refilnerias con olivares propios
» » » de orujo y jabones.

Gran surtido en maderas de Flandes de todas dimensiones y calidad.
Fabrica de Harinas sistema Austro-Hungaro. — Féabrica de pasta y fideos para sopa

COMPRA DE ACEITES Y GRANOS
Grandes almacenes generales en la Torre de la Malmuerta
VINOS HFINOS DEL PACGO DHEH LLOS MORILES
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GRAN PABRICA DE PAN | TARJETAS POSTALES
r LUI S ROLD AN RODRIGU EZ ﬁw‘%ﬁw Continuamente novedades

del ditada marca
Bataneros, 1 CORDOBA Teléfono 276 e ’acre <
Especialidad en Tortas de Aceite “MARGARAHX

H | Elaboracion con la amasadora EBERHARDT

cuyo movimiento esencialmente inge- Exportacion a todo el mundo
nioso y cientifico no estruja, troncha ni
maltrata la masa, resultando aireada,
| esponjosa y seca y no dejando grano o
i '§ particula de harina que no absorva su
'['. ‘| parte proporcional de agua.
|

| : La mayor
;I '§ perfeccion
| _.

en el traba-
| 1 Jo, la que
e | se limpia
| § con mads fa-

‘A cilidad, la
' % ' que mejora,
# mads la cali-
dad del ar-
ticulo.

Fabricante y editor:

(S S e SN
MADRID.-Jesis vy Maria, 6

.

FARRICA DE CARAMELQS :-: AZUCARES ESTUHADOS
o. ¥ A. PEE N&NDEZ CAPARROS

CORIDOBA

COSECHERO Y EXPORTADOR DE VIWOS

————— BLANCOS FINOS , ————

PALIDOS ESPECIALES TINTOS CLASE SUPERIOR ™

MANZANARES (Ciudad Resal)
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RUANO HERMANOS

COLONIALES POR MAYOR

SECCION ESPECIAL

DE CAFES TOSTADOS

FABRICA'DE

PARAGUAS
SOMBRILLAS Y BASTONES |  me=e co mepesa  coracne

TENEMOS lo mas bonito, lo mejor
y lo méds nuevo que se fabrica en estos

ramos. Nuestros articulos, por su esme- LA UNIVERSAL

rada confeccidon y presentacion elegan-

tisima, han conquistado los mas impor- .
tantes mercados apenas hecha su apari- DROGUERIA Y PERFUMERIA
cién por todas las plazas. VENTAS AL POR MAYOR Y MENOR

C(%NTAMQS con una njumerms?d co-
hast o do sayor 1ufo, puen somos s FRANCISCO YEPEZ RUIZ

portadores en gran escala de armaduras, CONDE DE CARDENAS, 24

tejidos, punos y demais fornituras que
adquirimos en los centros productores CORDOBA
de Inglaterra, I'rancia, Austria y Che-
coeslovaquia, que son hoy los mejores
del mundo.

" JOSE CABALLERO

. ) o { Grandes especialidades en Novedades
EUSKAL-ERRIA, 8. —SAN SEBASTIAN ds shjetos de escritorio

Representantes directos de fabricas
| Articulos para anuncios y reclamos
Paginadores, Numeradores y Fechadores
de caucho y metal
Grandes cantidades en stock

<)

Haas y Targa

Almacenes y despacho:

~ Lauria, 92 y 94 BARCELONA

v m ¥ : - —— . —— —— - - G = - p—— T e T T e e —

(c) Ministerio de Cultura 2007



SALVADOR GARCIA BERRUEZO

SUCESOR DE

GONZALO GARCIA CASTANO

ALM ACEN DE CALZADOS

VENTAS SOL.O AL POR MAYOR
Carlos Rubio, 8 CORDOBA

-EXITO-

REVISTA TECNICA
DE LOS NEGOCIOS

8 la revista que explica los modernos
E procedimientos de organizacién co
mercial e industrial puestos en préictica

por las mée formidables empresas.

DIRECCION:

Sociedad General de Publicaciones, S. A.
Calle de la Diputacién, nimero 211
Barcelona

BISUTERIA
CEPILLERIA
| JUGUETERIA
CUCHILLERIA
ADORNOS DE CABEZA
ARTICULOS DE PIEL

SOLSONA Y COMPANIA

Calle de Culla, 5 y 6

VALENCIA éé

[TINTAS PARA ESCRIBIR]
@’Fﬁfa

| El mejor
libro de
notas
EL LIBRO DE NCTAS PERPETUO para
Lolsillo
m{\@% IXn venta en todas las librerias de Esparia
1 logyg log establecimientos 08 \m‘w‘t rabricante JUAN VIDAL-Ronda Universidad, 20-Barcelona
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TRIUNFO
Saizy VIARTINEZ GRAN FABRICA DE PASTAS ALIMENTICIAS

ESpecialidad en la fabricacidn estilo genoves

Rogelio Galdn Ceballos
EXPORTACION A TODA ESPANA | Acera del Triunfo, 90 y Canasteros, 8
GRANADA

"
Estas maquinas tuestan cada hora 200 kilos de café EL

ALMACENISTAS IMPORTADORES

DE

CAFES TOSTADOS

l ESTA MARCA
B3 Sl GARANTIA

La marca CONKLIN en una
c Q R D o B A | pluma fuerte o lapiz metilico,
. €s una verdadera garantia del
valor representado por estos
articulos.
Durante veintitin afios el nom-
bre CONKLIN ha significado
satisfaccion en la escritura. En
la actualidad, con sus nuevas
mejoras, CONKLIN significa
placer al escribir y un largo
Servicio.

FABRICANTES

THE CONKLIN PEN MFG, COMPANY
Casa establecida en 1898 Toledo, Ohio, E, U, A,

Al por mayor JUAN M. KEENE
Fontanella, 10.—BARCELONA

Marca registrada

r P P e —,
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i

Un detalie de la seccion de empaguetado
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INDUSTRIAS FORB, s. A.

TELEFONO N° 592 G.— TRAVESERA, 316 — BARCELONA - (GRACIA

FABRICA DE GENEROS DE PUNTO

ESPECIALIDADES:

Calcetines de seda e hilo

(orbatas, Bufandas y Tirantes de seda

Fébrica de Tirantes y Ligas

Fabrica de cinteria

FABRICA DE SOBRES
T BOLSAS COMERCIALES

ESTUCHERIA

ESPECIALIDAD:
Sobres de Ventanilla transparente

IMPRENTA Y LITOGRAFIA

Papéles higiénicos en rollos y paquetes ZIG-ZAG
Almacén de papeles embalaje, escribir y fantasia
Aparatos cortadores de papel.

Proveedores de la Revista “IBERI(A¢

Fdhrica d8 Alpargatas 7 Galzado

de Salvador Martinez Brotons

a cargo de

Agustin Alonso Chinchilla
ELCHE (Alicante)

Cazadoras de Céfiamo y Yute

y de Cerco de cuero

() Ministerio ae Cultura 2007

ZTA
LA COMERCIAL 1) C MADRID
R

GRAN FABRICA
DE

SELLOS DE CAUCHO

Acaba de publicar su nuevo
CATALOGO GENERAL COMBINADO

para el servicio de los vendedores de
sellos de cawcho (grabadores, tiendas
de objetos de eseritorio, librerias, co-
rresponsales, ete), con el que podran
hacer buenas ventas, por ser el mas
completo y original en su formato d¢
cuantos se han publicado.

O, Plaza de San Miguel, 9
(Esta Casa no frabajz directamente con el piblico.)




HE AQUI LA BOMBA
QURE A V.LE CONVIENE

No necesita depdsito en alto. Cualquier
grito del edificio hasta 79 metros de al-
tura, puede dar agua automaticamente.

TRENAS Y FERNANDEZ

Alionso Xlil, 6 - Teléfono 431
CORDOBA

Instalaciones de motores eléctri-
cos,— Luz —Teléfonos, -Timbres.—
Para-rayos.--Grupos electro.--Bom-
bas para riegos y usos domésticos,

A. PEREZ BARQUERD

COSECIIERO DE VINOS

EN MONTILLA Y MORILES

o e ELI .f‘.‘-"‘?’??'t e
e, A
;_:J.

PASTELERIA
LA CONCEPCION

1o
A

Antonio Mira Dorado
OO0

Especialidad en Pastelones
Ramilletes y platos para regalos

OO0
Concepcion, 25 - CORDOBA

ALMACENADO Y ESCRITORIO; CALLE DOCE DIZ OCTUBRE

(PROLONGACION DEL GRAN CAPITAX)

TELEFONOS NUMS 61 ¥ 532 —CORDOBA

Bateria de cocina y utensilios de casa

en hierro esmaltado y en aluminio puro garantizado

Issta casa dedica

]

preferente atencion a

VENTAS AL POR MAYOR

Ja bateria esmaltada,

contando con gran-

CALIDAD SUPERIOR 1 )
des existenclas tanto

de primera como de

PRECIOS DE FABRICA segunda calidad o6 al

peso.

MANUEL DE LA HUERTA
Conde del Robledo, 3 CORDOBA

J
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ALMACEN DE FERRETERIA

A
- VENTAS AL POR MAYOR Y MENOR - | |

tispecialidad en articalos  Alemanes
f- - - IMPORTACION DIRECTA - -

- GRANDES EXISTENCIAS EN BATERIA DE COCINA -
Y » « « O aliminio puo garantizado = v -
PRECIOS SIN COMPETENCIA

fieyes Lafolicos, 3 eriomcin o vass oo e cantan) - CORDOBA

e
| g S taligiegn

IMPRENTA LA PURITANA - cOrRDOBA }
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