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MAQUINARIA AGRICOLA

e k.

Cesionario de FELIX SCHIAYER S.A.

ANTIGUA CASA AHLES
Conde del Robledo,1 - CORDOBA
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SALVADOR MOLINA IBANEZ EXPORTADORDEESPECIASYAZAFRANES

My !
EXPORTADOR &(K(Z__/%;ﬁ,ﬁ\m/i?

P
GALERA .41 - CORUNA

Azafranes. Especias. Azul Ultramar.

Refineria sal para mesa ot

APARTADO 29 MURCIA
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 GRAN FABRICA DE EMBUTIDOS
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E Y SALAZON DE CARNES DE CERDO E S A 002
= | = £ NICOLAS DOMINGUEZ COSSO. - Milaga =
- =] ddnchez, Romero, Carvajal Bumuﬂma BB il s ke
: =] JABUGO (Huelva) = =  Agente Comercial Colegiado y Depositario exclusivo para =
; = | Tl | E = Malaga y su provincia, defusrannmhradus productos :E_-
= SALCHICHON IE = ; Ml =
| = | g = Entraria en relaciones comerciales con Casas =
4 E | EMB_[!']:I_DO DE_ ]_._.S)MO, CHORIZOS E E de articulos en general. =
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} | Fabrica de sillas, sillones y mesas (con tablero impermeable) plegables
!
| I FRANCISCO MIRA SOLER. -- San Juan de Alicante
; : — - Se desean representantes activos ey :
l - - -
1
J' e e e
%AC-EITES FINOS DE OLIVA % Ejuan Antonio Marcos Ayuso -E.:
| S ' peL MARQUES DE ROMERO TORO E LA ARMUNESA :
1 E CONECHERO-EXPORTADOR g g Fabrica de harinas, cereales y legumbres en :E_:
| = ALCAUDETE (JAEN) ESPANA = = GOMECELLO (Salamanca) £
| gL et e LS
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VINOSYCONAC ~XEREZ

SE SOLICITAN AGENTES COLEGIA-
DOS CON BUENAS REFERENCIAS
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CLASES:
“MARSELLA®

IR

PUENTE GENIL Corposa)

especial para SE SOLICITAN REPRESENTANTES COLEGIADOS ACTIVOS Y BIEN RELACIONADOS EN EL RAMO

vinos
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para azufrar en- COSECHERO Y EXPORTADOR S
DE VINOS, CEREALE o R N e |
vases de madera Y DEMAS FRUTOS DEL ?’AI’S COMISIONES Y E
i s REPRESENTACIONES

Acepta representaciones.
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Puebla de Mimoradiel (Toles)  :i~|/ i  Progreso,11,Burgos |
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ENRIQUE FUENTES GUERRA

SUCESOR DE UIUDA DE UIGUERAS
Grandes almacenes de bateria de cocina y productos esmaltados.

Apartado 57 = Teléfono 2.624
Avenida de Canalejas, nim. 9. - CORDOBA

HIIIHI[HIHIIIIIlIliHIIiHIIIII|IIHIIIIIlIﬂIIIIIIIIIIiIIiIIIIIIIHIIIIIIIIIIiiItI!IIlIIIIIIII!![HIIII"

FRUTAS SELECTAS

Casa MARIANO URIOL
SABINAN (Zaragoza)

Grandes cultives de arboles y plantas de todas clases.
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Fabrica de jabones pu-

Angel de 13. Haza ros de aceite de oliva.

m—ee P xportacién de aceites a

jl

~> toda la Peninsula, clases corrientes y superiores. <.

Direccién telegrafica: HAZA AN Dﬁ] AR (J aélj)
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- [— -, Envios a toda Espada.
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FUNDICION DE HIERRO Y METALES. e
GRANDES TALLERES DE MAQUINARIA.
ESPECIALIDAD EN ROBINETERIA DE -~ F . e @ gis
x 4 % VAPORY DE AGUA = =" » |8 Sogddiae oo g0 s e e
- Calle de Castaios. BILBAO Ej_f
.‘«- : B if “-a *;ﬁ-! rwﬁ:;ﬂn% g %
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Apartado de Correos 68
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Gran Fabrica de Cajas de Cartén para todas las Industrias
Especialidad en la fabricacién de Estuches para Joyeria, Plateria, Relojeria y Similares

ALFONSO LOPEZ RAMIREZ
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EbuArRDO DELAGE

COSECHERO EXPORTADOR DE
VinoS v cOMAC

JEREZ

Se desean representantes
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FABRICA DE MUEBLES TALLADOS
ESTILO VASCO Y ESPANOL

ALBERD!I Y COMPANIA

PASEO ALFORSO K1l AZPEITIA (Guiphzcoa)
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con buenas referencias.
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Aceites, cereales, legumbres, coloniales etc. etc.

A. PONS TRIAY

Agente Comercial Colegiado
Compra-Venta Comisién y cuenta propla

Almacén-Despacho: MAHON Correos:
RAMPA ABUNDANCIA, 34. (Baleares) APARTADOS
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Cosecheros y exportadores de vinos con vagones-cubas propios
Lspttlallﬂad

> fIj03 de I’ﬂlll!l [Sparza
VILLAVA (Navarra)

7 (RAN FABRICASECALZADOS o GOMADE
TODAS CLASES

(SANDALIAS, BOTAS,

,  ABARCAS ETC) ¥

MARAVILLOSO V PRODIGIOSO INVENTO

LOS CABELLO> BLANCOS tornaran su primitivo color natural a Ios
OCHO DIAS deusarel INSUSTITUIBLE ACEITE VEGETAL MEXICANO,
FREMIADO GRAN PRIX, CRUCES Y MEDALLAS. No mancha abso-
lutamente nada y por eso se usa con las mismas manos, como cualquier
BRILLANTINA. El nso de este ACREDITADISIMO articulo no es pard
teiiir los cabellos de tal o cual color, es unicamente para devolver alos
CABELLOS BLANCOS a su primitivo COLCR NATUKRAL, CON TODA
GARANTIA, hayan sido éstos RUBIOS, CASTANOS O NEGROS, sin
que nadie pueda ni imaginarse que estan teflidos. Se garantiza tambien
que no se caen los cabelios con su uso. Concesionario <LA FLORIDA,
5. A.». Se vende en todas las perfumerias de Espaiia. Precio: seis y diez

pesetas. Con uno delos de diez pesetas hay cantidad suficiente para un
ano de uso.

MAXIMOLARI0 GOMEZ
%-TERUEL
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CALAHORRA (RIOJA) Y GALLUR (ARAGON). - Espaiia.

Viudade DOROTEO MORENO-Calahorra

MARC A i REGISTRADA Telegramas: TEORENO Correspondencia a CALAHORRA
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CAJAS INVISIBLES

Empotrada la Caja en la pared,
ésta queda lisa dy sin salientes.
La caja se puede tapar con el
papel o la pintura del decorado
y colocar encima un cuadro. |
Asi quedari del todo oculta.
Tengo estas cajas en muchos
tamafios. Pedid catidlogo 4

MATTHS. GRUBER |
Apartado 185, BILBAO |

[ Arcas para caudales y cajas
mura.es, Maxima seguridad.
Precios sin competencia 2n @
igualdad de calidad y ta-
afio. Pedid catdlogo &

MATTHS. GRUBER,
Apartado 185, BILBAO.

-Tallmentad vuestras aves con huesos molidos ..
obtendreis sorprendentes resultados.Tenemos ur
gran surlido de molinos para huesos. calderas para cocer
piensos. corta-verduras y corta-raices especiales

para avicultores  Pedid catalogo a

APARTADOC N'185BILBAOQO

R
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IUANI. ORFILA
MANUFACTURA DE CALZADOS DE SENORAS

A LCADIA (Marca registrada)
H A FEN O W (BEBasasleanawems)

SOCIEDAD ANONIMA A ZAM 5 ]

ARLABAN, 7 ,
MADRID -- | ‘ |

DELEGACION

DE =

PROPAGANDA[O

DE: '
swaenN AMONIACO

VALENCIA

o

O/ VENTA enTODOS

FOLLETOS CON INSTRUCTIONES GRATIS
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DIRECTORIO

INDUSTRIAL Y MERCANTIL DE CASAS
IMPORTANTES, FABRICANTES Y
ALMACENISTAS, A QUIENES NUES-

. TROS LECTORES PUEDEN PEDIR ARTICULOS PARA SU COMERCIO.

Este Directorio equiva|e a un ANUARIO o GUIA de comercio, que beneficia no solamente

a los fabricantes e industriales que en él figuran y que por esto reciben frecuentes pedidos

de otros comerciantes, sino que facilita a éstos el medio de proveerse de articulos de

ACEITES

Rodriguez, Hermanos, Aparta-
do, nim. 11, Cordoba. — Aceites
de oliva «Santa Victoria». Fa-
brica de harinas vy sémolas. Ce-
reales v garbanzos. Casa fun-
dada en {843.

ACEITUNAS

Francisco Pérez Garcia, Ju-
milla (Murcia).—Exportacién de
ace'tunas v vinos del pais. Es-
pecialidad en vinos generosos.

Antonio Ledén, Dos Hermanas
(Sevilla). — Almacenista expor-
tador de aceitunas sevillanas.

Garcia Alcala y Compania,
Sociedad Limitada, Alcald de
GuadaZira ,Sevilla), — Cosecheros
almacenistas y exportadores de

- ‘aceitunas sevillanas.

Gémez, Vareia y Compadia,
Sociedad en Comandita, Dos
Hermanas (Sevilla).—Cosecheros

almacenistas y exportadores de
aceitunas.

Hijo de José Delgado Marti-
nez, Cordoba.—Exportacion de
acetunas v cereales. Especiali-
ilad en garbanzos.

CASA TORTAJADA

Aceitunas rellenas de anchoa.
Encurtidos en vinagre.

~ Avenida del Carmen, nim. 8

ZARAGOZA

ACHICORIA

l.a mejor que se fabrica en
Espana es la de Santos GOmez.
Pidan precios. Fabricas: Caro-
linas, 16, Madrid, v en Mon-
temayor (Valladolid).

AGENTE DE ADUANAS

Viuda de Camilo Ochoa de
Zabalegui, P’asajes, Irun, Hen-
daya. — Agente de Aduanas ¥y
Consignatario de Bugues, Trans-
portes Internacionales.

AGENTES COMERCIALES
J. Gonzalez Vega, Apartado, 62

l.as Palmas (Canarias).—Agenie

Matriculado. Depar-
Coloniales, Tej:dos,
Seguros, Zapatos y ramo zapa-
Solidas referencias.
Pedro Ribes Ribes.—Agente co-
mercial matriculado. Apartado
280. Telefono 11.6°5. Telegramas
«Perides», Valencia. — Aceptaria
representaciones Jde casas Seriag
nacionales y extranjeras del ra-
mo de coloniales vy cereales. Re-
ferencias de primer orden g dis
posicion de quien las solicite.

Comercial

e — e

= mg = m wmmems roe e m—— f

Joagquin Fanlo Maza, Agente
Comercial Colegiado, Garcia Bu-
rriel, niim. 86, Zaragoza.—Acep-
taria representaciones casas Sse-
rias nacionales y extranjeras,
con preferencia coloniales. Re-
presentante en viajes para las
provincias de Zaragoza, Teruel,
Soria v Guadalajara. Lista de
ruta v referencias comerciales
la disposicion de quien los SoO-
licite.

Manuel Rodriguez Torres, Las
Palmas (Gran Canarias).—Agen-
te comercial. Comisiones y Te-
presentaciones en general. Ofre-
ce sus servicios a firmas de pri-
mer orden. Referencias a satis-
faccion.

FRANCISCO PINA
Agente comercial.
Comisiones y representaciones

Diputacién, niim. 3
BILBAO

Benjamin Espinosa, Apartado
de Correos, 74, Bilbao.—Co!onia-
les, cereales y aceites.

Admito Representaclones
Buenas referencias
Dirlgirse: JOSE BUENDIA GARCIA

LARACHE

Manuel Bie¢ Bcamonte, Agen-
te Comercial Coiegiado, Santia-
go, 22, Zaragoza.—Aceptaria re-
presentaciolies casas serias en
coloniales, aceites y cereales
para esta plaza. Referencias co-
mercialcs a quien las solicite.

AGUARDIENTES

J. Ruiz y Albert, Malaga.—
Destiladores de aguardientes.
licores, cofiacs. Fabricantes e
vermut v de vinos finos.

«La Industrial Leridanay, Ca-
brinety, 80, Lérida.—Fabrica de
anisados, licores, jarabes, acei-
tes de oliva y orujo. Especiali-
dades: «Anis Mor», gran licor
estomacal «W:ilsonn».

Hijos de Pahbhlo Esparza, Vi-
llava {(Navarra). — Fabricantes
del exquisgito anisado «Las Ca-
denas de Navarra»; cosecheros
y exportadores de vinos, con
vagones-cubas propios. Alquiler
de vagones-cubas.

——— buen origen para su comercio.

ALMIDON DE TRIGO

Salvador Martin y Martin.
Calle Merinos, 28, Ecija (Sev:i-
l1a).—Fabrica de almidon de tri-
go, movida por electricidad.Casa
fundada en el ano 1883. Espe-
cialidad en almidon tamizado
para confiteros, Exportacén a
provincias.

ALPARGATAS
Antonio Pastor Pastor, Aspe
(Alicante).—Féabrica de alparga-
tas de todas clases. Especiali-
dad en la alpargata cazador ¥
coma; esmerada construccion y

perfectos modelos. Fabrica ¥
despacho: San Pedro, numeros
8 vy 160.

Antonio Calpena Diez (suce-
sor de Calpena, Hermanos Y
Compaiiia), Aspe (Alicante).—Fa-
hrica de alpargatas de cafiamo
y vute, exclusiva de cerguillo.

Antonio Erades, Aspe (Alican-

te).—F4abrica de alpargatas de

todas clases. Especialidad en la
alpargata cazadora. ’-recios li-
mitados. Fabrica y despacho:
Cantarerias, num. 10.

— e

ALUBIAS

SEVERIAND UAZQUEZ VIVAR
CARRIZO DE LA RIVERA (Leon)

flubias, patatas, huevos
y coloniales,
Cosechero-Exportador de las le-
egitimas alubias leonesas de
RINON, clasificadas.

ANISADOS

Guillermo Garau Socias, Lluch-
mavor (Baleares). — Fabrica de
anisados y licores, 1nico ex-
clusivo sAnis Seca» y aperitivo
«Palo Garaunr,

Eduardo Garriga, Badalona
(Barcelona) —Destilerias de ani-
sados v licores. Bodegas de Vi-
nos generosos., Elaboracion . de
champan. Especialidad «Anis
Dianan.

Arboricultura y Floricultura

Luis Trilla, Carretera de la
Bordeta, Leérida.—Establecimien-
to de horticultura y arboricul-
tura. Grandes numeros de ar-
boles frutales de todas clases.
Especialidad en olivos arbequi-
nes y almendros desmayo.

ARROCES

Requena e Hijos, Valencia. -
Arroz, cacahuet mondado y con
cAscara, alubias y demas gra-
nos del pais. Consignacion de
bugues,

Jos¢ Navarro Benavent, «La
Arrocera de Jucar», Rulz Zorri-
11. 4. Sueca (Valencia).—Arroces,
harinas de arroz, alubias y de-
mas frutos del pais.

AZAFRANES

Viuda e hijos de Abel Saez,
Tobarra - (Albacete).——Exportado-
res de azafranes puros.

Bernardino Sanchez, Galera,
41, Corufia.—Exportador de es-
pecias vy azafranes, Patente de
invencion num. 68.977.

AZUCARES

José Antonio Vergara, Cenl-
zate (Albacete).—Azucares ecla-
chados.

AZULEITOS
Leopoldo Mora M™as, Guiller-

" mo de Osma. 6, Manises (Va-

de azulejos
GEéneros

lencia). — Fabrica
blancos y decorados,
especinies.

BEBIDAS

La Mezquita, Sociedad Andéni-
ma, C6rdoba.—Fabrica de ceTl
veza v hielo.—Camaras frigori-
ficas.

Avila y Gutiérrez, Aviles (As-
turias).—Sidra champagne «El
Astur» y «Flor de Asturias»r.
Cherubino Valsangiacomo, Ca-a
central: Chiasso (puiza), Casay
central en KEspafia: Grao (Va-
lencia). Dodegas; Yecla, Utlel y
Moné6var. Fédbricas de Alcohol:
Yecla, Requena Yy Monovar.—

. Concesionar'o para Espafia del

Fernet-Branca y vermut Tori-
no, vinos v alcoholes.

Angel Lorenzo, Cazalla de la
Sjerra (Sevilla). — Fébrica de¢
aguardiente. Fabricante del
anis «Clavel»,

BOI.SAS DE PAPEL

Industrias Escobedo, 8. A,
P. Ceferino, 29. Teléfono 3.066.
Oviedo.—Bolsas de papel. Im-
prenta la mas completa ‘de la
provincia. Cromos para alma-
nagues, Gran almaccén de papel,

CAFES

Francisco Ibiricu, Fuenterra-
bia, num. 27 (San Sebastidn).—
Gran tostadero de cafés. Pro-
cedimientos modernisimos, -Ca-
tés tostados marca «El1 Chand».
Absolutamente puros.

CALZADOS

Manuel Marin, Brea de Ara-
gon.—Fabrica de calzado. Espe-
cialidad en sandalias cosidas a
mano. |

Hijos de Tomas Anechina,
pamplona (antes en Zaragoza).
Calzado suizo. Zapatillas inv.er-
no y verano. Alpargatas piso
goma, Ccosido interior.

Si pide usted géneros a los fabricantes y almacenistas incluidos en este DIRECTORIO, le agradecere-
mos que manifieste haber tomado la direccién en EL FOMENTO, Plaza de la Encarnacién, 2, Madrid.
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Jalme Ferré Marti, Palma de
Mallorca (Baleares). — Fabrica-
cion de calzado chicharro

CARBONES VEGETALES

Felipe Velazquez Vera, Méri-
da (Badajoz).—Carbones vegeta-
ies, corchos vy abonos. Compra-
dor de lefias y arbolados para
carbonear. Agente comercial co-
legiado.

CERAMICA

José Laffite, «Nuestra Sefora
del Rocio», Manuel Carriedo, 77,
Sevilla. — Fabrica de cerdmica
artistica.

- CEREALES

Diege Pinilla Raye, Puebla de
la Calzada (Badajoz).—Corredor
de lanas, cereales, aceites vy
garhanzos. Compraventa en co-
misién y cuenta propia.

COCINAS ECONOMICAS

Francisce Errazu, San Loren-
zo, 22. Teléfono 21-12. Zarago-
za.—Cocinas economicas, estu-
fas, tuberias, termo-sifones pa-
ra servicio de agua caliente
en banos, cocinas y estufas
para serrin, ete. Solicito re-
presentantes.

COLONIALES

Francisco Berjano Jeret, Jerez
de los Caballeros (Badajoz), —
Almacén de coloniales y cerea-
les al por mayor. Gran torre-
faccion de cafés, tltimo siste-
ma: «El Automdvile.

Eduardo Palomino Pérez, EI
Carpio (Cdrdoba).—Almacén de
cereales, coloniales vy granos
Telegramas y telefonemas «Pa-
lomino-Ancha». Teléfono, 6.

COMISIONES
Y REPRESENTACIONES

R. D. Gonealvez, Apartado, 13
I.asg Palmas (Gran Canaria)—
Agente comercial colegiado. Co-
rretaje de frutos del pais (ba-
nanas, tomates, patatas, cochi-
nilla, etc.). Comisiones y re-
presentaciones en general. Ofre-
Ceé sus servicios a firmas nacio-

ﬂ.ﬂlf:‘r:_: v’ extranjeras. Referen-
¢’as comerciales a quien las
solicite.

MARRUEGOS -y ARGELIA

viajaria y representaria firmas
de primer orden espafiolas.

JOSE NAUARRO DIEZ
Apartado 3.

LARAGHE (Marruecos espanol).

CONSERYAS DE PESCADO

Gonzado Pujana, Bermeo (Viz.
caya). — Fabrica de conservas
escabeches y salazones.

Hijo de M. GQaravilla, «La

Aotivay, Leéqueitio (Vizcaya) —
Conservas, pescados, frutas v
vegetales.

CONSERVAS VEGETALE:

Ricardo Vilaita, Lérida.—FA-
brica de conservas y vegetales.
Especialidad en pimientos dul-
fes ¥ mMorrones.

«La Universaly, Hijo de R.
Diaz, Calahorra (Espafa).—Fa-
brica de conservas vegetales.

Esparragos “SOLA"”. -- San
Adrian (Navarra).

Alberto Sevilla, Zanja, num. 6,
Murcia. Exportacién de pimien-
to molido y pelo para pescar.

Santiage Salcedo, San Adridn
(Navarra).—Fabrica de conser-
vas vegetales. Especialidad en
esparragos y pimientos del pi-
quillo.

Antonio Doria, Rincéon de
Soto, Rioja (Logrofio).—Fabrica
de conservas vegetales, tomates
vV pimientos morrones.

CUERDAS Y CAPACHOS

A. Serrano, HijJo, Joédar
(Jaén).—Fabrica de hilados de
esparto, capachos para prensas
hidraulicas, molinos de vigas vy
fabricas a vapor. Especialidad
en vetas de todos gruesos para
cabos de barcos y piolas para
almadrabas.

CURTIDOS

Diego Rey Baquero, Quintana
de la Serena (Badajoz).—Cueros,
lanas v pieles al pelo de todas
clases.

DENTRIFICOS

Hijos de Orive (Sucesores de
$. Orive), Bilbao (Vizcaya)—Fa-
bricantes del Licor del Pclo de
Orive. Agua de colonia, pasta
dentrifica y otroes articulos de
perfumeria.

EMBUTIDOS

Angel Mendoza, Cantimpalos
(Segovia).—Gran fabrica de em-
butidos, clases selectas v elabo-
racion esmeradisima.

José Mendoza Lépez, Aldeon-
sancho (Segovia). — Fabrica de
embutidos, esp-cinalidades emn
chorizo fino de varios tipos ¥y
salchichdn.

ENVASES METALICOS

Ricardo 8. Rochelt, Viuda de
Epalza, 6, Bilbao.—FAabrica de
envases metalicos. Botes para
conservas blancos v decora:los.
[LLatas para galletas v dulces.
[.Latas para productos farma-
céuticos. Tapones «Corona» para

encorchados de cervezas, ga-

seosas yvotros. Metales, chapas,

tubos vy flejes.
EXPORTADORES

MANUEL CABALLERO UENTOSA

Calle Emilio Castelar.
Talavera de la Reina (Toledo)

Exportador de frutas
y patatas.

Maria Vinas, viuda de Tarra-
dellas. Despacho: Vega Armijo,
3. Teléfono 145. Direccion tele-
grafica y telefénica: Tarrade-
llas. Casa fundada en el ann
1889, Huesca. — Alinacenista v
exportadora de patatas vy fru-
tas.

Daniel Rubio Martin, calle
Abadia, 8, Alboraya (Valencia),
(Cosechero exportador de chu-
fas, patatas y melones.

ANTONIO SANZ

Exportacion de pescados.
Casa fundada en 1900
Oficinas: Art.lleria, nims.18y 20
GIJON
Telegramas y Telefonemas:
Sanz-Pescados.

FERRETERIA

Hijos de José Valenclaga,
Eibar (Guipuzicoa).—FAbrica de
resortes. Toda clase de mue-
lles en acero para muebles,
automoviles, sillones, sommiers,
etcétera,

FRUTOS DEL PAIS

Justo Serrat, San Lorenzo,
numero 18, Reus (Tarragona)—
Acepta representaciones de eca-
sas serias en almendras, pifio-
nes, higos, nueces, cereales, sal-
vados, legumbres, aceites v
vinos.

FUNDICTONES

Fundicién de Bronces y Me-
tales, Roque Ramirez Delga-
do, sSan Francisco, 51, Lucena
(Cordoba).—Fabricaciéon de toda
clase de articulos de metal
para el culto v uso doméstico.
Especialidad en velones mons-
trins.

GARAGES

Garage Americano, Garciga
Barb6n, 24, Vigo.—Agencia ex-
clusiva en Galicia v Zamora de
los automdviles Dodge Brothers
Y camiones Graham Brothers.
Gran existencia de piezas legi-
timas de recambio para dichas
marcas.

GOMA

Medina Hermanos, Santiago
Ramon y Cajal, Palma de Ma-
llorca (Baleares). — Fabrica de
articulos de goma y amianto.
Proveedores de Companias Na-
vieras y de Ferrocarriles. Es-
pecialidad en suelas de goma.
Produccién diaria: 15.008 pares.

HARINAS

Manuel GCatalan Vidal, San
Bartolomeé, 5, Valencia.—Admi-
tiria representacion de impor-
tantes fabricas de harinas para
la venta de sus productos, bien
por cuenta propia o a com:-
sion. Solidas garantias v refe-
rencias de primer orden.

Anastasio Gonzalez Simdén,
Parra, 48, CAceres.—Fabrica de
harinas sstema «Bulhers.

José Niubo Espinet, Mollerusa
(Lérida).—Exportador de hari-
na de alfalfa,

Edmundo Cramazén, Mordn
(Sevilla). — Fabrica de harinas.

HIERROS
Dominguez, Hermanos, Almi-
rante Herniandez Pinzén, 18,

Huelva.—Almacenes de hierros,
aceros y materiales para minas
Yy construcciones, Depo6sito de
carbones ingleses, Aceites mi-
nerales y de linaza v pinturas
en pasta. Cemento «Asland», Su-
perfosfatos y abonos minerales

HILADOS Y TEJIDOS

Leopoido Igual e lgual, Ru-
bielos de Mora (Teruel).—Fabri.
ca de hilados de lana y ba-
yetas,

—

HITLATURAS DE LANA

R. Badenas Barrachina, Jé-
rica (Castellon).—Fabrica de hi-
laturas de lana. Especial dades
para la confeccion de alfom-

| bras v tapices.

HOTELES
Hotel La Espafiola, Cereria, 5
Talavera de la Reina (Toledo).
GGran casa de viajeros.

JABONES

Antonio Munez Jiménez, Mo-
ron (Sev:lla).—Fabrica de jabo-
nes puros de aceite de oliva y
orujo. Especialidad en jabonesg
blanco y pinta.

JUGUETES

Paya, Hermanos, San Rlas,
numeros 43 y &5, Tbi (Alicante),

Gran fabrica de juguetes meta-

licos, cuchillos ¥y navajas. Pre-
miado en varias Exposicione-
nacionales y extranjeras.

LABORATORIOS
Juan Maria Moreno Rodri-
guez, F. Sinchez Bedoya, 23,

Sevilla. — Laboratorio quimico-
farmaceéutico, fabrica de per-
fumeria y esenclas de todas
clases.

Para quemaduras, heridas in-
fectadas y ¢sifiliticas no hay
nada como la TIMOLINA, pre-
miada en la Feria de Mues-
tras de Florencia con Diploma
de Honor, Medalla de Oro ¥y
Cruz del Mérito. Para pedidos,
al LABORATORIO ROBAL, San
José num. 15, Calamonte (Ba-
dajoz). |

LANAS

Jorge Cajal, Coso bajo, 2
y 44, Huesca.—Almacén de la-
nas. Tienda de tejidos.

LIBROS

HIGIENE DEL MATRIMONID

Precioso libro de los casados,
necesario a todo el mundo. Hi-
giene fisica, moral, generacion,
fecundidad, etc., 602 paginas,
grabados, pesetas 10, Reembol-
so, lL.a Casa del Tricot, San
Sebastian,

LICORES

Bernardo Lnullhltrn, Ma]r,ur.'

43. Teléfono 68, Jaca (Huesca).
Coloniales y licores al por ma-
yor.

LOZA

Vicente Alpuente Gonzalez,
Manises (Valencia).—Fabricas de
Maydlica vy Loza ordinaria

Despacho: Santas Justa y Ru-
fina, 17. - :
LUBRIFICANTES

Sociedad Andnima R E E M,
Fray Ceferino, num. 1, Oviedo.
Aceites y grasas REEM. Grasas
Y aceites para curtir pieles.
Aceite especial para alumbra-
do. Sebos de todas clases. Car-
bolineume«Aeternus».

MANTAS

- Goesalvez Anaya, Hermanos,
Bejar, — Fabrica de tejidos de
lana. Especialidad en mantas.
Hilados y borras de todas cla-
S80S, -
MANZANILLA

Betran y Casla, Cam:ino, 4,
San Sebastian (Guiptuzcoa). —
Agentes generales para Espana
y Portugal de la Manzanilla
aromatica «L.a Flor de Ara-
gon», legitima de las monta-
nas de Montmesa.

Si pide usted géneros a los fabricantes y almacenistas incluidos en este DIRECTORIO, le agradecere-
mos que manifieste haber tomado la direcciéon en EL FOMENTO, Plaza de la Encarnacién, 2, Madrid.
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MATERIALES
DE CONSTRUCCION
Jacinto MWManso QGuerra, Ur-
z4diz, 31, Vigo (Pontevedra).—

AMateriales de construccién. Ar-
ticulos de saneamiento. Fabri-
ra de pinturas de la acredita-
tila marca «Gaviota». Solicitad
precios, en la seguridad de gque
seran los mas ventajosos de la
region.

MUEBLES

Matias Alvarez Benavides,
Hervas (Caceres).-—«La Exporta-
dora», fAbrica de muebles y si-
llerias, toneleria y almaceén de
maderas. f

Alherdi y Ccompadia, Arrabal
de Magdalena, 1, Azpeitia (Gui-
puzcoa). —— Fabrica de muebles
tallados.

e L ]

QUILIS YCOMPANIA
Benetuser-Yalencia

Fabricantes especializados en la

construccién de toda clase de

muebles para instalaciones de

teatros, c¢cines, hotales, cafés,
oficinas, etc.

Presupuestos y catalogos gratis

PAPEL

Papeleria del Araxes, To'osa
(Guipnzcoa). — Exportacién de
papeles finos de embalajes, im-
permeables, para pescado, fru-
ta y cilindrar; bobinas, cintas
telegraficas e higiénicas.

Francisco Bargues, Plaza Ro-
driguez Botel, 2, Valencia.—FA4-
brica de fundas, bolsas paten-
tadas, esterillas de paja en to-
das formas v dimensiones,

PASTAS PARA 5S0PA
ARO

Apartado 70 ;- UALLADOLID

Especialidad
en clases de lujo.

PERFUMES

Robillard y Compania, Valen-
cia. — Fabrica de ' perfumeria.

Ultimas creaciones. Olimpia.
Oro de ley. Sofador, jabon,
polvos colonia, extracto y lo-

cion. Son los mejores perfumes,

L
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LA CASTELLANA

(MARCA REGISTRADA)

F:‘_'a'bi"ica de conservas de pescados
Elaboracién y preparacion de los
renombrados higos de Malaga.

Federico Acosta Merino
MALAGA

N R R TR

Si pide usted géneros a los fabricantes y almacenistas incluidos en este
mos que manifieste haber tomado la direccién en EL FOMENTO, Plaza ce

PIMENTON

Liberatoe Garcia Gomez, Ja-
raiz (Caceres), — Exportador de
pimentones molidos y en cas-
cara, PICANTE, AGRIDULCE,
DUI.CE y otros {rutos del pais,

PRECINTOS METALICOS

E. Rivelot, Jerez de la Fron-
tera (Cadiz).—Precintos y pla-
cas metalicas. Tapas de roble
para cajas de envase; paque-
tes, sacos, cartuchos de papel,
carrafones, barriles, pipas ¥
hocoyes. Casa fundada en 1898.

PRODLCTOS ALIMENTICIOS

La Conservera Asturiana, Gi-
jon  (Oviedo).——Unicos fabrican-
tes de los renombrados pro-
ductos «Campanal». Dirijanse
al Apartado nam. 189,

PRODUCTOS DEL CERDO

Hualde y Redin, Mayor, 5,
Pamplona. — Fabrica de embu
tidos. Especialidad de la casa,
chorizo de Pamplona, marca
«Jrufiar». Jamones, tocinos ¥
mantecas.

PRODUCTOS QUIMICOS

Burt, Boulton & Haywood, Li-
mited, Apartado 8, Bilbao (Viz-
caya).—Fabricantes de emulsio-
nes asfalticas y de derivados
de alquitran de hulla; creoso-
tas para inyeccion de maderas;
hreas para aglomerados.

REPRESENTACIONES

Pedro Recuerda Jimeénez,
Martinez de Aguilar, 13, Mala-
ga. — Representante colegiado ;
aceptaria representaciones de
£aAsas serias.

E. vy M. Fernandez, DBuenos
Aires, num. 1.401, esquina 9 de
Julio, Rosario (Argentina).—Im-
portadores de casas espafiolas.
Representantes de importantes
casas. Almacén de comestibles,
licores v articulos para lim-
pieza.

Anis de «La Asturiana». Papel

de fumar «Bambuy. GConservas

¢sLas Palmass Mermelidas
«Alfred Hilly.

s Sl P —

RAFAEL ROMERO

Azente comercial Colegiado
Comisiones y representaclones

Saunchez de Feria, 4
CORDOBA
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JOAQUIN IRIGOYEN
SUC. DE §. TORIBIO

Representante Colegiado
Agente exclusivo en la region para las

galletas OLIBET

Se adm $en representacion<s

Calle Escolta Real Telf. 1-24-12
SAN SEBASTIAN

Antonio Escalante, Aparta-
do 81, Salamanca.-—-Representia-
c.ones de primer orden Nacio-
nales y extranjeras. Acepto re-
laciones comerciales con Casas
serias. Solvencia y flanza,

SACOS
JUAN BALMASEDA

General Concha, 15, BILBAD

Teléfono 12.433.

Saguerio nuevo y usado,
Grandes existencias de todas 1as
clases v tamanos.

TALLERES MECANICOS

ESTARTA Y ECENARRO

ELCOIBAR (GUIPUZCOA)
Talleres mecanicos y fabrica-

cion de trogueles de vulcanizar.

suelas de goma.
TAPONES DE CORCHO

. Amalio Calleja, San Vicente
de Alcantara (Badajoz).—Fabri-
ca de tapones de corcho para
vinos, gaseosas, cervezas y si-
dra, en todas clases y calibres,
asi como desperdicios de cor-
cho. Serrin de corcho por pie-
dras molineras.

TEJIDOS Y CONFECCIONES
Hijos de Leocadio Fernandez,
Medina del Campo (Vallado-
lid).—Casa fundada en 1852. Fa-

brica de saquerio de yute. Pro-
duceiton, 5.000 sacos diarios. Ce-

reales, vinos. Gran café conti-
nental.
Nietos de Antonio Eldésegui,

«La Casualidad», Tolosa (Gui-
puzcoal.—Fabrica de boinas.

TRIPAS
Rafael Calzado, Deéjar (Sala-
manca).———Importador de {tri-

pas secas y saladas para toda
clase de embutidos; ventas al
por mayor en condiciones es

peciales, con garantia de cali- | monovar,

dad y calibrado exacto.

fajores.

PascunL CoLoma ARQUES
Fabricacion de turrones
y dulces. '

JIJONA (Alicante)

UNGUENTOS
Daniel Ldépez, Cenia (Tarra-
vona). -— Ungiiento Daniel Lo-
pez; cura tumores, ulceras, pa-

nadizos, goli¥es, listulas, angi-
nas, heridas, avisperos, sarna,
Franos, veneéreo exterior y gan-
grena.

VARIOS

ENRIQUE ARJONA MARTINEZ

ESTEPA (Sevilla)

Fabricante de
VOorones,

mantecado, pol
roscos de vinos v al-
Choecolate, Marca: La

VYictoria.

Sucesor de A. Romero, Oca-
na (Toledo). — Exportador de
(queso manchego, azafran, anis
vV cominos.

VINOS
Lucio Prieto, Consuegra (To-
ledo).—Vinos, cereales ¥y aza-

franes puros de la Mancha.

José Diaz Casero, Manzanares
(Ciudad Real).—Bodegas y des-
t‘lerias de vinos, alcoholes vy
anisados. Exportacion de pro-
ductos del pals. 3

viuda e Hijos de Matias Diaz
canseco, T.e6n.—Exportadores de
vinos.

M. Fontan Ortega, Jerez de
la Frontera (Cadiz).—Coseche-
ros, almacenistas y exportado-
res de wvinos Fabricantes de
conacs.

Viuda de Juan Alonso MHer-
nandez, Nava del Rey (Valla-
dolid).—Elaboracién de vinos
blancos finos. Exportacion a pro-
vincias. i

Bodegas de Juan Amords, Mo-
novar (Alicante).—Vinos tintos,
claretes, rosados. ¥
mistelas. Casa fundada en 1880,

. COCENTAINA -

Deposito en BARNA.LLAD SO N°7

EL FOMENTO

DIRECTORIO, le agradecere-
la Encarnacién, 2, Madrid.
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Ej é Sus ninos han estudiado todo el afio, se han aplicado, hicieron lo g
E posible por sobresalir y obtener las mejores calificaciones. g
= AHORA USTED LES DEBE LA RECOMPENSA =
= Ellos tienen la idea fija en la BIBLIOTECA PARA NINOS =
§ La vieron en la escuela, se la oyeron ponderar a sus maestros y %
"'_E saben que son los tnicos libros capaces de completarles unas E
= | felices y alegres vacaciones. =
- 10 MAGNIFICOS VOLUMENES QUE COMPONEN 50 TITULOS DE LA =
= FAMOSA BIBLIOTECA PARA NINOS CON UN SOBERBIO MUEBLE =
E Protusamente ilustrados en negro y colores forman esta extraordi- §
= naria coleccion, unica ensugéneroy especialmente escrita para ele- =
§=_ var la moral del nifio y despertar su amor al saber, manteniéndole =
E en ese mundo de ensuenos que es el encanto de la vida infantil. E
= NINOS Y NINAS LOS LEEN CON AVIDEZ Y PLACER INDESCRIPTIBLES :
E ENTREGAMOS LA OBRA COMPLETA INMEDIATAMENTE DESPUES O PIDA HOY MISMO EL FOLLETO ILUS %
= DE ACEPTADA LA OPERACION Y ABONADA LA PRIMERA CUOTA. TRADO QUE REMITIMOS GRATIS. =
= EDITORIAL RAMON SOPENA.-APARTADO 178.-BARCELONA =
§ " ' i E
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ﬁl]ﬂS Dt LEOCADID FERNANDEZ

CASA FUNDADA EN 1852

Fabrica de saquerio de yute
Compra-Venta de cereales al por mayor

MEDINA DEL CAMPO (VALLADOLID)
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CAPITAL!STAS Se traspasa fabrica de electrici-
: dad y ilavadero de lanas capaci-
dad 80.000 kilos veinticuatro horas, aguas finas y abundan-
tes, enclavado centro region lanera, distinguida ciientela en
Espafia e Inglaterra, fuerza Hidrautica 120 H. P. de vapor,
60 H. . Leviatam y secaderos modernos, ampiios locales, te-
rrenos de pastos, arbolado vy huerta de cinco fanegas.
Pueden montarse unido fabrica de harinas y de curtidos con
ventaja similares. Informes al agente comercial Colegiado:

D. IGNACIO MORETON PRIZTO (Ciudad Rodrigo)
SALAMANCA
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Pedro M. Pérez de Ayala

COSECHERO Y EXPORTADOR
DE VINOS Y VINAGRES

Bollullos del Condado (Huelva) ESPAfA
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'FA;E.RICACtDﬁ'N#CIGNAL,_ COMPETENCIA EN TODAS MARCAS EX-

TRANJERAS Y NACIONALES EH_FRECIGS, CALIDAD Y RENDIMIENTO

SOLICITE EL CATALOGO QUE ENVIA GRATIS EL CONSTRUCTOR
JUAN "DEAL: NVICITORY

CALLE VICTORY, 37-A. VILLA CARLOS (MENORCA)
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Las

C[NICA CE}SA que fabrica el guan-

te impermeable y GN_ICA CASA au-

torizada para la venta de las maravi-

—¢~ llosas pieles “NACAR” e~

PUEBLA,8 y BARCO, I4, MADRID

Miguel Servaty

EL FOMENTO

as grandes no-
vedades y fantasias

“El Guante Ideal”
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Madrid, 1.2 de Octubre de 1930.

INDUSTRIAL Y MERCANTIL Y VIDA DE NEGOCIOS

REVISTA MENSUAL EDITADA POR LA "CASA AGUSTIN UNGRIA"

La "Casa Agustin Ungria", editora de esta Revis-
ta, fundada el afio 1891, viene desde entonces
dedicindose con creciente éxito a los siguientes
asuntos: INFORMACION COMERCIAL sobre
Espafia y el Extranjero. COBRO DE CREDITOS
MERCANTILES contra deudores morosos.
PROPIEDAD INDUSTRIAL: (Estudio y obten-
cién de Patentes de invencién e introduccién.
Registro de Marcas de fabrica, de comercio y

rofesionales, nombres comerciales, rétulos de
establecimientos, dibujos y modelos industriales,
modelos de utilidad y todo cuanto a la propie-
dad industrial se refiere. Cuenta esta Casa con
personal técnico especializado, y mas de cincuen-
ta empleados, delegaciones en las principales
provincias y corresponsales en foda Espafa y

FUNDADA EN 1891 POR EL

EXCMO. SR. D. AGUSTIN UNGRIA

Precios de suscripcion: Espaiia y Paises
comprendidos en la Unién Postal lberoamerica-
na: 20 pesetas el afio. Extranjero: 30 pesetas el
afio. Tarifa de anuncios: Para doce insercio-
nes. Una plana, 2.700 pesetas. Media plana, 1.418
pesetas. Tercio de plana, 810 pesetas. Cuarto de
plana, 745 pesetas. Octavo de plana, 390 pesetas.
Dieciséisavo de plana, 205 pesetas. Anuncios en
el directorio: 75 pesetas al afio, las cinco prime-
ras lineas o cada grupo de una a cinco lineas.
Remitimos a quienes lo soliciten, pruebas eviden-
tes de la gran difusién de esta Revista, y de los
grandes resultados obtenidos por los anuncios

Extranjero.)

PIDA VD. DETALLES Y FOLLETOS.

Redaccién y Administracion: PLAZA DE LA ENCARNACION, 2.--MADRID
Apartado de Correos 699.--Telétono 16.094.--Direccién telegréfica: UNGRIA - MADRID

inserfos en sus paginas.

PIDA VD. CIRCULARES Y TARIFAS

l UN EJEMPLO ADMIRABLE QUE IMITAR

Nueva reg|ameniaci6n en defensa de | 5 pasa

moscatel de Malaga,lamejor del

mundo

L R

O se explica que la pasa moscatel de Malaga no sea articulo tan codictado,

en el mundo entero, como el caviar ruso, el jamon de York, los higos de Es-

mirna, el champagne francés, etc., etc., porque es lo cierto que pocos frutos pueden
compararse a las pasas moscatel en poder nulritivo y delicado gusto. |

La causa de este hecho estd en la falta de una buena organizacior de venta y de

propagasda y en la anarquia, durante muchos afios reinante entre los productores,

que produjo todo género de desdrdenes en la regulacion de los precios y las calida- .

des. Para evitar estos males, tan graves, qite produjeron una gran crisis en la venla
en mercados extranjeros, se crearon con gran acierto y provecho Asoctaciones en-
camina las a defender el interés comun frente a la codicia individual.

Las nuevas disposiciones que pasamos a resefiar constituyen un complenento de
oran interés en el régimen de defensa de la pasa moscatel. Nosolros las aplaudimos
con entusiasmo y las presentam s como modelos para ofros gremios de produccion
a los cuales beneficiaria grandemente una regulacion analoga.

E Real orden se ha dispuesto la
organizacion y funcionamiento
de la Junta provincial de defen-

sa confra la falsificacion y falta de peso
de la pasa moscatel de Malaga.

La Junta estard constituida por el in-
geniero jefe del servicio agronomico,
que serd su presidente; cuatro vocales
vifieros, que habrdn de acreditar que
son exclusivamente cultivadores, de-
signados dos de ellos por la Camara
Agricola, uno por la Federacion de Sin-

dicatos agricolas de Levante y otro por

la de Poniente; cuatro exportadores,
designados dos por la Camara de Co-

1.2 Octubre 1930

M.E.C.D. 2016

mercio y dos por la Asociacion gremial
de exportadores de pasas, y un secreta-
rio nombrado por la Junta, que debera
tener la condicién de funcionario del
Estado.

Todo exportador, antes de efectuar
su primer embarque o expedion, debera
solitar su inscripcion en el Registro de
Exportadores del Ministerio de Eco-
nomia. _ |

Antes del 31 de agosto.de cada aiio,
los comerciantes exportadores, almace-
nistas y especuladores de toda la pro-
vincia que piensen actuar en la campa-
fa, participardn por escrito a la Junta

el FOMENTO

el emplazamiento de los almacenes
donde hayan de recibir, empaquetary
vender. presentando al mismo tiempo
el recibo correspondiente de la contri-
bucion. Esta declaracién se hara por
duplicado y se le senalara el niimero de
orden de presentacion, que servira para
distinguir el almacén durante cada ven-
deja, cuyo nimero lo tendran los alma-
cenistas en lugar bien visible, para que
los reconocedores, al tomar el fruto, lo
estampen junto a la marca de cada cla-
se que adquieran en las cajas, pudién-
dose asi comprobar el almacen de don-
de proceden.

LLos exportadores deberan poner en
conocimiento de la Junta los nombres
o marcas que utilicen y que han de ser-
vir a los peritos oficiales para conocer
la procedencia de la mercancia.

En los almacenes se tendrdn perfec-
tamente separadas, y con letrero bien
visible, las cajas que contengan fruto.
distinto al moscatel.

Las cajas que se pretendan exportar
procedentes de cosechas anteriores de-
beran llevar en un costado un letrero

que diga: «Cosecha del ato...»

Todas las cajas, cajones y bultos de-
beran llevar obligatoriamente el nume-
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ro que a cada exportador haya corres-
pondido en el Registro de exportadores.
Al exterior, en las guarderas, ostenta-
ran una marca con la denominacion de
la clase de pasas (moscatel, lairén, et-
cetera) y su calidad en los tipos es-
tandarizados.

Las cajas de pasas, tanto las proce-
dentes de vinedos como las dedicadas
a la exportacion, deberan tener el peso
neto de fruto que corresponda, segun
uso y costumbre de su marca al envase
empleado.

El fruto debera ser siempre comple-
tamente sano, suficientemente seco, sin
mixtificaciones ni agracejo.

Se emplearan como denominaciones
0 marcas oficiales aplicables al fruto
racimal de hechura y media hechura,
para distinguir calidades, las siguien-
tes: «lmperial» y seis coronas. «Ro-

- yaux» y cinco coronas. «Cuarta» y cua-

tro coronas. «Quinta» y tres coronas.

«Mejor que corriente» y dos coronas.

«L.echos corrientes» y una corona.
También se empleard la denomina-

cion «Non plus ultra» y siete coronas, .

aplicable solamente al fruto racimal de
hechura,

Para las pasas sueltas o en grano se
emplearan las siguientes: «Reviso» vy
cinco coronas. «Medio reviso» y cua-
tro coronas. «Aseado» y tres coronas.
«Corriente» y dos coronas.

Las infracciones de las calidades y
pesos declarados a la exportacion se
castigaran con la prohibicion del em-
barque, que no podra ser efectuado in-
terin se rectifican ya el peso, ya la cali-
dad que realmente corresponda.

Las faltas de peso de las cajas en los
almacenes de los tenedores se multa-
ran con dos pesetas por cada fraccion
de 250 gramos. Las faltas sucesivas se-
ran castigadas con el duplo del impor-
te de la primera.

No sera permitido el uso de la deno-
minacion «Pasas moscateles de Mdla-
ga» a otras pasas que no sean las pro-
ducidas y exportadas en la provincia
de Malaga.
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STUACION ACTUAL DE LA PRESENTACION
P_E LA PRENSA TECNICA ESPANOLA

ON Rafael Bori,profesor mercan-
til, miembro del Comité de la
Asociacion Espanola de la Pren-

sa Tecnica y delegado Oficial del Minis-
terio de Trabajo y del Gobierno Espa-
nol en el VI Congreso Internacional de
la Prensa Técnica y Profesional celebra
do en Bruselas en septiembre pasado,
ha presentado en dicha reunion, con el
titulo que encabeza estas lineas, un in-
teligente y bien orientado informe, en el

~que se afirma que la técnica del anun-

cio, debido al rdpido progreso que ha
experimentado, ha traido como conse-
cuencia un considerable cambio en el
aspecto general de las revistas, y este
fendmeno, observado en los paises que
van a la cabeza del movimiento publi-
citario y tipogratico europeo, no ha pa-
sado desapercibido en Espana, puesto
que casi todas nuestras revista: técni-
cas pueden hoy dia sostener una com-
paracion con las mejores del mundo.
Deseariamos, sin embargo—dice el
informe—que se llegase a la unificacion
del emplazamiento de los anuncios, de-
talle al parecer de poca importancia,
pero que perjudica frecuentemente la
presentacion de una revista técnica.Los
editores han tenido que ceder a las la-
mentables exigencias de los anuncian-
tes y colocan de un modo erréneo los
anuncios intercalados en el texto, lo que
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a los ojos del lector dota a la revista de
un pernicioso aspecto de mercanti-
lismo.

Comienza a observarse, ademads, en
las revistas espafolas, un error del que
adolecen hace tiempo la mayoria de las
europeas, y que es la influencia de un
americanismo especial en lo que se re-
fiere a la disposicion de los articulos,
que empiezan en una pagina y conclu-

yen en otra de las altimas de la revista,

cosa en extremo fastidiosa para el
lector.

A nuestro juicio—anade el autor—
estos pequenos errores podrian evitarse
con ayuda de una accion general de la
Oficina de Informacion, cuya mision no
deberia limitarse a proporcionar datos
sobre las revistas técnicas del mundo
entero, sino que deberia consistir igual-
mente en enterar a los editores e impre-
sores de todo cambio, innovacion o su-
presion, y, en general, de toda mejora
adoptada en la presentacion de las re-
vistas técnicas.

Por consiguiente, son presentadas
al estudio de la Asamblea, y a su apro-
bacion, si procede, las siguientes con-
clusiones:

1.2 El Congreso comprueba con sa-
tisfaccion la excelente situacion actual
de las revistas técnicas de la Seccion
Espanola de la Federacion;
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2.2 El Congreso encarga a las Ofici-
cinas de Informacion que cuiden de la
distribucion de las paginas de publici-
cidad y de los anuncios intercalados en
el texto, trazando un plan de unifica-
cion en interés de la presentacion de
las revistas y de sus lectores y abona-
dos;

3. El Congreso opina que hay que
llevar al programa de trabajo de las
Oficinas de Informacion la vigilancia de
todaslas normasrelacionadas conel em-
plazamiento del texto, asi como las que
tiendan a evitar innovaciones poco
practicas, encargando a dichas Oficinas
de hacer circular las instrucciones ne-
cesarias para que estas normas seauil
observadas, en todo cuanto sea posible,
por todas las revistas afiliadas a la Fe-

- deracion;

4.* Los articulos comenzaran sieni-
pre en pagina impar,y

5.2 El sumario—para facilitar el exa-
men de las revistas—se situara siempre
en la primera pagina de cubierta o en
la inmediata antes del texto.

Estas conclusiones fueron aprobadas
por unanimidad por la Seccion primera
del Congrzso y por el pleno.
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COBRO DE CREDITOS

He aqui el motivo imprevisto que origina a ve-
ces la mala marcha de los negocios: los créditos
gue se creian cobrar y no se cobran!

Es muy dificil evitar en absoluto la «cartera
muerta», pero pueden reducirse las pérdidas que
supone confiando las gestiones de cobro a una
buena agencia. Pero, pronto, porque cuanto mas
se retrasan los créditos mas dificil se hace su
cobro.

Las gestiones particulares son lentas e inefica-
ces — jHay siempre tanto que hacer! — Una buena
agencia procede con la prontitud, energia y cons-
tancia necesarias,

Cuota de abomno
a las gestiones de cobro de o réditos contra

deudores morosos: 100 pesetas al ano, mas el 20
por 100 de los cobros que se hagan efectivos.

Créditos sueltos.
Un crédito, 20 pesetas; dos, a 18; tres, a 16;
cuatro, a 15; cinco, a 14; seis, a 13; siete, a 12;
ocho, a 11; nueve, a 10; de diez en adelante, 100

pesetas por todos y 20 por 100 de comision sobre
las cantidades que se cobran en efectivo.

CASA AGUSTIN UNGRIA
Plaza de la Encarnacidon, 2. Madrid
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STANDO ahora mds que nunca a
la orden del dia la organizacion
cientifica del trabajo, la Casa

Michelin ha publicado recientemente
una serie de folletos de propaganda,
destinados a explicar las ventajas que
la implantacion de tales sistemas po-
dria aportar en Francia.

En una de dichas publicaciones y
bajo el epigrafe: «<La produccion abun-
dante, cuando es barata, no origina el
paro», pueden leerse las siguientes li-
neas:

«Producir mucho — diran algunos—
esta muy bien, pero da lugar al paro.

»No; no hay obreros parados en los
Estados Unidos, por consiguiente tam-
poco habria de haberlos en Francia.

»La produccion abundante origina,
positivamente, una baja en los precios,
y cuantos mads bajos son €stos, mayor
es el consumo. »

Ahora bien: ¢La produccion abundan-
te origina o no el paro? Teoricamente,
no. Practicamente, si. Lanzar semejante
afirmacion es desentenderse un poco a
la ligera de una cuestiéon muy grave,
pues el obrero no vive de teorias. Entre
su jornal y sus gastos experimenta
prdcticamente una serie de dificultades
a las que no hay derecho a volver la
espalda, a pretexto de que €l es solo
quien las sufre.

No nos atreveriamos, sin embargo, a
hacer objeciones a tal aatagonista sin
invocar algunos testimonios.

% % %

He aqui un simple hecho, sin perjui-
cio de citar nuevos ejemplos mads ade-
lante.

Un obrero empleado desde hace doce
anos en la fabrica americana White,
ha declarado que invierte actualmen-
te treinta y un minutos en realizar el
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El hombre-méaquina, tal como lo suefan al~
gunos utopistas, es una de las figuras mas
en moda en los Estados Unidos.

mismo trabajo en el cual tardaba antes
una jornada entera.

No puede decirse, naturalmente, que
la diferencia se haya traducido en paro,
pues hay que convenir en que durante
este lapso de tiempo la demanda ha
aumentado también enormemente y que
por tanto ha podido ser ocupado en
el mismo trabajo un ntmero de opera-
rios considerablemente mayor. Pero no
es menos cierto que el numero de nue-
vOS obreros ocupados no sigue exacta-
mente el mismo ritmo que el aumento
de la produccion, pues hay algtin re-
traso en el restablecimiento de este
equilibrio, y este retraso es lo que de-
termina el paro.

Asi, pues, el espiritu de inventiva,
puesto al servicio de la produccion en
masa, deberia facilitar el esfuerzo hu-
mano, siendo asi que, por el contrario y
por efecto de una organizacion deficien-
te, lo que hace es llevar a la miseria a
una parte de los hombres.

Hay que hacer notar que este es un
nuevo aspecto de los problemas del
trabajo que no pasa desapercibido en

EL FOMENTO

‘maquinismo. (5

Norteamérica, como lo prueba el uso
creciente de una palabra de nueva crea-
cion, que parece denotar un estado de
animo de verdadero temor con respec-
to a estas cuestiones.

Si se considera como un signo de los
tiempos actuales la entrada progresiva
en la literatura de ficcion de personajes
pertenecientes a las clases media y
obrera—en el pasado no se solian lle-
var a la escena otros tipos que los de
las esferas mas elevadas—hay que des-
tacar, como efecto de estos mismos
tiempos, la aparicion de un nuevo per-
sonaje que esta adquiriendo rapida-
mente un preeminente lugar en la lite-
ratura americana: El Robot. En el teatro
y el periodico, este personaje ha entra-
do en el lenguaje corriente y atormenta
confusamente las imaginaciones ameri-
canas, mas acostumbradas que ningu-
na otra a los incesantes desarrollos del

Por espacio de mucho tiempo, los
americanos han mirado las maquinas
con una admiracion sin limites. Las
consideraban commo creaciones especi-
ficamente americanas y contemplaban
en ellas su propio ingenio, pues puede
decirse que hasta la fecha han dedica-
do exclusivamente a creaciones de esta
clase la totalidad de sus inteligencias,
que en otros paises se han dispensado
en diferentes direcciones: arte, literatu-
ra o filosofia. Este es un dato que no
hay que perder de vista cuando, al tra-
tar de juzgar la Republica gigantesca,
se observan determinadas insuficien-
cias. Demasiado ocupados los yanquis
en dar valor industrial a los productos
de una rica naturaleza, no han tenido
todavia tiempo de sofiar, ni per consi-
guiente de descubrir cuanto puede ha-
ber de fecundo fuera de las actividades
materiales.
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Por tanto, Norteamérica no ha mos-
trado al mundo todavia mas que una
gran realizacion: la Mdquina, cuyo ma-
gico poder ha desarrollado hasta un
extremo tal, qué ¢l mismo empieza a
asustarse de su propia obra. Su admi-
racion disminuye y se mezcla con el
temor, pues sobre el cuadro familiar de
abundancia al que los americanos es-
taban acostumbrados, aparece la in-
quietante sombra del paro. En la ima-
ginacion turbada por el miedo al ham-

bre, el mito toma forma humana una

vez mas, y la mdquina, antes objeto de
admiracion, se convierte ahora €n un
maléfico Robot.

¢ Qué es pues el Robot? Los america-
nos, cuya lengua es un mosaico salpi-
cado de palabras de todos los idiomas,
han tomado del ruso este término nue-
vo para designar la altima creacion de
la industria moderna: el Hombre-Mi-
quina.

En realidad, el hombre-maquina no
existe todavia mas que en las obras de
Julio Verne, que con Alejandro Dumas
y BEugenio Sué, es uno de los escritores
mas poptlares entre los yanquis. Pero
entre un pueblo acostumbrado mas

que ninguno a ver como la mdquina se
encarga de hacerlo todo, el Robot pare-
¢e ya una realidad cercana y se espera
de un dia a otro verle llevar todo el peso
del trabajo, mientras no quedara otra
cosa que hacer que dormitar en el «ro-

Otra c.rgacién de Robot, de la marca Whiz, de lubrificantes

(Estados Unidos)
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ONE MECHANICAL HAND

La mano de‘:un Robot (Tnm ada deun anuncio de la "Special Production Machinasn)

chingclair» fumando interminablespipas

Pero si el hombre-maquina no es to-
davia mads que una invencion de la plu-
ma, 1o es nienos cierto que, sin tener
la forma humana, la maquina se encar-
ga ya de tan multiples tareas que, des-
pué¢s de haber provocado la admiracion,
empieza a hacer nacer el miedo: alre-
dedor del hozar contortab ¢ del obrero
americano, ronda el espectro de Robot:

* ® *®
é La Prensa americana
publica casi a diario infor-
macionesparecidas a esta:

«La Compania de Fe-
rrocarriles d e Boston y
Maine ha puesto en ser-
vicio uuna maquina para
selecionar los vagones de
mercancias, que podrd ma-
nipular un millén de vago-
nes al ano, sin necesidad
de ningun guardafrenos ni
guarda-agujas.

»ESstos obreros son eli-
minados por un aparato
que se pone en movimiento
por medio de un hombre
instalado en una torre,
desde la cual maniobra con
vagones de una capacidad
de 100.000 libras (50 tone-
ladas) con la misma fa-
cilidad con que un trans-
bordador de correa trans-
porta un pan de jabon.

»El nuevo Sistema cu-
bre una superficie de 470
acres y comprende 225
millas de vias. Los vago-
nes son lanzados uno por
uno desde una eminencia
artificial, con intervalos
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de diez segundos, de manera que cada
vagon aislado descienda por su propio

peso, situdndose sobre la plataforma de

seleccion, donde es maniobrado por
juegos de agujas eléctricos, accionados
desde la torre que domina la plataforma.
Se da por descontado que este aparato
economizara $ 800.000 al ano.»

He aqui otra informacion que se re-
fiere al Metro de New York:

«La substitucion de los torniquetes
en los puestos de picar tickets, ha re-
bajado el numero de personas emplea-
das en el control de entrada de viaie-
ros, de 1.500 a 471.»

Segun una informacion obtenida en
la fabrica White, para una produccion
igual a la de hace siete anos, es decir,
300 camiones a la semana, al niumero
de obreros empleados ha disminuido
desde 6.500 a 4.000, |

Estos hechos hicieron declarar a la
importante revista técnica «Iron Age»
en su namero de octubre de 1927:

«Si la productividad de la industria
por la mecanizacion continua aumen-
tando en los proximos 25 anos en la
misma proporcion de los 25 pasados,
bastaran, al cabo de ese plazo, 45 hom-
bres para producir el trabajo que hoy
exige 70 y para el que antes se precisa-
ban 100. En la industria automovilista,
30 obreros hicieron en 1925 tanto tra-
bajo como 100 en 1914.»

Cedamos ahora la palabra a otra re-
vista tecnica bien conocida, « Manufac-
turing Industries»:

«El inspector-jefe de una fabrica de
Detrirt senala que después de haber
determinado el tiempo necesario para
cada una de las operaciones de control,
verificadas en la tabrica, ha podido ob-
tener mejores resultados con 170 ins-
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pectores que con 270 que eran necesa-
rios anteriormente para dicha mision.»
Y he aqui ya 100 personas eliminadas.

En 1a misma revista, y describiendo
las transformaciones introducidas en
los dispositivos que sirven para el
transporte de materiales en determina-
da fabrica, se dice, que los perfecciona-
mientos han permitido «libertar> a 40
hombres, que han quedado disponibles
para otros trabajos. ¢Pero y cuando no
existen esos trabajos?

Hasta la gran Prensa comienza ya a
conmoverse con este fenomeno, al que
se ha dado el nombre de «paro técnico».

Uno de los mas grandes y mejor do-
cumentados diarios neoyorquinos,
«New York Times», que no puede ser
tachado de opiniones socialistas, publi-
co en 26 de febrero de 1928 un gran
articulo titulado: «La marcha de la ma-
quina origina el paro».— He aqui lo que
puede leerse en las primeras lineas del
articulo en cuestion:

«El pueblo de los Estados Unidos se
halla frente a una paradoja tan grave,
que tiene algo de dramatica. En el mo-
mento mismo en que la prosperidad
americana se convierte para el mundo
en una cosa sensacional, en el instante
en que la eficiencia americana es con-
siderada como la octava maravilla del
mundo, el obrero busca trabajo sin en-
contrarlo y las agencias de colocaciones
se ven asediadas por multitud de perso-
nas solicitando trabajo que no existe.»

El articulo se enfrasca a continuacion
en un largo andlisis cuyo resultado es

‘una demostracion del excelente estado

de los negocios en todos los barometros
que es posible consultar para medir la
actividad industrial, como por ejemplo,
el consumo de flaido eléctrico.

Al lado de estas indicaciones y a pe-
sar de la insuficiencia de las estadisti-
cas relativas al empleo de la mano de
obra, se puede observar el aumento
progresivo del paro, cuya proporcion
crece, si bien a diferente velocidad, a
medida que mejora el rendimiento de
las industrias.

El cuadro siguiente, que figura en el
cuerpo del articulo, y establecido basan-

dose en el volumen comparado del ren-
dimiento en los anos 1923 y 1927, de-
muestra como este fenomeno afecta a
las industrias mas diversas:
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Otro cuadro demuestra que el trabajo
agricola evoluciona de la misma mane-
ra, puesto que el indice de produccion
calculado en 100 en 1900, llegd a 148
en 1924, en tanto que la poblacion rural
ha seguido casi estacionaria.

Transcribimos por ultimo, las pala-
bras pronunciadas ante un microfono
de Washington por el Senador Rob.
F. Wagner, y escuchadas por millones
de americanos, que condensan los ter-
minos de la cuestion en estas pocas
palabras:

«Realizando la antigua paradoja, pa-
decemos hoy necesidad, porque tene-
mos demasiado y no tenemos ya nada
que hacer, porque hemos aprendido a

trabajar demasiado bien»,
JuaAN PUERTO.

UN TRIUNFO DE NUES-
TRO DIBUJANTE "ALOR"

A Camara Oficial del Libro convo-
L cO un concurso para premiar con
un premio tnico de 1.500 peseétas al car-
tel que mejor pudiera servir para el pro-
posito de estimular a la lectura.

Entre los muchos carteles presenta-
dos al concurso ha obtenido el premio,
el que aqui reproducimos, obra de don
Amado Oliver, gran artista del pincel y
de la pluma, que con la firma de <Alor»
honra frecuentemente las paginas de
esta REVISTA.

El cartel premiado es obra de gran
estilo, de ese estilo fuertemente sinte-
tico. que para expresar una idea utiliza
tan sol» los elementos indispensables,
tratandolos con una energia que des-
precia todo rigorismo naturalista.

Esos dos ojos que «se comei» €l li-
bro son las ventanas por donde la sabi-
duria del papel impreso entra en el
misterioso arcano del espiritu.

Nos congratulamos del éxito logrado
por nuestro colaborador y amigo, de
quien esperamos muchos triunios se-
mejantes que sera merecida recompen-
sa a su laboriosidad y su talento.
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La palabra talento procede del griego y

significaba en su origen dinero. Es de extra-
Rar, por eso, que la predestinaciéon a la
tiqueza se una fan pocas veces al falento
natural,
* % %
Los puntos més elevados de la tierra no
se alzan directamente sobre el llano. En las
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grandes cordilleras hay altisimas cimas, que
no sobresalen mucho de las inmediatas y
slo se reconoce su altura desde muy lejos.

En cambio, cualquier pico insignificante,
pero que se alza sobre un terrenc llano, hace
un efecto imponente. O sea, que "en tierra

de ciegos..."
%

Es preferible tener un cartel en la carte-

lera, que un cuadro en la buhardilla.

EL FOMENTO

Si la arquitectura es misica petriticada, un
escaparate ha de hacer el efecto de una

cancién popular.

¥ & kK

El caricaturisfa es el pesimista de los artis-

tas plasticos.
¥ ¥ X

No hay un boceto malo. Todo comienzo

os facil.
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'BOTIJEROS EN PARIS

| S notable el caso de esos botije-

ros extremenos que se han pre-

| sentado en Paris vendiendo su
mercancia pregonandola en espafiol.

{A Paris en burro...!

Si senor. En burros cargados de boti-

jos. Y los hombres a pie.

Semejante proeza merece los hono-

res de un pequeno comentario.

iVivan los animosos botijeros que han
llevado a Paris el botijo espaiiol!
| jQue esforzados, qué valientes, qué
| grandes espafioles, qué admirables

ejemplos para todos nosotros, lectores!

Esos botijeros, seguramente, no saben
. ni jota de francés; pero han ido a Paris

converncidos de que el botijo es un gran
utensilio, digno de ser usado donde
se beba agua. Eso les bastaba.

Con una fe semejante respecto de
| nuestro arroz, de nuestra carne de men-
| brillo, de nuestras frutas, de nuestras
.~ conservas, de nuestros vinos, de nues-
tros aceites, de nuestros turrones, et-
cétera, nuestro comercio de exporta-
cion subiria como la espuma y la pese-
ta recobraria su perdido valor.

¢No se le ocurrird a nadie pedir un
| homenaje para esos heroicos botijeros?

Seguramente que no; pero conviene
saber y debe decirse, que el espiritu
aventurero de esos hombres es la sal
de Espaia.
| Que si Espafia fué grande y podero-
sa un dia, lo fué por el esfuerzo teme-
rario de su hijos, y que su gran cantera
de riqueza y bienestar, estd en resuci-
. tar ese espiritu de aventura y arrojo
| .aplicdndolo a las exigencias de los
| tiempos nuevos.
| Imitemos a los esforzados botijeros
| ‘que han asombrado a los parisienses
con su pequena proeza. Eso, en grande,
es lo que tenemos que hacer.

Vended calidad.

Este verano se confirma una obser-

la gente de «buen gusto». La fruta que

se vende en los mercados carece de
buen sabor. Es cada vez mds insipida.
¢De qué depende este hecho?

Sin duda de la explotacion industria-
lizada de los campos. Se procura, sobre
todo, cosechar grandes cantidades de
fruta, a fuerza de abonos quimicos y de
riegos repetidos.

Contra esta degeneracion de la fruta
se impone la venta de géneros selectos
a base del lugar de procedencia. Si esto
no basta, a base del nombre del pro-
ductor o del almacenista.

La educacién especial

del comerciante

En Inglaterra se debate actualmente
el programa de estudios de los futuros
comerciantes . Para The Commercial,
(un semanario publicado por el Man-
chester Guardian), 1os jefes de Empre-
sas siguen pidiendo jovenes instruidos
en las antiguas disciplinas: contabili-
dad, gramatica, mecanografia, etcétera,
no dando gran valor a los estudios que
se adquieren en las Universidades.

Conftra esta practica, protestan auto-
ridades académicas de gran competen-
cia, que sostienen gque el alumno de las
Universidades posee aptitudes muy su-
periores a las del que solo cursa los es-
tudios de la Escuela Comercial.

La cuestion tiende a resolverse—muy
acertadamente, a mi juicio—, incorpo-
rando, a los estudios universitarios, al-
gunos otros de indole comercial, lo que
es tanto como reconocer lautilidad prac-
tica de los conocimientos superiores en
la formacion del futuro comerciante.

Pedagngﬁa para adultos.

LLa Pedagogia se habia reducido a es-
tudiar a los ninos como seres en esta-
do de aprender. Hoy dia, los pedagogos
han comprendido que también los adul-
tos deben ser objeto de sus estudios,
pues, en realidad, el hombre debe estar
siempre aprendiendo. La escuela no

TI vacion que hace tiempo viene haciendo
|
:
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debe cerrarse jamas al hombre adulto.

Contra lo que vulgarmente se creia,
se ha demostrado que el hombre de
cincuenta afos aprende cualquier cosa,
incluso idiomas, con mucha mayor faci-
lidad y perfeccion que los muchachos.

¢ Cudl es la superioridad de los mu-
chachos?

Simplemente, el afan.

Los muchachos ponen mayor entu-
siasmo en aprender, porque tienen mas
fe en la eficacia del estudio y porque
no le piden resultados inmediatos.

Esta idea debe servir de estimulante
a muchos «viejos» que rehusan estu-
diar, por creer que tienen ya «los hue-
sos duros».

Dondequiera que un adulto y un mu-
chacho estudien juntos, con el mismo
interes, es seguro que el adulto obten-
dra del estudio provechos mas consi-
derables.

La crisis de la

sewidumbra.

La gente, en Espana, se pregunta
alarmada, como podra vivirse cuando
no haya criadas, ni doncellas, ni coci-
neras, ni nineras, del mismo modo que
Aristoteles se preguntaba como iba a
noder seguir marchando el mundo si se
abolia la esclavitud y dejaba de haber
esclavos que trabajasen.

El hecho es, sin embargo, que el ser-
vicio doméstico estd llamado a des-
aparecer, como lo prueba el que, en el
extranjero, es dificilisimo encontrar
criadas. Las mujeres prefieren el traba-
jo, mucho mas libre, de las fdbricas y
los talleres. |

No es extrafio ya ver anuncios como
estos que traducimos de un periodico
ingles:

«Se desea una doncella para casa
agradable y de poca familia. Se sale en
verano a la playa. Veinte duros de sala-
rio al mes. Poco trabajo. Otras dos don-

cellas en la casa. Dos salidas por sema-

na. No importa que la solicitante tenga
novio. Bonito uniforme. Bano y toca-
dor».

EL FOMENTO
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Los encantos
del

Con el aparatito que reproduce el
grabado adjunto, un camisero londinen-
se ha logrado aumentar sus ventas,
como consecuencia de la mayor afluen-
cia de publico hacia su escaparate. El
aparato consiste en un cilindro de cris-
tal dentro del cual, un ventilador,
sostiene un torbellino de viento que
hace que vuelen constantemente unos
cuantos billetes de Banco. Debajo de
este cilindro hay una vitrina para la
exhibicion de mercancias o reclamos.

L.a gente, atraida por los encantos del
dinero, contempla el escaparate y entra
en el establecimiento a comprar.

Aprendan de este camisero tantos y
tantos comerciantes en cuyos escapa-
rates no hay nada que atraiga Ila
atencion.

dinero

Un escaparate, ¢no debe ser un es-

- cenario de continuas novedades?

Lﬂﬁ qUEhﬂEEI‘ES

atrasados crénicos

/No es verdad que siempre hay algun
quehacer atrasado que se queda inde-

_finidamente sin resolver?

Un quehacer atrasado perturba como
un poso nuestra tranquilidad de con-
ciencia de buenos trabajadores, enér-
gicos y activos, y de un modo insi-
dioso y subterrdaneco, nos roba la alegria
del trabajo.

Yo he observado que la causa de que
esos quehaceres se atrasen no suele
ser volitiva, sino intelectual. No se
atrasan por pereza, Sitio por no saber
cudndo y como ejecutarlos.
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Hay que hacer una limpia de papeles,
por ejemplo. ¢Cudles tirar y cudles no
tirar?. .

Hay que dar las dimisorias a un agen-
te. . Como hacerlo para guardar, sin em-
bargo, buenas relaciones con é€l?

Hay que escribir una carta de pésa-
me. ¢ Qué decir en ella?

Hay que hacerse un ftraje. ¢Cuando
ir al sastre?

Por eso, si para ejecutar estos traba-

jos se espera a «mejor oportunidad»,
es lo mas probable que se queden in-
definidamente sin hacer.

Lo que hace falta es dedicarles cinco
minutos de estudio previo. Resolver el
cdmo hay que hacerlos.

En cuanto un trabajo de esos se atra-
se, hay que tratarle excepcionalmente,
al modo como el pastor trata a la oveja
que cojea, cargandosela al hombro.

Cifras que no deben

olvidarse.

He aqui un resumen de cifras espan-
tosas, recopiladas por el periodico
aleman «Vorwaersts» con motivo del
XVI aniversario ‘de la guerra de 1914.

«Durante la guerra cayeron 1.808.545
soldados alemanes, 14.000 negros del
ejército colonial aleman y 10.000.000 de
soldados de otras nacionalidades;
900.000 soldados alemanes reposan en
los cementerios de 26 paises. En 1929
se contaban todavia 200.000 - desapare-
cidos, 9.586.000 caballos muertos;
4.247.143 alemanes fueron heridos,
18.000.000 de hombres de otras nacio-
nes fueron también heridos. En Alema-
nia 800.000 victimas de la guerra cobran
todavia pensiones del Estado.»

Estas cifras deben divulgarse por
todos los medios. Quien no puede otra
cosa, lealas en el casino o en el cate;
comuniquelas a sus amigos; copielas
en su libro de notas.

El jueves tendrd

Ud. su plato tavorito

Ultimamente se abrio un restaurant
en Paris cuyo dueno es muy amigo de
servir a sus parroquianos. Si uno de
estos quiere un plato que no encuentra
en la carta, puede expresarle su deseo
al duenio. Este toma nota y comunica
por medio de postales a sus clientes,
en qué dia pueden venir a degustar su
plato preferido. El local es, hoy, uno de
los mas concurridos de Paris.

EL FOMENTO
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El Consejo de Administracién de
la Compania X. Y. Z., celebra una de
sus sesiones. Se compone de un ex-
senador, un general retirado, un mé-
dico, tres rentistas y dos sobrinos.

—El jefe de talleres—dice el ge-
rente—se lamenta de que la maqui-

naria es vieja.

—iVieja?..—— pregunta el ex-sena-
dor—. Pues siempre nos hemos arre-
glado con ella. No tenemos porqué

cambiar.

—E| contable —dice el gerente—
quisiera una maquina de caleular.
Dice que con ella ahorrariamos per-
sonal y evitariamos atrasos.

— Yo he visto una vez una de esas

maquinas—dice un sobrino—y creo
que son artefactos complicados y
poco practicos.

——Esté visto-—dice el general — que
la gente no piensa sino en el modo
de trabajar menos. Van a pedirnos

F . n
méquina hasta para darnos los "bue-

nos dias" .

—También el jefe de ventas-—aha-
de el gerente—, me recuerda que
conviene pintar la fachada de la tien-
da, pues hace tres afios que...

—El jefe de ventas —exclama el
médico —, debiera suponer que sino
se ha hecho eso, es por que no con-

viene hacerlo por el momento.
—iNo proponen sino cosas de gas-~
tar dinero!—exclama uno de los ren-
tistas.
—iTrabajar, trabajar! Eso es lo que

hace falta-—exclama otro.

Se levanta la sesion y dice el ex-
senador:

—Hemos tenido una sesion muy
provechosa. Nos hemos ahorrado

muchos miles de pesetas.

——{Mira que decir que la maquina-
ria es viejal —exclama un rentista.
;Vamos a estar comprando méquinas
todos los dias?

—El dia menos pensado van a de-
cir que también nosofros somos ya

viejos y hay que sustituirnos.

— iJa, ja, jal (Todos rien.)

— Magnifica sesion—dice el ge-
neral—. Una unanimidad completa.

;No deberiamos reunirnos esta noche

a cenar!..
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COMO, EL MICROSCOPIO, PUEDE AYUDAR A VENDER

TRES CASOS PRACTICOS

MPLIANDO el contenido del ar-
ticulo publicado recientemente

en esta REVISTA con el titulo

del encabezamiento. exponemos hoy al
lector tres casos practicos, en los cua-
les, la venta se hace con ayuda de da-
tos aportados por el examen micros-
copico.

Uno de ellos nos lo proporciona cier-
to fabricante de tejidos que se vale del
microscopio para vender sus géneros,
proporcionando asi a su clientela un
dato seguro sobre la estructura de la
fibra textil.

Dicese que la comparacion entre los
geéneros de mayor y menor precio es al-
tamente convincente y que el cliente
que se acostumbra a adquirir su mer-
cancia sobre tan segura base de cono-
cimientos, ya no puede prescindir de
ella.

El algodon, la lana y la seda, descu-

Esta ampliacién fotografica de las motas de

polvo, tales como se ven al microscopio, es

un gran argumento para la venta de méaquinas
succionadoras.

bren al microscopio los mds ocultos
secretos de su fibra, principalmente en
cuanto afecta a su dureza y cohe-
sion.

* % %

Otro ejemplo interesante es el del
uso que hacen del microscopio los
vendedores de maquinas succionado-
ras de polvo. |

Aqui, el argumento de mayor impor-
tancia consiste en demostrar los peli-
gros del polvo, que no por ser invisible
es menos real.

Para hacer visible el polvo, se le re-
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El microscopio resulta un elemento de pri-
mera importancia para la eleccién de tejidos.

presenta tal como aparece al microsco-
pio. Cada trozo de pared o de suelo,
visto al microscopio, aparece como un
pedregal, porque cada mota de polvo
semeja un pedrusco. Nadie podra ha-
cerse la 1lusion de que el polvo no exis-
te y nadie podra, tampoco, permanecer
indiferente ante semejantes moles ex-
tranas que, al introducirse en nuestros
organos interiores, pueden causar, sin
duda, estragos mortales.

El estudio microscopico del polvo
estimula a luchar contra él, del mismo
modo que la fotografia ampliada de la
mosca nos ensena a odiarla y a temerla.

Consecuencia: Hay que comprar un
succionador de polvo, porque solamen-
te esta maquina realiza eficazmente Ia
limpieza de la casa.

* & %k

Otro ejemplo interesante de aplica-
cion del microscopio es el que emplea
la casa S. C. Johnson & Son, de los Es-
tados Unidos ,para anunciar un barniz
especial.

El microscopio muestra que las ma-
deras en las cuales se ha usado el bar-
niz de la Casa se endurecen superficial
mente de modo que el polvo no penetra
en ellas. En cambio, si se usan otros
barnices, estos forman sobre la madera
una pasta blanda en la cual se incrus-
tan las moléculas de polvo, haciendo
muy dificil la limpieza.

Otro ensayo que ofrece la Casa a sus
clientes es el del efecto de una mancha
de tinta sobre el barniz. La mancha res-
bala sobre el barniz que fabiica la Casa

EL FOMENTO

y en cambio, se empapa o extiende, mas

0 menos, sobre los barnices ordinarios.

* ok K

Es interesante relacionar estas ideas
con los proyectos de algunos econo-
mistas que han propuesto eliminar gas-
tos de propaganda por el procedimiento
de vender las mercancias acompafia-
das de un analisis de su calidad, emiti-
do por un Laboratorio oficial. De esta
manera, el fabricante no tendria que
invertir dinero en publicidad pregonan-

do la bondad de sus articulos, pues el

analisis del Laboratorio indicaria, me-
jor que todo pregon, si los articulos
eran recomendables.

Es indudable que en la preparacion
de estos andlisis, el microscopio des-
empenaria un papel de gran impor-
tancia.

Nosotros creemos que los analisis
oficiales no podrian servir de sustituti-
vo a los anuncios, pues al publico no le
basta conocer la buena calidad de un
articulo, sino que necesita que se lo re-
cuerden constantemente, haciéndole
sentir la necesidad de adquirirlo. Sin
embargo, no puede negarse la conve-
niencia de los citados analisis para
orientar al cliente sobre la calidad de

En la madera bien barnizada no se incrusta
el polvo como demuestra el dibujo de la
izquierda. En cambio la limpieza se hace
dificil en la madera en la que se han
empleado barnices de mala calidad.

una marca. Mientras tanto que esos
andlisis oflciales no existan, pueden ser
sustituidos por analisis particulares
hechos a base de los medios de que
disponen los Laboratorios.

Para un gran namero de articulos, el
microscopio proporcionara el dato mas
estimable, convirtiéndosc asi en un ele-
mernto de venta de mdxima importancia.

Dondequiera que el microscopio ten-
ga aplicacion debe ser utilizado. pues
el argumento de una fotografia hecha a
base de una vista microscoOpica, es irre-
futable. Por su novedad y su sinceridad,
merecera los honores de ser atendido.

HISPANO
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TN INTERESA SABER A NUESTROS SENORES CONSULTANTES
A que suprimida en esta Revista, desde el nimero de agosto, la
é seccion CONSULTORIO JUR[DICG ADMINISTRATIVO, este servicio

puede obtenerlo dirigiéndose directamente a nuestro letrado asesor:

DON JUAN GONZALEZ GARCIA.-RIOS ROSAS, 32.  MADRID
S O RO R T T
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Grupo de concurrentes al banquete celebrado el dia 3 de agosto por la Sociedad de Viajantes.

DIA DEL VIAJANLE

LA OBRA DE LA REAL SOCIEDAD ESPANOLA DE COMI-
SIONISTAS Y VIAJANTES DE COMERCIO, AL CUMPLIRSE EL
CUADRAGESIMO-CUARTO ANIVERSARIO DE SU FUNDACION

UN cuando algo tarde, no pode-

mos dejar de recoger en estas
pdginas el hecho siguiente: El

dia 3 de agosto del afio actual, se ha
celebrado en Madrid, con gran brillan-
tez y solemnidad, EI Dia del Viajante,
fecha consagrada desde hace unos anos,
por feliz iniciativa de la Sociedad de
Viajantes de Bilbao, a ensalzar y poner
de relieve, mediante actos publicos, la
fecunda y benemérita labor mercantil y
social llevada a cabo por los modestos
héroes del trabajo, que ano tras aro,
ausentes casi siempre de su hogar, pri-
vados de los puros goces familiares du-
rante la mayor parte de su vida, van
difundiendo por todas las ciudades y
pueblos del territorio nacional los pro-
ductos del comercio y de la industria.

jLabor anonima, labor ingrata la de
estos humildes y abnegados colabora-
dores del comerciante, nuevos Colones
del mundo mercantil, siempre en ruta
para descubrir ignorados e inexplora-
dos mercados consumidores de sus ar-
ticulos! Intrépidos, arriesgados, algo
aventureros como el insigne navegante,
descubridor del Nuevo Mundo, los via-
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jantes de Comercio decidieron que el
dia 3 de agosto fuera el dia dedicado a
mostrarse ante el publico en actos so-
lemnes, precisamente porque en tal fe-

Don Matias Lépez, primer Presidente de

la Sociedad.

EL FOMENTO

cha, el afio 1492, zarp6 del puerto de
Palos de Moguer, la reducida escuadra
mandada por Cristobal Colon, destina-
da por los Hados para anadir nuevos
continentes a la corona de Castilla, y
nuevas gestas gloriosas a la historia de
Viriato, Pelayo y los Reyes Catolicos.

Cristobal Colon, matematico, cosmo-
grafo, astronomo, fué, ademds, y sobre
todo, un sagaz espiritu comercial, como
lo demostro en infinitas ocasiones. Y
los viajantes de comercio espanoles,
reconociendolo asi, acordaron, con gran
acierto, celebrar su fiesta mayor todos
los anos, el dia 3 de agosto, aniversario
del hecho mas trascendental, en el or-
den economico, acaecido al iniciarse la
Edad Moderna.

Este afio la solemnidad ritual ha re-
vestido en Madrid caracteres de verda-
dero acontecimiento. La Real Sociedad
Espanola de Comisionistas y Viajantes
de Comercio, al cumplirse el XLIV ani-
versario de su fundacion, ha querido
que tal efeméride fuese brillantemente
celebrada, y, a tal fin, organizo en el
restaurante del Campo del Recreo un
banquete al que concurrieron muchos
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concurrencia solo da una
~débil idea la fotografia que
acompana a este articulo.

cha El Dia de. Viajante,
‘ha sugerido al periodista
‘la idea ‘de informar a sus

de sus socios residentes
en Madrid, y al que invito
a distinguidas personali-
dades del comercio y de
la industria cortesanos,
entre otros, a los presi-
dentes de las Camaras de
Comercio e Industria,
canciller de la Embajada
de Cuba, y representantes
de Legaciones y Consula-
dos extranjeros. De la im-
portancia del acto y del
nimero y calidad de la

[.a celebracion de la fe-

lectores sobre untema que
juzga muy interesante: la
revelacion en las paginas
de esta Revista de los origenes, des-
envolvimientoy estado actual de la Real
Sociedad Espaiiola de Comisionistas y
Viajantes de Comercio, y gracias a las
facilidades de todo género que para la
realizacion de su proposito le han da-
do, tanto el presidente de dicha presti-
giosa entidad, don Aurelio Regulez lz-
quierdo, como varios de sus compane-
ros de Junta directiva, puede ofrecer a
la consideracion de los que lean este
articulo, un breve resumen de lo que
ha sido y es la citada Sociedad.

El dia 15 de febrero de 1886 se reunie-
ron en el el comedor del Grand Hotel
de Santander, convocados por don Es-
coldstico Sanchez, viajante de Comer-
cio, los senores don Pldcido Zulueta,
don Vicente Serrano, don Ruperto Or-
tego, don Clemente Pasareda, don
Eduardo Torquemada y otros varios, y
decidieron crear la Sociedad. La ideay
el proposito se convirtieron bien pronto
en realidades. El dia 14 de mayo quedo
constituida la nueva Sociedad de Via-
jantes. Fué su primer presidente el se-
or don Matias Lopez, acreditado crea-
dor de una reputada marca de chocola-
tes, galletas, bombones y caramelos,
cuya actuacion presidencial se ha re-
cordado siempre con respeto y gratitud.
Desde el 1.° de diciembre de 1886 la
Sociedad viene publicando, con breves
periodos de interrupcion, una intere-
sante Revista, «El Viajante de Comer-
cio», poderoso medio de difusion de los
ideales de la clase y 0rgano de una de
las entidades mas solidamente consti-
tutdas y mas prosperas de nuestro pais.

Los fines para los que la Sociedad de
Comisionistas y Viajantes fué creada
son dos: uno, la defensa de los intere-
ses de la profesion, y otro, la implanta-

Pig. 582

cion de diferentes clases de seguros
para los soc’os y sus familias.

Paulatinamente, paso a paso, luchan-
do con grandes dificultades, venciendo
enormes obstaculos, la Sociedad ha lo-
grado conseguir plenamente sus dos
objetivos a los cuarenta y cuatro anos
de su-fundacion. Las cifras se encarga-
ran de demostrarlo con su irrebatible
elocuencia. !

En 30 de mayo de 1930 la Sociedad,
que tiene su domicilio social en una
casa de su propiedad, sita en la calle
de Mesonero Romanos, num. 3, contaba
con un capital efectivo de 1.841.286,05
pesetas y llevaba distribuidas entre sus
asociados, desde su fundacion, las can-
tidades siguientes:

Pesetas
Por socorros de enfer-
medad oo 421.570
Por socorros de entierro. . 114,047
Por socorros de defuncion.  511.560
Por pensiones de vejez y
de inutilizados para el
A0, oo e 538.456,40
Totul repartido por estos
CONICEBTOS. o s on v 1.605.633,40

En dicha fecha tenia 2.843 socios de
numero y 254 protectores, en total 3.097,
y pagaba pensiones por inutilidad o ve-
ez a 49 comparneros.

Los beneficios reglamentarios que la
Sociedad proporciona a sus afiliados
son los que a continuacion enumeramos

Socorros por enfermedad: Se abona a
cada asociado que lo solicite cinco pe-
setas durante sesenta dias cada ano,y
de continuar la enfermedad, puede con-

EL FOMENTO

La actual Junta directiva de la‘Real Sociedad Espafiola de Comisionistas y Viajantes de Comercio.

cederse un socorro extraordinario de
cren pesetas.

Pensiones.— Por inutilidad: A los dos
anos de asociado se adquiere el dere-
cho a la de mil pesetas. Llevando mas
de diez anos se mejora esta pension en
20 por 100, llenando los requisitos re-
glamentarios.

Por vejez: A los veinticinco anos de
asociado, pension anual de mil pese-
tas; de mil doscientas cincuenta, a 1os
treinta, y de mil quinientas, a los trein-
ta y cinco. Estas pensiones pueden me-
jorarse en 20 por 100 conforme a Re-
glamento.

Socorros a las familias de socios fa-
llecidos.— e entierro: Se abonan a los
causahabientes del socio fallecido, dos-
cientas pesetas, y por defuncion, y pot
una sola vez, devolucion de las cuotas
que el asociado hubiese satisfecho o el
socorro de seiscientas cincuenta, sete-
ctentas cincuenta, mil, mil doscientas
cincuenta o mil quinientas pesetas, se-
gun los anos que los causantes lleven
en la Sociedad.

Y ahora surge la obligada pregunta:
¢Qué dispendios y que obligaciones se
le exigen al viajante de comercio para
adquirir tales derechos?

Tan sélo un desembolso de cinco pe-
setas mensuales y el compromiso moral
de observar una conducta irreprochable
en el ejercicio de su profesion, consti-
tuyéndose ademas en propagandista en-
tusiasta de los fines de la Sociedad. Ni
en el orden economico, ni en el espiri-
tual, conceptuamos exageradas las exi-
gencias de la Asociacion con respecto
a sus afiliados.

LLa Real Sociedad de Comisionistas y
Viajantes de Comercio esta presidida
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en la actualidad por el distinguido co-
merciante y concejal del Ayuntamiento
de Madrid, don Aurelio Regilez Iz-
quierdo; es su secretario, don Alejan-
dro Perla Camarillo, y ocupan los de-
mas cargos de su Junta directiva los
senores que a continuacion enume-
ramos:

Vicepresidente 1.° D. Blas Ortubia
Feliz. [dem 2.9, D. Alfredo Collado Sanz.
[dem 3.9, D. Urbano Gonzalez Matalla-
na. Tesorero, D. Teodoro Canv de la
Torre. Contador, D. Santiago Carro
(Garcia. Bibliotecario, D. Luis Galvan
Candela. Vocales, Sres. . Teodoro
G. Gonzilez, Miguel Lecea Fontecha,
Joaquin Zariquiegui Saldasia. Luis Lavin
Carrillo, Juan Vaz Carulla, Francisco
Martorell Pérez, Pablo Mufioz Rema-
cha, Eduardo Trompeta y Retana, Ger-
man Pujol Garrido, Ramon Gimeno San-
chez, Valentin San Frutos Sanchez, Pe-
dro Ayerbe Moreta, Manuel Cuenca
Sanchez y Antonio Blanco Gongora.

La opinion, la Prensa, los Gobiernos
y las Casas comerciales, han comenza-
do ya a hacer justicia a los viajantes
de comercio, reconociendo, al fin, que
a la prosperidad economica de las na-
ciones contribuyen eficacisimamente
los hombres del baul, tan justamente
¢nsalzados en brillantes articulos pe-
riodisticos por la pluma del genial es-
critor, ya muerto, don José Ortega Mu-

‘nilla.

Los momentos Son, pues, oportunos,

para que estos beneméritos agentes co-
.merciales, unidos en apretado haz, pre-
senten a la piblica consideracion y al
~examen de los Gobiernos, sus legitimas
-reivindicaciones de clase, en la seguri-
‘dad de que seran atendidas.
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Biblioteca de la misma Sociedad.

Afirmamos rotundamente que en los
actuales instantes existe un ambiente
propicio a los viajantes. Dos actos re-
cientes, que podemos calificar de tras-
cendentales, han puesto en evidencia,
ante la publica opinion, la altruista e
importante funcion que el viajante rea-
liza en la vida nacional; aludimos a la
imposicion de Medallas del Trabajo a
tres destacados viajantes: los senores
Sancho, Panego y Garcia Miery a la
consagracion solemne, en un acto pu-

blico, de los meéritos contraidos por

otro viajante, don Ramoén Sanchez
Abraham, que lleva mas de cuarenta
anos prestando sus servicios a una gran
Casa comercial eapanola.

Y dia llegara—tal vez no esté muy

Oficinas de la Real Sociedad Espafiola de Comisionistas y Viajantes. :
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lejano—en que los viajantes de comer-
€10, bien retribuidos, bien garantiz'adus
contra todos los riesgos inherentes a su
ajetreada profesion gozaran, ademads, de
una alta estimacion social, porque el
vulgo, indocto y docto, se convencera,
a la postre, de que lo> hombres del buiil,
como, en tiempos, los soldados de Na-
poleon, por dondequiera que van ofre-
ciendo sus mercancias, llevan las in-
quietudes, los anhelos, las esperanzas
del momento historico en que la Patria
vive, y son, por tanto, difundidores de
cultura, propagandistas de ideas nue-
vas, ecos fieles del pensar y del sentir
nacional, archivos vivientes de episo-
dios y anecdotas politicas, artisticas y
literarias, vates muchas veces de futu-
ros acontecimientos. Las gentes aca-
baran por reconocer el hecho cierto de
que por dondequiera que un viajante
pasa, la vida local se anima, siquiera:
sea por breves horas, el circulo de vi-
sion espiritual de los lugarenos se en-
sancha por unos minutos, la ciudadania
se pone en pie, saliendo de su atonia,
aunque solo sea por unos efimeros ins-
tantes. ¢A que obedece tal fenomeno de
resurgimiento espiritual? Sencillamen~
te, a que los viajantes llevan consigo,
sobre todo, si son de recia contextura
animica, el alma atormentada de la Pa-
tria, con sus alegrias y sus dolores...
Saludemos, pues, en ellos, a los mu‘_—;:
dernos caballeros andantes del comer-
cio y de la industria, y vayan, desde
estas columnas, hacia la abnegada cla-
se de los viajantes, nuestros mds fer-
vientes votos de progreso y bienestar,,
individual y colectivo, a que son tan
acreedores por su probada laboriosidad.
y por su acendrado patriotismo. £a)
CELESTINO FERNANDEZ ELIAS.
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LA AVIACION COMERCIAL EN ESPANA. SUS
COMIENZOS, DESARROLLO Y ESTADO ACTUAL

LA LEYENDA DE ICARO, REALIDAD.—LA AVIACION EN LA POST-GUERRA.—LAS LINEAS AEREAS

COMERCIALES EN EL EXTRANJERO Y EN ESPANA. -LA "CLASSA" Y SUS RELACIONES CON EL

ESTADO ESPANOL.—LOS SERVICIOS AEREOS COMERCIALES ESTABLECIDOS EN ESPANA.—-DATOS Y

CIERAS DE LA EXPLOTACION.—LA DURACION Y EL COSTE DE LOS VIAJES Y TRANSPORTES EN AVION.

PRECAUCIONES Y SEGURIDADES PARA EL VUELO.—EL INJUSTIFICADO MIEDO A VOLAR.—LOS
BENEFICIOS DE LA "CLASSA".—EL PORVENIR.

L mito helénico de Icaro, que du-
rante tantos siglos constituyo
una bella leyenda historica, es

hoy ya, por fortuna, una feliz realidad.
El hombre moderno vuela en la época
presente, no en alas de su fantasia,
como en los siglos muertos, sino en
comodos aeroplanos y dirigibles de
existencia real, provistos de potentes y
seguros motores, que garantizan no
s6lo la rapidez del viaje que en ellos se
emprenda, sino también y muy prin-
cipalmente la casi seguridad de llegar
sin accidente al término de la ruta-
Magico poder el del cerebro humano
capaz de convertir un mito legendario

en una realidad tangible de tan decisiva
y capital influencia en el ininterrum-
do progreso de la Humanidad!

Al terminar la guerra europea que
tanto contribuyo al avance y desarrollo
de la aerondutica, se encontraron todas
las naciones con una enorme cantidad
de material ya terminado o en vias de
terminacion, al que inmediatamente se
penso dar una aplicacion util, estable-
ciendo a tal fin lineas aéreas postales
o comerciales entre los puntos que se
conceptuaron de mayor interes unir.

Los primeros ensayos de explotacion
de un servicio aeéreo comercial tueron
en todos los paises donde se hicieron,

a raiz de concluir la conflagracion
mundial, francamente desalentadores,
desde el punto de vista economico.
Y todavia hoy, a pesar de los progresos
conseguidos en materia aerondutica,
no se ha podido lograr mas que en ca-
s0S excepcionales, que una linea aeérea,
de caracter comercial, produzca ingre-
sos suficientes a su sostenimiento.
Pero como todos los paises estdn
persuadidos de la conveniencia, mas
aun, de la necesidad politica y comer-
cial de sostener y ampliar sus comuni-
caciones aéreas, conceden a las Empre-
sas que las establecen, subvenciones
de importancia destinadas a enjugar el
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Llegada de un avién Focker, magnitico frimotor de la "Classa.”
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Hay tres lineas aéreas
que admiten viajeros re-
gularmente de Madrid a
Barcelona, de Madrid a Se-
villa, de Madrid a Biarritz.

Esas lineas han sido re-
corridas ya por 3.888 via-
jeros, desde mayo de 1929,

Han transportado desde
igual fecha 20.900 kilogra-
mos de mercancias (piezas
de automdoviles, peliculas,
flores, frutas, pescados fi-
nos, trajes y sombreros de
sefiora, etc.)

L
HE

Se va de Madrid a Barce-
lona en tres horas y media;
de Madrid a Sevilla en me-
nos de tres horas.

El viaje cuesta un 35 por
100 menos que por ferroca-
rril en primera clase. Las
mercancias pagan a razén
de 1,50 pesetas por kilo.

Los pilotos ganan de
3.000 a 4.000 pesetas men-
suales y son expertisimos
en su oficio. .

(N -
L N |

Los aparatos de la <Clas-
sa» han recorrido uza dis-
tancia equivalente a la de
dar once veces la vuelta a
la tierra, sin sufrir ningdn
accidente ni tener averia
importante.

e R R T T T TR

La «Classa» ha obtenido
416 millones de pesetas de
ingresos, pero no podria
sostenerse sin la subven”
cion del Estado.

Pero su porvenir esta
bien asegurado porque ca-
da dia la gente tiene me-
nos miedo a volar y... mas
prisa.
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obligado déficit de la explotacion co-
mercial.

Esta que pudieramos llamar politica’

de lineas aéreas es la que ha seguido
Espaiia. El Real decreto de 31 de di-
ciembre de 1928, ordeno la fusién en
una sola entidad de las varias Compa-
filas concesionarias de lineas aéreas
existentes en nuestro pais, y.de acuer-
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Interiores de los aviones Focker, Ford y Junker que posee la "Classa”.
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do con lo preceptuado en dicha dispo-
sicion, se constituyo con fecha 13 de
marzo de 1929, la Sociedad denomina-
da, «Concesionaria de Lineas Aéreas
Subvencionadas, S. A.» («Classa», en
abreviatura), con la cual firmo el Esta-
do espanol un contrato, fechado el 23
de noviembre del mismo ano, en cuyas
cldusulas se estipula que el Gobierno
concede a la «Classa» durante doce anos
la explotacion de las lineas aéreas re-
gulares que se mencionan, considera-
das de interés general y de utilidad
publica.

La «Concesionaria de Lineas Aéreas
Subvencionadas, 5. A.», a cuyo amable
director-gerente debemos la mayor par-
te de los datos para hacer este articulo
y las totografias que lo tlustran, se creo
por la fusion de las Sociedades Aero
Hispania y Union Aérea Espanola, con

un capital inicial de nueve millones de

pesetas, representado por acciones no-
minativas, que siempre habran de ser
poseidas por stbditos espafioles. Dicho
capital podra ser ampliado anualmente
a medida que aumente la subvencion
del Estado y en la proporcion constan-
te del triplo de dicha subvencion, que
en el actual ejercicio es de tres millo-
nes de pesetas.

La «Classa» tiene desembolsado
hasta ahora un 40 por 100 de su capital
inicial suscrito, a partes iguales, por
las Companias aéreas fusionadas, por
las industrias espanolas de aviaciony
por los Bancos, dispone en la actuali-
dad para el servicio de las lineas que
sostiene, de tres trimotores Junkers,
dos trimotores Focker, un trimotor Ford
y una limousine Breguet, y desde que
se hizo cargo del servicio en mayo de
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Los sefiores de Avila, de noventa y de ochenta y

1929 hasta el 30 de diciembre del mismo
afio, ha transportado por las tres lineas
que explota (Madrid-Sevilla, Madrid-
Barcelona y Madrid-Biarritz) 3.888 via-
jeros, que representan una media de
5,25 por viaje y un 60 por 100 de utili-
zacion de las plazas de los aviones.

Hasta la constitucion de la «Classa»,
habia habido en Espana las siguientes
lineas aéreas: la de Toulouse, Barcelo-
na-Alicante-M dlaga-Casablanca, ex-
plotada actualmente por la Cie. Gene-
rale Aeropostale, y antes por la Empre-
sa Latecoere, ambas francesas, y que
vienen cruzando por territorio espaiiol
desde 1919; la de Sevilla-Larache, es-
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Una familia entera hace su viaie en avién.
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ocho afos, que son los pasajeros de mas
edad que han viajado en un avién de la "Classa”.

tablecida en 1922 por la Compania Es-
panola de Trafico Aéreo, y explotada
desde 1928 por don Jorge Loring, la de
Sevilla-Granada, caducada por falta de
viajeros; la de Génova-Barcelona, aun
no establecida por parte de Espana y
algunas otras menos importantes, que
en su mayor parte no llegaron a ser
realidad.

Desde que la «Classa» empezo a ex-
plotar sus tres lineas aéreas, en 26 de
mayo de 1929, hasta el 31 de diciem-
bre de dicho ano, volaron sus avio-
nes 337.080 kilometros y transporto,
como dijimos en pdrrafos anteriores,
3.888 viajeros (1.944 a Seyilla, 1.729 a
Barcelona y 215 a Biarritz) y 20.900 Kki-

‘logramos de mercancias (14.35) en la

linea de Barcelona, 5.100 en la de Sevi-
[la y 450 en Ia de Biarritz) en su mayor
parte piezas para automoviles, pelicu”
las, frutas, flores, quesitos, pescados
finos y sobre todo - !oh perenne influjo
del eterno femenino!-—robes et chapeaux
(trajes y sombreros de senoras) traidos
y llevados de Biarritz a Madrid y de
Madrid a Barcelona y a Sevilla.

LLa duracion del viaje acreo de Ma-
drid a Barcelona es de unas tres horas
y media y la del d¢ Madrid a Sevilla
unas tres horas escasas, costando a ra-
zon de 30 ceéntimos por kilometro de

recorrido, 100 pesetas en el primer

trayecto y 150 en el segundo, precio ii-
ferior en un 38 y en un 33 por 100, res-
pectivamente, al del billete del ferroca-
rril en primera clase. Las mercancias
pagan una tarifa, relativamente reduci-
da, de 1,50 pesetas por kilogramo de
peso y recorrido total.

Los aviones utilizados para trans-
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porte pueden llevar una carga maxima
de 1.500 kilogramos, pero nunca se les
carga con mas de 1.10) kilozramos, en
prevision de que una averia en cual-
quiera de los tres motores de que van
dotados, obligue al aparato a volar, du-
rante algun tiempo, empleando solo
dos motores.

No tiene justificacion razonable el
miedo a volar que todavia sienten, ins-
tintivamente, muchas personas. Ade-
mas de las seguridades que por su
construccion y condiciones ofrecen los
aparatos dedicados al servicio, los p'lo-
tos y mecanicos que los guian, cuidan y
reparan, son expertos y competentisi-
mos obreros, de bien probadas cualida-
des técnicas.

Los pilotos que entran enla «Classa»,
son licenciados de la Aeronautica mili-
tar o naval, con mas de 2.000 horas de
vuelo, a los que, por via de prueba, y
previo reconocimiento médico, se les
hace primero volar 100 horas y luego
recorrer 20 veces la linea a que se les
destina; solo al término de estas rudas
pruebas se les considera como pilotos
titulares, percibiendo entonces de tres
a cuatro mil pesetas mensuales de re-
tribucion, descompuestas en la forma
siguiente: unas 500 pesetas de sueldo
fijo, una prima por kilometro de vuelo
de 25 céntimos (de ellos 15 fijos y 10
mas Ssi no ocurre ninguna averia al
avion) y unas dietas de 25 pesetas por
cada vuelo que hacen. Si el viaje se
interrumpe en ruta por cualquier cir-
cunstancia, el piloto no cobra ni dietas
ni gratificacion de vuelo, y el mecdanico,
Ciyos Ingresos son algo menores que
los del piloto, puede tener que pagar
una multa, en el caso de que la deten-
cion en ruta sea por culpa suya, por
negligencia en el desempeno de su
cargo.

Garantizada la seguridad de pasaje
por 1a buena construccion de los apara-
tos y por la habilidad técnica de los pi-
lotos y mecanicos, solo resta precaver-
se¢ contra los eventuales peligros que
pueden provenir de los cambios atmos-
féricos. A tal fin, dispone la «Classa» de
un perfecto servicio meteorologico, en
toda la longitud de su rutas, que media
hora antes de la de salida de los avio-
nes, comunica el estado del tiempo, v si
¢ste es destavorable para el viaje, el
vuelo se suspende. Y por si ocurrieran
averias de diticil reparacion durante el
trayecto, o por si el estado atmostérico
obligara al descenso imprevisto, exis-
ten aerodromos de aterrizaje, de 50 en
ol kilometros, distancia pequenisima
para el vuelo de un avion.

Conviene también que sepan las per-
sonas miedosas que temen viajar por
el aire, que no existe peligro de vértigo,
ni de mareo, una vez dentro del avion,
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y que la estabilidad en el interior del
mismo es perfecta, no experimentando-
se, por las personas normalmente cons-
tituidas, ninguna sensacion anormal o
extrana.

Datos muy interesantes, y que justi-
fican el creciente aumento del trafico
por avion, son los siguientes: el dia 25
de mayo del ano actual, al cumplir
«Classa» su primer aniversario, llevaba
transportados 6.381 pasajeros y sus
aparatos habian recorrido 475.800 kilo-
metros, es decir, se habian dado once
vueltas a la tierra, sin ningun accidente,
sin ninguna averia importante.

¢Cabe seguir abrigando, después de
leer cifras tan elocuentes, el miedo a
volar? Seguramente no compartird ya
mucha gente, tan infundidos temores,
maxime después de contemplar esa fo-
togratia de esos dos ancianos, que sorn-
rientes. se han apeado del avion en que
han hecho sin sentir zozobra alguna, un
largo vuelo.

Los ingresos obtenidos por la avia-
cion comercial en Espafna no corres-
ponden, al igual que ocurre en todas las
naciones, como ya apuntamos en los
primeros parrafos de esté articulo, ni al
capital invertido en la explotacion de
las lineas, ni a los gastos que dicha ex-
plotacion ocasiona. Si no fuera por la
subvencion del Estado, el negocio seria
francamente ruinoso.

La «Classa» obtuvo desde su funda-
cion hasta el 31 de diciembre de 1029,
416.557,56 pesetas de ingresos por ser-
vicios comerciales, y una ganancia defi-
nitiva en el servicio de explotacion de
6.333,03 pesetas, cifra insignificante, de
la cual corresponde al Estado, con arre-
glo a contrato, la suma de 3.008,48 pe-
setas. La Compania tiene garantizado,
para sus accionistas, el interés fijo de
un 3 por 100 sobre el capital desembol-
sado, que se considera partida del Debe
enn la cuenta de explotacion, y de los
beneficios que sobren, si los hubiere,
percibira el 30 por 100, entregando el
otro 50 pot 100 al Estado que inspec-
ciona y vigila su gestion y su contabi-
lidad por medio de un Delegado, con
derecho de veto suspensivo para los
acuerdos que estime perjudiciales a los
intereses del Estado o contrarios al
contrato.

Tal es, sucintamente expuesto, el es--

tado actual de la aviacion comercial en
Espana, entregada como habran visto
nuestros lectores, a una sola Compania
subvencionada por el Estado. La situa-
cion presente de este importante servi-
cio en nuestra Patria dista mucho de
ser halagiiena; pero tampoco cabe ca-
lificarla de desfavorable, comparandolo
con-la situacion en que dicho servicio
se¢ halla en otras naciones europeas.

Un poco de proteccion po rel Estado,

EL FOMENTO

de una parte, algo de entusiasmo y ac-
tividad por la Empresa concesionaria,
y sobre todo y muy principalmente, la
ayuda moral y material de los ciudada-

nos, desechando anejas e injustificadas
preocupaciones y acostumbrandose a
viajar por el aire, contribuiran, de un
modo decisivo, a fomentar la aerondu-
tica comercial espaiiola, colocandola a
la altura—nunca mejor empleada esta
palabra —, que se merece y que por es-
piritu patridtico debe alcanzar.

CELESTINO FERNANDEZ ELIAS
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IDEAS SOBRE LA VIDA
Y EL TRABAIC

El hombre que sigue a la multitud,
nunca sera seguido por la multitud.
| * % %

La suerte siempre parece favorecer al
hombre que no cuenta con ella.
% % o

Dondequiera que encontréis pacien-
cia, fidelidad, honor, amabilidad y vera-
cidad, alli encontraréis también respeta-
bilidad, por modesto y oscuro que sea el
hombre.—H. W. Beecher.

* & *

Los que pueden, hacen; los que no
pueden, hablan.-George Bernard Shaw.
Ok ¥

Cuanto mejor es la calidad de una
mercancia, mds fdcil es venderla.
ok ok

Un hombre feliz es aquel que ha sabi-
do soportar la alta y la baja fortuna. El
que ha sufrido tales vicisitudes con ecua-
nimidad de espiritu, ha expulsado al in-
fortunio de sus dominios.—Séneca.

ok

Es un ¢rror el imaginarnos mds gran-
des de lo que somos, y el valorarnos
en menos de lo que valemos.—Goethe.

* ¥ ¥

Las tres cuarlas partes de los errores
que el hombre comete, son cometidos
porque no conoce realmente las cosas
que cree conocer.— James Bryce.

* O ¥

Exigios siempre a vosofros mismos
mas de lo que los uemds esperan de vos-
ofros. Nunca os disculpéis a vosotros
mismos.—beecher,

X kW

Todo el que hace bien a otra persona,
se hace también bien u st mismo, no so-
lo por la probable recompensa que su
accton pueda obtener en el futuro, sino
por-el mero hecho de ejecutar el bien. La
satisfaccion de obrar bien es la mejor
recompensa.—Seéneca,
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Un hermoso cartel anunciador de productos de la india, obra de Kenneth D. Shoesmith.

Todo el mundoladmira |q habilidad con que 'Inglaterra ha sabido convertirse en el centro
de un Imperio que representa casi una cuarta parte del mundo entero. Pero mds admirable
todavia que esa habilidad, es la de saber conservar la unidad del Imperio resistiendo a tantes
motivos que conspiran contra ella. Uno de los medios de que el Gobierno inglés se vale para
este fin, es la propaganda. El Gobierno inglés usa de la propaganda con acierto insuperable
utilizando los servicios de los mejores técnicos del pais. Hay tanto qne aprender en las
camparnas publicitarias del Imperio britdnico, que todo espacio nos parece escaso para
difundir sus procedimientos, los cuales, aplicados a la propaganda de algunos productos
espaiioles, tinicos en el mundo, no dejarian de producir también optimos resultados.

El “Empire Marketing Board" y sus trabajos de propagénda

EL FOMENTO OEICIAL DE LA ECONOMIA EN INGLATERRA

L. «<Empire Markting Board» de
Londres, o abreviadamente

E. M. B,, es un organismo ofi-

cial y apolitico, en cuya direccion estan
representados todos los partidos poli-
ticos del imperio. Fundado en el afio
1926, con un presupuesto de medio mi-
[lon de libras, aumento hasta un millon
en el segundo ano. Tiene por objeto el
fomento del intercambio comercial en-
tre la metropoli, sus colonias y domi-
nios, tarea de gran envergadura, Si se
recuerda que el imperio inglés repre-
senta, lo mismo en habitantes que en
superficie, una cuarta parte del mundo.
En un folleto de propaganda inglés
se dice: «Cada barco que trae de Aus-
tralia frutas secas, plantadas y emba-
ladas por subditos ingleses que alli
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luchan por su existencia, vuelve luego
cargado con los productos de la indus-
tria manufacturera inglesa. Nuestro in-
terés consiste en promover el desarro-
llo de aquellos futuros grandes merca-
dos mundiales, comprandoles todo lo
que nos puedan enviat.»

Para alcanzar este objeto se atiende
en primer término a la mejora de la
producciéon y a su distribucion racional.
Granjas de experimentacion repartidas
por las distintas zonas climaticas dei
imperio estudian las diversas formas de
cultivos, plantacion de frutales, avicul-

tura, ganaderia, etc. La pescay el modo

de combatir las diversas plagas del
campo son también objeto de la aten-
cion del Board, 1o mismo que el estudio
de las caracteristicas de los mercados

EL FOMENTO

y la explotacion economica de las Em
presas. Cdtedras ambulantes explican
los métodos modernos de preparacion,
transporte y conservacion de huevos,
aves, frutas, legumbres, etc.

El servicio de informacion se obtiene
por medio de publicaciones periodicas
y se pone especial cuidado en el con-
tacto personal entre los colaboradores
del Board y los interesados en sus tra-
bajos. Para obtener este contacto se
envian técnicos a todas partes, que es-
tudian los asuntos sobre el terreno, y
se organizan conferencias y reuniones
para facilitar el intercambio de ideas.

La publicidad adquiere todas las for-
mas imaginables. De una manera siste-
matica se hace uso de folletos y pros-
pectos, carteles y anuncios, conferen-
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Foiograffas de una pelfcula anunciado-

ra de los productos del Imperio britanico

== =

IENEN la extraordinaria originalidad de que

es la primera vez que se exhiben al pabli-

co los interiores del palacio de los reyes de In-

glaterra, tradicionalmente ocultos a la curiosi-
dad del pueblo.

La pelicula ha sido filmada dentro del pala-
cio. Su argumento tiene como protagonista a
un muchacho a quien se le ha confiado la mi-
sién de confeccionar el famoso pastel que, en
las fiestas de Navidad, se sirve a los revyes,
compuesto de frutos de cada uno de los te-
rritorios del Imperio britanico. Con este mo-
tivo, el pequenno Douglas recorre todas las ha-
bitaciones del palacio real. Fn las fotografias
adjuntas puede vérsele en la suntuosa esca-
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lera, en la galeria de cuadros célebres e in-

clindndose ante los sillones reales. Se encuen-
tra luego con hermosas doncellas, fastuosa-
mente ataviadas, que representan, cada una,
uno de los dominios del Imperio y que le ayu-
dan a confeccionar el pudding. Por fin, véase
al cocinero real, entre dos guardias, llevando
en sus manos el famoso pastel, simbolo del
poderio del Imperio y de la riqueza de sus re_
cursos agricolas.
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cias y exposiciones, de la radio y del -
«cine». Esta propaganda llega por infini-

dad de conductos al taller y a 1a escue-
la, a la oficina y al hogar.

La comision de publicidad de 1a
E. M. B. se compone de miembros del
gobierno, de los organismos economi-
cos oficiales, Camaras de Comercio, et-
cétera y de jefes de Empresas comer-
ciales importantes.

Las lineas generales de la propagan-
da tienden menos a hacer el reclamo de
un producto en particular que a conse-
guir la afirmacion de la idea que anima
toda la campana: despertar y promover
el sentimiento de nacionalidad en el
ciudadano britanico y hacerle intere-
sarse en la prosperidad de su patria
grande y de la chica. En forma amena
y sencilla se procura ilustrar al pueblo
sobre la grandeza y la potencia del ini-
perio. Carteles como «Los caminos rea-
les del mar», que marca las grandes
rutas comerciales, o los « Constructores
del imperio», cargadores de muelle que
transportan, sudorosos, mercancias a
un barco, son un ejemplo de esta clase
de propaganda. Consiste siempre en un
argumento breve en defensa de un pun-
to de vista de orden economico, espi-
ritual o higiénico. ¢Cudl es el deseo
del E. M. B,?, dice un felleto. El Board
0S invita a que en vuestras compras,
piddis siempre en primer lugar articulos
ingleses y despues, de los dominios y
colonias. Este es el principio de que
el «Empire Marketing begins at home»,

Los medios de publicidad de que dis-
pone el E. M. B. son numerosos. Como
entidad oficial puede Illegar hasta el
publico por multitud de caminos que le
estarian vedados a una organizacion
privada. Existe un calendario de frutas
y legumbres que indica las cosechas
del imperio en cada mes. Carteles ar-
tisticos anunciando el caté atricano, el
te indio o las manzanas neozelandesas,

Este cartel anuncia la carne y la lana de los rebahos de Nueva Zelanda.

se reparten con profusion. En todas las
poblaciones mayores de 10.000 habitan-
tes, se colocan carteleras fijas y se re-
nuevan los carteles cada quince dias.

Con los anuncios se procura atraer a
los que necesitan hacer grandes pedi-
dos para que estos recaigan sobre la
produccion nacional. Un anuncio muy
popular fué una receta para un pudding
de Navidad hecha por un cocinero de la
Real Casa y en la que no se empleaban
mas que ingredientes de las diversas
partes del imperio. En todas las exposi-
ciones y ferias de muestras de impor-
tancia tiene el E. M. B. sus pabellones
propios, donde pueden exponer los re-
presentantes. Por este medio se han
llegado a establecer provechosas rela-
ciones comerciales. Se abren semanas
de venta, bajo los auspicios del «<Em-
pire» y se oifrecen premios para concur-
sos de escaparates para lo cuales pro-
porciona el Board decoraciones y car-
teles. También se organizan campanas

de publicidad y conferencias; estas de
dos clases: una, de divulgacion ilus-
trada con proyecciones, y otra, de tipo
mas cientifico para la cual se acude
al concurso de técnicos especializados
y de personalidades de renombre. Algu-
nas mn’ﬁaiencia_s se dan por radio. El
material estadistico y de¢ proyeccion
estd a disposicion de los particulares
que lo soliciten. Se han llevado a cabo
cincuenta y cinco peliculas para propa-
ganda del paisaje y de los productos del
«Empire». Estas cintas se proyectan en
los trenes que conducen visitantes a las
exposiciones, en los dias de mercado y,
como ensayo, se proyecto una a pleno
dia en la estacion Victoria de Londres.

Todos estos medios de publicidad se
emplean combinados, cuando se trata
de efectuar unta accion de conjunto en
pro de un articulo determinado. Como
ejemplo: puede servir la campana a fa-
vor de la manteca, el tocino y los hue-
vos irlandeses; otro, la campaina para
estimular el consumo de la leche fresca.
Se hizo uso en estos casos de fodos
los medios posibles para atraer la aten-
cion del prablico sobre esos productos.

Productores y consumidores, 1o mis-
mo que sus gobiernos respectivos, re-
conocen en la actuacion del E. M. B.
una ayuda positiva favorable al des-
arrollo de sus aspiraciones e intereses.
Sobre el terreno preparado en amplias
linea por el trabajo de propaganda del
Board, pueden apoyar su propaganda
particular. A pesar de que la fundacion
del Board, data solo de hace cuatro
anos, tiempo insignificante para una
empresa de esta importancia, las esta-
disticas acusan ya la intluencia apre-
ciable que ejerce sobre el intercambio
comercial ingles, y son anuicio de una

Carteles anunciadores de las naranjas del Sud de Africa, el te de la India y la manteca irlandesa. gran promesa para el porvenir.

EL FOMENTO Pag. 591

1.2 Octubre 1930

M.E.C.D. 2016



e —— S o

He aqui a don José Diez Imbrechis, el primero
intenté construir en Espaia un ferrocarril desds
rez de la Frontera al Portal. El Ayuntamiento de
Jerez no apoyé el proyecto "por falta de medios

para verificarlo”.

L ilustre Subdirector de la Com-

pafnia de los [Ferrocarriles de

M. Z. A., don Manuel Maria Arri-
llaga, ha publicado, con ocasion del XI
Congreso Internacional de Ferrocarri-
les, celebrado en Madrid en el mes de
mayo pasado, un interesantisimo y'bien
documentado folleto con el mismo ti-
tulo que encabeza estas lineas, en ho-
menaje, tan justo como acertado, a los
beneméritos espaifioles que fueron los
primeros en nuestra Patria en iniciar la
idea del ferrocarril.

Atentos siempre a nuestro estimulo
de ofrecer a los lectores de EL FOMEN-
TO toda informaciéon que se relacione
con los origenes del progreso humano
y mas especialmente aquellas que a
nuestra Patria en particular se refieren,
extractamos de la obra del Sr. Arrillaga
algunos datos sobre la laboriosa gesta-
cion de los caminos de hierro en Espa-
na y sus antecedentes en los demads
paises europeos.

El primer ferrocarril con traccion de
locomotora a vapor circulé en Inglate-
rra el 27 de septiembre de 1825, entre
Stocktan y Darligton (32 km.). Después
se construyo en aquel pais el ferrocarril
Liverpool-Manchester, que fué inaugu-
rado el 15 de septiembre de 1830.
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Algunos afios mas tarde se es-
tablecian lineas, generalmente
de escasa longitud, en Austria,
Alemania, Bélgica y Francia’
paises en todos los cuales la idea
tuvo que luchar en sus princi-
pios con las innumerables difi-
cultades e inconvenientes que
los prejuicios de Ia época, la ruti-
na o la indiferencia le oponian,
no solo por parte del vulgo, sino
T‘“ incluso por la de los técnicos,
1. politicos y Prensa. En Francia se
llegaron a emitir opiniones, tan
absurdas, como la de que los
sistemas circulatorio y respira-
torio humanos no podrian resistir Ia
velocidad de 40 kms. por hora, ni el
paso de los tianeles de 100 metros

Todo el mundo se asumbraré, hny di’a, de que el establecimiento
de un progreso tan atil como el del ferrocarril, haya costado es-
tuerzos tan considerables. En Inglaterra mismo, patria del inven-
tor, Siephensnn, se creia imposible que las ruedas no reshalasen
sobre los rieles; en Francia se temian los efectos que la velocidad
podria causar en el aparato circulatorio humano; en Espaiia no
habia dinero para novedades; en China, las vias de hierro, her-
rian a los espiritus  subterréneos. Los ferrocarriles tropezaron
por dundequiera con verdaderas montafas de dificultades, mas

dificiles de romper, que las ingentes cordilleras alp'inas.

canzado en Espafa, justamente en esos
primeros afios del siglo XIX un perfec-
cionamiento singular, funcionando con
mas regularidad de intensidad que en
los demads paises, en todos los cuales
€ra conocido y admirado.

Fueron, pues, espafioles, los inicia-
dores del ferrocarril en nuestra Patria y
de su meritoria labor vamos a dar aho-
ra a nuestros lectores una breve no-
ticia. -

Don José Diez-Imbrechts (1787-1849)
gaditano de nacimiento, de padre es-
panol y madre inglesa, conoci6 la in-
vencion del camino de hierro con «lo-
comotor» en Inglaterra y el éxito de
sus comienzos en 1825, con la inaugu-
racion del primer trozo entre Stockton

de longitud y que habrian de ir
los viajeros acompafados de su
medico.

El propio Thiers y el famoso
Arago, hicieron manifestaciones
en el Parlamento descorazona-
doras para el ferrocarril, califi-
cando aquél de juguete para los
parisinos, el de Paris a Saint-
Germain, que se inauguré el 26
de agosto de 1837.

Mientras en estos principales
paises del Continente europeo
s¢ empezaban a tender lineas y
se multiplicaban las tentativas
de implantacion de nuevos ser-
vicios ferroviarios, el movimiento
no repercutia aun en Espaia, de-
bido probablemente a que las di-
ficultades que para los trazados
oponia lo quebrado de nuestro
suelo, detuvo quiza el ansia de
los extranjeros en los primeros
momentos de la fiebre europea
de construccion de ferrocarriles.

No hay que olvidar tampoco
que el servicio de comunicacio-
nes por silla de postas habia al-
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valeroso y
de este articulo se explican los trabajos de Salamanca
en relacién con los primeros ferrocarriles espaiioles.

Retrato de don José de Salamanca, a la edad en que
participé en el pronunciamiento de San Fernando.
Ferviente revolucionario, amigo de Torrijos, fué un

tenaz hombre de negocios. En el fexto
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favor de un ferrocarril para ex-
portar los vinos de la region de
- Jerez y Sanliicar de Barrameda,
- desembocando en el Puerto de
Santa Maria, ferrocarril que to-
mo el titulo oficial de «Jerez de
la Frontera al Puerto de Santa
Maria a Rota y a Sanlticar de Ba-
rrameda». Como se vé, este pro-
posito era mas amplio que el de
Imbrechts, pues en vez de seis
kilometros de recorrido se aco-
metian cerca de 50 kilometros.
También Fernando VII se de-
claro protector de la empresa,
consintiendo en que el camino
de hierro tomase el nombre de
su augusta esposa dona Maria
Cristina y declarando libres de
derecho de introduccion en Es-
pana «las piezas que deban for-

Don Manuel Gibert Sans, iniciador de la linea de
Barcelona a Mataré, cuya concesién fué solicitada

en 1843.

y Darlington y concibio la idea de so-
lucionar las dificultades de acarreo de

los vinos desde las bodegas a los mue-

lles de embarque maritimos, obtenien-
do por R. O. de 23 de septiembre de
1829, privilegio exclusivo por cincuenta
arios para el establecimiento y explota-
cion de un carril de hierro de 7.000 va-
ras, desde Jerez al Portal o muelle so-
bre el rio Guadalete.

El propio monarca, Fernando VII,
suscribio de su Real bolsillo secreto
las primeras veinticinco acciones de las
750 de a 2.000 reales de vellon cada
una de que constaba el proyecto de
snscripcion total, dato que Diez-lm-
brechts hizo resaltar en el Memorial y
prospecto que elevo al Ayuntamiento
de Jerez, solicitando de éste suscribie-
se 20 acciones mas, pese alo cual le
fué contestado «que no era posible a
aquella Corporacion suscribirse por fal-
ta de medios para verificarlo».

Falto de apoyo de sus conciudada-
nos, aquel hombre decidido no logro
suscribir las 400 acciones que en su
proyecto fijaba como cifra minima para
llevar el proyecto a vias de realizacion,
viéndose obligado a abandonar la idea.
Asi termind esta escaramuza, no . por
eso nienos valiosa y meritoria, del pri-
mer intento del camino de hierro en
Lspanc.

Otro nombre también evocador de
los primeros impulsos ferroviarios en
nuestro pais, es el de D. Marcelino Ca-
lero y Portocarrero, nacido en Zafra en
1804,

Residente en Londres durante sus
anos de juventud, publico en aquella
capital un folleto de propaganda en
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mar el camino de hierro y puen-
tes colgantes, las madquinas de
vapor y los instrumentos pro-
pios para los trabajos».

Sin embargo, el proyecto de
Calero no fué mds afortunado
que el de Diez Imbrechts, perdiéndose
todo rastro de su historia después del

fracaso de su iniciativa, planeada y

emprendida con tanto entusiasmo.
Después de esta segunda tentativa

transcurre un gran lapso de tiempo sin

que se produzca ninguna otra, lo que
no puede achacarse sino a los trastor-
nos politicos tan graves que sobrevinie-
ron después de la muerte de Fernando
VI, iniciados por la primera guerra ci-
vil que terminé con el Convenio de
Vergara de 31 de agosto de 1839 y que
continuaron con las luchas in-

nanciera del pasado siglo. La necesi”
dad que sentia Salamanca, en sus ne-
gocios y andanzas politicas, en las
que también estaba metido de lleno,
de medios rdpidos de comunicacion
con el interior y el exterior de la Pen-
insula, le decidio a emprender la cons-
truccion de ferrocarriles, por cuyo mo-
tivo solicito en 1844 la linea de Ma-
drid a Aranjuez, de 49 kilometros de
longitud, que le fué concedida el 6 de
abril de 1845.

LLas obras comenzaron en 4 de mayo
de 1840, siendo pues las primeras de
este género que se emprendieron en
Espana. Sin embargo, cuando hacia
poco mas de dos anos y medio que se
estaban ejecutando, hubieron de ser
suspendidas por la quiebra de Salaman-
ca y su huida a Bayona, de donde no
pudo regresar hasta fines de 1849, rea-
nudando a principios del siguiente ano
los trabajos de construccion del ferro-
carril Madrid-Aranjuez, bajo la direc-
cion del ingeniero don Pedro Miranda,
que los habia comenzado, que los ter-
mino en 8 de febrero de 1851.

La ceremonia de la inauguracion se
efectuo el dia siguiente, domingo 9 del
mismo mes y afio y la linea quedo
abierta al publico el dia 10.

El costo de estas obras fué solamen-
te de unas 250.000 pesetas por kilome-
tro, no obstante lo cual se hizo de ellas
una critica injusta, alegando que se ha-
bia gastado enormemente y que era
mas eficaz construir canales que ferro-
carriles.

Pocos meses después Salamanca pro-
puso al Gobierno la adquisicion del fe-

testinas durante la Regencia de
Espartero, de 1841 a 1843. Véa-
se, pues, como estas inquietudes
politicas fueron lo bastante fu-
nestas para nuestro pais, para
retrasar en él por espacio de
cerca de quince anos la introduc-
cion de un progreso tan impor-
tantisimo como el de los ferro-
carriles.

Restablecida, siquiera momen-
tineamente, la calma con la an-
ticipada mayoria de edad de do-
fia Isabel I, se reanuda de nuevo
el fervor de las iniciativas de los
ferrocarriles espaioles y surge la
figura del hombre de negocios de,
ma4s relieve de la época y de mas
influencia en el desarrollo de las
empresas ferroviarias.

Nos referimos a don José de
Salafmanca y Mayol, primer mar-
qués de Salamanca (1811-1883)¢
nombre procer harto conocido
de todos por sus fabulosas y atre-
vidas empresas, que llenan bue-
na parte de nuestra historia fi-
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Don Francisco de Luxan, ministro de Fomento, hom-

bre de grandes méritos cientificos y politicos, que

apoyé con entusiasmo las primeras iniciativas espa-
fiolas en pro del establecimiento del ferrocarril.
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trocarril Madrid - Aranjuez, que fué
aceptada por aquel en 60 millones de
reales, cediendo su arrendamiento al
propio Salamanca por millon y medio
de reales anuales,

Por Real decreto del 10 de diciembre

del mismo ano, el Estado saco a subas-
ta la construccion de un nuevo ferroca-
rril de Aranjuez a Almansa, que tam-
bién se adjudicod Salamanca, quedando
asi constituido el llamado ferrocarril
del Mediterraneo, primero de importan-
cia construido en Espana, ya que el 18
de marzo de 1835 se inaugurd hasta Al-
bacete, primera capital de provincia
unida a Madrid por ferrocarril.

Contempordnea con la del marqués
de Salamanca, aparece la figura de don
Manuel Gibert Sans, que nacin en Bar-
celona el 11 de junio de 179).

Hombre de grandes actividades y de
un acendrado amor a su region, no po-
dia, este cataldn ilustre, permanecer
ajeno al movimiento que se iniciaba en
Barcelona en favor de los caminos de
hierro y que acababa de manifestarse
con la peticion que don José Maria Roca,
del comercio de Londres, hacia de la
iinea de Barcelona a Mataro, de 28 ki-
lometros de longitud.

Este senor, en representacion de una
Compania de la que fué iniciador don
Manuel Gibert Sans, solicitd la cons-
truccion de dicha linea en 20 de junio
de 1843.

Concedido el permiso, se constituyo
una Empresa con un capital de 20 mi-
llones de reales vellon, divididos en
10.000 acciones de a 2.000 reales cada
una que fueron suscritas la mitad por
capital inglés y la otra mitad por ca-
pital espanol.

Empezadas las obras en junio de
1847, poco después de un afio mas tar-
de, el 28 de octubre de 1848, se inaugu-
raba la linea del primer tren que circu-
16 en Espana.

Con fecha de 21 de abril de 1851 ob-
tuvo el mismo Gibert la concesion pro-
visional de la linea de Mataro a Arenys
de Mar, que se inauguro en 10 de ene-
ro de 1857.

La gran energia y actividad de don
Manuel Gibert Sans al frente de las di-
versas Compaiiias que a base de la pri-
mera de Barcelona a Matard se fueron
formando, contribuyd muy eficazmente
al arraigo y desarrollo de los servicios
terroviarios en Catalufia y en Espaiia
entera, que deben honda gratitud a este
preclaro varon que consagrd las ener-
gias de su vida a elevar el nivel de la
cultura y de la riqueza con su empuje
ent favor de las obras de ferrocarriles.

En los veinticinco afos que el sefior
Arrillaga estudia en su obra, es decir,

de 1830 a 1855, se construyeron e ks<
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pana unos 475 kilometros de ferrocarri-

les, distribuidos como sigue:

Kms.
Madrid a Aranjuez.......... 48
Aranjuez a Albacete......... 230
Jerez a Puerto de Santa Maria. . 20
Gijon a Fontaneira.......... 24
Barcelona a Mataro. . ........ 28.6
kdem a Granollers. .. ... .00 .. 30
Matorell a Barcelona. ........ 29
Valencia a Alcira.. o . /.. e Al 37
Palinaa laca . ooicoe bl i . 28,3
A s 474 9

Considera el autor digna de ficuras
al lado de las destacadas personalida-
des de Diez-lmbrechts, Calero, Sala-
manca y Gibert, la de don Francisco de
Luxdn y Miguel Romero, varias veces
ministro de Fomento en aquella época
y hombre de talento singular, que re-
trendo la Ley General de Ferrocarriles

de 3 de julio- de 1855, con la que se abre

otro periodo de quince afos en la his-
toria ferroviaria espaiola, en el que ma-
yor impulso recibieron, sin duda, los
camino de hierro.

El ministro Luxdn, hombre de gran

preparacion cientifica, conocimientos

del extranjero y reconocida hombria de
bien, logro sacar adelante una obra del
empeio que suponia la Ley General de
Ferrocarriles, que fué redactada en el
ambiente amplio de concepcion liberal
tan en armonia con las tendencias de
aquel entonces, principalmente en Fran-
cia, con la que Luxdn mantenia muchas
relaciones.

Por esta brevisima noticia de su ges-
tion ministerial, bien puede juzgarse de
la influencia ejercida por este gober-
nante en el desarrollo de los ferrocarri-
les esparnoles.

T e T TR TR R

El pobre pesimista piensa que su negocio no le ird bien.

A los pocos momentos, cree probado que los clientes no acuden asu anz elo.
—ijYa lo decia yu! —exclama.—éOuién va a querer comprar nada?

Y pone mala cara y deja de limpiar el polvo de la tienda.

Un cliente que iba a entrar... da media vuelta y se va.

El pobre pesimista deduce de este caso que todo estuerzo es indtil contra
la mala estrella y desahoga su despecho en actos de furor y de amargura.

Y otro cliente que iba a entrar... da media vuelta y se va.

Asi, a la manera que el pescador que grita, ahuyenta la pesca, el pesimista
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que se abandona a sus temores, ahuyenta a los clientes.
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AYLOR! jTaylor! Mucho se

-——l | habla de Taylor en revis-
tas, folletos, en el ambien-

te de los negocios, de la industria y del

comercio. ¢(Quién es Taylor? ¢Qué es
eso de faylorizar un negocio? ¢Qué es
la faylorizacion?

—Taylor ha sido un hombre de nego-
cios; sus principales actividades se
consagraron a la industria de los aceros
y talla de metales. Pero Taylor €s un
hombre que brillo por su espiritu de
organizacion en diversas empresas.

—¢Un organizador? Pero ¢de qué?

-—~En realidad, Taylor ofrece, con su
persona y su vida, mas que una doctri-
fia concreta aplicable a todos los casos
practicos, una especie de formula y de-
finicion de las mejores corrientes en la
vida de los negocios.

— Conviene explicar esto.

—Taylor no es ¢l tipo unico y exclu-
sivo, creador de una doctrina, y apostol
de la misma. Lo que si ocurre es que
sus ideas sobre la vida y desarrollo de
las empresas en que intervino, alcanza-
ron popularidad y difusion. Una serie
de circunstancias exteriores a Taylor
[levaron el nombre de este personaje al
pinaculo de la fama. Américo Vespucio,
sin descubrir a América dié nombre al
Nuevo Mundo de Colon. Los dias con-

temporaneos, con su gran concurrencia

de agentes publicitarios, anuncios, pe-
riodismo, comunicaciones rapidas y ex-
tensas, la magnitud misma de los nego-
cios, consagraron el nombre de Taylor,
quiza mas de lo que él pudo nunca
sospechar. Un algo de fortuito, de azar,
de fatalidad, de predestinacion, diga-
mos que de providencial, esparcio a los
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TAYLOR Y EL TAYLORISMO

cuatro vientos el nombre de
Taylor, mas bien que como
creador de un invento deter-
minado, como un represen-
tante de cierta tendencia o
doctrina.

—¢Un simbolo?

— 8i. {Y una bandera! Tay
lor significa la lucha contra las preocu-
paciones infundadas, contra todo pre-
juicio y rutina, contra todo lo que hay de
mas peligroso o0 1ocivo en el espiritu
conservador de los hombres, cualquiera
que sea la actividad a que se dediquen.

+Curioso, curioso; pero, aun siendo
extraordinario, no deja de ser Taylor
algo que ya conocen los hombres cultos
y modernos! |

-Permitanie insistir en este aspecto.
Taylor es, precisamente, un nombre con
fortuna. De igual manera que despue€s
de la gigantesca tragedia europea, 1o0s

hombres equitativos ftrataron de erigir

un monumento al seldado que, aunque
desconocido, no por eso dejaba de sefl
mas héroe; asi, también, se puede decir
que existen y han existido muchos tfay-
lores desconocidos. El buen empresario
que guié con discrecion, prudencia,
economia y prevision su negocio hasta
el puerto del Exito, ese hizo ¢ jlorismo
sin saber, acaso, ni que Taylor existia.

—iHombre, hombre!...

—¢cQuién es Taylor, pregunta usted?..
cQué es el taylorismo?... ¢Qué es Taylo-
rizacion?... Nada importa que Taylor
fuese una persona de carne y hueso,
que viviese de esta forma o de la oftra,
que hiciese aquello, estotro o lo demas
alld. Taylor podria ser un hombre-es-
pectro, un espiritu puro, un fantasma
comercial. ;Qué mas da? ¢Qué importan
ciertos detalles?.....

—Habla usted de manera muy suges-
tiva pero extrana.

—Taylor es nombre-sintesis que re-
sume muchas cosas. Es, ante todo, el
buen sentido, el genio prdctico y la in-
frepidez que nunca desmaya; es un buen
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nuesiro tiempo; el hombre
los fundamentos de la ciencia de conseguir el madximo rezu'-

He aqui a Taylor, una de las figuras mas sobresalientes de

que dedicéd su vida a establecer

tado con el menor esfuerzo; el hombre que hizo posible la
gran industria moderna, hecha a base de ahorros de cénti-
mos y minutos; el hombre qu& ha dado ‘el gn|pe de muerte
al "ojo de buen cubero” al "siempre se ha hecho asi, luego
bien estaréd' al “no se puede hacer me or'
dusfr:a', en nuestro tiempo ha de ser ’ra lm:sia
currio para todos. Es el fundador de |a ciencia de la orga-
nizacién del trabajo. De todos los irabajos. Porque todos
pueden hacerse mejor. “Hay

cosas— decia—y uno solo de hacerlas bien".

‘. Todo buen in-
. Tay'mr dis-

mil modos de hacer mal las

cardcter acompanado de fenacidad y
vencedor de cien pruebas, algunas de
ellas muy dudosas y diticiles. Taylor es
el valor infatigable que marcha recta-
mente al fin propuesto, y se aureola de
paz y de serenidad, sin cuya atmosiera
didfana no podria verse claro en los
negocios. Por todo esto, Taylor es sino-
nimo de Vencedor. Su trabajo no fué
nunca stcio ni turbio, sino exacto, lim-
pio y preciso. Ponderacion, ecuanimi-
dad, equilibrio, son las notas de su
juicio. Memoria, entendimiento y vo-
luntad viven en Taylor como tres her-
manas n-nca renidas, y que, al contra-
rio, en amigable consorcio capturan la
Victoria con una facilidad *1dmlrc1ble v
surpruldente

--iYa, ya! Taylor nacio para el Exito
y por esto fué un hombre excepcional.

—Un triunfador, dije. Y ¢tiene a"l_'g.u
de particular que, dados los factores
que como excelentes cualidades ador-
naban y enriquecian a aquél hombre, el
producto de su vida fuese la oloria y 1a
riqueza?

—Y, ademas, ¢un hombre de tal na-
turaleza, conio el arbol de buenos iru-
tos, forzosamente no habia de destilar,
espontaneamente, sabias doctrinas y
geniales experiencias? =

—Asli es, y por estas razones 3111 don-
de existe éxito y prosperidad en it}b

negocios, senal es de que existen-en

mayor o menor cuantia las doctrinas
del Toylorismo.

— Labor omnia vincit. El traba;n
todo lo puede. ¢No es esta doctrina dﬂ
Taylor?

—Efectivamente. La pereza, la ocio-
sidad, el abandono a nada bueno con-
ducen. Es transgresion de todas _135
leyes naturales y humanas. Pero, el
método de Taylor consiste en buscar el
rendimiento maximo y la mejor retribu-
cion con el esfuerzo minimo. _

--Nada de nuevo ni de original.

—Pero que conviene recordar a todas
horas asi como el cristiano recuerda el
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Clelo con la mayor frecuencia posible.

—¢Y como llega Taylor a conseguir
el fin propuesto?

—Pensando siempre en ¢él. Insistien-
do con todas sus potencias y sentidos
en el andlisis de los problemas, llegan-
do, claro estd, en ocasiones, a solucio-
nes insospechadas. El genio es, pues,
una larga paciencia.

—Con paciencia todo se alcanza, ha
llegado a decirse.

-Al menos es el inico método racio-
nal para lograr alguna cosa. Paciencia
ilustrada, culta, cientifica, armada, con
toda paciencia, de las dotes de tenaci-
dad, disciplina y orden.

—Y ¢como se ha de conocer que
existe ese orden?

—Si el trabajo se desarrolla dentro
de la mas perfecta calma o serenidad
espiritual, con paz y hasta con alegria.

—Pero, ¢y los fracasos?

—Eso es lo que prueba la bondad de
nuestra obra y de nuestro espiritu. Hay
que sostener a todo trance nuestra paz
sin olvidar la definicion escolastica: «la
Paz es la tranquilidad en el orden». Si
los fracasos rompen el orden exterior
no deben romper nuestro orden interior
por que, entonces, nos entregariamos,
atados de pies y manos, como vencidos,
al final de la primer derrota. Taylor
prueba con su extraordinaria tenacidad
que la paciencia no se logra... por me-
dio de impaciencias.

—Esa es una perogrullada que tiene
mucha miga. ES un gran aviso para es-
piritus torpes y obstinados en sendas

equivocadas.
—Hay que tener en cuenta que el

origen de nuestra alegria en el ambien-
te de los negocios, puede proceder de
dos fuentes igualmente sanas y limpias.
O porque el optimismo es desarrollado
al ver que los negocios marchan favo-
rablemente, viento en popa, o bien por-
que el negociante posee un alma robus-
ta, herculea, penetrada del sentido he-
roico de la vida, sin que le hagan mella
los fracasos. Ese heroismo se amasa
con espiritu de sacrificio y de gran
abnegacion, con renunciamiento antici-
pado de los mayores bienes de la vida,
y con un sentimiento de sobriedad ad-
quirido como resultado de inmolar las
pasiones torcidas y concupiscentes en
el altar de una elemental honradez.
—Todo esto es doctrina hermosa.
Alimentarse, empaparse, saturarse de
estos principios es disponarse el hom-
bre para obtener los mayores triunfos
en la vida y no ser herido gravemente
en los mayores fracasos. Es necesario
edificar primero las almas, que lo demas

vendra de anadidura.
—Lo demas son esas recetas concre-

tas, de grande interés en la practica de
los negocios.

Pag. 596

M.E.C.D. 2016

—Sea usted metodico.

—Desarrolle usted y tenga en gran
precio el espiritu de observacion.

—3Sea usted infatigable en el trabajo.

—Procure usted la disciplina propia
y el gobierno de si mismo, antes de im-
poner la disciplina y el gobierno a sus
empleados.

—Ocupese usted fervorosamente, en
cada hora de trabajo, de la tarea que le
estd encomendada.

—No desperdicie usted movimientos,
ni gestos, ni palabras, porque su tiem-
po es oro.

—Aprovechad el tiempo, que vues-
tros minutos son preciosos como los
mios,

— Procurad mejorar vuestra pro-
duccion y las condiciones en que el
trabajo se hace.

—Efectivamente. Esto es un muestra-
rio de recetas saludables.

—Pero hay mas y mejores en el,7ay-
lortsmo. Por ejemplo:

—Buscad el rendimiento y el salario
maximos, con el esfuerzo y los gastos
minimos.

—Un hombre para cada puesto, y en
cada puesto al hombre conveniente.

—Cada cosa en su sitio y un sitio
para cada cosa. |

—La costumbre de servirse siempre
de las herramientas de trabajos segiin
un orden preestablecido, es garantia de
acierto y de ventajas economicas.

—Ved si hombres y maquinas pueden
producir 1o mismo con un menor des-
gaste. \ Teoria humanitaria).

—Ved si vuestros empleados pueden
en un mismo tiempo dar mayor rendi-
miento y obtener mayores beneficios.
(Teoria utilitaria).

—Conocer exactamente lo que se
quiere: tener un fin bien definido.

—No retroceder ante los obstaculos
que nos aparten del fin propuesto: ven-
cer esos obstaculos.

—Desde el punto de vista intelectual
obrero e ingeniero pueden ser de igual
capacidad, pero difieren en la ins-
truccion. De aqui la necesidad de que
el instruido dirija al otro.

—Espiritu de critica frente todo ruti-
narismo.

—Cooperacion y colaboracion.

—Salarios normales y tarea fija des-
pués de un madurado examen.

—Armarse de buen sentido, docu-
mentarse con asiduidad, y vigilancia
incesante de todas las ruedas del nego-
cio por medio de procedimientos cien-
tificos.

—Tarea fija minima y salario fijo mi-
nimo, y prima fija sobre este salario si se
alcanzase la produccion normal diaria.

EL LECTOR DE EL FOMENTO
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UN AVICULTOR AMERICANO
“. - LOGRA"
UNA GALLINA SIN ALAS

L Dr. R. T. Renwald, avicultor de
E Omaha (Nebraska, E. E. U. U.) ha
obtenido una cria de gallinas sin alas
y casi sin espolones, despues de una
serie de experimentos que ha durado
cinco afos. Los pollos de esta cria per-
tenecen a la quinta generacion de una
familia que tuvo su origen en una galli-
na cuyas_alas fueron expresamente re-
cortadas. Entre los sesenta pollitos que
forman la cria, hay algunos que tienen
solo un pequeio mufion en la coyuntu-
ra del ala, careciendo, ademas, de unas.
Dice el Dr. Renwald que incluso nacio
un pollo sin vestigio alguno de alas,
pero mutio.

Las ventajas de estas gallinas sin
alas seran el no estropear los jardines
ni saltar la cerca en sus vuelos, ademas
de lo cual pondran mas huevos que las
gallinas normales, que dejan de poner-
los todos los afios durante la muda de
las grandes plumas de las alas. Este
avicultor espera obtener una produc-
cion de 300 huevos al afilo y va a pre-
sentar sus gallinas sin alas en el Con-
greso Mundial de Avicultura que se
celebrara este ano en Londres.

Hasta aqui la noticia, que traducimos
de una revista americana, pero fundan-
donos en nuestra modestisima expe-
riencia avicola, hemos de decir que las
ventajas de esta deformidad de la natu-
raleza obtenida por el Dr. Renwald,
quedan anuladas por los inconvenien-
tes que ha de traer consigo a los ani-
males la supresion del adminiculo de
que la misma naturaleza los doto. En
primer lugar, 1a vida de las gallinas sin
alas sera notablemente mas corta que
la de sus congéneres aladas, puesto que
produciran sin cesar, al verse privadas
del descanso forzoso y saludable que la
muda les impone. Ademads, es sabido
que las alas sirven para abrigar a las
aves, las cuales son siempre frioleras

AR
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A LOS FABRICANTES DE ACEITES DE ORUJO

SECADEROS PARA ORUJO Y DESTILADORES CONTINUOS PATENTADOS MARCA REGISTRADA “"MAURICIO™

D. José Arnalich. ... .. R
» Pablo Jiménez y Cia. ..
» Ricardo Calderon. . .... ..
» Franecisco Reina Framis. ..

Linares (Jaén).
Andujar (Jaén).

Marchena {Sevilla).
Puente Genil (Cérdoba).

OAEIm: Bl s aie s . ... Villadel Rio (Cérdoba).

D. Marti y Gutiérrez. . ...... Alcala de Guadaira (Sevilla).
» Juan Gonzalez Jiménez. . .. Estepa (Sevilla).
» Felipe Gomez...... . ... Jaraiz de la Vera (Caceres).
x Luis Caballero. . e e oiaiils Guadix (Granada).

» Francisco Romero Morales.
La Margarina, S. A. .. ......
Monturque, S.A. . . ..o
Sres, Conca Hermanos . . ..., .
San Miguel Arcdngel, S. A. .
Sres. Gallardo Hermanos. ...
D. Luis Ruiz Pina. . . ..

» Antonio Fuentes Zurita. . ..

» José Carreriza...... ...
Sres. Hijos de Marcos Alvarado
D. Joaquin Cortés Gdlvez. . ..
Madrid y Compania . .......
D. Juan Ardoy Ramirez, ... ..
Francisco Reina Framis . . .

¥

L

-3

José Molina Campos. . . ...
» Juan Ramon Gil. .. ......

-

José Giraldes Riarola. . ... -

Pedro Vaino Crespo. ......

Villamartin (Cadiz).

Bailén (Ja€n).

Puente Genil (Cordoba).
Benejama (Alicante).
Villlanueva del Arzobispo (Jaén)-
Villanueva del Arzobispo (Jaén)
Beas de Segura (Jaén).

Puebla de Cazalla (Sevilla),
Antequera (Mdlaga).
Guadalcanal (Sevilla).

Fuente Piedr: (Mdlaga).
Castellar de Santisteban.

Beas de Segura (Jaén).

Puente Genil (Cordoba).

Utrera (Sevilla).

Priego de Cordoba.

Arcos de la Frontera (Cédiz).
Orihuela de Guadalimar (Jaén).

A los que pueden pedir referencias.

Igualmente los destiladores continuos, de mi sistema, han veni-

do a llenar un hueco que en todas las fabricas de aceites de orujo

se dejaban sentir.

Lo han instalado hasta ahora los siguientes:

D. Pablo Jiménez y Compania.

o112 ke M ORI g S
Sres. Pallarés Hermanos, S. A.
Monturque, 8. A... oo

1. Lig Caballeto. . . ... vaies
+ Antonio S. de Tejada. .. ..
La Union Agricola, S. A.....
Madrid y Compaifia. . ... ...
D. Francisco Reina Framis . . .
» Juan Palomeque. ........
» José Molina Campos. . ...
» Juan Ramon Gil . . .
» Pedro Vano Crespo ...
» Luis Ruiz Pina ..

llllll
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Andujar (Jaén).

Villa del Rio (Cordoba).

Cabra (Cordoba).

Puente Genil (Cordoba).
Guadix (Granada).

Andijar (Jaén).

Beas de Segura,

Castellar de Santisteban (Jaén).
Puente Genil (Cordoba).
Priego de Cordoba.

Priego de Cordoba.

Arcos de la Frontera (Cadiz).
Orihuela de Guadalimar (Jaén .
Beas de Segura (Jaén).
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_ D. Pablo Jiménez y Cia. ..

+ Florencio Alonso..... Cebolla (Toledo).

Constructor:

JOSE G. MAURICIO

Fundicién de hierro y

bronce, talleres mecéanicos.
LINARES (JAEN)

Telétono nimero 234

Direccién telegrafica y te-

"MAURICIO"

lefénica:

Estos secaderos, a pesar
del poco tiempo que hace que
los he dado a conocer, han
tenido un éxito sin preceden-
te, lo cual es una demostra-
cion de la bondad de los
mismos. En la actualidad hay
colocados mas de ochenta
instalaciones de mi sistema
y de los instalados altima-
mente figuran los siguientes:

D. Manuel Vides Alamo-Trigueros (Huelva)
» Antonio S. de Tejada. Andujar ({aén).

Utrera (Sevilla). .,

?m FABRICA DE Exmacctm i
| DE ACHITE DEORNO
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SEMPERE Y QVIED

Especialiclad en lanas y cinfas para Congregaciones e e

ALMACEN DE
MERCERIA

Pontejos, 5, Madrid

EQUIPANDO LOS COCHES CON LAS BALLESTAS ROZALMA |
CONSECUIREIS UNA SUSPENSION PERFELCTA.

Unicos FABRICANTES : RODJO, ZALDUA
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Cierre, asegure y precinte los pague-
tes que salgan de su casa de acuerdo con
las tendencias modernas. Un negocio que
no renueva sus procedimientos, empobre-
ce y se derrumba.

El papel engomado en bobinas para
precintos, facilita la confeccion de los pa-
quetes y los protege contra todo riesgo en

su transporte. Llevando impreso la maren,
nombre y direccién de su casa constituye
un poderoso medio de propaganda.
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Trabaja sin

valvula de pie

No hace falta
engrasar

i
O

FUERZA DE AUTO-ASPIRACION INCOMPARARBLE
LA UNICA BOMBA CENTRIFUGA AUTO-ASPIRANTE

Si quiere una bomba que no falle nunca y trabaje bajo condiciones que no admitan otras bombas,

dirijase a nuestra Casa.

Tenemos bombas que aspiran sin vdlvula de pie hasta nueve metros; caudal normal a siete metros de

altura de aspiracion.

Las bombas SIHI aspiran aire y liquido en varias proporciones y agua caliente de 90.° ¢.® a un metro de altura.
Se usan estas bombas para agua, aceite, bencina, etc.
Damos dos anos de garantia para nuestras bombas acopladas a electromotores en nuestros talleres.
Hay paises donde compran casi finicamente bombas SIHI, por las ventajas tan grandes que tiene

APARTADO 156
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reunidas en la patente SIHI

PROBARLAS ES ADOPTARLAS PARA SIEMPRE

EL FOMENTO
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forma que el piblico no se da

PARA ECONOMIZAR, LA MANO DE OBRA,
HAGAMOS TRABAJAR AL PUBLICO

ON en gran nuamero los

de nuestros lectores una pre-

establecimientosdelos i~
Estados Unidos que o

L
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utilizan al pablico mismo que

e £ =
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e,

contituye su cliente la para
ejecutar ciertos trabajos ma-
nuales, consiguiendo con ello
reducir el numero de depen-
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dientes y por tanto la cifra

fatrega de hibros |

de los salarios, muy elevados
en aquel pais, como no igno-

e Ohelew L LD B b
.. : : Ha ; e L i ?ﬁﬂdjffﬁﬂﬂ %”Sy?’ﬁﬂ é: : _.:

ran nuestros lectores. La or-
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Registro de libros |

apenas cuenta del servicio
que a si mismo se presta ni
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| Ciencias Medicina, Higren

Artes y Oticios

S

de la economia que reporta

con su actuacion al dueno del
establecimiento, generalmen-
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cunta obligada: (No se regis-
tran sustracciones de libros
en las bibliotecas asi orga-
nizadas? jEs cosa tan facil
guardarse un libro en al-
gun bolsillo de la america-
na! Esta pregunta es muy
natural, pero la respuesta que
a ella podemos y debemos

: f&ﬂﬂ.wﬁﬁéﬁg 7§ e5n '?*.'
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L dar, debidamente asesorados,

%;;%"" es negativa. Apenas se regis-

-_:ﬁgg_ﬁ_ tran robos en las bibliotecas

- 13%]  circulantes organizadas en

o e i

&2 la forma antes descrita. Las
NG | : :

s razones son obvias. Los libros

125 llevan muchos sellos y con-

1351 trasefias y por tanto su ven-

' %! ta en las librerias de viejo es

te, biblioteca circulante, café, |
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casi imposible y peligrosa. El

bar o restaurante economico.

En nuestro deseo de dar a
conocer a los lectores de
esta REVISTA como se ha logrado
la finalidad anhelada por todo comer-
ciante, de eliminar, en lo posible, el
mayor numero de dependientes, sin
dano para el buen servicio, les ex-
plicaremos como funcionan en los Es-

tados Unidos muchas bibliotecas, bares

y restaurantes economicos.

Bibliotecas circulantes

{m——— =

En casi todas ellas ¢l servicio se ha-
ce en la forma que se detalla en la fi-
gura 1.4, Hay en estas bibliotecas una
sola puerta de entrada muy amplia,
lo suficientemente amplia para colocar
en ella una entrada y una salida (para
una sola persona) separadas por un de-
partamento formado por mesas bastan-
te largas, entre las cuales estan coloca-
dos los bibliotecarios. Cuando entran
los lectores, desfilan uno a uno por el

‘pasillo que forma la mesa y la balaus-

trada de enirente y en-

e aT

A=A

Fig. 1.2— Una biblioteca publica.

dos o tres empleados, trabajando sin
molestarse.
Al llegar a la sala, el lector se en-

vcuentra ante unas estanterias llenas de

libros. Puede, coger y hojear todos los
libros que desee, o sentarse st asi lo
prefiere para realizar dicho acto en los
bancos distribuidos por todo el local o
bien consultar sobre una mesa ad hoc,
los diccionarios, las obras de consulta
y los catdlogos, que estan instalados en
un sitio adecuado y que no se prestai.
Las estanterias estan divididas con
arreglo a una clasificacion racional de
materias, con inscripctones imuy visibles
y en cada materia estan colocadas por
orden alfabético de autores. En estas
condiciones la eleccion es facil. Una
vez hecha la eleccion se sale por el se-
gundo pasillo, haciendo que se regis-
tren los libros que se acaban de coger.

Estamos viendo asomar a los labios

b ) ot 1:.-'\-""'@"\"":" 3 ¢ A e e dpm i s

coste de una vigilancia estre-
cha para impedir los robos
seria mucho mayor que la
pérdida que representa al cabo del afio
las sustracciones de libros. Huelga, por
tanto, el establecimiento de¢ vigilancia.

Bares y restaurantes

e conomicos

Estos establecimientos, a los que se
adapto hace ya algunos anos, el meto-
do californiano de servicio por el clien-
te, implantado en el Estado de Calitor-
nia hacia el ano 1910, funcionan con
arreglo al sistema de organizacion que
se indica la figura 2.%. Cuando el
cliente entra en ellos, se dirige a una
balaustrada que forma pasillo con el
mostrador donde se exponen los man-
jares que pueden ingerirse. Lo primero
que hay que hacer, es coger en la pri-
mera mesa una bandeja de aluminio, un
cuchillo, un tenedor, una cuchara; lue-
go en la segunda mesa uno o varios pa-

necillos -y después en

anulando en ella la no-

=
s

; i
baldustrade formando pasitic

tro contenidas en unas
marmitas metidas en

tregan sus libros acom- - pdertada i L una tercera mesa un
panados de la tarjeta . servieie . ) Sl i <) platillo con mantecay
en que se anotan los s Bt == ntas : otro con entremeses.
préstamos y las devolu- O e el - Siguiendo hacia ade-
ciones. Después de una i e - f Gl s | . lante, tomamos una so-
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rapida comprobacion eroiee E Pl bl b | Al P pa, designando con el
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i

ta de prestamo. La me-
sa es bastante larga pa-

fearines i
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SEPS, entremreses o plitesy,

L

otra marmita. Un em-
pleado nos llena, con

sl

ra que en momentos de
aglomeracion de publi-
co se puedan instalar
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Fig. 2.2—Grafico de un restaurante econémico.
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un cucharon, una taza
que coloca sobre nues-
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tra bandeja. La bandeja ya pesa algo,
pero eso no importa, porque se la hace
deslizar sobre unosrailes que bordean
las mesas. En igual forma se nos sir-
ve la carne, las legumbres calientes;
después nosotros mismos cogemos la
ensalada y el postre, ya distribuidos en
raciones individuales.

Ya tenemos la bandeja llena de todas
las cosas que vamos a comer y pode-
mos dirigirnos a una de las mesas del
salon... después de pagar lo que nos lle-
vemos. Para evitar retrasos, una em-
pleada suma rapidamente el valor de
las raciones colocadas en la bandeja
(las mesas y las estanterias llevan en
cifras muy visibles el precio de cada
cosa) y entregan un ticket de caja re-
gistradora, que la cajera coge junta-
mente con el dinero.

¢Pero y los platos que no se pueden
preparar con antelacion? En la mayoria
de estos establecimientos, tienen buen
cuidado de eliminar estos platos del
ment. Pero en donde se preparan y se
sirven, se pasa la orden a uno de los
cocineros que coloca en la bandeja un
numero bien visible que va sobre un
soporte bastante alto; en cuanto el pla-
to esta hecho, os lo traen a la mesa,
donde habéis colocado el namero
que sabe repetir la muchacha que sirve.

No hay que hacer signos, no hay que
dar propina. Doble ventaja para los ex-
tranjeros que hablan el idioma del pais
con dificultad y no saben cudanto deben
pagar a punto fijo. Sobre todo no se
pierde tiempo, no hay sorpresas respec-
to al tamarno o la presentacion de los
manjares, puesto que se ven antes de
comprarlos. Esto agrada a todo el mun-
do. Por todas las razones apuntadas,
estos establecimientos son muy popu-
lares entre las clases medias.

UEEEEEEEE RN TR TR R R R TR R R T T

BIBLIOGRAFIA

HISTORIA UNIVERSAL

Las monarquias constitucionales

La Editorial Prometeo acaba de publicar el
tomo XV de la Historia Universal dirigida por
l.avisse y Rambaud, cuidadosamente editada.

Abarca el periodo de las monarquias constitu-
cionales (1815-1847) y su admirable estudio anade
nuevos meritos a esta gran obra de 1a historiogra-
fia universal moderna.

Perfectamente analizado el movimiento histo-
rico y politico en Europa, América y Oriente, a
partir del Congreso de Viena, lo acompana Ia his-
toria interior y las especiales de literatura, artes,
ciéncias y economia de los distintos paises. Todo
completisimo, con la autorizada competencia de
esta magnifica Historia Universal.

Forma un hermoso tomo de 555 pdginas, con
grabados y amplia bibliografia, encuadernado en
tela con hierros especiales. Se vende en todas las
librerias al precio de diez pesetas, y en la Edito-
rial Prometeo, Apartado 130, Valencia.
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Fig. 3.2 —Almacén sin vendedores.

Las tiendas de ultra-

marinos de servi-

cio automatico

Una organizacionnorteamericanamuy
poderosa cred en dos anos numero-
sas sucursales de tiendas de ultrama-
rinos organizadas con arreglo a un sis-
ma muy original. Estos establecimien-
tos, dispuestos, sobre poco mas o me-
nos en la forma que indica el grafico
num. 3, son muy parecidos en su funcio-
namiento a las bibliotecas circulantess

Al entrar el cliente o el visitante se
encuentra en una especie de vestibulo-
corredor donde hay vitrinas de publici-

)

U
HOMBRES DE ACCION

= =
= Los hombres de accién, son llanos g =
== modestos. Su porte es natural y sus ves- =
-_E__ tidos sencillos. No procuran imponerse =
E a nadie con grandes gestos y vanas pala- E
§ bras. Trabajan sin desmayos, en el silen- §
.::"_ cio. No persiguen tampoco la gloria 'ni el E
= dinero. Su pundonor estriba en Ilenar su =
= cometido lo mejor posible. A ¢l le sacrifi- =
= can su tiempo y sus esfuerzos, sin vacilar, =
= A pesar de que todas las grandes y dura- E
= deras conquistas, se les deben a ellos, les ==
§ es penoso oir las alabanzas y los elogios. E
=  EI hombre de accibn siempre espera =
E aprender algo nuevo y no se precia nun- =
= cadesu saber, su habilidad o su diligen- o
= cia. Cuando mds dtiles servigios rinde, =
més modestas son sus maneras, _

dDénde se encuentran estos hombres? E
Alli donde florecen y prosperan las Em- =
presas, donde se llevan a cabo grandes E
obras, donde se abren caminos nuevos in- =
ventos. E

El que tiene un ojo experimcntado, los =
descubre en seguida. Se les distingue por =
su celo callado, por su indumentaria poco _:-::
llamativa, y una mirada sosesada e inte- =—
ligente, pero més que nada, porque estdn E
siempre consagrados, por completo, a la —
realidad de las cosas. =
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dad y dos puertas giratorias, una de
entrada y otra de salida. Al otfro lado
de las puertas estdn las estanterias a la
altura de una persona y una mesa de-
tras de la cual hay dos empleados, un
marcador y una cajera, separados del
publico por una balaustrada que se ele-
va a la altura de los codos.

No se puede penelrar en el recinto de
las estanterias cuando se lleva una red,
una cesta, un bolso o un recipiente pa-
recido; esto molestaria para la eleccion
de géneros, segun advierten cortésmen-
te al publico unos anuncios muy visi-
bles. La cajera os recoge lo que llevéis
y 0s lo devuelve a la salida, contra en-
trega de un numero de guardarropa
gratuito. Da una pequena bandeja lisa
con asas, en la que se van colocando
las mercancias escogidas, que se de-
vuelve a la salida al marcador, quien
despues de totalizar los precios, entre-
ga un ticket de caja registradora que se
presenta a la cajera, la cual hace un pa-
quete o coloca los géneros en el reci-
piente que el cliente haya llevado. El
marcador entrega asimismo los articu-
los de pequeno volumen (vainilla, te, et-
cetera) que ciertos clientes poco delica-
dos podrian guardarse disfraidamente:

En estas condiciones es evidente que
se reduce mucho la mano de obra; bas-
ta, cuando un estante esta wvacio, vol-
verlo a llenar con los articulos que se
tienen en reserva en un depdsito anejo
al local de venta. Ademas, se evitan a
las oficiosidades de los vendedores.

Estas tiendas de ultramarinos de ser-
vicio automadtico parecen haber tenido
mucha aceptacion por parte del publi-
co. Ahora bien; el sistema no creemos
sea aceptable a otra clase de negocios
en que los articulos que se expendan
sean de pequeno tamano.

T LR VTR TR L E R R R LRI

CASAS DE LOS ESTA-
DOS UNIDOS QUE DE-
SEAN SER REPRESEN.-
TADAS EN ESPANA

El Consulado de los Estados Unidos en Madrid,
nos ruega la insercion de las direcciones siguien-
tes de Casas que desean vender sus géneros por
representantes en Espana:

E. Millmather Manufacturing Co. 86 Page Stre-
et, Providence, Rhode Island. Lentes de color para
colocarlos sobre anteojos ordinarios para usarlos
en lugar de gafas contra el sol.

Ideal Weighing Machine Company, 2700 South
Vermont Avenue, Los Angeles, Cal. Balanzas para
pesar personas, que operan por medio de mo-
nedas.

Wadsworth Electric Manufacturing Co. Box
1707, Cincinnati, Ohio. Conectores Eléctricos.

Las personas interesadas pueden dirigirse al
Consulado o directamente a las sefnas consig-
nadas,
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N el mes de enero de 1922, se re-
unia en Chicago el Mammouth
Sausage Meeting.

No hay que asustarse; no se trata de
ningtin meeting de salchichas de mam-
mouth como podria hacer suponer el
nombre, sino simplemente de una deno-
minacion de 1as que a los americanos
les gusta emplear para designar sus
empresas de gran envergadura.

En el momento de levantar la ultima
sesion de dicha Asamblea, el presiden-
te terminé su discurso con estas pala-
bras:

«Si cada uno de nosotros, fabri-
cante, mayorista, detallista, quiere dar-
se cuenta de lo que significa la unidad
en un grupo; si el fabricante quiere
comprender que su deber es producir
buenas salchichas, no solamente hoy y
mafiana, sino siempre; si el mayorista
comprende que de ¢l es de quien de-
pende hacer llegar las mercancias cuan-
to antes a los detallistas, y si, por ulti-
mo, estos a su vez venden a los consu-
midores salchichas de calidad, frescas
y en buenas condiciones; si cada uno de
nosotros se da exacta cuenta de que
nuestro tnico objetivo es servir bien al
cliente... llegaremos a servirle mejor
aun y ello no redundarad sino en mayo-
res beneficios que obtendremos de
nuestras respectivas industrias.»

Palabras llenas de un gran buen sen-
tido comercial y que hacen honor al que
las pronunciara.

Pero vamos a explicar que es lo que
hacian reunidos en Chicago todos €sos
comerciantes de salchichas y a exponer
las razones que inspiraron a su presi-
dente, tal profesion de fe: la Asamblea
habia sido convocada para escuchar la
comunicacion final sobre una campana
de publicidad colectiva, cuyo origen,
desarrollo y resultados, son verdadera-
mente dignos de atencion.
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OTRA CAMPANA DEPUBLICID'AD COLECTIVA,
ESTAVEZPARAVENDERSA

LCHICHA
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Ofrecemos a nuestros lectores la
historia de una curiosa campafa
colectiva desarrollada en América
que vale por si misma y por sus en-
gsenanzas. Esta clase de publicidad
aumenta mas cada dia en muchos
paises europeos vy en los Estados
Unidos. En cambio en Espafia no
nos decidimos a emprender ninguna.
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Aprended a comer carne

El Consejo de la Carne (Meat Coun-
cil) de Chicago, la ciudad de los mata-
deros, habia iniciado hacia algun tiem-
po una campaiia educativa en pro del
consumo racional de la carne.

El sistema del Consejo consistia en

Bonite cartel anunciador de una marca de
embutidos francesa, que ha logrado popula-
risima gracia en una inteligente publicidad.

EL FOMENTO

escoger una parte de la res de un valor
excepcional para el consumidor y que,
sin embargo, no era tan conocida ni
apreciada como merecia.

Se redactaban e imprimian recetas
especiales refiriéndose a la clase de
carne escogida para la semana, las cua-
les eran profusamente repartidas entre
el publico o dadas a conocer por todos
los medios publicitarios. Al mismo
tiempo se anunciaba la venta en el
mercado de tal calidad de carne, que
podia ser obtenida a precios venta-
{0S0S.

El efecto de esta campana fué mag-
nifico y todo el mundo salio ganando.
Pudo aprovecharse una considerable
cantidad de carne que antes se perdia;
el detallista empez6 a hacer mas ope-
raciones y el consumidor obtuvo la se-
guridad de recibir género siempre ires-
co al ser las ventas mas activas.

En junio de 1921, la salchicha tuvo a
Si1 vez Su semana.

Iniciacién de la campana

En lo que se refiere a la publicidad
de 1a Semana de la Salchicha, el primer
paso consistio en una carta firmada por
el secretario de la Union de Carniceros
de Chicago y enviada a los 1.500 socios
de dicha Organizacion. Estos socios no
son tinicamente carniceros, sino tambien
charcuteros y duenos de los estableci-
mientos denominados en Norteameérica,
con un nombre importado del aleman
«Delicatessen Shops». Como los tende-
ros de comestibles venden tambieén sal-
chichas, se juzgo que podian estar asi-
mismo interesados en la campana.

Por consiguiente, se aviso a todos,
indicandoles, con lenguaje expresivo,
que el mejor modo de vender no era
esconder el género en los refrigerado-
res, sino ponerlo bien a la vista de to-
dos los compradores posibles. Se pedia
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‘que los exhibieran en sus es-

en fin, a los comerciantes, que sugirie-

ran al publico la compra de salchichas

por medio de una profusa exhibicion
del articulo.

Se repartieron a los detallistas ban-
deritas, etiquetas, etc., y ademas abun-
dante material para que ellos a su vez
pudieran distribuirlo entre los clientes-

En la Prensa se publicaron
también multitud de anuncios,
en términos parecidos a es-
tos: «Como puede comer una
familia por 25 centavos...»,
«Como se sirven las salchi-
chas frias...», que continuaron
apareciendo a intervalos re-
gulares. Ademads, la fijacion
de carteles vino a cooperar
también en el esfuerzo de los
organizadores.

De los anuncios que se juz-
garon mas acertados se hicie-
ron grandes tiradas aparte,
invitandose a los detallistas a

caparates.

Empiezan a venderse las
salchichas como pane-
cillos

El resultado de esta fuerte
campana f u é sencillamente
extraordiario,hasta en un pais
en el cual los éxitos publici-
tarios son cosa de cada dia.

Comerciantes que en tiem-
po normal vendian 300 libras
de salchichas semanales (una
libra americana tiene unos
450 gramos), alcanzaron du-
rante la Semana de Propa-
ganda y las cinco siguientes,
una venta media de 1.200 a
1.500 libras. Como es natural,
una perspectiva tan espléndi-
da animo a todos a perseve-
rar. Se recaudaron fondos
cuantiosos para perfeccionar
la organizacion de la campa-
na, la cual fué confiada desde
aquel momento a técnicos de
la publicidad. Lo que al prin-
cipio habiase considerado co-
mo un esfuerzo fnico, se esti-
mo como un simple ensayo, iniciando-
se una serie de planes mas ambiciosos.

El plan definitivo

La campana duro seis meses, durante
los cuales cada semana se iban traba-
jando diferentes calidades. Las salchi-
chas de Francfort, las de Lyon, las de
Bolonia, todas tuvieron su semana. Na-
turalmente, a pesar de sus denomina-
ciones genuinas, todos estos articulos
procedian de bueyes o de cerdos ame-
ricanos, sacrificados por carniceros
americanos en mataderos americanos.
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El eéxito obtenido por la Asociacion
tue tal, que el numero de detallistas de
Chicago que se adhirieron ascendié a
4.000.

La Prensa fué, no solamente tenida
en cuenta, sino agasajada de una mane-
ra que resulté sumamente grata para
los periodistas encargados de seguir el

El empaquetado de los jamones y embutidos de algunas mar-
cas de los Estados Unidos, se hace en papel especial, con
cuerdas especiales, sellos engomados, efiquetas, etc. y el todo
se mete en una caja de cartén decorada con magnificos graba-
dos a fodo color. A una mercancia de primera calidad corres-
ponde un embalaje de primer orden. Asi lo entienden los

norteamericanos.

curso de los esfuerzos de los organiza-
dores. Unos dias antes del comienzo de
la campana todos ellos fueron obse-
quiados con un espléndido banquete en
uno de los mejores restaurants de Chi-
cago, cuyo menu consistio enteramente
en salchichas presentadas de los modos
mas diferentes y variados.

Después, metodicamente, el meca-
msmo empezo a funcionar. Cada uno
de los 4.000 detallistas que formaban
parte de la Asociacion recibio:

1. Un cartel comentando la varie-
dad de salchichas de turno: «Comprad

EL FOMENTO

hoy mismo salchichas de cerdo fres-
cas», o bien «Comprad hoy mismo las
deliciosas salchichas de Francforts y
asi sucesivamente. El aspecto general
de las frases que aparecian en estos
anuncios era siempre el mismo, asegu-
randose de este modo un perfecto tipo
de unidad para la campaiia.

2.7 Sesenta ejemplares de
una coleccion de recetas para
la preparaciéon de la salchicha
de turno durante la semana.

3.2 Aquellos cuyo celo
parecia enfriarse recibian una
carta firmada por el presiden-
te del Consejo de la Carne
de Chicago, en la que se les
estimulaba a continuar, dan-
doles consejos para aumen-
tar la citra de ventas.

A los fabricantes se les so-
licito, simultineamente, que
pidieran a sus viajantes y re-
presentantes un esfuerzo es-
pecial, para garantizar una
distribucion completa de los
productos.

Por toda la ciudad de Chi-
cago circularon coches con el
siguiente rofulo: «Save, Sati-
sty, Serve Sansage», es de-
cir « Haga economias, haga
buenos platos, sirva salchi-
chas.»

A pesar de que el Comité
Central no habia pensado lle-
var mas alla su organizacion,
ni hacer participar en su es-
fuerzo a otras individualida-
des que los fabricantes y los
detallistas de salchichas pro-
ptamente dichas, los fabri-
cantes de tripas para la pre-
paracion de aquellas, vinieron
también a engrosar las filas,
participando activamente e
la campana, ya que es facil
comprender el interés exis-
tente por su parte en que las
ventas anmentasen.

Como se adivinaba ya por
¢l primer ensayo, los resulta-
dos generales de la campana
tueron sencillamente maravi-
llosos y el primero y mas inmediato de
sus efectos fué la desaparicion de la
temporada de calma.

Un tabricante vendio, durante las fe-
chas en que anteriormente acostumbra-
ba a con-iderar la venta estancada, mas
que en cualquier otra temporada consi-
derada hasta entonces como buena.

Una sociedad de multiples sucursales
alcanzo y-sostuvo una venta equiva-
lente al cuddruple de las que ordinaria-
mente hacia antes de la campaiia.

Por ultimo, el ruido que hizo la ini-
ciativa de Chicago traspaso los limites
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de la ciudad y desde muchas partes del
pais y hasta del Canada empezaron a
llover demandas de informes sobre la
organizacion de la campana, a conse-
cuencia de las cuales, poquisimos tiem-
pos después eran innumerables las ciu-
dades donde se estaban celebrando
«Semanas de la Salchicha».

Leccion provechosa

Solamente a base de una estricta nmo-
ralidad comercial, de una perfecta coor-
dinacion del esfuerzo colectivo y de un
exacto concepto de la idea de solidari-
dad, puede llegar a término feliz una
campana como la que acabamos de re-
senar.

El esfuerzo principal de los organiza-
dores de campanas de esta clase debe
tender siempre a mantener vivo el en-
tusiasmo de cuantos participan en ellas,
cosa no dificil, puesto que el interés
por el éxito anima lo mismo al mas po-

deroso fabricante que al mas humilde

detallista.

Repetidas veces, antes de ahora, ha
publicado esta REVISTA articulos e in-
formaciones sobre publicidad colectiva;

hoy son los salchichas, como otro dia
fueron las frutas, las suelas de caucho
o el pescado, con lo que hemos tratado
de demostrar que esa clase de publici-
dad es igualmente adaptable a los ar-
ticulos mas diversos.

Contamos en Espana con infinidad
de capacidades comerciales de primer
orden, pero no podriamos asegurar que
el sentido de la cooperacion esté tan
desarrollado entre nosotros como entre
los americanos por ejemplo. Y, sin em-
bargo, estamos seguros de que seria
cien veces mas eficaz que toda compe-
tencia, la agrupacion en sentido coope-
rativista de tantos esfuerzos e iniciati-
vas como en inutiles competencias se
malogran.

En un articulo, por ejemplo, de tanto
consumo, pero a la vez tan explotado
como es el chocolate, presenciamos can-
tinnamente una enconada lucha de
marcas, agravada aun mas por la pre-
sencia de chocolates de importacion.
¢No seria mads razonable, en vez de fra-
tar de arrebatarse tal o cual consumi-
dor, que los fabricantes y los detallis-
tas se pusieran de acuerdo para llevar

al animo del publico, dueno y sefior de
todo, la conveniencia de consumir mas
chocolate, valiéndose, sobre todo, del
argumento de que Espana es uno de los
paises en que es menor el consumo de
este saludable articulo?

Y lo que decimos del chocolate pue-
de hacerse extensivo a centenares de
productos mads, a los que se podria
aplicar el mismo ejemplo. La térmula
es ésta: restringir la competencia, en
pro de la cooperacion, de la publicidad
colectiva y del ensanchamiento del
mercado. Si algun dia, como espera-
mos, llega a tener lugar en Espana una
campana de esta clase, ya veran los
elementos interesados como no nos fal-

ta la razon.
¥k ® %

Sois muchos productores para tan
poco consumo. En vez de disputaros
los clientes, haced que el niamero de
éstos se multipligue, va que las posibi-
lidades de venta de todo articulo nunca
llegan al limite. jAprovechad el ejem-
plo de los salchicheros de Chicago!

JoAQUIN PEREZAMA
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PERSPECTIVAS DE LA PROXIMA VENDIMIA

ASI toda la campa-
na vinicola que
se inicid el otono

del ano anterio v que
terminara en breve, a ul-
timos del proximo mies
de octubre o primeros de
noviembre, en que, como
siempre, comenzaran a
efectuarse transacciones
con los vinos nuevos, ha
tfranscurrido en una languidez abruma-
dora, vendiéndose muy poco vino, y
el que a vuelta de constantes ofertas
se conseguia vender, colocdandolo a
precios altamente ruinosos para el
elaborador. Han sido meses terribles
los transcurridos desde noviembre ul-
timo hasta el tinal de la reciente prima-
vera, muy especialmente desde que
Francia, en el dia 1.° del corriente ano,
buen comienzo de ano para nuestros
vinicultores!, dicté esa malhadada dis-
posicion prohibiendo el eoupage de sus
vinos con los procedentes de paises ex-
tranjeros. Funesto decreto que ha cau-
sado casi tanto dafio a los vinicultores
franceses como alos propios espanoles,
pues los primeros se han visto imposi-
bilitados de realizar las mezclas que
necesitan llevar a cabo con sus caldos
y los nuestros, a fin de que los prime-
+08, 108 suyos, tengan las convenientes
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Una campaiia vinikola ldnguida y azarosa.~El decreto fran-
cés sobre el <coupage».-El Real decreto sobre alcohc-
les y la Conferencia Nacional Viiivini’cn!a..-Un ministto
archipoderoso que todo lo arregla... y desarregla. = Me-
jora de la situacién a partir de la primavera dltima.-La

cosecha serd escasa.-Los precios de la uva para vinilicar.

condiciones de cuerpo, color y aroma
que los hacen tan apetecidos y aprecia-
dos de los grandes bebedores de todo
el mundo, y que sin esa mezcla carece-
rian de ellas en la proporcion debida.

Esa situacion, en extremo angustiosa,
en que han permanecido los elaborado-
res de vino con uvas compradas a los
viticultores caso de la mayor parte de
los vinicultores de toda Espana, pero
mas principalmente de los de la Mancha
y Levante, tenia su fundamento en que
las uvas, durante la vendimia ultima,
fueron compradas a precios que exi-
gian venderse los caldos de 21 a 22 pe-
setas hectolitro como minimo, siendo
ast que los compradores no ofrecian
arriba de las 18 y 19 pesetas, por lo ge-
neral.

De ahi que ante el verdadero desas-
fre que eso representaba para todos 1os
tenedores de vinos, asi como también

EL FOMENTO

el que suponia para los vi-
ticultores, g u e en esta
vendimia proxima se
verian obligados a vender
la uva tirada, casi a como
quisieran adquirirla los
compradores, Se promo-
vio un panico que desde
los mas apartados rinco-
nes del pais llegd hasta
las mds altas esferasoficia-
les. Y los actuales gobernantes, dando-
se cuenta de la situacion, dictaron el
Real decreto de 18 de abril altimo por
medio del cual se disponia la exclusi-
vidad de los alcoholes vinicos para usos
de boca, desde el dia 20 de dicho mes
hasta el 1.° de septiembre actual, con
lo que se eliminaba del mercado al al-
cohol industrial de melazas durante
cuatro meses y se influia, indirectamen-
te, en los precios de los vinos en senti-
do favorable para estos.

Poco después se convocaba por el
Ministerio de Economia una gran Con-
ferencia Nacional Vitivinicola, de ca-
racter oficial, naturalmente, en la que
deberian tratarse como en efecto se
trataron, casi todos los problemas re-
ferentes a la produccion y el comercio
de vinos, alcoholes. vinagres, licores,
etcétera en Espaiia; jmateria, en verdad
bien compleja y ardua! Conterencia
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inaugurada y clausurada bajo la presi-
dencia del entonces ministro de Econo-
mia, hoy de Hacienda, don Julio Wais.

¢Hemos de creer que el cambio favo-
rable que en estos tltimos meses se ha
operado en favor del precio de los vi-
nos se ha debido ni al Real decreto de
abril altimo antes mencionado ni mu-
cho menos a los efectos de la Confen-
rencia citada? Candido seria el que tal
creyera. Lo ocurrido ha sido lo de siem-
pre. Hay un ministro archipoderoso, su-
perior a todos los Gobiernos habidos y
por haber, que cuando considera que la
situacion de cualquier sector de la pro-
duccion agricola nacional sufre una cri-
$is grave y muy prolongada, se decide
a actuar. Ese ministro es la Naturaleza,
que remedia la mala situacion de todos
arruinando a no pocos, porque los de-
cretos de ese autoritario y avasallador
ministro ya se sabe cuales son: el vi-
dium, el meldice, la piral, la filoxera, et-
cetera, ete. De casi todo eso y de algo
mads, tormentas, exceso de lluvias, pe-
driscos y frios excesivos en los comiern-
Z0S y aun bien entrada la primavera, se
ha mostrado prodigo ese alto dignata-
rio de la Providencia con los desdicha-
dos viticultores espaioles. Pero si he-
mos de decir las cosas tal y como somn,
debemos anadir que no se ha mostra-

do menos prodigo de esos regalitos.

con los viticultores franceses. Y he
aqui que todo eso ha contribuido a que
inmediatamente de ser bien conocido
y aquilatado por cuantos de estas
cosas nos ocupamos, el precio de los vi-
nos ha comenzado a elevarse, no obs-
tante permanecer los mercados algo
paralizados. De todas maneras, aque-
ellos caldos que en febrero y mar-
zo del corriente afio no habia quien
los comprara por cima de las 18 6 19
pesetas hectolitro, desde mediados
del mes de julio véndense a 25 y 26 pe-
setas en bodega del cosechero. y la ten-
dencia es de alza cuando redactamos
estas lineas. Bien es verdad,y seguimos
diciendo las cosas tal y como son, es
decir, completas, que Francia, apremia-
da por las circunstancias, ha comenza-
de a efectuar compras de vinos nues-
tros, no para mezclas, sino para ven-
derlos en su propia condicion de origen,
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como tales vinos extranjeros. Claro est
que la adquisicion de vinos espafioles
por el comercio francés es materia muy
aleatoria y sujeta siempre a disgustos,
sorpresas y contratiempos. Pero algo se
llevan, y ello contribuye a mover un
poco l1as transaciones en nuestras pla-
zas productoras, y, por tanto, a soste-
ner los precios y aun darles la tenden-
cia alcista antes mencionada.

¢Y qué nos dice usted de la proxima
vendimia, de cuya perspectiva nos ha
prometido hablar, a juzgar por el epi-
grate de estas lineas?—dir4 el lector.—
«Va en seguida» contestamos, cual el
mas joven y activo de los camareros.

Ya queda dicho anteriormente que la
proxima vendimia serd escasa, porque
tanto el mal tiempo como las enferme-
dades criptogamicas la han reducido
notablemente, en particular en las re-
giones manchega, riojana, aragonesa y
andaluza, debiéndose recordar en lo
que respecta a esta altima, que si bien
es cierto que la abundancia o escasez
de los vinedos gaditanos y cordobeses,
productores de uvas para vinos selec-
tos, de marca, no influyen absoluta-
mente nada en la tonica de los precios
concernientes a los vinos de pasto del
resto del agro nacional, si contribuyen
a intluir los extensos vifiedos de la pro-
vincia onubense. Aparte de que es tan
importante y decisiva en la economia
vitivinicola nacional la produccion de
uva de las provincias manchegas, que es
suficiente sea abundante la cosecha en
la Mancha para que el precio de las
uvas, y por tanto de los vinos, sea bajo
en casi toda Espana y viceversa.

Todo hace creer, por consiguiente,
que los precios de las uvas destinadas
a la vinificacion obtendran buenos
precios en esta proxima cosecha, pre-
cios que en la Mancha oscilardn segura-
ramente alrededor de las dos pesetas
en arrobay no se atribuya el menor
tono de profecia a lo dicho toda vez
que cuando redactamos estas lineas se
ha hablado ya de contratos a base de
esa citra en el término de Valdepefias y
otros limitrofes, bien entendido que en
los centros productores alejados de las
estaciones ferroviarias siempre se prac-
tican cotizaciones inferiores a los que
las tienen propias o muy cercanas.

Ahora bien: es de suponer también
que la vendimia se desarrolle entre
muchas vacilaciones y perplejidades
por parte de los compradores, vacila-
ciones y perplejidades que es muy pro-
bable se traduzca en restringir el apre-
cio de las uvas. Y sobre esto serd con-

veniente hacer una ligera reflexion para

la mejor inteligencia del lector.
La reflexion se basa en lo siguiente:
La campaiia vinicola, que ahora toca a
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Un cutis fresco y lozano, como
en la deliciosa edad de 15
abriles, obtendréis usando

Escerina

(Glicerina espectal)
de fAlvarez de Toledo, Zamora

suaviza, embellece y Im-
pia de manchas la piel
No contiene
sustancias nocivas

&n buenas Droguerias y Perfumerias
Depositaric exclusivo en Zamora
T. Tomé

Senhago Ramén y Gajal, 23 v £5.~ Drogueria
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su fin, ha sido una constante zozobra
para los tenedores de vino, que han
visto cernerse la ruina sobre sus cabe-
zas constantemente. Primero, la gran
paralizacion en las ventas que se ob-
servo en los primeros meses, y que no
ha cesado totalmente en realidad, en
los posteriores; después, la situacion
precaria en que la nueva ley de vinos
francesa colocO a nuestra exportacion
de vinos para mezclas en la nacion
vecina, los ha tenido verdaderamente
consternardos, y esto no lo han podido
olvidar ni lo olvidardn al comprar den-
tro de poco las uvas que adquieran
para la proxima campafia. Adem4s, vy
esto también es un factor de mucha im-
portancia, no se va a entrar en la pro-
xima campaiia vinicola con las existen-
cias casi completamente agotadas, cual
suele ocurrir por lo regular normalmen-
te. Y todo esto serd preciso que se ten-
ga en cuenta al realizarse las transac-
ciones de uva en esta proxima ven-
dimia a fin de que la equidad no ande
por las nubes.

ROBERTO DE GALAIN

Director de «<La Vinicultura Espafiola»
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MERCADOS,

LLUVIAS Y COSECHAS

N los actuales momentos cualguier jui-
¢io gque se exponga en relacion con el
mercado de cereales no puede ser definiti-
VO ni seguro, toda vez que apenas ha ter-
minado la recoleccion v cunden noticias
para todos los gustos, desde las tendencio-
sas a las equivocadas o interesadas. De to-
dos modos, sin reputar de mala la cose-
cha actual, los extremos que de la m sma
conocemos nos permiten apreciarla como
regular, nada mas, Si mas farde, el re-
sultado tetal ¥y comprobado nos demuesira
que este juicio es equivocado, rectificare-
MO0sS muy gustosos, sobre todo si ello nos
permite asegurar gue la cosecha fué buena.,
Un poeco desconcertante resulta, a la vez,
la campana, no disminuida, que viene ha-
ciéndose econtra la tasa impuesta al trigo.
Cuando, como este caso, la tasa se re-
fiere a «precio minimo», no cabe duda que,
al combatirla, es porgue se quiere vender
mas barato todavia; y si esto es asi, ;a
qué obedece? Desde luego no es signo que
favorezca el crédito v seriedad de los tri-
gueros.

S1 a esto anadimos algunas manifestacio-
nes publicadas por la revista «Molineria y
Panaderia», acreceria nuesira perplejidad,
Y una vez mas nos preguntaremos: Pero
.y el pan? ;Cuando baja el pan?

fie agui las aludidas manifestaciones:

cUltimas impresiones de la cosecha mun-
dial: El trigo cotiza precios minimos eén
todo el mundo.—La cosecha eén Europa es
buena; en Ameérica, regular; en Africa,
mala, y en Asia, excelente.—El Instituto
internacional de Agr cultura comunica las
siguientes informaciones sobre las perspec-
tivas de las cosechas de los cereales.

En Europa, el tiempo del mes de junio
ha sido poco favorable a los cultivos de los
cereales en la mayor parte de los paises.

Con respecto a julie del afio pasado, la
situacion de los cultivos resulta este arfio
mejor para casi todos los paises, salvo para
[talia, Francia vy, en medida menor Hun-
gria y Yugoeslavia, para el trigo. Mejor en
todos los palses para ¢l centeno, mientras
que para la cebada y la avena, en conjun-
to, es algo peor.

La situacion de los cultivos indica la
probabilidad de una cosecha, para el con-
junto de Europa, no muy inferior a la de
1920, v, de todas maneras, algo superior a
la media.

La produccién total del trigo de Canada
v de los Estados Unidos, segun las 1ultimas
evaluac.ones, se elevara, pues, a 325 mi-
llones de quintales, contra 301 en 1929, v
342 en media, durante el guinguenio pre-
cedente.

En el Africa del Norte, los datos mas
recientes confirman lo escaso de la cose-
cha de trigo de este ano, que para el con-
junto de Argelia, Tunez y Marruecos re-
sulta inferior en cinco millones de quin-
tales a la de 1929 v en dos millones a la
media de 1924-28,

También en Egipto sera xan abundante
como la de 1929. En Asia, la produccion
buena de la India yva se conoce desde hace
tiempo; la del Japon y de Corea se anun-
¢ia mas o menos media, mientras que re-
sulta execelente la de Palestina v buena la
de Siria y Libano. Sobre la base de la si-
tuacion general de cultivos, el primero de
julio, se puede inferir que la cosecha to-
tal del hemisferio septenirional puede re-
sultar aun ligeramente superior a la de
1929 para el trigo y el centeno, y al con-
trario, guedar inferior para la cebada v
la avena.

En 1o gue se refiere a los paises del he-
misferio meridional las lluv as abundantes
v generales que se registraron han resulta-
do favorables a los sembrados, tanto en la
Argentina como en Australia, en este al-
(imo pais se anuncia un aumento conside-
rable en las superficies destinadas al trigo.
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Las informaciones poco satisfactorias so-
bre el trancurso de la estacion en los paises
guropeos, la situaecion algo dudosa de los
cultivos de primavera norteamericanos y
la react vacién parcial de la demanda de
exportacion, no han determinado ningun
movimiento de reaccion en 1los precios de
los mercados internacionales del trigo, ¥
las cotizaciones se han mantenido con bre-
ves oscilaciones a precios muy bajos.»

# % ¥

Vealnos, pues, las cotizaciones, que, como
mas estables, podemos anotar.

# * %

TRIGOS Y HARINAS

Trigos.—La plaza de Valladolid mantie-
ne al detall el precio de tasa. Por parti-
das, se han hecho operac.ones en plaza a
los siguientes tipos: lineas de Medina de
Rioseco, Palencia, Alar, Fromista y Amus-
co, & 46 pesetas los 100 kilos; Penafiel, Ve-
layos v Avila, a 46. En grano selecto de la
linea de Avila se han hecho operaciones
4 40,25 pesetas.

Otras plazas castellanas cotizan la fa-
nega: Avila, a 80 reales; Benaventie y La
Seca, & igual precio; Fuentesaiuco, a 772;
Villamanan, a 78; Talavera, a 80 y 82;
Piedrahita, a 74: Peifiafiel, a 78; Mansilla de
las Mulas., a 6.

En la plaza de Albacete se ofrece el tri-
g0 candeal a 47,50 pesetas los 100 kilos y
el jeja, a 46,50,

En Ciudad Real el precio corriente es el
(e tasa,

Zaragoza cotiza: trigo de monte superior,
a 51 y 52 pesetas los 100 kilos; corriente, a
45 ¥ 46,

En la plaza de MAalaga fluctua el trigo
el pais entre 47 y 48 pesetas los 100 Kilos.

Firme el mercado de Valencia, cotiza 10g
100 kilos sobre vagon procedencia como
sigue: candeal Mancha, de 46 a 48 pesetas,
sin envase; jeja y hembrillas, a 46; Sala-
manca yv candeal Penaranda, a 47,50, con
envase; extremeno, a 48 y 47,50; rubion go-
mecello, a 46 duro Andalucia, a 48; huer-
ta, a 42,

En el mercado de Barcelona dism_nuyo
la demanda durante la semana ultima,
porgue después de las abundantes compras
efectuadas, los {fabricantes de harinas
cuentan con existencias suficientes para
unos dias. Como consecuencia doming la
oferta sin que por ello aflojaran los pre-
clos, que son por 100 kilos: candeal Casti-
lla, de 46 a 46,50 pesetas; Aragom, de 47
a 50,00; Navarra, a 49,50; Lérida, de 47,50
a 47.,75.

Harinas,—Su negocio no acusa variacion:
sigue operandose, pero no con la activi-
dad que fuera de desear.

I.a plaza de Valladolid mantiene sus
precios, que son: harinas selectas, 63 pe-
setas los 100 kilos; corrientes, 57; buenas,
n6; segundas, 55.

Zaragoza: harinas de fuerza selecta, 70
pesetas los 100 kilos; idem de primera,
68; entreifuertes, 64; blanca, de 60 g 62;
salvados y harina de tercera, a 24,

Barcelona: extra blanca superior, de
67,00 a 69 pesetas los 100 kilos: idem id. co-
rriente, de 62,50 a 64,50; numero 3, de
40 a 44; numero 4, 43.35; segundas, 36,50:
terceras, 30; cuartas, de 2650 a 27

Cebadas.—La autorizacion para importar
maiz ha influido muy desfavorablemente
en el negocio de las cebadas, euva venta
ha aflojado. Las cotizan: Valladolid, Fuen-
tesauco, Valoria la Buena, Olmedo y Ma-
tapozuelos, a 34 reales fanega:; Palencia,
a 52; Tiedra y Talavera, a 36: Villama-
nan y Mansilla de las Mulas, a 39: Be-
navente y La Seca, a 35; Avila, a 38; Vi-
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llalén, a 33; Piedrahita, a 40, y Penafiel,
a 381.

Ciudad Real, a 30 pesetas los 100 kilos;
Zamora, a 927.%5: Valencia, a 35; Barcelo-
na, de 33 a 38.

Avenas.—Varias plazas las cotizan: Va-
lladol.d, a 24 reales fanega; Benavente, a
28: Fuentesaiuco, a 38; Lerma y Tiedra,
g 30; Villamanan, a 2%7; Talavera, a 3%2;
Santa Maria de Nieva, a 21: Yillalon, a
31: Piedrahita, a 27.

(iudad Real, a 27 pesetas los 100 Kilos;
Zamora, a 30; Malaga, a 27 y 28; Valen-
¢ia, a 34: Barcelona, de 33 a 35.

Centenos.— Valladolid v Piedrahita, a 48
reales fanega; Palencia y V:ilalon, a 595;
Fuentesauco, a 58; VYillamanan, a 57; 0Ol-
medo y Matapozuelos, a 50; Benavente y
L.erma, a 52; Santa Maria de Nieva, a
n3: Mansilla de las Mulas, a 51.

Maices.—De este grano vamos solamente
a ocuparnos en el sentido, muy grato,
por cierto, de aplaudir sin reservas 1os
acuerdos del ministro de Economia, enca-
minados a fomentar el cultivo del maiz
en Espana.

A la informac.on abierta por el citado
ministro, han acudido con documentados
¢ interesantes escritos, la Asociacion Ge-
neral de Ganaderos y otras entidades ga-
naderas provinciales y locales.

Como mas interesante y documentado se
ha tenido al informe elevado por la Aso
ciacion Provineial de Ganaderos de Ssan-
tander, de cuyo trabajo entresacamos 1los
parrafos s.guientes:

«Concedida ya la autorizacion para
importar, y correspondienlto a la invita-
cion que se le hace por la Real orden de
ese Ministerio de fecha 26 del actual, esta
Asociacion tiene el honor de exponer
a V. E.:

Wue el maiz es un alimento gue, como
lo reconoce el Real decreto auiorizando su
importacion, se hace indispensable para la
alimentacion de log animales, por las espe-
ciales cualidades que reune, principalmen-
te para la ceba de los mismos, como ya
especificabamos en nuestro mencionatdo es-
crito; pero gue, naturalmente, para ser qe
utilizacion practica posible, es necesario
que su precio de adguisicion no exceda
de los' limites economicos a que debe suje-
Llarse toda explotacion ganadera.

El maiz, para poder ser empleado en la
alimentacion de las reses, debe tener un
precio en armonia con ofros piensos de
aproximado wvalor nutrtive y en relacion
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con el precio gue tieme en el mercado
la carne o la leche; v en este sentido—dado
el alto precio que alcanza la moneda
extranjera v gque los derechos arancela-
rios hay que pagarlos en wvalor oro, con
un recargo de mas del 80 por 100—, seria
indispensable conceder a las entidades
agricolas v ganaderas la bonificaciéon de
cinco pesetas oro de derechos por 100
Kilogramos, como hemos ndicado antes.

1dos razones, enitre otras, avalan esta
peticion: 1.2 Que no siendo asi, «se hace
imposible: s importacions, eomo se vera
luego, por el costo a que resulta el maiz
con los derechos de 10 pesetas los 100
kilogramoes, v con ello no sz atiende al
justo clamor de la Ganaderia. en general.
0 bien se haria encarecer la produccion
(e la carne y de la leche en términos
funestons. 2.2 Que con un derecho arance-
lar o de cinco pesetas oro por 100 Kki-
logramos de maiz, resulta este cereal a
Hn precio gque «no puede perjudicar a la
produccion cerealista nacionals, por ser
mucho mas elevado, a pesar de la subida
que han tenido estos dias, gue el de los
piensos similares a que pueida hacer com
petencia,

Y se comprende gue asi sea, por cuanto
el derecho reducido de cinco pesetas oro
por 100 Kilogramos resulta hoyv muy cerca
de las 10 pesetas plata (con el cambio de
hoy de 46,25 la libra esterlina), derecho
fque se estimo siempre muy suficiente para
proteger a nuestra produceion cerealista,
Vv gque debe serlo hoy ain mas, dadsa que
@l maiz, al adquirirlo en moneda inglesa,
soporta un sobreprecio que hace encarecer
enormemente su costo inicial.»

%* % %

Come se ve, parece que, aunqgue tarde,
va a ser resuelto un '|_H‘Jhli"l'n}l importan-
tisimo para la agrienltura vy la ganaderia
espanolas, v que no se reftroceda en el
avance inicitdo es lo que deseamos.

Girbanzos. — Varias plazas los cotizan:
Fuentesaneo, a 300 y 240 reales fanega,
segan clase; Tiedra, a 280, 220 v 160; V-
llamarnian, a 260; Ta ‘‘eca, a 230 y 180;
Benavente, a 200 v 150: Olmedo, a 200:
sania Maria de Nieva, a 270 y 195; Villa-
lon, & 200, 150 y 100: Piedrahita. a 290
V. 200,

Valenci2: arrugados, de 105 a 190 pe-
setas los 100 Kkilos: pelones, de 100 g 165:
ta tendencia es (e alza,

sarcelona: andaluces pelones, de 90 a
1 pesetas los 100 kilos: ecastellanos co-
rrientes, de 135 a 170: idem medianos, de
155 & 140; Oran corr entes, a 88: idem me-
(lianos, a 98; idem supo2riores. a 112: mo-
runos, nuam,. 24, 5 70,

Arroces.—Dicen de Valencia gue las ma-
vores canfidades de arroz nuevo disponi-
hles en la Ribera alta han seguido empu-
Jando el mercado a la baja, vy tanto ¢l
precro  del cascara nuevo como el del
viejo han descendido, guedando el del pri-
mero en Alber que a 34 pesetas v el viejo
en plaza a 35.

A pesar dz ello, como la oferta del cas
cara viejo que gqueda es abundante y del
mievo todavia son reducidas las existen-

cias disponibles, se opera mas bien poco,

continuando los compradores a la expec-
fativa.

Para los elaborados también es escasza
la  solicitud, cotizandose en general los
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nuevos a 48 pesetas y a 50 los viejos.

Barcelona: Benlloch 0, a 59,50 pesetas
los 100 kilos: florete, a 62: selecto flor.
a 65: superior (granza), a 68: matizado
corriente, a 61: selecto, a 64; extra, a 66;
bomba puro corriente, a 85: idem id. su-
perior, a 98:; idem 1id. extra, a 106.

ACEITES

Y.a exportacion el 1930 llegaron a
7.073.115, pero no alcanzaron a los 9.776.698
a euya cifra corresponde la exportacion
del 1928,

I.as notas, en general, son de escasez
en Andalucia por . desprendimiento del
fruto y en otras regiones por invas ones
de diferentes plagas que acusan la desidin
de nuestros agrarios.

En aceites exoticos solo se cubren las
afenciones preferentes por el alza de las
libras,

¥ WO
Cotizaciones:

Se ha reducido bastante la act vidad en
los mercados produectores, sin que por edo
decaigan los precios, porque como s¢ espe
A que la futura cosecha sea deficiente, €l
cosechero se resiste g vender y la oferta
¢85 escasd.

El mercado de Sevilla continua cotizan-
do los aceites corrientes, bhuenos, de ires
grados, de 83 a 84 reales arroba.

Malaga: en procedencia: superiores, a &1
reales los 11,50 Klos: finos, de 87 a 88
en Malaga: en bodega: sup2riores, a 8i:
finos, de 93 a 91; refinados. a 200 poretas
los 100 kilos., Por litros: superiores, a 1,80
finos, a 1,90; refinados, a 2.10.

Encalmado el mercado d» Tortosa, cofi-
za los 15 Kilos como sigue: Aragon, hasta
un grado, 33 pesetas: idem hasta dos gra-
dos, 32; del pais, hasta dos grados, 32:
idem hasta cuatro, 30: idem hasta seis,
LT e, e

En Valencia se mantiene la cotizacion
entre 210 v 230 pesetas los 100 KLilos.

Barcelona: ace'te corriente bueno, tasa-
do, a 204,35 pesetas los 100 kilos: idem
superior, a 213,10: clase fina, a 226,10:
idem extra, a 23915,

AZUCARES

I.a plaza de Barcelona no presenta va-
riacion.

Zaragoza: clase blanguilla, vagon com-
pleto, 157 pesetas, partidas mavores de 100
Kilos, ¥ menores, 158: cuadradillo, 18,
vagon completo, v 18), 100 Kilos: tenden-
cia al alza, Alfalfa: 10 pesetas 100 kilos,
suelta; clase superior, de 1? a 13, v empa-
cada, sobre viagon origen, de 13 a 15.

El mercado de Nueva York esta en alza
a consecuenc a de rumores mas o0 menos
extraordinarios referentes a futuras reduc
ciones de produccion en Cuba, llegando a
hablarse de wuna Ilimitacion de 2.750.000
toneladas en la proxima cosecha, cifra que
indudablemente es muy exagarada.

Los ultimmos precios gue de aqguel mer-
cado conocemos son: mercancia en bruto,
a plazo, septiembre, 1,21 centavos; -
ciembre, 1,32: disponib e centrifueo Cuba,
3.29,

e

CACAOS

El' mercado de Barcelona se enf:l,lemr:l
encalmado, siendo sus precios por 100
kilos:

NOMBRE BEGISTRABO C@
(180 CALVO Vg
Q @’& MYy

Postre elaborado con ALMI-
BAR de uvas y frutas surti-
das. De alto valor nutritivo.
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Guavaguil Arriba, de 560 a 570 pesetas:
idem Balao, de 540 g 550; Fernando Poo,
primera, de 405 a 410: idem, segunda, de
300 a 400: idem, tercera, de 375 a 385; idem,
cuarta, de 335 a 345; Caracas, primera,
de 600 a 610; idem, segunda, de 475 a 4B5.

VINOS Y ALCOHOLES

[.a nota de expectacion se mantiene, La
cosecha vene a encontrar las bodegas con
existencias y no puede por esta razon dar
una impresion optimista. La flojedad en
este mercado es endémica por causis que
hemos apuntalo en otras ocasiones,

l.a ofensiva francesa continua, pues no
s¢ cauteriza la llaga v las Casas (gque ma-
nipulan vinos espanoles emp ezan a esta-
blecerse en algunas comarcas produactoras,

* * W%
Cotizaciones:

Vinos.——PPor Real orden del Ministerio
de Economia Nacional, fecha 27 de agos-
to, publicada en la «Gaceta» del 29, se ha
dispuesto qua a partir del dia 1.0 de sep-
tiembre, v de acuerdo con lo estableclido
en el articulo 1.0 del Real decreto-ley nuo-
mero 1.138, de 18 de abril uaitimo, ce
entenderan restablecidos en todo su vigor
los  preceptos del articulo 4.0 del Real
decreto-ley de 20 de abril de 1926, refe-
rente al reégimen de vinos y alcoholes.

Disponese asimismo qgue la Comision de
técn.cos prevista en el inciso 9.0 del Real
decreto de este Ministerio, del 28 de junio
pasado, ultime con urgencia el estudio de

las conclusiones y dictamenes emitiltos con

motive de la Conferencia Nac.onal Vi-
tivinicola celebrada en esta Corte en el
mes de julio ultimo, con el fin de articular
un ordenamiento definitivo de los intere-
ses en ella representados y sus afines, que
sirva de base para las resoluciones ex-
gidas por la defensa v fomento de tan
importantes ramas (e la producecion na:
cional.

Como consecuencia de la citada Real
orden por la gue gueda restablecido «l
réegimen normal en lo gue se refierc al
empleo para usos de boca de los alcoholes
segiin sus  distintas procedencias, ss ha
detado otra Real orden, fecha 30 del ci-
tatlo agosto, disponiendo que de acuerdo
con lo preceptuado en el apartado ¢), caso
segundo, del articulo 4.0 del Real de-
creto-ley de 29 de abr.l de 1926, a partir
de la publicacion en la «Gaceta de Ma-
drid» de la presente Real orden, se eéen-
tienda autorizado el empleo, para nsos (e
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boca, de los alcoholes que en el mismo
se citan.

Sigue bien impresionado el negocio. En
el mercado de Ciudad Real continua la
animacion en las ventas, fluctuando el pre-
eio de la arroba entre 5,25 v 5,00 pesetas.

En la provincia de Zamora los precios
varian de 4,50 a 5,50 pesetas los 16 litros.

En Quintanar de la Orden el negocio
se encuentra muy an‘mado y las existen-
cias son reduecidas, pagandose la arroba.

tanto de tinto como de blanco, a 450
pesetas,
Tarragona cotiza por grado ¥y carga:

Priorato blanco, 11 reales: idem tinto, 12
vino del Campo, blanco vy tinto, 10; miste-
las blancas, 14; idem tintas, 15.

Alcoheles.—Rectificado residuos vinicos,
948 pesetas hectolitro; industriales, 245;
rectificado de vino, 250.

Muy animada la plaza de Barcelona, co-
tiza por grado y hectolitro, mercancia e
punto de produccion: Panades, blanco,
tinto v rosado, 2,45 pesetas; C. de Tarra-
gona, blanco y tinto, 2.50; C. de Barbara,
blanco vy rosado, 2,30; Priorato, Uinto,
260: Villanueva ¥ Geltru, idem, 2,50;
Igualada, blanco, tinto y rosado, 2,25
Martorell, blanco y tinto, 250: Mancha,
hlanco v tnto, 2,25; mistela blanca, 8.10;
idem tinta, 3,25: moscatel, 3,50.

Alcoholes: rectificados de industria 96/97e,
de 250 a 252 pesetas hectolitro; 1dem de
residuos vinicos 96/970, de 248 a 250; 1dem
de vino 06/97%, de 254 a 256:; desnaturali-
zados 88/900, de 148 a 150: destilado de
ornjo, a 215 los 1000; agunardiente de cana
799, a 205.

LANAS

Lanas. — Mercados extranjeros: Durante
los ultimos dias parece ser gque se ani-
man algo los mercados laneros, Tesul-
tando del mayvor numero de negoc.os mas
estabilidad, v aun tendencia a la firmeza
en las lanas merinas; por el contrario,
en las entrefinas no mejora la situacion
todo lo que fuera de desear.

En Mazamet se ha operado bastante du-
rante la decena, sobre todo en buenas
lanas merinas.

En Roubaix y Tourceing aun no ha lle
gado a resolverse de un modo definitivo
la huelga textil. Como consecuenc.a s
obse:va en las n:>gociacione; una dis ninua-
ciom con relacidén a la ép ca normal. Est)
en lanas para pginaje; en cuanto a pun-
chas se venden solimente algunos lotes
de género Lyster. Se opera muy poce
para la exportacion,

En Marsella no hay nada nueve que
sefialar ni en precios ni en situacion del
mercado. Durante el mes ultimo llegaron
al puerto 952 balas y s2 veniirr:mn 1109

CARNES Y GANADOs

MADRID —Precios en esta plaza:

Ganzdo vacuno.—vVacas extremenas, de
987 a 201 pesetas kilogramo:; idem amn-
daluzas, de 2,83 a 2.89; idem moruchas,
de 280 a 2,06; idem de la tierra, de 2,87
3 293 novillos, de 2,91 a 3; toros, de 2,96
a 3.04; bueyes, de 2,39 a 2.78.

Pocas existencias.

Ganado laner.—Corderos, a 3,30 pesetas
kilogramo: ovejas, a 2,65; carneros, a 3,19:
corderos encabritados de primera, de %4
a 3.60: idem id. d» segunda, de 270 a
3: idem 1id. de tercera, de 2 a 2.40.

Regulares ex’stencias.

Terneras.—De Ciastilla, fina, (e primera,
de 435 a 452 pesetas kilogramo; idem,
de segunda, de 4 a 4,22; de Asturias, au
3926 a 3,91: de Galicia, de 3,26 a 391, «ac
la tierra, t-mano grande, d= 296 a 3.04
idem, tamano pequeno, de 3,26 a 3,48

Ganado de cerda.—Cerdos corraleros
blancos, a 38 pe2setas Kilogramo.

BARCELONA —Precios de los ganados 2n
esta plaza:

L.anar. -— Corderos segurenos, de 3,40 a
360 pesetas kilogrimo; corderas, de 4
a 4.20, Lyl

M.E.C.D. 2016

Carneros, de 3,30 a 3,40 pecetas kilogri-
mo: ovejas, de 2,90 a 3; corderos, de 3,60
a 3.80: cordercs, de 4 a 4,2)

Carneros extremenos, de 33) a 3,40 D&
setas kilogramo: ovejas, de 2,90 a 3; cor-
deros, de 3,60 a 3.80: corderas, de 4 a 4,20.

Corderos manchegos castrados, de 3,50 A Vacuno.—Bueyes y vacas del pais, de 2.8}
3.60 pesetas Kkilogramo; corderas. de 3.,8) a 3,10 pesetas Klogramo; terneras zalle-
a 3.90. gas, a 3,80,
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BALANCE DEL BANCO DE ESPANA

| 13 sepbre. ]QB[} | 6 sepbre. 1930

ACTIVO U
13 sepbre 1930 6 sepbre. 1930 Pesetas | Pesetas
Oro en Caja: Del Tesoro...... 25.752. B{l[] 0,04 25. 413314, Bﬁi
Del Banco...esevaesecacnss .. 2.448.454.447,21 2.44B.454.447,21', 2 474.541.718, 3.3 2.474.207.093,66
De Cuentas corrientes . ..... 340.471 HB 339.331 5‘9)
Corresponsales y Agencias del Banco en el Extranjero: \ |
Del Tesoro. ..... sssense ans 5.891.001,77 3.147.716,84; .. P ™
Del BaRetans o bos 1 iausess 26.88. Qﬁﬂ A T e e P
Plata - o o i et e e s e o T e L SR e Y 710.961.623,59 713.885.344,31
BrﬂncepﬂrcueutadeldHaclenda ..... B e e e ol 3016 398,92 3 042 218,39
Efectos a cobraren eldia.....ov so.vaiias oo I N e 15 137 40082 47 343 250,85
Descuentﬁs ............................ e S e s S 672.436 991, bB 645 118 780,54
arés del Tesoro, ley dﬁe 2 de agus}ggﬁeéﬁﬁﬂ.... A R 83 L02 872 59| 88 902.872,59
11.:15 de cuentas de crédito. . 872.710,— 52.991.110,— 9 :
Cocditos disponibles. ...... .. R 40I 86508 B2 4l0.482,78( 170-470 844,97 T170.510 BT, 2
Polizas de cuentas de crédito 5 s Gaa A58 - 20536 8184 TSI |
con garantia.. ......... .533.942.715, .536.816.742, 3 | e
Crédiios disponibles.........- 00051450 1.413.482.994,14) Lisrealamiaf b leh i o
Pagarés de préstamos con garantia...... cecoc saiveeancans consve)  31.397.564,— 39 537 140,—
Otros efectos en CArfera..ooee <+ 4= ocivs ssmsss-rasranans b e 8 963 018,04 8 827. 126,65
Corresponsales en el Reino.,.. ... ces veiviinas suns A . 10 105.075,94 8 533 797,44
Deuda amortizable al 4 por B0 1008 i v el cievnsvanens | 344,474.903,26) 314.474 903,26
Acciones de la Compaiiia Arrendataria ‘de Tabacos.. ok e 10 500.L00,— 10.500.000,—
Acciones del Banco de Estado de Marruecos, 00 ... «c..ec wreoe 1.154 625,— | 1.154.625 —
Acciones del Banco Exterior de Espana.. . .. « wiec-ienn. = e 3 000.000,—| 3 000 000,—
Anticipo al Tesoro ptiblico, ley de 14 de julio de 1891... ... ......| 150.000 000,— 150 000.000.—
Bienes inmMuebleS... orvars ceiainnaissssaiins we i Rk R i 32 203 H08,54| 32 202.520,04
DR VErSAS CUBTIEAS, o oo v vxs paissnss far ayhes iy nadanessnees weasden s » »
i3 sepbre. 1930
Tesoro publico: |
Por operaciones en el extranjero.. .....eeeeov. e 17.706.626,59 » | »
SUMAL Sy | 5,012,739 880,41/ 5 894.169.763,84
PASIVO | |
Capital del BANCO..cvvve anrvnesns cornnnany e B | 177 000.000,—| 177.000.000,—
Fondo de reserva...... LS s s P S B BT 33 000 0V0,—| 33.000 0cO,—
Fondo de prevision . «..ee  covsans N e S S .| 18.000 000,—  18.000 000,—
Reserva especial, bases 1‘* 7.4 de Ia lel,r de 20 de diciembre de 1921 |16 000 000,— 16.000 000,—
Billetes en circulacion. .. .. ... G n S A e e e Sk Ao s e e | 4.530 268.500,— 4 540.874.350,—
Cuentas corrientes... .. ..... e e e g T N VT A ) 84031 aE | 379 4de, &1
Cuentas corrientes en T e e e A T A T o Lo 340 471,08 339 331,59
Depositos en efectivo..  ..... . ..... AT : 5.797.744,41 5.7T98 234,69
Dividendos, intereses y otras nbhgaﬂmnes a pagdr ... . .. | 63.540 888,83 67 549 818 03
Gandnclasypérdldas B S R s A GBS r Rl R R 8 EﬁQTU 18 236.724,33
Diversas Cuentas . . .overn sxnnne R R Ak o A 4 32 15 37??52 24.,296.179,88
Tesoro publico:
Su cuenta corriente, plata. . 48 145 705,55

Su cuenta coriiente para pres-
tamos con garantia de de-
positos de pmductns agri-
COlAS i . 6 206 176,49
Por pago de intereses y amorti- ;
zacion de deudas del Estado. 81 044 127,75 \

214 890.371,43

Reservas de contribuciones

para ps:go de Deuda perpe-

197 183 744,84 184.605.6¢3,09

e REATIDY ey e 53 957 522,04
Su cuenta corri2nte, 010....... 28 536 839 60 / : _ Fe if St
SALDO DE LA CUENTA DEL ACTIVO..... ; 17.706.626,59 ] 5.912.739,880,41, 5.894.169.763 84

Tipo de Interés.
Descuentos. . SRS S e TR e S e e R e
Fl'éhtamﬂsycrﬂdlfﬂs con garantm R B R SRR (R i
Créditos personales. covs vieaveras vosiriasarinraians iune: o

6 por 100
, 9 1/2 y 61/2 por 100
6 1/2 por 1LO

MAQUINAS DE ESCRIBIR

TODAS LAS MARCAS

Garantizadas por
veinte afRos
Reparaciones
Las mejores ocasiones

Solamente

MATEO MARIN

CORREDERA BAdJA, 32
TELEFONO 14.503

MADRID

EL FOMENTO
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SOY E1l MEIOR ONCE DIFERENTES TAMANOS

e s SIEMPRE EN STOCK
"EN CLASE Y PRECIO SE FABRICAN TAMANOS ESPECIALES

1iSOLAMENTE ES UTIL LO BARATO CUANDO ES BUENO!l |

Cnmpéreme con otros libros y fidcilmente

J 1

encontrara ventajas en la clase y en su bolsillo

Tres en uno: BARATO - PRACTICO - ETERNO

PAPELERIA - IMPRENTA - ENCUADERNACION
LA CASA DE LOS BUENOS LIBROS

e

- EL PALACIO DE LA ESTILOGRAFICA ” LA MEJOR CASA EN ARTICULOS

Viuda de M. de Navarro - Preciados, 5 PARA DIBUJO Y PARA REGALOS
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ALFONSO DE LA TORRE

Almacen de papel y bolsas

Anioma Dlaz 33 E SEV”_LA % lelélono 25.547
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s A 0 L A A S 01 TR
Capial 4o od Ptas. 100.000.000 = Cuentas acreedoras . . Ptas. 1.543.565.937,42 =
Reservas.. ... .... w 38.490.132 = Depositos en custodia. >  3.014.357.911,90

OFICINA CENTRAL: Plaza de Canalejas, 1.

SUCURSALES URBANAS:

Duque de Alba, 15.-Alcala, 76.
' Glorieta de Ruiz Jiménez, 1

EN MADRID ........ / Eanscaivils 82.
\
|

Avenida de Eduafdo Dato, 6.

Plaza dﬁél Palacio, letra A
Ronda de San Antonio, 4

PROXIMA A INAUGURARSE: BARCELONA: Calle de Saimeron, 101.

EN BARCELONA iy

133 Sucursales en las prmmpales plazas dela Pemnsula, Baleares y Canarias-

BT HTHTHRTHTTHR TSR TR TR T TR UL L. S

ﬁcIHIIIIIHIIIIHIIIHHHHIHHHHH!I!III!IIiliIIHHIHiIIlilllliiIIHHIIIHItIIIHIIIIlIiIIIHIII Y

I IHHIIIIHIHIII!IIIIIHIIII[IIIIHIIHIIIiHH.IIIIHHIIIIllIlIiIIlIItIIIIIIIIIHIIHIIHIIIiIIIII]tIllI[HIIlIIIIIIHIIIJIII]lliIIIlIHIHII!IIIIIIIIIIIIIHII
Rogamos a nuesiros lectores citen esta Revista cuando s dirljan a las casas aqui relacionadas.

EL. FOMENTO

M.E.C.D. 2016
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TALLERES DE CONFECCIONES

PELLIZAS GABANES TRINCHERAS, INPERMEABLES
EXPORTACION

ANDRES VAZQUEZ REDUNDU
PENARROYA PUEBI.DNUEUU (Cirdoba) TELEFONO N:8

T L L e = - DR LT T TR Y

FABRICA DE CONSERVAS
¢ Viuoa oe JUAN MONTESINOS GRANDES
FABRICAS

Pulpas de frutas. Frutas al natural. Mermeladas.
DE TURRONES

Especialidad de la Casa: Melocoton al natural.
- Y DULCES =

i

B R

tcheandia y 6.

Plaza de

JENARD ECHEANDIA N.© 4
IRUN (Guipiizcoa)
TELEFONO 87

ESPINARDO (MURCIA)
I e

NORBERTO_ MIJAN |
ol

SUHTTETT T

AGENCIA
DE ADUANAS

= TRANSPORTES,
W

A. MONERRIS V PLANELLES

EXPORTACION A
TODOS PUNTOS

Cosechero y exportador de vinos finos de mesa. .
CASA CENTRAL: CONSUEGRA (Toledo) |
Sucursal: Bodega central, Fuencarral, 125, Madrid. ‘

. s L e

FABRI'EA nf.AZjULEJO{J{; e K. B&RFJACHITJA“

iuﬁﬂ ONDA tspa A

= COMISIONES -:

Agentes de la Real Casa

nm iundada en 1860

g Fas
*a -:19-:1: e
'."'-"

-

I
LR

SUCURSALES EN
HENDAYA,
PASAJES

= BILBAO
|n|||||||||nm|mmuuuum!

JIJONA (Espaiia )
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CESPEDES

IMPORTADOR DE CAFE
GRAN TOSTADERO MECANICO
PENARROYA-PUEBLO NUEVO

(CORDOBA)
R e L e TR TR L A TR TRV

Elias Garrido Bejarano

o T

| EMBUTIDOS bELECTOS

If._-f,.-'»_r

CANDELAQIO (Salamanca)
TELEFONO NUMERO 20

TS

4

ORI T ETT TR T 2

AR EARLRRELA LR R

——

|
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COLMENAS ¥ MIEL

NEGOCIO LUCRATIVO

Explotando colmenas de 12 a 16 cuadros, multiplicara el
capital. Hdgase un ensayo para su convencimiento.

.Estas las encontrard al contado y a plazos

en la Serreria Mecanica de

VICENTE HERRERO
de TERUEL

Fabricante de toda clase de envases para frutas
y venta de madera en rollo

S OLICITENSE PRECIOS
rIIIIIIIIIITIIIIIIIIHIIIIHIIII!HIIHIIIIIIIIIIIIIIIHII]HIIIEIHIIIIIIIlHIIIIllllllHIUIIIIIIIEIII! {hs
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GRAN FABRICA DeETURRONESYDULCES

J e e T
rens v@rb‘mﬁlf L% —

_:—_:::.-—-‘*”'
Despact0 enBARCELONA Princesa 1! Qf/’/g(g éﬁ:?

iEEF’A
LA MEJUOR CALIDAD .

e _J

UNICOS FABRICANTES DE LAS EXQUISITAS . DULCINEAS-GALLETAS DE TURRON JIJON A

-I_'l-lI X -L‘- o]

HONT SEFE RAT

P s A PR T A A

CONSTRUCCIONES

S METALICASYMECANICAS |
ESPECIALIDAD CAMBIOS DEVIA *

,;UNDICI

Hlerro y
Metales

#ﬁ,.,-mmwmm; (JEMEIN, ERRAZTIVZENTAGOYA T’"

/_, Malths Gruoer [
" A ApartadolB85Bilbao]

—Y"; MAQUINADE £ NCAIAR Blem
Ry "’DH-;NFE(:TAR a,

%

gl

MAQUINAS PARA
7 LA FABRICACION DE
SUELAS PARA ALPARCA-

@ TAS CON TRENZAS DE | _
"YUTE CON ALMA |

| FUNDICIONES ESPECIRLES.ACERADA AL
MANGANESORL FERRO-SILICIOMALEABLEETC.
PIEZAS DERLTA RESISTENCIA VY PARA
{8 T00,. CLASEDEMAQUINARIA, Acl -
DOS ETC-TRABAJOS EN SEJHE
MOLDEDO MECANICD :

ESPEL‘JAL!bJI# EN MA:
QUINAS PARA COSER

- PUNTAS Y YALONES ’

|PARRAGUIRRE,N? 6O

L cASTANOS Nes | U_LG(HBAR(GIPUZCOA{

TELEF N© 12243

BILBAO

"FABRICAS DE AZULEJOS MAVOLICA Y MATERIAL SANITARIO

EXTENSO SURTIDO EN TODA CLASE
'GENEROS ESPEI:IAI.ES{B,_- DIBUJOS Y JAZPES DE TODOS COLORES

"LEOPOLDO MORA MAS

 ANTES V°A DE LEOPOLDO MORA
ESPE CIALIDAD EN ROTULOS, IMACE NES, LK PAISAJES E rc

GuillermodeOsma 6-MANISES (Valem:l_a_)

CASA FUNDADA EN 1886

CALLE CARRIO.n? 23 DIRECCION TELEGE v TELE‘FH

TELEFONO n% 587 MAN RESA

CERCOS CUERO, VIRAS v VIVOS rara aLParcaTASy 24PATERIA

PLANTILLAS ™ ey o SR Danariiins + AL SA0O.
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Granges cxistencias de 1ostadores y refrigerador
en todos ley lamanos
desce los mas sencillos hasta los mas perfeccionado

PidaV catalego a la primera casa del pas en
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Hizstl H NTRA-SRAor L0S DOLORES

/ i PIDAN CATALOGOS

fgsmnos 00N ASIENTOS LABRAD 0§

DE EFE N E-A
CAZALLA e LaSIERRA (sevivia)

CAFES

EL GI.OBO

(NOMBRE COMERCIAL RECISTRADO)
Casa especializada en la torrefac- "

cion de cafés, con garantia de ca- "
FARRICADECH

Ventas al Comercio, Inmejorables condiciones de precio para .
Almacenistas, Depositos Militares, Cooperativas y grandes
consumidores de este articulo.

l Vda. de Santiago Fernéndez Suarez PRUEBEN ESTOS CHOCOIATES SONLOS NEJORES

Apartado 132 SANTANDER

"JUAN ANT® PRIETO PEREZ .

CDSEBHERUYEHFURTABUBDEPIHIEHTO MOLIDO ACIDOS FBUTASYHURTALIZAS
GRAH FABRICADEESCOBAS pe PALMA Y CANIZOS PARA CIELOS RRSOS

MOLINH DE SEGURA (MURCIA)

R -
...... -:- "le _‘___- vy T ——

MR e e L L L T LT e T e R VIVEROS DE ARBOLES FRUTALES
| Catalogos gratis.
i franust:u femﬂnﬂuz l:mmis L‘llﬂ[ll]ﬂﬂ | Jose seohnEz s Banass. (Lol
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C AFES

Esta Casa, que cuenta
con la mayor pro-
duccién espariocla en
cafés tostados, tiene
inmejorables cond i-
ciones para almace-
nistas y detallistas,
tanto en clases de ba-
talla como en los ti-
pos mas selectos. La
pureza de sus calida-
des, que garantiza,y
el buen servicio en
tedos los envios, per-
miten que su expor-
tacion esté extendida
a toda Espaiia.

Hoentes Comerciales Colegiados
Miembros del Colegio Oficial de Bilbao.
FELIX ZALBIDE

Plaza Eliptica, 2. — Ferreteria y maquinaria.
ARTECHE Y LIBRERO, S. en C.

Campo de Albia, 2.—Diversas.
HIGINIO DE LOS RIiOS

Barrencalle, 16.— Aceptaria representacién de casas serias.

LA MARINA v LA MEZOUITA

Bodegas de vinos finos de mesa y fabrica de alcohol neutro de

QUINTILIANO MAROTO PATINO

Cosechero-exportador de azafranes puros, cominos, anis, vinoes, ce-
reales, sultato de magnesia y cuerdas para gmtarrdw

VILLAFRANCA DE LOS CABALLEROS (TOLEDO)

Manufactura de dulces.-- Azlicares estuchados. Especialidad en carteritas marca LOS PREVISORES DEL PORVE-

LITOGRAFIA NIR, con bastante cantidad del mejor Azafrdn que se cosecha, a 32 pe-

S I, L e e T e o e L O 0T T T R O L e L T .'.=:;'; setas millar para cinco céntimos y a 60 para diez.

------
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MARCAS RECISTRADAS

TTE LEFONO, N°78

PIMENTON-AZAFRAN:- ALMENDRACONJ‘ERVAJ‘

Y EJPECIAS EN GENERAL

FELORE/ BAJTIDA

EJPINARDO-MURUA (E/PANA)

FABRICACION DE

TELEFONO 16.603 APARTADO 291

BARNICES Y

PINTURAYS

ILBAO
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SIERRAS

5° VlORIQ

La fabrica mas grande y de mayor produccion de Espana

:-: en maquinas de trabajar la madera y hojas de cinta

Los elementos de que disponemos y el personal especializado; garantizan que
nuestras maquinas son las mejor construidas. — No les aventaja ninguna

eéxtranjera | =
bl it s P il i B
VENTAS il Merig @

A .

SIERRAS ALAVESAS
v VITORIA «

#9’0i#’i’ititf’@i#iii#if”f00100’0000000@0’0‘0
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COMISIONES v REPRESENTACIONES
- ESCUZA N°4-APARTADO N°320
"BILBAO

-

o

=

H1Jo A CONEJERO)

IEL

ar—

J?

T
ALFARO Y COMPANIA

SOCIEDAD EN COMANDITA
BANQUEROS
Pontejos, nim. 1.-- MADRID

%l|1IIllIIIIIHiHIIlIIIIiIHHlHIIHHIHlﬂllliIIIHIIHHHIIIIHHHIHIHIIHHHIIHI I
T T U ST R

- PRANCISCO BONILLA ™ “8redics™

- : MARCAS REGISTRADAS -
Anis BONILLA :- Anis CORONA

HHE = ATRRRHILRRRR AL RRRR AR A EL R

PEOLEREREEERRRREERTER AR

!

FPHEEEER AR EREEERLEERLRRRERLED)

=

h

FEEERRRRREEREER R RERYREREEL

CAZALLA DE LA SIERRA (Sevilla)
E'?IIIIIIIIIIHIIHH!lIlIIIiIIIIIiHiIHlIIIlIHHHIIlIHIIIIilIIIIIIIIHIIHIIII!IIIiIlHIIHIIH[HIIIIthF
SR A b S BRA FagriCca
A o T ﬂuﬁ?f JALE Acx MEMBRILLO
i

| e aolicits repres~nlante _...d
S T L R TR R TR R R R R

JOSE TABOADA MARTINEZ
Sucesor de FRANCISCO FERRER Y LLUCH

Conservas, escabeches y salazomes de pescado.

o

Castelar, 16.— LA CORUN

Especialidad en la fabricacion de calamares legitimos marca «LA
I~ ABEL». Venta al por mayor de anchoas en saimuera, en barriles y
latas. Siempre grandes existencias.

-

HEFEE R REER R R

S RS UL

SociepapAnonina UL E CL.

*
-

GRO

Hortaliza

Frutar

-
-
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XPORTACION A TODOS wos PAISES.
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ESTA CASA CEDE MUESTRARIOS

« "M ARTE?”
INPORTACION DIRECTA DE TODAS CLASES DE ARTICULOS PARA RECLAMOS

AGENTES COLEGIADOS,

ARANTIZANDO CIFRA DE VENTAS

: MARTE - CORDOBA

e T O —
VINOS DE MESA

J

FARRICA DE

Francisco Maeso Taravilla
MANZANARES (Ciudad Real)

Cereales, patatas y quesos. Gran fabrica de pajuelas, elabo-
racién especial para toda clase de vinificacién, bajo la direc-

T TR

“] A INVENCIBLE” TELEGRANAS dose Gancia | l

NORENA (ASTURIAS)

EmBuUulIDOS

ciébn de personal técnico. Mechas especiales para trasiego.

R TR T TR L AR
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FABRICAS: Arena.— Bermeo. Candas.
- Corviia. — Santofia. Vigo.

HIJOS pe CARLOS ALBO

CONSERVAS DE PESCADOS
SANTONA (SANTANDER)

MANZANARES

AR T AR

UL LR E L
TR TR AR

|

\

-,rIIIIIIlIIIIIIIIIIIIIIHHIIHHI!II!!HIIIIIIIHHIIHH[IIIHIIlillII!I!HIHIIIIIIIHHHHIIIIHHHI W= ST TR

CONSERVASDEPESCADOS 42

“VILLARIAS " (&%,
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Migue! Ferndndez Pacheca y Gonzie:

Cosechers y exportador de viaos finos
tintos de mesa y blancos especiales.

(Ciudad Real)
ilH!IIIIHHHI|HIHIIlI1IHIHIIIIIHIIIIHI!H!!IHHHIHITH
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Ejta cosa X CAFES ;fﬁmmos
_qz/e Cé/e’gz‘a con |« m I s,a. RGA : rsm,q DA O

v
e/ testimonio o 1)
fipitos comercias -
les ak loae Lipa -
))&, JIrapliza e boy
aady pureza ae
| suy calés losta -
) dos marca
“MIS NIETOS”

HERRERA cABN

IMPORTADOR DE CAFES

PENARROYA-PUEBLONUEVO (CORDOBA)

<L Droat/c-
T—cion abupaan>
le,y el conlar cap los
elemenlos may mo-
dernos ae lueste y
| preparacion feper
mitep olrecer a/
comercioe) gepe:
13/ 135 ventgias Si-
quientey
GRAN VARIEDAD \
DE TIPOS SELECTOS

PRECIOS ESPECIALES

Esta Casa tiene la satisfaccion de participar a su distinguida clientela, y al comercio de Espafia en general, que en la reciente Exposi-
cién de Productos Alimenticios celebrada en Madrid, los cafés tostados marca «MIS NIETOS: han obtenido las mas altas recompansas: D1-

PLOMA DE GRAN PR_EHIG y MEDALLA DE ORO. Es un testimonio mas de las altas cualidades;

1.2 Octubre 1930 EL FOMEN 10O

M.E.C.D. 2016

de bondad y pureza que les caracteriza,
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FABRICANTE DEL LEGITING CHORIZO DELA RIOJA
DE PURD LOMO DE CERDO.ESTA FABRICA ESUNA
DE LAS MAS IMPORTANTES DE ESPANA.MONTADA CON LOS

ADELANTDS MAS MODERNOS Y CON CANARAS FRIGORIFIL‘#S
SU PRODUCCION ANUAL ESDE 200000 KLsS. _

EXPORTACION A TODOS LOS PAISES

Nﬁfl §ﬂcunn| CANPROVIN

i FABRICANTES DE EMBUTIDOS! iCOMERCIANTES!

Muestras y precios son siempre Gtiles, pedidlas
sin compromiso y ahorraréis tiempo y dinero

IHIIIII!IIIIIIEI[I!IIHIIIIIII]IIIIIIillIIIIIIIIIIIHIIIIIHIIHI||IIHIIIIIIIIIIJHIIIHIIHHIIIHIIIIII||IIIIIII!IIIIIIIIHIIIilllil!l[HiHIIIIIIi!IIIII!I!HIilllllli!lllH[l![lIIIHIIIIIIIEIIIIIHHIEIIIIIIIHIIIIHI]EHHU’

Fabrica de Calzados, Suelas y

Tom_?s Bons camp__s_ | Tacones de go.ma

ESPECIALIDAD EN CALZADO PISO DE GOMA
JUDIO Y LIBERTAD (Marcas registradas) MAHON (Baleares)

IHIIIIIEIIIII!IIIIIIHIHIHHHIIIHHIIHI]IIH!II|HII|IlHHHIIIIIIHHIIIIIIIHIIIHIIIIIIHIIIIIIIIIIIIIIHIJII!IiIIIIHIIIIiIEHIIIHHIIIIHI UL R EEEEEC R ERETEE U AR EREEEREERLREE R R LR =

SUHTEEEEEET TR R

AGUSTIN MESEGUER MARTINEZ

COSECHERO Y EXPORTADOR DE PATATAS, S ADMITIRIA REPRESENTACIONES DE CASAS

NARANJAS Y DEMAS FRUTOS DEL PAIS. SOLVERGIA Y FIANZAS NACIONALES Y EXTRANIJERAS

CALLE DE MUNOZ, 5. TELEFONO, 8.—APARTADO, 16. - ORIHUELA (Alicante).
L A T T Y, A

- CANTBRI] fﬂﬂ"":“ DE DULCES
| ESTEBAN CALLEJA

U s

FRBRICACION OE TODA CLASE DE CARAMELOS TURRONESYDBJETODS DE DULCE
CASA ESPECIALIZADA EN PELADILLAS GRAJEAS VPASTII.I.HS DE CAFE V LECHE

LOGRONOD
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Solicito Representantes Colegiados con buenas referencias

—
oy,
—a
——r
—
Em——
——a
—
e
—
e
—
—
—
[re——
..
e
Ero——
eIz
mr—
L
a=
—
e
=
ey
e
I
o
e
[
-
-]
'l-

SR R L e T R AT III|1IIIIHHIIIHIIIHHIIIIIIIHIHIIFHJIIII[|[|HIIII]HIIIIIIIHIIIlIIIIIII!|1Hl|l|IIIIHHIIIIIIIIII[HIIII!II[IIIIIIIIHIHIL

-_ﬂliillﬂlilllllllllIIHIIIIHIIHIIHIIII

A B ST 8 PTE T

e e T F o Ta T T

—— .



'BATIDORA METRLICA

Con calefaccién cir-
cular y de fondo

Patente
ik,
; 113.366

EMILIO

LA ACTIVIDAD it i

Especialidad en Fibricas Aceiteras.

FELIX MARTINEZ

TELEFONO 1.680 CORDOBA

Ultimo modelo de BATIDORA METALICA, para
masa de aceituna, con calefaccién circular y de fondo
Patente niimero 113.366

Consta de dos depdsitos concéntricos, con camara para
agua caliente, y va provista-de unas hélices de aluminio para
poner en movimiento las masas. Interiormente va forrada de
loseta vidriada para evitar que tomen 6xido los aceites por el
contacto con las chapas y puedan ser quemados por la alta
temperatura, como le suceden alos Termos-Batidoras conoci-
dos hasta el dia, pues con esta BATIDORA METALICA
se garantiza la maxima temperatura de 25 grados,

Recibe las masas directamente del empiedro y es acoplable
a todos ellos, pues, en el supuesto de que estuviesen mas bajos,

lleva esta BATIDORA METALICA una Bomba-Roots, que
cacibe la mesa de los alfanjes y los vierte automaticamente en

la Batidora.

La fuerza que necesita para su movimiento un HP.

:Olivarerusi Aduptad en vuestros molinos la
BATIDORA METALICA, de mi invencién!

11 de febrero de 1930.

LONGDO
Ferreteria
Lucena (Cérdoba)

S L

Sr. D. Félix Martinez.

Muy sefior mio: La Batidora-Metalica que me instalé en el mes de enero esta
dando un resultado excelente, por lo que le doy mi enhorabuena por su invencion.

Soy de usted atento s. s.,
a. &. 8. M.,

Emilio Longo

Vicente Orti Meléndez-Yaldés

Castro del Rio (Cdérdoba)

Abogado 12 de Febrero de 1930.

Sr. D. Félix Martinez.

Muy Sr. mio: Correspondo a los deseos que me expresa en su atta. del 5 de los ctes. ¥y
tengo mucho gusto en manifestarle mi contento por los resultados obtenidoscon la insta-
lacién de su Batidora-Metalica, en mi molino aceitero. Dicha Batidora, pone las masas en
tales condiciones que, CcOonl ula sola presién, quedan agotadas. De las pruebas que he efec-
tuado, dando una segunda presién a los orujos, resulta ésta antiecondémica en extremo,
pues he 1legado a obtener hasta medio cuarto de arroba ie aceite por prensada de veinti-

- ecinco fanegas.

M.E.C.D. 2016

En cuanto a 1a economia de capachos, que el uso de su Batidora introdunce,queda demos-
trada, en lo que a mi se refiere, con el hecho de que en dos meses de molienda, no he tenido
que sustituir ni componer pninguno de 1o0s que se pusieronen servicio al comenzar la campaiia.

Felicitindole y felicitandome por tan halagiiefios resultados, quedo de Vd. atto.s. s.

g 8. 8y W,

Vicente Orti Meléndez-Yaldes




LA MAQUINA ADDAC PARA SUMAR Y RESTAR HACE OPERACIO-
NES HASTA TOTALES DE 1.000.000. BASTA MOVER UNAS PALANQUI-
TAS PARA QUE LA OPERACION QUEDE HECHA sin posibilidad

o SR
T & 0 r et

' M.E.C.D. 2016

La maquina ADDAC es la mas sencilla y la
mas practica de las maquinas calculadoras. Es
el «Ford de las maquinas de sumar». Cons-
truida en los Estados Unidos, retne todas las
ventajas de una gran experiencia en el ramo
de esta fabricacion.

Es una maquina que se vende por millones.
Si la ensayara usted dos dias, ya no sabria
pasarse sin ayuda tan valiosa. Con una ma-

TR Tt S Sl e Pl el T

Cinco shorros que supone el

vso de la maquina A_DDA(;_

1.— Ahorro de tiempo.
2. — Ahorro de personal.
3 — Ahorro de fatiga.

4 — Ahorro de dinero.

5 — Aborro de disgustos.

iADQUIERA USTED UNA
INMEDIATAMENTE!

Nombre:
Direccion: .

alguna de error.

quina asi, ya no hay pereza para hacer cuantas
revisiones y cuantos cdlculos sean necesarios.

Es tan sencilla a pesar de la complejidad
del trabajo que tiene que hacer, que no hay
peligro de que se estropee. Dura toda la vida.

Se vende, ademas, a un precio sorprendente-
mente bajo: 300 pesetas solamente. Pidanos
usted el prospecto descriptivo y se lo envia-
remos a vuelta de correo. -

La Administracion de esta REVISTA usa la
maquina ADDAC para su servicio y nos auto-
riza a manifestar que estd muy satisfecha con
su rendimiento.




