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Nuestros propositos

Hoy, con la aparicién del primer nGmero de nuestro
Boletin, vemos cumplidas las aspiraciones que abrigdba-
mos hacfa tiempo. Y en verdad que no pueden ser €stas
m4s modestas y honradas pues s6lo se reducen a seguir las
modernas corrientes sociales en las que el progreso va
marcando tenazmente su huella bienhechora.

Imptisose en primer término la asociacién, como me-
dio ineludible para la defensa de nuestros intereses,y
aquélla se llev6a cabo; pero a la asociacién muda, realizan-
do tu labor interior en el seno de lo privado, parece como
que le falta algo esencial, algo que ha venido en los tiem-
pos modernos a dar robustez y fuerza a toda clase de or-
ganismos, haciéndolos respetablesy respetados. Esta pa-
Janca poderosisima, ‘este quid sin el cual ia vida se hace
mediocre y anénima, es la prensa. En ella se exteriorizan
y divulgan las ideas, se cambian impresiones, s€ aprende y
se ensefia, se toman ejemplos, se lanzan iniciativasy se
realizan, en suma, muchos proyectos, que en el seno de lo
privado serfa punto menos que imposible lievar a cabo.

Tanto el gremio de Ultramarinos, Comestibles y Simi-
Jares, como el Sindicato de Productores y Expendedores,
al por mayor y menor, de vinos, aguardientes y licores de
(6rdoba, entidades ambas de clerta afinidad en el nego-
cio mercantil, comprendimos lo conveniente que seria a
nuestros intereses disponer de un 6rgano en la prensa, en el
que honradamente pudi€ramos realizar la alta misién cul-
tural que al peri6dico le estd reservada.

Como se trataba, pues, de aspiraciones modestas, de
Jo que pudiéramos llamar verdaderamente un ensayo,
¢reimos prudente marchar unidas a este fin ambas socie-
dades, pues nuestros recursos econ6micos nO nos permi-
tian aventurarnos por separado en una empresa que des-
conociamos y que suponia gastos de cierta indole y sobre
todo constantes, + |

Nuestro Boletin ha nacido, pues, a la luz pablica bajo
los mejores auspicios, porque nuestros asociados no han
dudado en cooperar al mejor €xito de su publicacién: unos
aportando €l anuncio, principal y tal vez finica fuente de
ingresos, y otros sus iniciativas, sus trabajos y consejos.

Nuestros propfsitos, eso que llamamos vulgarmente

programa, pueden sintetizarse en muy pocas palabras: se-
+4n Gnicamente la defensa de nuestros COMUnes intereses,

Para esta defensa no apelaremos a temperamentos de
violencia, ni al ataque crudo, descarnado y mordaz; nues-
tra norma ha de ser la correccién, la sensatezy l]a pruden-
cia, pues estamos ~onvencidos de que para ser respetados,
hay que empezar primero por observar las leyes elemen-
rales de consideracién y respeto mftuos; la razén sera
nuestro argumento y de ella no nos apartaremos tanto en
nuestras peticiones a las autoridades, como en nuestras

‘quejas y anhelos de justa mejoras para la clase.
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Sentado este breve predmbulo, primer impulso de
nuestra vida pfblica, s6lo nos resta dirigir un COrtes y
afectuoso saludo a la prensa, especialmente a nuestros co-
legas locales, a las autoridades, al pdblico en general y
muy en particular a nuestros asociados, a los que pedimos
su eficaz y constante concurso para el mejor éxito de
nuestra empresa, esla empresa que acometemos con la fé
del triunfo y con todo el entusiasmo que piden las grandes

| obras.

ilo, los sefiores
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ASOCIACION DE COMERCIANTES
de Ultramarinos, Comestibles y Similares

Sesicn del 19 de Abril de 1915.°

A las nueve de la noche del dia19de Abril, reunieron-
se en la Secretaria del Circulo de la «Union Mercautil,»
bajo la presidencia de don Bartolome Delgado Madue-
don Pablo Vicente Calvillo, don Tomas
de Aquino, don. Pablo Sduchez, don Juan Costi, don
Enrique Gutiérrez y dou Braulio Revuelto, ddndose lec-
ture al acta de la sesidn anterior, que fue aprobada.

A continuacion se dio lectura a una carta de la «Ke-
deracién Gremial Bepaiiola» acusando recibo de cuaren-
ta y cinco pesetas, COOLA annal correspondiente & nues-
tra Sociedad por el presente aiio, haciendo resaltar en &u
escrito el patecer de que, como hasta fin de afio podia
haber alternativas en pro o en contra ean el numero de
socios, necesitaban una lista de los que hoy exisien.
Dicha lista ha sido facilitada oportunamente para su
gobierno.

También se dio lectura de otra carta de dicha Fede-
racién, comunicando que en 26 de Marzo habia acorda-
do el Comité Directivo celebrar una Asamblea en Valen-
oia, que tendria lugar en los dias 5, 6, ( y 8 de Mayo,

adjuntando cinco carnets por si esta Sociedad queria o

podia utilizarlos para otros tantos socios que aoudieran
en su representacion. ’
Sobre este particuler la presidencia tuvo & bien po-
ner & disposicion de los socios dichos carnets por sl
particularmente los gquerian utilizar con las ventajes
consignientes, pero sin que esta Sociedad tuviera que su-
fragar gastos, por no haber fondos dispuestos para ello,
La presidencia agregod gue, por su estado de salud dele-
gaba en la vicepresidencia y demés sefiores 8OC108 (U@
quisieran formar la comision, costeada exclusivamente
por la Junta Directiva, hasiendo resaltar el generoso |
rasgo del Inspector seilor Alvarez, que habia ofrecido .
una mensualidad de su haber para cooperar a los gastas
que ocasicnara el viaje de dicha comision.

Discutido suficientemente lo anteriormente expues-
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to, #e acordd que en dicha Asamblea fuese representa-
da esta Sociedad por la nutrida comision de nuestros
compafieros federados ¢Sindicato de productores y ex-
pendedores al por mayor y meuor de vinos, sguardien-
tee y Jicores.»

Asf mismo sa di6 cuenta de una comunicaoion de es-
te Sindicato de Vinos, Aganardientes y Licores, manifes.
tando su conformidad en sufragar la mitad de los gas-
tos que ocasione la tirada del Bolelin que, como 6rgano
de estos dos gremios, ha de publicarse en esta capital y
que llevard por titulo 'rRATERNIDAD COMERCIAL.

Termioados los asuntos presentados por la presi-
dencia, varios sefiores presentes se lamentaron de la si-
tnacidn econémica de la Sociedad por el corto numero
de asociadcs que la integran, a lo cual contesto el sefior
Alvarez, allf presente, que él no tenfa inoconveniente, y
lo haria con munoho gusto, en ceder de su sueldo men-
sual la suma de diez pesetss,

No habiando mds asuntos de que tratar, se levanto

1a sesion.
»

Sindicato de Prnduc;gras y Expendedores
de Vinos, Aguardientes y Licores

En Junta general celebrada el dia 9 de Abril por
este Sindicato, entre otros acuerdos se toiad el siguiente:

«Después de dada lectura de una earta de la Fe-
deracién Gremial Espafiola invitando a que se nombra-
sen por esta Sociedad representantes que asistan a la
Asamblea que se ha de celebrar en Valencia los dias
5,6,7y8 de Mayo proximo, y puesto a discusion el
asunto, ee acordé nombrar una comisién compuesta de
los sefiores sigulentes:

Dou Rafael Carretero Lozano, don Rafael Ru'z
Buirso, don Jesé de Rueda Leivs, don Rafael Cruz Con-
de y don José Marquez Mufioz, para que representen a
este Sindicato en dicha Asamblea.>

——

VICTIMAS POR SU CULPR

Al Gremio de comerciantes
-de comestihles y similares

Machas cosas ge han dicho en contra de las trabas
innumeras que agobian al comercio de articulos de pri-
mera necesidad. Algunas de estas trabas son inevitables,
Tal sucede con la que oponen los inspectores de higiene,
quienes al menor degouldo formulan denunocia; tal sucede
con la esimismo terrible competencia que vienen pre-
sentando cooperativas y economatos. |

Paro a lo inevitable se une lo que podria fdoilmente
evitarse con 80lo un decisivo acuerdo de los comercian-
tes de comestibles, que acostumbrase a la clientela a
hacer sue compras al contado.

La venta de géneros a crédito es una ficoidon comer-
bial, por la que vendedor y consumidor se enzarzan en

un dédalo de trampas, engailandose reciprocamente a si

mismo, |

B\ fiado, tal como se practica generalmente, sin ga-
rantias mitues, implica la ruina del comerciante y des-
moraliza sas relaciones con el comprador; hay parro-
quiancs (ue, sistemédticamente, sin necesidad perento-

| (c) Ministerio de Cultura 2007
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rie, onltivan e+fs sistema 0 procadimiento, enorgalle«
oiéndcse de tener quien (les fie y aan amenazindo con
sambiar de comercio cuando ge les llama lw atencion &o-
bre sn falta de puntualidad en el cumplimiento de sus
compromigos, [Extrafia actitud la del deudor imponién.
dose al screedor!

En las grandes urbes, sobre todo, no faltan desprao-
cupados que llevan una vida de crapals y orgia y hasta
veranean con dinero que debsn a los que les proveen de
los articulos de primera necesidad. {Qaién vera la sonri-
sa sardonica de esos malenntss alla en las playas por
donde pasean y sacian gas caprichos, mientras el comer.

ciante, esclayo tras el mostrador, incapacitado para pa-

gar sus facturas, ojeando sin cesar los libros de cuentas,
queda abocado al borde del abismo, del embargo, de la
bancarrota, del mal vivir futuro.

Urge, pues, que los patronos reunidos hagan des.
aparecer toda clase de venta al crédito. El erédito, no he
de negarlo hi enriquecido & las naciones mil veces mds
que todas las minas existentas ea la tierra, por ouanto
significa el descubrimiento de que las deadas hacen ven-
dibles los productos. Pero este orédito, equivalente a la
moneds, es el crédito bancario, d» puro origen indus-
trial, y que un dia matard a la peste de las pastes, a la
usura, y qua ya empezo a matar a la chalaneria.

En caanto salimos de este terrsno, el oradito, sin
condiciones eficacss de pago, es un saicidio para el mer-
cader, un contrato torpey desigual. El mismo orédito
baneario, cuyo desenvolvimiento depends del progresd
fabril, requiere bases de garantia y obligacido.

Uno de los mayoros obstdculos con quae tropieza
nuestro mercado interior, estd en la depiorable costum-
bre de no querer los comerciantes é industriales obligar-
se de una manera fija, por medio de letras 6 pagarés, de
documentos ejecutivos. Sin estos instrumentos, no es pe-
sible el crédito bancario,

~ El comercio espafiol debe procurar no quedar reza-

gado ante la banca, como quedard si subsiste el crédito
en la forma que hoy se lleva. Derogada la actnal cogtum-
bre, se abrirdan para él mas amplics horizontes, que le
ofrecerdn nueva vida, vida mejor.

:Ay de los que no vean que para conseguirla necesi-
tamos implantar en la venta al contado el mismo régi-
men 38vero y enérgico que hemos empezado a implan -
tar en el precio fijo!

A V.M.

li—

A nuestros asociados

Huelga decir cuanto agradeceremos a todos nuestros
asociados que aporten a esta Redaccion cuantas inicia-
tivas, indicaciones, ideas o noticias orean de interésy
provecho a la finalidad que perseguimos, en la segu-
ridad d» que han de encontrar franca acogidi en estas
columnas. |

Sa colaboracion no 8délo la creemos 1til, sino nece=-
saria; pues nuestra labor ha de ser una obra comun que
responda cumplidamente el sentir general, que siempre
sera el nuestro,

También oreemos oportuno recordarles la convenien-
oia mutua del anuncio en las planas de nuestro Boletin;
no s6lo porque asi favoreceriam muy directamente la
vida y prosperidad de esta publicaocién, sino por interés
propio y particular, pues no creemos que serd preciso
demostrarles los beneficios que reporta la publicidad,
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En vista de los datos facilitados por los Gobernadores
respectoa las existencias y precios de trigos, harinas y
Otros articulos de necesario consumo, y habida considera-
€10n de la llegada de trigos extrangeros, v por haberse
asegurado el abastecimiento de los mercados e iniciado
la baja de precios, y en atencién a que los precios de los
trigos, harinas y pan deben guardar relacion constante se-
gun las clases, y a que por las juntas de subsistencias
debe extenderse la accion a otros articulos de consumo,
s¢ ha dictado por el sefor ministro de Hacienda la si-
guiente real orden: :

“S. M. ¢l Rey (q. D. g.), de conformidad con lo pro-
puesto por esta Direccion general, se ha servido dispo-
ner lo siguiente:

1.° Que ese centro directivo remita nota 4 las respec-
tivas Juntas de Subsistencias de los precios de los trigos
extrangeros adquiridos con su intervencion.

2.°" Que en vista de estos precios, de los que rigen en
los mercados locales o cercanos y de los demds anteceden-
tes que puedan adquirir las Juntas, cuiden de que los de
las harinas guarden relacion con los del trigo, teniendo
en cuenia que el margen entré los precios de los trigos
y de las harinas debe esiablecerse entre 10 y 11 pesetas
para los originarios de los Estados Unidos, Cataluna, Ara-
gon, Castilla 1a Nueva, Andalucia, Extremadura y otros
de los llamados rendimientos, y entre 11 y 12 pesetas
para los de la Aigentina, Castilla la Vieja, Navarra, Rioja
y otros analogos.

3.° Que el precio del kilogramo de pan de la clase

corriente no debe exceder del que tenga en cada localidad
el kilogramo de harina.
- 4.° Que igualmente deben vigilar las Juntas la venta
al detall de los demads articulos de consumo, tales como
arroz, garbanzos, patatas, aceite de olivas, manteca y to-
cino, teniendo en cuenta los precios de origen, los gas-
tos de arrastre y las mermas, a fin de que S€ procure que
en la mencionada venta el recargo no exceda de un 15
por 100. | |

5.° Quie dada la posibilidad de completo abasteci-
miento, 10 se ponga ninguna clase de trabas ni formalida-
des al comercio interior ni al de cabotaje, a no ser.en 10s
casos en que se trate de las cantidades de trigos o harinas
de que los Ayuntamientos se hayan incautado.

6.° Que los gobernadores,civiles, como presidentes
de las Juntas de Subsistencias, dispongan lo conveniente
para el cumplimiento de las anteriores instrucciones.

LA EXPORTACION DE ARROZ

Publicé la Gacetn la siguiente real orden:

«Vista la instancia dirigida a este ministerio por el
presidente de la Camara Agricola de Valencia, en stiplica
de que se amplie la autorizacion concedida por Real or-
den de 20 de Octubre del afio proximo pasado, para ex-
portar al extranjero otras 30.000 toneladas de arroz.

Resultando que el reclamante funda su pretension en
1a abundancia de la cosecha de 1914 y en el escaso con-
sumo hecho en Espafia de dicho cereal, haciendo calcu-
los, segiin los cuales supone debe quedar un sobrante de
56.000 toneladas, después de deducidas las exportaciones
verificadas y la cantidad necesaria para ¢l consumo nacio-

nal:

W e} Mimsterici.ue Cultura' 2007 {

Resultando - que la real orden anteriormente citada
aprecio la cosecha de 1914 en 236.000 toneladas, fundan-
dose en los datos provisionales que fueron facilitados por
las oficinas agronomicas provinciales y deducido el con-
sumo medio anual en Espafia, estimo como sobrantes
unas 30.000 toneladas, cuya exportacién al extranjero
autorizo: | |

Resultando que publicados los datos definitivos de la
cosecha agronomica se vino en conocimiento de que el
verdadero rendimiento de la citada cosecha era de tonela-
das 247.582, cifra que excede a la que primitivamente
se tuvo en cuenta en unas 12.000 toneladas, en nuameros
redondos. |

Vistas las repetidas real orden de 20 de Octubre del
ano ultimo y la de 30 de Enero del eorriente, por las que
se previene queuna vez salidas para el extranjero las pri-
mitivas 30.000 toneladas, se proceda a'adoptar las dis-
posiciones que procedan respecto a las futaras exporta-
ciones de arroz; y

Considerando que apreciada la cuantia de la cosecha
en la real orden de 20 de Octubre en 12.000 toneladas me-
nos que la definitiva, la equidad aconseja subsanar. dicho
error, derivado de la falta de datos fijos én la época en
que se dicté la mencionada real disposicién.

Su Majestad el rey (q. D. ¢.), de conformidad con lo
acordado en Consejo de ministros, se ha servido disponer
que se autoricen nuevamente las exportaciones de arroz
hasta la cantidad de 12.000 toneladas, en las mismas con-
diciones que anteriormente se han venido realizando.

—se e} P

VINOS Y ALCOHOLES

Lios mercados vinicolas nacionales no selen del es-
tancamieato en que hace varios meses caysroo, y de se-
guir asi, los ya bajos precios que hoy rigen atin habrdn
de descender mas.

BAarceLoNA.=—=No hay ni la mds minima variscidn
que registrar en el curso de este negocio. Persiste, pues,
la peralizacion y rigen los mismos precios que, por des-
gracia, hace tiempo tenemos que indicar. Se cotizan,
pues, nuestras clases corrientes, tanto blancos como
tintos y rosados, alrededor de unsa peseta por grado en
la propiedad; pero, como antes decimos, no son muchas
n1 importantss las operaciones. Lias clases superiores se
pagan algo mas, y en particular los tintos de mucho
color, olase buena y alta graduacion nataral. Precios

sostenidos,

Cotizamos: Rectificados industriales, de 124 a 126,
segun clases; idem de vino, de 121 a 123: idem destila-
dos de vinc, de 114 a 116. |

Todo pesetas el heotélitro. |

VaLenora.=Sin derechos: destilado corriente; de 94
a 95°, a 83 pesetas hecto:itro; deetilado a vapor, de 95
a 96°, a 86; rectificedo vinioo, de 96 & 97°, a 9B; rectifi-
cado industrial, de 96 a 97°, sin cotizacion, de orajo; &
79 pesetas 100 grados, sin impuesto. |
Ko la regién meanchega existe cierta animacién en
la salida de vinos corrientes para Castilla y puertos del
Cantébrieo, y el precio més general es el de 9 a 10 rea-
les erroba. | LA

En Valdepefias el vino tinto y blanao se cotiza a tres
pesetas arroba, j

Ea Nava del Rey (Valladolid), el vino blanco nuevo
re vende a 23 reales cantaro; el tinto, de 20 g '24, y ol
blanco afiejo, & 80, y en Villalon se paga a 21 reales el
tinto y & 20 el blanco. | '
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Por la salud publica

Afortunadamente no podemos sefialar heoho con-
oreto algano que pusda ser origen de denuncia, pero en
la materia o asunto a que nos vamods a referir, toda pre-
caucién y rigor serdn pooos,

Se trata de la introduocidn en la capital de los jamo-
nes v embutidos forasteros.

Ya sabemos que s6lo pueden venderse los que osten-
ten el precinto del previo reconmocimiento sanitario;
pero como la vigilancia de puertas pusde hoy ser bur-
lade més ficilmente que ouando estaba establecido el
cordén de consumos, puesto que el personal es mas es-
cas0, nunce estd demds extremar la vigilancia e inspeoc-
oién en materia de tanta responsabilidad y de la que
depende la salud piblica, sin contar los perjuicios que
al comeroio de buena fé originaria la venta clandestina
de dichos articulos.

Counfiamos, pues, en el celo que hasta aqui se viene
demostrando por las autoridades muuicipales y sani-
terias,

£l poder del aaunecio

«El que no anuncia no vende.» Esta frass, repetida
an dia y otro dia, que ha tomado carta de naturalezi,
pasando & la categoria de aforismo comercial por lo sa-
bida, y que nadie pone en duda, parece ya ten peregru-
llesca como una sentencia del doctor Pengloss o como
un consejo de Mr. Prudhomms. Pero reconociendo la
verdad que encierra, ocurre como con los viejos refranes
castellanos, caya honda filosofia y sentido practico na-
die disoute, pero son contados los que a su espiritu se
atienen.

Todo e! mundo reconoce las ventajas del anuncio,
pero son pocos los que anuacian perseverante y eficaz-
meate. Puede decirse qae en nuestro pafs no ha echado
todavia raices el anuncio. Aparte de algunas ocasas que
conocen su importancia y la utilizan, la generalidad, si
no la desconocen, por lo menes parecen que no gaieren
aprovecharla.

Soun muchos los que opinan que por la clase de ne-
gocio & que se dedican, no necesitan anuaciar. [Como 31
en todos 08 negocios, cualquiera que sea su importan-
cia, género y residencia, no constituyera hoy una nece-
sidad el anuncio! ;Quién debe anunoiar entonces? Nos-
otros nos atceveriamos a contestar, categoricamente,
contundentemente: todo el mundo. En efecto; todas
las personas, no s6lo aquellas que se dedican & los ne-
gocios, sino en general todo el mundo, debiera utilizar el
anuncio. Bl que necesita adquirir algdn objeto que no
ancuentra facilmente en el mercado; el que, por el con-
trario, pretende enajenar algo de su propiedad, el que
necesita de log servicios de otro o el que los ofrece, todo
el que solicita comprar, vender, cambiar, conocer o con-
seguir algo, deben utilizar el anunocio,

«  Sin embargo, no se ha generalizado su empleo como
nera debido. Fn ctras naciones, cualquiera que se en-
nentre en las condiciones que dejamos enunciadas, ape-

Ia al eanuncio. No hay més que ver las planas de anan-

oios ingleses, alemanes, amerioanos, eto., que contienen

hojas y més hojas con anunocios de todo género, ofertas

y demandas.

Kn el comercio, en los negocios, el anuncio es indis-
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' pensable. Y si no, veamos unt praeba de ello. Kl que

abre una tienda, un establecimiento, lo primero qae ee
le oouitre es ponet un rotulo bastante visible con la de-
nominacidn del negooio a que se dedion, y un esoaparate
con la exhibicién de los articalos que vende, porque i
asl no lo hiciera, la tienda no seria vista por nadie y el
que pasara por delante no ge daria cuenta de su existen-
cia. Al poner ua rotulo en su establecimiento y ua
esoaparate con sus art{onlos, el oomeroiante reconoce
thoitamente lo nesesidad de anunciar, porqus anuncios
son los rétulos y los escaparates.

La publicidad qne se haga por medio ds Ins perid «
dicos, de catélogos, de proipectos, de asrteles, soa otros
tantos rotulos del establecimiento que llevan I}Ol‘-lﬁlﬂ de
4l a todas partas y extiendsa el campo de acoion del ne-
gooio a las mayores distancias, Por madio del anuacio,
lo que séloss venderia en otro caso en ua radio de alga-
nos centenares de metros, pueda venderse a cientos de
kilémetros. ‘

Algunos piensan que es arriesgado aventurar dinero
en ananoios sin saber el resultado que daran, y st las can-
tidades, & veces ds importancia, que s8 han de desem-
bolsar podrén recuperarse. Los que tal suponen no cono-
cen el poder del anancio. Caando reuae las cualidades
que son necesarias, el anuacio siempre es eficaz y dé
buenos resultados. Coun razén ha dicho Bsrnum, maes-
tro del anunciv y precusor del reclamo moderno, que <el
aauncio lo reembolsa todo més tarde o mas temprano,
bajo una u otra forma».

Nataralmente, en la pub'icidad no deben aveaturar-
se sumas desproporgionades a la importancia y a la ca-
lidad del negocio. Sin caer en una perjadicial tacaferia,
conviene no arriesgar demasiado, empleando la térmaula
de Rostchild: ser prudentes y atrevidos.

El snuacio, para que sea eficaz, ha de ser persistente,
Anunciar una sola vez es emplear el dinero initilmen=
te. <El anuncio—ha dicho también Barouan—es como la
cienois: en corta cantidad no sirve para nada.»

Para que dé bus=nos resultados, el anuncio debe de
ser honrado. No conviene ofrecer nunca lo que no se ha
de cumplir, bni exagerar las condiciorces de lo que se
vende para que después el comprador sufra una decep-

oidn. Ha de ser claro y preciso, para que su comprension
resulte faoil al lector.

En los catdlogos, prospectos, circulares y otros im-
presos de propeganda ha de tenerse en cuenta para su
confeccion cierto buen gusto y elegancia, para que sl
que los recibe los vea con agrado y le interesen.

Ea los prospectos, género de propaganda del que
mas se Usa y hasta se abusa, por ser ono de los mis eco-
pomicos, ademas de las cualidades expuestas, ha de bus-
carse la permanencia, porque en otro oaso el prospecto
va generalmente al cesto de los papeles. Es conveniente
en estos impresos, siempre que sea posible, inclair algo
que les de cardcter de utilidad y mueva a conservarlos.

Reouerdo, por ejemplo, el caso de un comerciante
de comestibles, que en las tarifas de precios de sns arti:
oulos, que fracuentemsote enviaba a los probables com-
pradores, lntercalaba férmulas de guisos, recetas cali-
narias que ge relacionaban con los productos que ofrecia.
Da’ esle modo, el anuncio de su casa, teniendo algo
practico, inoitaba & gaardarlo y adquiria el carécter de
permanencia que trataba de buscar y los resultados
eran excelentes. ki

El poder del anancio es infalible. De 61 podria de-

cirse modifioado el lema constantiniano: ¢<Anuncia ¥
venderas,

Anuneio es todo lo que propaga la venta de artiéuln.

——— - P
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Ia publicidad en los periddicos y revistas, los prospeo-
408, carvay oiroulares, listas de precios, los carteles y,
Aobre todo, el mds poderoso, el anuacio viviente: el Re-
pressntante y Viajante de Comervio.

S, V.

-El comercio y los parroquianos

Todo comercio, ya sea un bazar, un almia-
<én 0 una'tienda; ya venda al por mayor o al
detall, para poder prosperar necesita asegurarse
una clientela. ~

;Cémo se consigue?! Procurando que el tran-
gaunte que por azar entré a hacer una compra,
salga tan complacido y satisfecho, que vuelva
otra vez y se convierta en asiduo parroquiano.

Para conseguirlo, es indispensable que el
<comprador halle en ese comercio varios ele-
mentos y condiciones.

Veamos cudles son:

En primer lugar, la variedad y buena calidad
de los artfculos que en él se expenden, ya sean
muebles o comestibles; joyas 0 zapatos; géne-
ros o juguetes; loza o ferreteria. Cuando un
comprador no encuentra en una tienda el ar-
4iculo que busca, dificilmente vaelve a ella. Y 1o
mismo sucede si el articulo que se ha veadido

es de mala calidad. Ningun comprador se deja
dar dos veces gato por liebre.
- En segundo lugar, la modicidad y fijeza de
los precios. Lia baratura atrae compradores; la
oarestia los aleja. Kl buen comerciante pretiere
ganar poco en cada artieulq y vender mucho.
Qon ello anumenta el movimiento: como vende
mds, puede comprar mas y en mejores condicio-
nes que el que hace pocos pedidos, y al cabo del
afio ha dado muchas vueltasa su dinero. La ex-
periencia ha demostrado que el marcar los pre-
cios de los articulos que 88 exhlben en los esca-
parates, atrae a muchos compradores, sobre to-
do cuando los precios son arr.?gladﬂs.. La gente
prefiere saber lo que le c9stara un objeto antes
de entrar en la tienda, sin tener que pregun-

tarlo. Ao
Ia buena presentacién de los articulos en los

pscaparates y ‘el buen orden y li.n}pieza en el
interior de la tienda, son también poderosos
atractivos. En Paris, en Berlin y en otras capi-
tales hay comercios queé emplean artistas para
«vestir» sus escaparates, y lo bacen con gusto
un arte tan exquisito, que el
sblico se siente atraido de un modo irresisti-

Y por altimo, aungue tal vez por su impor-
tancia sea ésta la primera condicién para con-
quistar parroquianos: el buen agrado del duefio
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l y de sus dependientes; Hay comerciantes que

e e

no se fijan en este detalle, que es de transcen-
dencia suma. Quizds vigilan y estdn atentos &
que sus dependientes no les roben; tal vez les
encargan que no se excedan en el peso o en la
medida; pero mucho mas debieran cuidar de
quesirvan a los clientes con buen agrado, siem-
pre coa una sonrisa y con buenas palabras, sin
cansarse en mostrar articulos, procurando sa-
tisfacer los deseos y caprichos del comprador,
en vez de insistir en venderle lo que no desea.
iSi supiesen algunos tenderos que su comercio
no prospera precisamente por esta causa! (Que
comprador querrd volver a una tienda donde se
le sirve con indiferencia y hasta con desagrado?

No olvide el comerciante que para tener bue-
na y numerosa parroquia, es preciso que cada
comprador salga satisfecho de su estableci-
miento por la calidad del articulo, por la modi-
cidad del precio y por el buen trato de los de-
pendientes.

Mirando el porvenir

El comeroiante moderno no cifra el ideal de sus aspi-
raciones en conseguir un lusro inmediato, una ganan-
cia facil, pero sin esperanza de que el fruto de una ops-
racion se reproduzia y que sea el gérmen de otras m4s
provechosas. El priacipio fundamental del comersiants
de hoy es crear un negooio serio y honrado, cuyas utili-
dades sean el resultado progresivo de sus nobles esfaer-
zos por conseguir la mavor parfeccidon en la calidad de
los géneros, en los prosedimientos de venta, ea la mane-
ra de servir al publicc, eta. etc.

No considera cumplida su misién ni satisfechas sus
obligaciones, trabajando tan sdlo para el momsnto, por
ol negooio de hoy, sino que va poniendo los jalones para
lovantar el edificio que uun mafiana més 6 menos lejano
sera su satiefaccion y su orgullo, y los cimieatos de ess
edificio son el orédito, el buen nombre, la reputacion de
hombre serio, recto, formal v laborioso.

Por eso el comerciants de hoy, al ravés del merecader
de otro tiempo, se esfuerza en atender y dejar satisfecho
al comprador, vendiéndole busnos geéneros, diciéndole
la verdad sobre su calidad y otras condiolones; sirviea-
dole lo justo en la medida y en el peso y procurando qus
el que compra por primera vez quede contento y vielva
otra, y cada nueva vez que vaya a comprar, aumente su
confianzs v se consolide su fama de comerciante honra-
do, que es lo que importa para asegurar el porvemir.

FALLO INTERESANTE

LAS DEUDAS DE LOS MILITARES

Es de interés extraordinario para muchos'de
nuestros lectores leer y recordar las siguientes
Jineas: )

«La Sala de Gobierno de la Audiencia for.
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muld recurso de queja ante el Gobierno por ha-
berse negado el Capitan general de la segunda
region a ordenar la retencion de parte del suel-
do de un capitén de infanteria, para el pago de
460 pesetas que por alimentos suministrados a
él, su esposa e hija, fué condenado dicho oficial
a satisfacer por sentencia del Tribunal munici-
pal de Valverde del Camino, y también para el
pago de costas a que a aquél fué asi mismo con-
denado, pero teniendo en cuenta: |

1. Que el art. 2.% de la ley de 29 de Junio
de 1908, prohibe que sean objeto de reteacién los
sueldos de los oficiales del Ejército para hacer
efectivas a favor de particulares responsabilida-
des procedentes de contratos perfeccionados
después de la promulgacién de dicha ley.

2. Que después de consignar dicho articulo
la prohibicidn de que para hacer efectivas tales
respousabilidades se embarguen sueldos, Zra-
tificaciones, pluses, pensiones de cruces y de-
mds devengos personales, establece quedardn
expeditas y rigiéndose por la legislacién comuin,
las acciones de los acreedores particulares con
tra los deméds créditos, alcances y bienes que
pertenezcan a los responsables.

3.° Que los alimentos a que se refiere el
art. 3. de la ley indicada, son aquellos que
entre determinadas personas se deben en virtud

- de la ley; pero no los que para la manutencién

de un oficial y su familia han sido sumioistra-
dos por un particular, los cuales no pueden dar
motivo a una retencién de sueldo, no sdlo por
prohibirlo el citado art 2.° sino por venir a co-
rroborarlo asi el mismo art. 3.°, que al autorizar,
cuando se trate de las responsabilidades que in-
dica, la retencién de la quinta parte de los ha-
beres personales que el art. 2.° prohibe retener,
limita esta autorizacién a los casos en que pro-
ceda judicialmente para hacer efectivas obliga.
ciones o responsabilidades que no provengan
de contratos, en consonancia con lo establecido
en el articulo anterior de la misma ley, que
prohibe para este caso toda retencién de los
expresados haberes,

Y 4" Que al negarse el Capitén general a
la retencién solicitada para hacer efectiva la
responsabilidad procedente de una deuda con.
traida en Septiembre y Octubre de 1909, y, por
tanto, ser posterior a la promulgacién de la ley
de 29 de Julio de 1908, ha, 1nterpretado ésta rec-

| formulado por la
Sala de Gobierno de la Audiencia territorial de

Sevilla, y en consecuencia se declara que no hé
logar a él.» :
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€l movimiento comercial
exterior de spafia en 1014

Publicado por la Direccién general de Adua-
nas el cuaderno que contiene las importaciones
durante el mes de Diciembre tltimo y el resu-
men del afio 1914, resulta que el valor total de-
las mercancias que entraron en la Peninsula en
el ultimo mes de dicho afio fué de 68 millones.
de pesetas, cantidad compuesta de las partidas-
siguientes: 344.202 pesetas por animales vivos,
32,7 millones por primeras materias, 13,9 mi-
llones por articulos fabricados, 16,1 millohes.
por substancias alimenticias y 4,7 millones por
metales preciosos. |

Como el valor total de lo importado en igual
mes delos dos afios anteriores fué de 108, 1 millo~
nes (en 1913) yde 110,1 millones (en 1912),
hay, pues, una baja de 40,1 y de 42,1 millones
de pesetas respectivamente.

El valor total de las exportaciones en Di-
ciembre ha sido de 104,4 millones de pesetas, o
sea 207,398 pesetas por animales vivos, 18 9
millones por primeras materias, 45,9 millones.
por articulos tabricados, 38,6 millones por subs-

tancias alimenticias y 2,7 millones por metales
preciosos.

La exportacion en igual mes de 1913 fué de
90,6 millones, y de 101,4 millones en 1912; lue--

go hay un alza de 15,8 y de 5 millones respecs-
tivamente,

El resultado de 1914 ha sido de 1.047 millo-
nes en las importaciones, estando firmado ese.
total por las partidas que seguidamente se de-.
tallan: por animales vivos 8,1 millones; por pri-
meras materias, 448,8 millones; 310,1 millones:
por articulos fabricados, 251,8, por substancias:
alimenticias, y 28,3 millones en metales pre-
Cl1080s.

Deducida esta ltima partida (Que es supe-
rior en 22 miliones a la obtenida en los dos til-
timos afios), queda el valor de las importacio-
nes en 1,019,1 millones de pesetas, y esta cifra
€8 menor en 283,9 millones a la del afio 1913:
y en 29,7 a la correspondiente a 1912.

El valor total de lo exportado en el afio 1914
ha sido de 887,2 millones de pesetas, 0 sea 5,9
millones en animales vivos, 2b7,7 millones de
pesetas en . primeras materias, 263,2 millones:
én articulos fabricados, 358.2 millones en subs-

tancias alimenticias y 11.9 millones de pesetas
en metales preciosos,

Prescindiendo de esta wltima partida, el va-
lor de lo exportado

_ ha sido, en 1914, de 875,83
millones de pesetas, lo que supone una disminu:
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«0i6n de 182,3 millones de pesetas con respecto
alYl3 y de 156,2 millonescon relacién a 1912,
/ Tanto en la importacién como en las expor-
. taciones hay baja en todos los conceptos, ex-

- «cepto, como antes se dice, en la entrada de me-
~tales preciosos. |

- Kl saldo del comercio exterior nos ha sido
-contrario en 143,8 millones de pesetas; ea 1913
008 fué adverso en 248.4 millones y solo en 17,3
anillones de pesetas en el afio 1912.

ryi =3 - -~

EL NUEYO DIRETOR DEL CONERCIO, INDUSTRIA Y TRABAJO

DON JAVIER GARCIA DE LEANIZ

Eo los ultimos dias del pasado mes de Marzo tomé
posesion de su noevo cargo el nuevo Director de Comer-
«cio, Iodastria y Trabajo, Excmo. Sc. D. Javier Garcia
de Leaniz y Arias de Qairoga.

Abogado y Jefe de Admiaistraccién de Hacienda pi-
blica, excadente, natural de Savilla, termiad su carrera
de Derecho a losdiez y nueve ailos, ingresando como

D fecial Letrado en el Tribuoal de Caentas, de donde pa-
30 al Ministerio de Ultramar, desempefiando ea e3te im-
portantes comisiones, entre ellas la del Canje de Moneda,
que le valié declaraciones espsciales da mérito y la Cruz
de Carlos IIL *

A] suprimirse el Ministerio de Ultramar, paso al de
‘Haciends, ingresando como Jefe de Negociado en la
Saeccién de Presupuestos de la Intervancion general. En
Haocienda sirvié ocho aiios, llegando a alcanzar la cate-
goria de Jefe de Administracidn, cuyo destino desem-
pefiaba en cargo de confianzi a las Grdsnes personales
del Miaistro, como Jefa ds su Gabinet+ particular, ha -

hiendo colaborado con el Sr. Oima en la reforma arance-
laria de Cuaba, y posteriomente faé elegido Diputado a
‘(ortes por Chantada (Lugo), en 1907. |

En las Cortes conservadoras, que fueron disueltas en
1909, actud repetidamente como Sscretario de la Comi-
8i6n de Presupuestos, defendiendo la obra cconomica de
su Jefe y gran amigo, St. O-ma. Especialmente sa debut
parlamentario, con ocasién de discutirse la reforma del

1mpuesto sobre los azucares, fué brillante, y la Prensa,
sin distineién de oolor politico, le aplaudio calarosa-
mente. ‘ ] £

Eo 1908, el Ministro de Hacienda a la sazou, seiior
‘Sinchez Bustillo, le nembrd Director general del Tesoro,
con motivo de la vacante ocurrida por fallecimiento de
D José Ramoén de Oya. Garcia de Leaniz, por motivos
de delioadeza, raros en estes tiempos, se nego & aceptar
tal cargo, y faeron inﬁ_tiles cuantos eafug;zns se hicleron
por todes para disnadirle de su reauh:_wmu. '

" Enlas Cortes de 1910, y tres refiida lucha, fué re-
elegido Diputado por el mismo distrito de Chantada.

) irante la actuacion de las mismas, y en nombre de
la minoria conservadora, intervino varlas veces, con
gran brillantez y general aplauso, en las discusiones de
Presupuestos y de importantes asuntos econdmicos, y
por U timo, defendié calurosamente en el Congresoa la
snfrids olase de fancionarios de Hacienda, da la que de-
alaré con orgullo que procedia, obteniendo del seiior
Presidente del Consejo de Ministros, Sr. Canalejas, pro-
mesns categoricas de mejoras para la misma.

Entusiasmados los furcionarios de Hacienda con el

e —
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acto realizado en. sa defensa porel Sr. Garcia de Leaniz,
y queriendo testimoniarle su agradeeimiento, hicieron
unae suscripeion para regalarle una plancha de plate y
un albam, que su exoesiva modestia le hizo rehusar, que:
riendo que se devolviera a los suscriptores la importan-
te oantidadjreanida. Ante tal negativa, dando una prae-
ba més de su interés por la clase, rogo se destinase !a
mayor parts de la suma recaudada, a repartir socorros
de cien pesetas a las familises de funcignarios que falle-
ciesen sin recurscs; aceptando, con agradecimiento, POk
el carifio que representaba, un album con las firmas de
casi todos los foncionarios de Hacienda de Eepaiia,

Por tultimo, ha sido nombrado Director general de
Comercio, Industrial y Trabajo, para cuyo cargo tieva
excepocional competencia en’ la ciencia econdwmica, que
tan intima relacion guarde con la casi totalidad de los
asuntos que se ventilan en dicha Direccion |

Lia designecion del Sr. Garcia de Leaniz para ests
alto puesto, ha sido un verdadero acisrto, y nosotros
abrigamos la esperanza, por no decir la reguridad, de
que su permanencia en él ha de ser muy beneficiosa pa-
ra los intereses de las clases industriales y mercantiles.
Por lo proato, es «<de'los que trabajan» desde el primer
momento, y prueba de ello es que a los pocos dias de
haber tomado posesién, se ha ocupado ya de asunto tan

importants como la Ocganizacién del Negociado aran-
celario.

El azGcar en Marruecos

La alta Comisaria de Espafia en Marruecos ha remiti-
do al Ministerio de Estado el siguiente informe respecto
a la importacion de azicar en Marruecos:

“La época de anormalidad por que atraviesa el comer-
cio, como consecuencia de la actual contienda europesz,
habia de alcanzar en sus derivados a este territorio, sobre
todo en la importacion de aquellos articulos que por ra-
z6n especial -del cariacter moro constituyen una de Ias
principales bases de su alimentacion, entre ellos el aziicar.
Este articulo, en cuya exportacion Espafia ocupaba un
lugar muy secundario, 1lego a escasear por las dificulta-
dan de trafico consiguientes, circunstancia que varié por
completo los términos del problema dando: en la actuali-
a la produccion espafiola un coeficiente de exportacion
considerable. Sin embargo, esta corriente altamente fa-
vorable a nuestros propios intereses, no alcanzan el grade
de desarrollo que seria de desear, debidos a pequefios
defectos de presentacion facilmente subsanabres, pero a
los que concede el moro, de carédcter tradicional y conse-
cuente, una gran importancia. Los aziicares que consu-
me la mayor parte de la poblacidon mora son los llamados
de pilon, razon por lo que seria de desear que el comer-
cio espafiol tuviera presente esta circunstancia, que redun-
daria en beneficio de sus propios intereses.

Por tanto, creo firmemente en la necesidad de estimut-
lar en este sentido a la produccion espaiiola, para logra
con ello, no solo un aumento de exportacion transitorioy,
debido a las circunstancias actuales, altamente favorables
a ello, sino como medio de afirmar para lo futuro al go-
mercio espafiol en Marruecos el desarrollo que par"'ra-
zones de vecindad le corresponde.,,
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Representante

Kn sesion celebrada el 25 del pasado mes de Abril
por la Asociacién de Comerciantes de Ultramarinos,
comestibles y similares, se acordd que el socio don Luis
Martinez Navarro, concejal de este excelent{simo Ayun-
tamiento, marche a Valencia con objeto de representar a

Ja Boociedad en la segunda ssamblea que celebrard en
aquella capital la Federacidn Gremial Kspafiola.

Monedas de siete centimos

Se han comonicado las érdenes a la Casa de la mone-
da para que comience la asufiacion de monedas de cobre
de O O7 pesetas y de'niquel de O 25. Estas tiltimas lle-
VArdn un agujero en el centro para que no se confundan
von las pesecas.

Cuando se ponga en circulacidn la moneda de 7 cén-
timos, se celebrard en Madrid una reunién de directores
de periédicos, con objeto de ponerse de acuerdo para
elevar el precio de los ejemplares, veadiéndolos a 7 céa-
timos en vez de O.

Vendedores de vino en ambulancia

Una Real orden del Ministerio de Hacienda dispone
que se suprima el ultimo parrafo del numero 1 de la
seccion 2." de la tarifa 5.%, y en su lugar se crea el nii-
mero 1 bis, redactado en la sigoisnte forma: ¢ Vende-
dores ambulantes de vine dentro de una localidad. Pa-
garan en Madrid, 120, pesetas. En poblaciones com-
prendides en la segunda base de poblacidn de la tarifa
primera, 110 pesetas; en las comprendidas en la tercera
bass de pablacion, 100 pesetas; en las comprendidas en
Ia cuarte base de poblacion, J0 pesetas; en las compren-
didas en la quinta base d» poblacion, 80 pesetas, y en
las demds poblaciones, 70 pesetas. Caando las ventas
sean por mayor, las cnotas sefialadas se duplicarén,

El giro postal con la Argentina

Se hace publico por el presente anunecio que el dia
1.” de Mayo serd inaugurado por todas las oficinas del
ramo autorizadas el ssrvicio de giro postal con la Re-
publica Argentina,

No se admit:n en este servicio que se inaugura los
giros telegraficos.

La moneda adoptada para el envio de cantidades a
la Argentina es el peso orode 100 centavos, b pese-
tas oro.

El azafran en Espafia

La produccion media anual de azafréo, segtin los
datos oficiales del ministerio de Fomento, es de pesetas
12.863.525.

Hay dedicadas 11,947 hectéreas a este cultivo en las
pignientes proviocias, enumersdas por el orden de su
importapcla en cuanto a la extensidn: Terue), Ciudad
‘Real, Cuenca, Toledo, Alvacete, Valencia, Gaadalajara

- y Murcia,

. La produccion total asciende a 14.500 kilégramos
ganuales, y el precio es de 84'57 pesetas kilo. Si sumamos

Ml producto principal de azafrédn los secandarios, repre-

'gbnbadf?s por el valor del espartillo y los bulbos, puede
aooentarse a 14.410.904 la cifra que antes hemos con-
‘woado,

/" Resalta de todos estos datos que ooupa un lugar
dastante importante el cultivo del azafrén en nuestro
pais.

(¢} Ministerio de Cultura 2007
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Una gran parte del producto se destina a la exporta - E
0ion, aleanzando la cifra 9.640°188 posetas, como pro-- ¥
medio del 1iltimo trienio, A

En favor del comercio G .

El embajador de Espaiia en Paris ha telegrafiade al |
Ministerio de Estado comunicédndole que, para la entre- '"F
.H_

ga de las mercanoias detenidas en puertos franceses,

procedentes de Alemania y Austria y destinadas & Es. /l

pafia, se deben mandar las facturas directamente al tri-- o

bunal de presas, por covducto de la Embajada, con el

visto bueno de la autoridad judicial espafiola y del odn-

sul francés. \
Se recomienda, a fin de evitar que Jas mercancias que

se hallan en puertos neutrales sean detenidas, que vayan

acompafiadas de los documentos referidos,

Compras de trigo

Para hacer frente 4 les necesidades que se presenter .
la Hacienda ha adquirido un cargamento de 3,500 tone-

lades de trigo extranjero, que sera desembarcado en Alj-

cante, donde ya estd cedida la mayor parte & los hari-
neros.

La partida sobrante quedard en depdsit> para satis.

facer la demanda que se haga de otras poblaciones.,

En Barcelona hay un stock de trigo de 40.000 tone-

ladas, entre las fabricas y muelles, v atin desesn com-

prar mas psra tener harina disponible, no sélo con ob-

jeto de atender & su clientela del litoral, sino también &
fin de satisfacer la demanda que se hace de Canarias;

Ceuta y Meliila, coyos territorios se nutrian antes de-
harinas extranjeras y ahora acuden al mercado naoional.

El problema de las subsistencias

Ko la Camara de Comercio de Madrid se ha celebrado-
una reanion de representantes del Comercio y de la in-
custria catalanes, Bl
Los reauidos, después d3 cambiar imprasiones, y con-
tando con los ofrecimisutos del presidente del Cinsejo
de Ministros, la conformidad de! ministro de Estado y
la cooperacion y oclaboracién dacidid«s de diferentes
Camaras de Comercio, acordaron, entre otros extremns,.
constitulr una Comisida parmaneate qae informs al
Gobierno acerca del interesante problema de la impor--
tacion,

Restablécimiento de Tarifas especiales
et it dnde da o AL R L s e LR AL LB L TR0

Las Compeiifas de Explotacién de los ferrocarrilesde:
Meadrid & Ciceres y Portugal y del Oeste de Espaiia, de -
Madrid 4 Zaragoza y 4 Alicante, de Medina del Campo -
4 Salamanca y de Pontevedra & Santiago, tienen el ho:
nor de poner en gonocimiento del publico que, por Raal
orden fecha 22 de Fabrero préoximo pasado haa sido gu-
torizadas para restablecer las siguientes tarifas especia--
les de pequeiia velocidad, | W
Especial niimero 114, para el transporte de hierro en
lingotes; idem N, C. ntim. 6, para el trausporte de paja:
idem N. C, nuim 7, para el transporte de vinos, vina-
gres y uva fresoa; idem N, C, Z, nim, 2, para el trans-
porte de sardina salada 6 prensa de barriles, mojama,
eaballa y pulpo seco 6 curado; idem N. M. C., niimero 1,
para el transporte de mercanocias varias; idem N, M. Z.

num, 1, para el transporte de aceites de oliva.

En su consscuencia, dichas tarifas rigen nnevamente
desde el 22 de Febrero de 1915. |

Cérdoba.—Imp. <Ls Verdad. Libroria 24
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Elaboracmn de Corcho

CUADRADILLOS, TAPONES
PLANTILLAS PARA AS PARA EL CALZADO

Félix Taguas Sanchez

Zarco, = Cérdoba“

Francisco Guerrerec Bazea

Munices, nuim. 7.--Cordoba

Esta casa se dedica a hacer instalaciones de luz
eléctrica, teléfonos, pararrayos, motores, timbres,
ventiladores y todo lo concerniente al ramo de elec-
tricidad, empleavdo para ello materiales de prime-
ra calidad. Tembieén se hace cargo de las instala-
cienes de timbres eléctricos, siendo de su cnenta la
reposicién del muterial de los mismos, desde una
peseta al mes. Lios muchos afios de practios dedt-
cado a ¢sta clase de trabajos, me permiten hacer-
103 & precios sumamente economicos,
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Emllllllli

Chacineria y Semillas;
ANTONIO GONZALE/ MADRID

# Moriscos, numero 6.--Cordoba

< Superiores Tocinos y Jamones
ESPECIALIDAD

Carbanzis L1ernns |
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Tejada y Garcia
Coloniales por mayos

DEPOSITARIOS

de la leche condensada suiza, marca

T.AIECHERA

y del carburo de calcio, marca

({4 F A R O (4
Almacenes y Escritorio

Avenida de Cervantes, sin num.

CORDOBA
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%g Aceites, Vinos, Vlnagres

R AGUARDIENTES

Taoe ﬂ.\

e

Unicos premiados en las Exposicio esdelgoavl‘)cu

Especialidad en Trahajos Comerciales

seesve Y DE GCRAN LUJO© eesoe

Sellos de Cautchoux
CARTELERIA Y BILLETAJE PARA CORRIDAS DE TOROS

seee Y demas Espectaculos e s e e

MODELACION

Para Ayuntamientos, Consumos, Juz-
gados, Medicos, Loterias y toda clase

de oficinas del Estado y particulares.

Imposible competencial
‘'Verdadera economial

A. MORALES.-LA VERDAD.-CORDOBA

-_—h--“"' o

'I, ,

!SANT AGO SANCHEZ ROBLES

i 72, Realejo, 72. -Cérdoba
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JOSE DELGMU MARTINEZ

25 .Llano del ?rerono, 3.--Lelef"ono 222 §

l JLACENSTA COSECHERD Y EXPRTDOR OF ACETUMS ¥ CREALES |

Ebpemahdad en garbanzos de S1embra finas co- I
t churas y clases corrientes. - -

{ No comprar sin antes ver muestras y premos de
esid Casd: -

<

z Exllor'tadol'es Mﬁ(ltes fie OlNa -
' Cereales y Legumbres

/ ' e OFICINAS 2% ALMACENES ,

46 AVENIDA DE ECANALEIAS 4008
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Fébrica de refiospién de aceites Gltimo sistema. Fabrica de harinas sistema Austro-Hungaro Da-
La primera en Espaila. : verio y Biihler. Producoién diaria, 35.000 kigs.
derll;aa molino de aceite fino, sistema Margnés de Almacén de maderas de Flandes, Austria y Amé-
Cabra. rice. | |
Bodegas de vinos finos de Montilla y los Moriles. Féabrica de fideos y pastas para sopa. W

Compra-venta de cereales yvylegumbres
STUTOURSALES BIV

SEVILLA MELILL A

Grandes almacenes de maderas de Flandes, Aus- Abasteoedceres de la Comandancia de Ingenieros.

Grandes almaceves ds maderes de Flances, Ans-
| tria y América

Fdbrica de aserrar. Fabrica de aserrar y labrar,

Avoibvban. Aceite de oliva,—Jab'n.—VYino.—Aleobo] —Ha-

| rinas.— A ziioar.— Hierros,—Cementor.—-Etc .
Compra-venta de cereales. Eto.

Aguilar de la Frontera. Castro del Rio-Pinos Puente

Frandes fabricas de aceites de orujo, Sulfuro de Carbono y de Jabones
Produccion diaria, 20.000 kilos de aceite

0 | 7 o T N C

ALMACEN AL POR MAYOR
Merceria, Qnincalla y Bisnteria

Surtido completo en Perfumeria, Horquillas, Peinas,
Abanicos, Botonaduras, Gemelos, Cadenas, Collares
y todos losarticulos para teriantes y tiendas al detall |

{LARA Y GARCIA, 8. 0. =

— & Z==Mhibreria, 16 y 18.~Teléfono 23.-Cérdoba |
e lL - Precios sin cornpetencia |

tria y America.
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