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Los seguros son más previsores
Crece el ahorro gestionado por los planes de pensiones y los de previsión asegurados

Los seguros de vida están gestionando 
cada vez más dinero y en los últimos años 
éste se está dirigiendo especialmente a los 
productos cuyo objetivo no es gestionar 
riesgos, sino pensar en el futuro. De forma 
global, el ahorro gestionado por los segu­
ros de vida se ha incrementado casi un 
14% en el último año y más de un 4% 
desde enero, según los datos de un in­

forme realizado por Investigación Coope­
rativa entre Aseguradoras y Fondos de 
Pensiones (ICE A) para la patronal del sec­
tor IJnespa. Un representante de ICEA, 
Juan Francisco Gámez, asegura que el cre­
cimiento de los seguros de riesgo, es de­
cir, los que garantizan un capital en caso 
de fallecimiento e invalidez del tomador, 
está especialmente ligado al desarrollo de 

las hipotecas y las tarjetas de crédito. El de 
los seguros de ahorro, sin embargo, tie­
nen el atractivo de que permiten contar 
con un complemento en el momento de 
la jubilación -algunos, como los planes de 
previsión asegurados permiten rescatar 
parte de las aportaciones-y tienen una fis- 
cahdad especialmente atractiva, algo que 
no ocurre con los productos de riesgo. És­

tos podrían crecer aún más si se llevara a 
cabo uno de los deseos, todavía insatisfe­
cho, de los usuarios; la creación de un re­
gistro que evite que algunos beneficiarios, 
por desconocimiento de la constratación 
del seguro, se queden sin cobrar el dinero 
que les corresponde. El Senado propuso el 
año pasado el estudio de este registro, que 
aún no se ha puesto en marcha.

En busca de la segunda residencia
El turismo residencial compen­
sará las frituras desaceleraciones 
del mercado de primera vivienda 
y. por consecuencia, de la cons- 
bucción. Según datos demográ­
ficos, cada vez habrá menos 
gente entre 25 y 34 años que ac­
cederá a una primera vivienda, 

asegura el profesor de la escuela 
de negocios lESE de la Universi­
dad de Navarra, José Luis Súarez. 
Según sus estudios, habrá un 
promedio de 500.000 hogares 
construidos cada año y de ellos 
unos 150.000 estarán destinados 
a segunda vivienda. Sin embargo. 

en el año 2010 se producirá una 
desaceleración del volumen de vi­
viendas construidas, un aspecto 
que invitará a que los promoto­
res fijen su atención en los turis­
tas que visitan España. Pero esta 
tarea corresponde principal­
mente a la Administración ya 

que, según el presidente de la aso­
ciación de exportadores inmobi­
liarios, Manuel Gandarias Car­
mona, “se tienen que dar cuenta 
de la importancia del turismo re­
sidencial como sector empresa­
rial y actividad equilibradora de 
la economía”.

Y ADEMÁS...

ANÁLISIS

Confusión por 
las estadísticas 
sobre las hipotecas
Aunque las estadísticas re­
presentan distintos niveles 
de esfuerzo en lo que se re­
fiere al pago de las hipote­
cas, una subida de los tipos 
de interés puede poner en 
peligro el ahorro financiero 
de las familias.

EMPRENDEDORES

Lainiciativa 
empresarial 
empieza en clase
Quizá, por miedo al riesgo o 
por simple comodidad, mu­
chos jóvenes no se lanzan a 
montar su negocio a pesar 
de tener una buena idea. 
Profesores y empresarios 
animan a los universitarios 
a que creen empresas y vean 
cumplidos sus sueños.

ALFONSO CARCASONA

"Para montar una 
empresa no hace 
falta mucho dinero"
Para poner en marcha un 
negocio hay que tener una 
buena idea, asegurarse de 
que es viable y tener ilusión 
y ganas de desarrollaría sa­
biendo que “puede salir bien 
omal”, asegura el presidente 
de la Asociación de Jóvenes 
Empresarios de Madrid.
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Construcción_______________________ ___________________

La fiebre de la vivienda 
se extiende a las costas

En el año 2010 dejará de aumentar el volumen de viviendas construidas ya que “llegará un momento en el que se reducirá el grupo de 
población susceptible de acceder a una primera vivienda”, señala el profesor dei lESE José Luis Suárez. Según los especialistas, resul­
tará interesante que los promotores apuesten por los turistas para que se animen a comprar una segunda vivienda en nuestro país.

LE.

"El número de hogares aumen­
tará cada año hasta 2010 y des­
pués se estancará y descenderá”, 
afirma el profesor de la escuela 
de negocios lESE de la Universi­
dad de Navarra, José Luis Suárez. 
Igualmente considera que 
“habrá un promedio de 352.580 
hogares nuevos cada año,- a los 
que habrá que sumar 150.000 
hogares destinados a la segunda 
residencia, lo que supone una 
media de imos 500.000 hogares 
por año hasta 2010”.

Este profesor considera que la 
vivienda vacacional tiene una 
gran importancia con vistas al fu­
turo, (concretamente, durante el 
año 2002 se vendieron 90.000 vi­
viendas a extranjeros), como tam­
bién lo cree Manuel Gandarias 
Carmona, presidente de la aso­
ciación de exportadores inmobi- 
hanos Live in Spain, cuya finali­
dad es atraer la atención de 
turistas para que vivan en Es­
paña. “Nos gustaría convencer a 
la Administración española de la 
importancia del turismo resi­
dencial como sector empresarial 
y actividad equilibradora de la 
economía, al ser capaz de com­
pensar las futuras desaceleracio­
nes del mercado de primera vi­
vienda y, por consecuencia, de la 
construcción”.

Unas desaceleraciones que, 
según los estudios elaborados 
por José Luis Suárez, llegarán a 
partir del 2010. Y, no obstante, 
para que hasta entonces sea sos­
tenible el potencial de 500.000 vi­
viendas constuidas por año “se 
tendrán que moderar los precios. 
Los niveles actuales de precios 
son peligrosos, aunque no existe 
una burbuja inmobilaria, ya que 
la mayor parte de de las viviendas 
se compran para usarlas”, ase­
gura; Además, considera que “la 
demanda futura de viviendas es­
tará gobernada por la demo­
grafía. LLegará un momento en 
el que se reducirá el grupo de po­
blación de entre 25 y 34 años que 
accederá a una primera vivienda”.

El presidente de Live in Spain 
entiende que el sector inmobilia­
rio-turístico representa un so­
porte para el sector inmobiliario 
y de la construcción en su con­

2001, de los cuales, sólo el 70% 
son primeras viviendas”. Desde 
la asociación pretenden que este 
año la venta de segundas resi­
dencias a turistas extranjeros al­
cance las 100.000, una cifra que

Constante aumento 
de los precios

En lo que se refiere al precio 
y, según datos del 
Ministerio de Fomento, en 
junio de 2003 el metro cua­
drado de una vivienda cos­
taba una media nacional de 
1.402,57 euros, un 17,5% 
más que en junio del pasa­
do año. Por otra parte y, 
según datos del Banco 
Central Europeo, España 
fue el país de la zona euro 
donde más se ha encareci­
do la vivienda en los últimos 
cinco años, con un creci­
miento medio anual del pre­
cio real del 10,9%.

junto, ya que equivale al 20% de 
la producción de viviendas. “No 
olvidemos que, según un estudio 
de la Caixa, hemos pasado de 
3.627.000 viviendas en 1991 aun 
parque de casi 21 millones en

Detalles

El volumen de 
viviendas iniciadas

Entre enero y junio de 2003, 
se empezaron a construir 
317.210 viviendas y en lo 
que va de año se han cons­
truido 643.300, lo que supo­
ne un crecimiento de un 
22,7%- respecto a 2002, 
según datos del Ministerio 
de Fomento. El profesor de 
la Universidad de Navarra, 
José Luis Suárez Barragato, 
considera que se trata de 
unos datos por debajo de la 
media de crecimiento que se 
esperaba. Un. incremento 
que, a su jucio, se frenará a 
partir del año 2010.

se encuentra por encima de las 
90.000 que se vendieron el pa­
sado año por un valor de algo más 
de 5.600 millones de euros. Ma­
nuel Gandarias considera im­
portante “proponerse alcanzar el 
objetivo de vender ese número de 
viviendas vacacionales al mer­
cado nacional y al internacional, 
lo que supone un confortable 
colchón si se produce un ajueste 
y desaceleración de la demanda 
de primeras viviendas”. Y añade; 
“El turismo residencial puede 
convertirse en im eficaz soporte 
de la actividad inmobiliaria es­
pañola, equilibrando la segura­
mente inevitable desaceleración 
de la demanda interna de vivien­
das”. Por eso, considera impres­
cindible que la administración se 
preocupe de fomentar la llegada 
de residentes extranjeros a Es­
paña.

Los británicos y alemanes son 
los principales compradores de 
una segunda vivienda en la costa 
española. Por su parte, aunque la 
segunda residencia en la costa es 
lo más usual entre los españoles, 
cada vez se está produciendo una 
mayor demanda en la montaña.

El euríbor se aleja 
de sus mínimos y 
llega ai 2,303%
El euribor subió en octubre al 
2,303%, tras la bajada del mes 
de septiembre, en el que se si­
tuó en el 2,258%, según ha 
confirmado el Banco de es- 
paña. El principal indicador 
utilizado para calcular las hi­
potecas retoma así la senda as­
cendente iniciada en julio 
-tras el mínimo histórico del 
2,014% de junio- y que se 
mantuvo en agosto.

Los titulares de una hipo-, 
teca que revisen sus présta­
mos con la referencia del eu­
ribor correspondiente a 
octubre se encontrarán, sin 
embargo, con que el tipo ha 
bajado en 0,823 puntos, desde 
el 3,126% de octubre del año 
pasado hasta el 2,303% actual.

Una hipoteca media de 
120.000 euros a 20 años que 
revise el tipo del préstamo con 
una rebaja similar a la experi­
mentada por el euribor en tér­
minos interanuales, ob­
tendría un ahorro mensual 
próximo a los 58,74 euros 
(584,88 euros al año).

Además del euribor, el 
resto de índices utilizados de 
referencia para el tipo de las 
hipotecas se incrementó en 
octubre, con la excepción del 
tipo activo de referencia de las 
cajas de ahorros, que se situó 
en el 4,875%, frente al 5% del 
mes anterior.

El 80% de las 
casas tienen 
más de 23 años
La gran mayoría de las vivien­
das españolas tienen más de 
23 años, según ha informado 
el comité organizador del 
Salón Europeo del Arte de la 
Restauración, que se celebra 
en Madrid entre el 27 y 29 de 
noviembre. Sus datos indican 
que de los cerca de 20,8 millo­
nes de viviendas que hay en 
España, alrededor del 80% se 
construyeron antes de 1980.

Esta fuente asegura que la 
mayor parte del patrimonio de 
las familias españolas esta 
constituido por activos inmo­
biliarios. Concretamente, yre- 
cogiendo un informe de la 
Asociación de Promotores In­
mobiliarios de Madrid, el 75% 
del patrimonio bruto de los 
hogares españoles, que ronda 
los 5.000 millones de euros, 
corresponde a bienes inmue­
bles. En España hay una me­
dia de 1,47 viviendas por cada 
hogar, la cifra más alta de to­
dos los Estados miembros de 
la Unión Europea, algo que se 
debe, según los organizadores 
del salón, al interés de los ciu­
dadanos del sur de la UË pot 
contar con una segunda resi­
dencia.
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El Banco de España pide prudencia a las entidades
La subida del volumen del crédito hipotecario en junio, del 22,5% 
con respecto al año pasado, ha llevado al Banco de España a acon­
sejar de nuevo prudencia por el riesgo de que se produzcan “au­
mentos de la morosidad”. Ante este peligro, el organismo diri­
gido por Jaime Caruana ha recomendado a las entidades “una 
estricta política de admisión, concesión y seguimiento del crédito” 
y ha insistido en que en otros ciclos económicos similares, “el cre­
cimiento del crédito se tradujo en aumentos de la morosidad”.

Hipotecas, epidemias 
y estadísticas

Los impuestos sobre la vivienda no cambiarán
El ministro de Hacienda, Cristóbal Montoro, 
ha asegurado que el Gobierno no va a cam­
biar el tratamiento fiscal que recibe la vi­
vienda. Según sus datos, en España hay 5,5 
millones de contribuyentes que se desgravan 
por la compra de vivienda, por lo que modifi­
car esa situación “llevaría prácticamente a 
cambiar el modelo del IRPF”.

UGT exige medidas para abaratar los pisos
El secretario de Acción Sindical de UGT, Antonio Ferrer, ha ase­
gurado que el Gobierno “no tiene excusas” para adoptar medidas 
que frenen la tendencia alcista del precio de las viviendas, un 
fenómeno que, a su juicio, carece de “lógica”. Según Ferrer, a pe­
sar de las advertencias del Fondo Monetario Internacional (FMI) 
sobre el peligro del encareciiniento de los pisos, el Gobierno no 
considera prioritario solventar este asunto.

Bancaja reduce los intereses a los jóvenes
Bancaja ha empezado a comercializar un paquete de servicios di­
señado para las personas de 26 a 35 años. Los clientes de la enti­
dad podrán acceder a un préstamo hipotecario que partirá de un 
tipo de interés del euribor más el 1%, que se podrá rebajar hasta 
el límite del 0,70% con reducciones acumulativas del 0,10% por 
la domiciliación de la nónima, la contratación de un seguro de 
vida y el mantenimiento de un plan de pensiones.

Vizcaya rebaja la fiscalidad de los préstamos
La Diputación Foral de Vizcaya ha aprobado una modificación 
del reglamento regulador del IRPF que mejora el trato fiscal a la 
compra de una vivienda. Según el diputado foral vizcaíno de Ha­
cienda, José Maria Iruarriazaga, entre las nuevas medidas des­
tacan el aumento a 30.000 euros de la cuantía límite del crédito 
fiscal para la adquisición de vivienda habitual y la ampliación de 
cinco a seis años el tiempo máximo de las cuentas vivienda.

L
a locura no está registrada 
aún como enfermedad con­
tagiosa. Parece ser que la 
genética sí tiene algo que ver en 

la salud mental, pero todavía no 
se han reahzado estudios serios 
sobre por qué las hipotecas son 
el producto de moda en una de 
las épocas con más incertidum­
bre económica de las últimas dé­
cadas. Aunque bien visto y ob­
servando las cifras del Banco de 
España, los bancos privados y los 
responsables del mercado hipo­
tecario, lo cierto es que habría 
que escudriñar en busca de gra­
dos de locura. Es decir, quienes 
suscriben una hipoteca están un 
poco locos, locos de remate, com­
pletamente locos o sólo medio lo­
cos. Depende de las estadísticas 
que se miren. Según el Banco de 
España, a pesar del espectacular 
incremento del precio de los pi­
sos, los españoles no somos tan 
desgraciados (económicamente 
hablando), ya que el esfuerzo fi­
nanciero para pagar la hipoteca 
se queda en un módico 14% de 
lo que las estadísticas han dado 
en llamar renta bruta disponible 
de las familias. ■

La realidad diaria, también es­
tadística, pero de otra clase, es 
distinta. Mientras que en un ho­
gar con una sola nómina la com­
pra de una vivienda absorbe no 
menos del 45,1% del salario me­
dio, en una familia con más de 
un ingreso la tasa se reduce al 
30%. Pero no hay mal que por 
bien no venga. Resulta que el 
37,4% de los hogares existentes 

en España en 2000 contaban con 
un solo salario, mientras que el 
31,7% ingresaban más de una 
nómina. Los problemas, pues, se 
diluyen, al menos para casi un 
tercio de los afectados. Pero, 
¿dónde está la población que 
falta.^ Respuesta; el 30,9% res­
tante de las familias está inte­
grado por personas no activas en 
el 86% de los casos, y por fami- 
has con todos sus miembros en 
paro en el 14% restante.

ÉlahonD^e________ 
las familias equivale 
a lo que se dejan 
en los bancos tas 
que tienen hipotecas

Ahora comienza a entenderse 
la estadística. Y es que en esa 
renta bruta disponible para el 
conjunto de las familias se cuen­
tan los jubilados, es decir, las 
pensiones; los parados, o lo que 
es lo mismo, las prestaciones y el 
subsidio de desempleo; las ren­
tas de capital e inversiones fi­
nancieras, equivalentes a los in­
tereses, los dividendos y 
plusvalías obtenidas por los aho­
rros; e incluso los impuestos que 
pagan las familias.

El problema está, pues, en sa­
ber si esto és sostenible. Algunos 
estudios nos recuerdan que el 
ahorro anual de las familias es­
pañolas en su conjunto equivale 
a lo que se dejan en los bancos las 

que tienen hipotecas. De mo­
mento, la cosa funciona porque 
los tipos de interés están bajos. 
Pero, ¿qué puede pasar si suben? 
La verdad es que uno de cada tres 
euros prestados por el sistema fi­
nanciero corresponde a un cré­
dito hipotecario. ¿Están prepara­
dos los bancos para un posible 
virus de impagados si cambian 
las circunstancias? Un punto y 
medio de subida en los tipos 
puede suponer 30 euros por re­
cibo y mes.

¿ Podemos dormir tranquilos ? 
Que se sepa, las correcciones 
históricas a la baja en el coste del 
metro cuadrado de suelo cons­
truido no han sido nunca ni gran­
des ni drásticas. La única excép- 
ción ha sido Japón, donde Ía 
banca entró casi en quiebra por la 
caída del valor de las viviendas. La 
economía se frenó en seco y los 
tipos han bajado prácticamente a 
cero (ahora están en el 0,04%) 
para que los clientes puedan pa­
gar y los bancos no se hundan.

Si nos convertimos en otro 
Japón, los problemas serán más 
graves de lo que podamos imagi­
nar. De momento podemos se­
guir durmiendo tranquilos. Los 
bonos del Estado a diez años se si­
guen vendiendo, con gran éxito, 
al 4,5% de interés. Y eso significa 
que los grandes inversores no 
creen que los tipos vayan a subir 
mucho en la siguiente década. Si 
no, invertirían a corto plazo. De 
cualquier manera, como en las 
normas de tráfico, lá prudencia 
es la mejor consejera.

TIPOS DE INTERÉS DE REFERENCIA PRECIO DE LA VIVIENDA
....................... - ___________

Euros por metro cuadrado 6/2003 Variación%

■ Andalucía L28O^ ^^HMHHBÍB 23,3

■ Aragón 1.566 ■■■ 2^’^

□ Asturias 1.694 17,9

■ Baleares
■■i 26.9

□ Canarias 1.414 ■■■■ 11

■ Cantabria 1-612 J

■ Castilla-La Manchay 1.468
i 19,3

□ Castilla y León 1.091 ■■■■■■ 17

□ Cataluña 2.478 ; 14,1

□ Valencia \ 1.158 ■■■■■■ 17

■ Extremadura 931 ■■■ 26,9

□ Galicia i 1.175 ■■■ 10

■ Madrid 2.644 ■■■■■■

□ Murcia 1.147 ■■■■■■ 15,3

□ Navarra 1.623 ^BHIHI ; 14,7

□ País Vasco 2.255 ■■■■■ ; 14,3

■ La Rioja 1.308 l^HHH^Hi■ 22,1

Media
1.802 ■■^■■■i 18,8

■ Por encima de la media. Fuente: Sociedad de Tasación.
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EN LA RED
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HIPOTECAS

Profesionales

Consejo de los Adminis­
tradores de Fincas. Fiza.
Marqués de Salamanca, 
10. 28006 Madrid. Tel: 
91 5 75 73 69.
www.cgcafe.org

Consejó General de la 
Abogacía. Paseo de Re­
coletos, n° 13.28004 Ma­
drid. Tel: 91 523 39 78. 
www.cgae.es

Colegio de los Registra­
dores. C/ Príncipe 
de Vergara, 72.
28006 Madrid.
Tel: 91 563 14 70.
www.registradores.org

Administración

Ministerio de Fomento
Nuevos Ministerios.
Paseo de la Castellana, 
67. 28071 Madrid.
Tel: 91 597 70 00 
www.mfom.es

Catastro
Paseo de la Castellana, 
272. 28071 Madrid.
Tel: 902 37 36 3 5. 
www.catastro. 
minliac.es

Instituto Nacional de
Consumo. C/ Principe 
de Vergara, 54. 
28006 Madrid.
Tel: 91 431 18 36 
www.consumo-inc.es

Búsqueda 
de inmuebles

Comprarcasa.com
Retama, 3. 6^ planta. 
28045 Madrid
Tel.: 91 337 3737. Fax: 
91 506 1880 
comprarcasa@ 
comprarcasa.com 
www.comprarcasa.com

' Portae
Tel: 902 529 529 
portae @ portae.com 
www.portae.com

Globaliza
Tel: 902 152133
WWW.globaliza.com
Look&Find
Tel:901303031 
info @ lfspain.com 
www.lfspain.com
inmuebie.com
Tel: 639987553 
info @ inmueble.com 
www.inmueble.com

Consulteras
rinsa
Tel: 91 372 75 00. 
tinsainfo@tinsa.es 
www.tinsa.com

Aguirre Newman
Tel: 91 3191314, 
934395454 y 
952902864 
asesores@ 
aguirrenewman.es 
www.aguirrenew- 
man.es
CB Richard Ellis
Tel: 91 598 1900 
y 93 444 7700. 
www.cbrichardellis.es

Cuentas para comprar una casa
Una de las cuentas que hay que hacer cuando se de­
cide adquirir una vivienda es el porcentaje de la renta 
disponible que se puede dedicar al pago de una hipo­
teca. En el portal inmobiliario comprarcasa.com hay 
algunos ejemplos de cómo se puede hacer este cál­
culo. En esta página (www.comprarcasa.com/ccasa/ 
guia_buscar_viv.jsp) también se ofrecen muchos otros 
consejos para acertar en la elección de la vivienda.

MWwo Edwin v« Favoritas M«ra«íí«teí Ayuda •
-^toii . «► . íj^ ^j. ¿J i ^^aÚHJUMÜ Í^F.vaiU* 'íJWJblMXk* ^ : ¿^- ^ S ’ ^ * '

,fráinisiioa»KrtKjohíáeuníl,íao

• . ueetWAL OE DAMOS A tA EDIFICACIÓN

SEGURO DECENAL DE DAÑOS A
LA EDIFICACIÓN

’ara la ampliación y aclaración 
Je información sobre este 

.tema tan importante, podéis 
pvtiovs di contacto en el 
Colegio ton Francisco Asencio 
en el Area de Colegiados.
teléfono: 963536004 ^ax: 
963536200
Arnall: d.oMi.trfta«v,.»x.:i..et

C^ídudaflwd&Lutflucs
Ventétas d»i í« .«>fttíMAo¿n dt- s»auro ton WUSAAT 
a

Pccumefttabón rwees an* a*cala g>ntRáR de k

infurmadón Genet a.
1.5 j. □eguru ae uc tos matetiates que garauii^a duioiiLe aiez anos 
todos los daños producidos por vicios o defectos que afecten a la 
obra fondamental: cimentación, soportes, vigas, forjados, muros de 
carga y cualquier otro que afecte a la resistencia mecánica y 
estabilidao oei eoinc>o.
Segur, rstabicte ia ley, ei toiiTeaoi del scguiu dette ser el prumomf, 
salvo pacto con el constructor para que sea él el tomador del 
seguro por cuenta de promotor. El asegurado es el propio promotor 
y tu» sucesivos aoquiriences oí la eairicacioi,.

Diez años de garantía

La construcción de viviendas obliga a los promotores 
a contratar un seguro decenal que cubre a los futuros 
propietarios de los daños producidos por vicios o de­
fectos en la cimentación, soportes, vigas, forjados y 
muros de carga, entre otros. Én la página del Colegio 
Oficial de Aparejadores y Arquitectos Técnicos de Va­
lencia (www.coaatv.es/main/interior_archivos/  
documentacion/decenal.asp) es posible consultar to­
dos los detalles sobre este producto.

TEMASíF"

BIMNA nUcTILA

Bftiumo enenj^iQ.

C**ce¿A j^¿O]>i^«

CONSEJOS ENEROÉnCOS 
el buen uso de 18 energía

AerOHENOAdONES OE CARÁCTER CENOtAL 
nece^AHA «w rm»nc 
«•twAt. ekclnUdAd.

La energía imprescindible
Ahorrar energía es una buena práctica que no sólo 
agredece el medio ambiente, sino también el bolsillo. 
Es una labor que se puede hacer desde casa con un ma­
nejo adecuado, por ejemplo, de la calefacción y los 
electrodomésticos. La Agencia Local de la Energía de 
Sevilla (http://www.agencia-energia-sevilla.com/ 
menus/ofaem/consejos.htm#buenapractica) explica 
en su web cómo hacerlo.
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1.1 PISOS OFERTAS____________

VENDO PISO, 2 dormitorios, cocina, amue­
blada, seminuevo, garaje y trastero. Telf.: 
670-95.60.32.

SE VENDE piso amueblado, muy buen esta­
do, 3 habitaciones, salón, cocina, baño, 
aseo, 2 terrazas, zona sur. Telf.: 920- 
22.96.46 y 605-03.16.13.

VENDO ATICO, 50 m2 útiles, 2 dormitorios, 
completamente reformado, a estrenar. 
Paseo de San Roque, 120.000 Euros. Telf.: 
659-33.60.56 y 920-25.14.00.

ALQUILO PISO amueblado, 3 dormitorios, 2 
baños, televisión, microondas, garaje, 
trastero, calefacción central. Telf.: 920- 
2119.36.

VENDO CASA antigua con cuadra, tinado y 
corral, para restaurar, en pueblo a 10 km. 
de Ávila, buen precio. Telf.: 920-22.76.74.

SE VENDE piso en zona norte, 3 dormito­
rios, calefacción central, garaje y traste­
ro. Llamar de 13:00 a 20:00 horas. Telf.: 
920-25.08.54.

VENDO PISO zona Bulevar, 3 dormitorios, 
amplia terraza, trastero 14 m2 y garaje, 
piscina, padle y jardin privado. Telf.: 659- 
65.31.23.

VENDO PISO totalmente amueblado, todo 
exterior, 3 habitaciones con trastero, 
zona sur, C/ Heras. Telf.: 920-22.45.13.

VENDO CASA en la zona de la sierra de 
Ávila, amplio jardin. Telf.: 653-94.43.83.

SE VENDE piso en Ávila, Paseo de Santo 
boinas, 4, dos habitaciones, a estrenar, 
mínimo gasto de comunidad. Telf.: 920- 
20.02.18 y 670-31.65.43.

URBANIZACIÓN
“Fuente La Rana”

4 Últimos chalets
• 4 dormitorios
’ 2 baños, aseo
* garaje para dos coches
’ bodega
' jardín
Promueve y construye

BUROLAR 70
DESDE 175.400 €

Telf./Fax: (920) 21 41. 52 
Avda. José Antonio, 9 - Ávila 
www.galeon.com\inmoavila

SE VENDE piso, 3 dormitorios, 2 baños, 
para reformar, en Barrio de la 
Universidad, amueblado. Económico. Telf.: 
610-45.27.34.

SE VENDE chalet nuevo en Narrillos de San 
Leonardo, a 5 km. de Ávila, 4 habitaciones, 
3 baños, cocina, salón. Telf.: 659-08.45.25.

VENDO CASA - piso, soleado 90 m2, nuevo, 
buen precio, amueblado ■ cocina y baños. 
Telf.: 654-34.66.25 y 920-25.68.96.

SE VENDE o se alquila piso, en C/ Eduardo 
Marquina, 27. Telf.: 921-19.05.54. .

URGE VENDER piso. Telf.: 920-28.30.03.

SE VENDE o se alquila piso en C/ Francisco 
Nebreda, 13. Telf.: 921-19.05.54.

VíNDO PISO en C/ Hornos Caleros, 3 dor­
mitorios, agua caliente y calefacción cen­
tral. Telf.: 920-21.13.50.

VENDO 0 ALQUILO apartamento. Telf.: 
920-25.42.42.

SE VENDEN o se alquila piso, 3 dormito­
rios, garaje, piscina, tenis, zona Carrefour. 
Telf.: 605-66.94.43.

VENDO PISO, tres dormitorios, zona de San 
Roque. Telf.: 627.644.206.

VENDO CASA en la Sierra de Gredos, 4 
habitaciones, 2 baños, cocina amueblada, 
chimenea de leña. Telf.: 920-34.00.61 y 
920-36.40.63.

SE VENDE casa de 270 m2, C/ Triste 
Condesa, en Arenas de San Pedro, antiguo 
Banco de Santander. Telf.: 920-37.26.63.

SE VENDE apartamento reformado, 1 dor­
mitorio, 1 baño, salón con cocina america­
na, hidromasaje, hilo musical, piscina, 
bajo, 40 m2, zona centro. 84.500 Euros. 
Telf.: 655-86.92.22.

VENDO CHALET Urb. López Mezquita, fren­
te a la Muralla, 3 habitaciones, cocina 
amueblada, bodega, garaje para 2 coches, 
patio, jardin, muy soleado, con piscina y 
zonas comunes. Telf.: 627-09.73.69.

1.2 PISOS ALQUILER___________

SE ALQUILA piso amueblado, 4 habitacio­
nes, zona norte. Llamar en horario de 
comercio al Telf. 920-25.13.55 y todo el 
día en el 629-80.24.49.

ALQUILO PISO amueblado, zona de San 
Roque, 4 habitaciones, baño y aseo, cale­
facción y agua caliente central. Telf.: 920- 
31.81.81 y 647-26.82.81.

PISO AMUEBLADO, zona sur, soleado, tres 
dormitorios, exterior, calefacción, ascen­
sor y garaje opcional, C/ Gredos, 1. Telf.: 
920-22.31.48.

SE ALQUILAN pisos zona de La Santa y San 
Vicente, sin amueblar, 3 dormitorios, cale­
facción individual. Telf.: 920-25.11.55 y 
920-22.10.14.

SE ALQUILA apartamento amueblado, dor­
mitorio grande con armario empotrado, 
salón grande, cocina con terraza, cuarto 
de baño amplio y completo, en Paseo de la 
Estación, casa nueva con plaza de garaje. 
Telf.: 920-22.01.31 y 607-20.38.24.

OPORTUNIDAD. PISO lujo, zona San Roque, 
mejor que nuevo, todo exterior a dos 
fachadas, doble ventana, 3 habitaciones, 
salón, cocina, baño, calefacción indivi­
dual. Sin gastos de comunidad. Telf.: 656- 
77.81.99.

SE ALQUILA piso amueblado, zona sur. 
Telf.: 920-22.50.31.

SE ALQUILA piso céntrico. Telf.: 653- 
94.43.83.

SE ALQUILA apartamento céntrico. Llamar 
en horas de comida. Telf.: 920-22.30.24.

ALQUILO PISO de 4 dormitorios, zona sur 
(Santiago), soleado, sin gastos de comuni­
dad, garaje opcional. Telf.: 920-21.17.26.

SE ALQUILA piso nuevo, completamente 
amueblado, 4 dormitorios, 2 baños, salón, 
cocina, garaje, trastero, zona Barrio de la 
Universidad. Telf.: 920-20.85.77 y 920- 
25.36.61.

ALQUILO VIVIENDA amueblada, C/ 
Santiago, 3, dos habitaciones, sin gastos 
de comunidad. Telf.: 920-22.21.06 Y 649- 
96.11.78.

SE ALQUILA piso sin amueblar, zona Reyes 
Católicos. Telf.: 920-21.16.51 y 920-21.17.76.

ALQUILO PISO Paseo de San Roque, 13-1°C, 
amueblado, calefacción central, 3 habita­
ciones y cocina con electrodomésticos, 
cuarto de baño. Telf.: 661-04.29.01 y 983- 
35.81.07.

ALQUILO PISO amueblado nuevo, todo 
exterior, salón, cocina, 2 baños, 3 dormi­
torios, garaje y trastero, zona sur. Telf.: 
676-52.86.49.

PISO AMUEBLADO. C/ Reyes Católicos, 14. 
Ascensor y servicios centrales. 
Calefacción y agua caliente. Cuatro dormi­
torios. Telf.: 920.22.01.35.

ALQUILO PISO amueblado, calefacción y 
agua caliente central, zona Mercado 
Chico. Telf.: 920-21.24.06.

SE ALQUILA chalet amueblado, muy solea­
do, con jardín, 3 habitaciones, bodega, 
ático y garaje. Muy bien situado. Telf.: 
659-41.15.47 Y 920-22.12.51.

SE ALQUILA piso frente al Hospital 
Provincial, con calefacción individual, 
semiamueblado, muy soleado. Telf.: 920- 
22.49.35.

SE ALQUILA apartamento céntrico (junto a 
la Plaza de la Santa), amueblado, a estre­
nar. Económico. Telf.: 676-48.00.58.

OPORTUNIDAD. SE alquila piso, mejor que 
nuevo, todo exterior, 3 habitaciones, 
salón, cocina, baño, 2 terrazas, sin gastos 
de comunidad. Telf.: 656-77.81.99.

SE ALQUILA piso con 3 dormitorios, comu­
nidad individual y semi amueblado. Telf.: 
653-61.11.93.

ALQUILO PISO amueblado, 3 dormitorios, 
baño y aseo, servicios centrales, frente al 
Hospital Provincial. Telf.: 920-22.30.49.

SE ALQUILA piso amueblado, zona norte, 4 
habitaciones. Llamar tardes. Telf.: 920- 
25.07.69.

SE ALQUILA piso. Zona Sur. 110 m2.4 dor­
mitorios, 2 terrazas, gas natural, primera 
planta. Telf.: 91.462.30.05.

ALQUILO PISO amueblado, 3 habitaciones, 
calefacción central, 390 Euros. C/ Fray Gil, 
zona sur. Telf.: 920-22.55.74 *y 619- 
81.49.94.

ALQUILO PISO amueblado, 3 dormitorios, 2 
baños, garaje, piscina comunitaria. Paseo 
de Santo Tomas, edificio Amardillas. Telf.: 
920-21.19.82.

SE ALQUILA piso amueblado. 3 dormito­
rios, zona sur, al lado de la Iglesia de San 
José Obrero. Telf.: 920-25.36.69 y 666- 
55.60.08.

SE ALQUILA piso en Avenida de Portugal, 
amueblado, 3 dormitorios, 2 baños. Telf.: 
920-25.30.71 y 637-73.67.73.

ALQUILO PISO amueblado, 3 habitaciones, 
2 cuartos de baño, calefacción central, 
zona de San Antonio. Telf.: 920-22.38.62.

ALQUILO ECONÓMICOS dos pisos en Duque 
de Alba (centro de Ávila). Contestador. 
Telf. 91-431.22.41.

SE. ALQUILA vivienda unifamiliar, en urba­
nización La Viña. Telf.: 680-73.00.56.

ALQUILO PISO amueblado, cuatro dormito­
rios, dos baños, zona Mercado Grande. 
Telf.: 920-25.11.31 y 646-22.49.01.

ALQUILO PISO amueblado, 4 dormitorios, 2 
baños, soleado, zona sur. Telf.: 920- 
22.50.41.

SE ALQUILA piso amueblado, 4 dormito­
rios, 2 baños, 2 terrazas, zona de San 
Antonio, calefacción, comunidad y agua 
caliente incluido. Económico. Telf.: 616- 
95.68.89 y 606-43.15.08.

ALQUILO PISO amueblado. Calefacción 
individual y plaza de garaje. Junta a la 
Plaza del Rollo. Telf.: 920.22.35.62.

ALQUILO PISO, de un dormitorio, amuebla­
do, Plaza de garaje, trastero, C/ Telares, 
Ávila. Telf.: 920-22.40.37.

ALQUILO PISO de 3 dormitorios, ascensor, 
garaje, calefacción y agua caliente cen­
tral, 2 terrazas, zona de San Antonio. Telf.: 
920-26.10.54.

ALQUILO HABITACIÓN a chica, zona 
Escuela de Educación, Paseo de San 
Roque, servicios centrales. Telf.: 654- 
99.49.75. , '

ALQUILO PISO amueblado, nuevo, todo 
exterior, 2 habitaciones, baño y aseo, 
calefacción central, garaje opcional, par­
que de San Antonio. Telf.: 676-98.40.45.

ALQUILO PISO 3 dormitorios, agua caliente 
y calefacción central. Hornos Caleros, 27, 
sin amueblar. Telf.: 920-21.13.50.

SE ALQUILA piso con cinco habitaciones, 
cocina, despensa, dos servicios, calefac­
ción y totalmente reformado, muy solea­
do, en zona sur, frente al Hospital 
Provincial. Telf.: 920-22.79.28.

APARTAMENTO AMUEBLADO se alquila, en 
Paseo de la Estación. Telf.: 920-22.01.31.

SE ALQUILA piso en Paseo de la Estación, 
salón - comedor, 4 dormitorios. 3 cuartos 
de baño, 2 garajes y trastero. Telf.: 920- 
22.01.31.

ALQUILO PISO en C/ Hornos Caleros, 4 
habitaciones, amueblado, calefacción 
individual. Telf.: 920-22.24.92.

SE ALQUILA duplex, 3 habitaciones, 3 cuar­
tos de baño, piscina, pista de paddel, a 
estrenar. Frente a Carrefour. Telf.: 
607.11.02.96,630.08.17.89 y 620.25.15.96.

SE ALQUILA vivienda amueblado, 4 dormi­
torios, baño, salón, calefacción y cocina 
de gas ciudad, C/ Segovia, 15-2°, Ávila, 
todo exterior. Telf.: 920-25.71.82.

113 LOCALES OFERTAS_________

SE VENDEN locales comerciales en C/ 
Dulcinea, de 21 m2 y 42 m2. Telf.: 639- 
98.14.19 y 609-22.77.48.

SE VENDEN locales comerciales en Soto 
del Real, Ctra. de Burgos, a 30 minutos de 
Madrid, junto a la iglesia. Telf.: 91- 
847.89.58 y 670-31.65.43.

SE VENDE local en Ávila, Paseo de Santo 
Tomas, 4,140 m2, dos accesos, a 1 minuto 
de la Plaza de Santa Teresa. Telf.: 920- 
20.02.18 y 670-31.65.43.

SE VENDE local comercial de 275 m2 apro­
ximadamente, en su totalidad o por plazas 
individuales, para vehículos o almacén, C/ 
San Pedro Bautista, 23. Telf.: 920-22.20.87 
y 649-12.49.11.
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SE VENDE o se alquila local de 220 m2, 
para cualquier actividad, precio intere­
sante. Telf.: 91-479.40.32 y 920-34.81.06.

1.4 LOCALES ALQUILER

SE ALQUILA plaza de garaje, zona de San 
Antonio, frente a los jardines. Telf.: 920- 
25.16.58.

1.9 TRASPASOS

VENDO FAROS, pilotos, retrovisores, lim­
pia-parabrisas para Renault 21. Buen pre­
cio. Telf.: 658-102.669.

MOTO GAS - GAS 250, matriculada, modelo 
año 2000. Telf.: 607-55.37.26.

SE VENDEN teléfonos Motorola T-191 libre y 
Nokia 3310 libre, precio a convenir. Telf.: 
639-20.51.97.

SE VENDE silla de ruedas en buen estado, 
precio 59.000 pts., se vende por 25.000 
pts. Telf.: 920-22.39.65.

VENDO KARAOKE Boiwan, nuevo, 4 VHS, con 
canciones y dos micros. 50 Euros. Telf.: 
920-22.39.65.

SE VENDEN utensilios de peluquería: lava- 
cabezas de un seno, sillón de caballeros y 
suplemento para niños, en perfecto esta­
do, barato. Telf.: 920-21.25.12.

PAYASO-MAGO para tu fiesta. Magia, mala­
bares, figura globos. Telf.: 920.23.26.31.

ESPAÑOLA EXPERTA en ancianos y educa­
dora infantil. Cuido en mi domicilio por 
horas, fines de semana y noches. Bebés 
Niños. Personas de Tercera Edad Telf- 
920.25.62.75. "

LOCAL EN alquiler, Avda Juan Pablo ii, 
acondicionado. Telf.: 620-92.52.82.

SE ALQUILA trastero, zona de San Antonio. 
Telf.: 920-22.56.06 y 600-61.18.09.

ALQUILO LOCAL para oficina, económico, 
Avda, de la Inmaculada, frente al 

. Seminario. Telf.: 920-25.63.82.

ALQUILO LOCAL en C/ Estrada, 2, planta 
primera y segunda. Telf.: 920-22.42.45.

TRASPASO BAR de copas en Ávila, renta 
380 Euros, funcionando. Telf.: 625- 
37.57.59.

SE TRASPASA negocio de hostelería en 
funcionamiento, por jubilación. Telf.: 920- 
22.19.58.

SE TRASPASA botica natural, herbolario, 
funcionando y con futuro. Telf.: 686- 
60.33.68.

1.10 HUÉSPEDES

VENDO FORD Fiesta 1.8 Diesel, pocos kiló­
metros, perfecto estado. Telf.: 647- 
57.69.85.

VENDO RENAULT 21 Diesel, para despiece, 
bien de chapa y motor, 300 Euros. Telf.: 
658-10.26.69.

VENDO OPEL Vecta F/E, 1.300 Euros. 
Llamar por las tardes. Telf.: 920-25.68.12.

VENDO SEAT 600 E, 31 años, blanco, en 
buen estado, con otro sin papeles para 
repuesto. Telf.: 626-79.55.06.

6.3 DOMÉSTICOS_ _ _ _ _ _

SE OFRECE chica para hacer las tareas del 
hogar interna. Telf.: 920-32.41.25 y 649- 
88.27.86.

LIMPIADORAS ESPAÑOLAS de viviendas, 
especialidad en primeras limpiezas gene­
rales, despachos y comunidades. 
Presupuesto sin compromiso. Telf.: 658- 
60.24.97.

7 VARIOSALQUILO LOCAL en la Plaza de la Feria, 90 
m2. Telf.: 920-22.32.44.

1.5 PARCELAS OFERTAS

NECESITAMOS FAMILIAS que puedan aco­
ger a estudiantes extranjeros. Telf.: 920- 
22.26.52.

SE ALQUILA habitación para pernoctar, 
zona norte. 150 Euros. Telf.: 609-01.92.65.

PARTICULAR VENDE Mitsubishi Montero. 
2.8 IT. Año 96. Telf.: 920.25.12.48. Horario 
Comercio. 7.1 ANIMALES

SE VENDE, parcela de 8.000 m2, (edifica­
ble), junto ai casco urbano. Mejor ver, 
Ctra. Nacional 110 a 10 Km. de Ávila. Telf.: 
91-651.06.48. '

VENDO EN Bernuy Salinero un prado de 
20.391 m. y otro de 3150 m. Telf.: 920- 
25.24.65 y 670-44.70.36.

1.11 PISOS COMPARTIDOS

SE NECESITA una chica para compartir 
piso. Telf.: 920-22.81.23.

SE OFRECE habitación en piso compartido, 
para-chicas, sólo dos personas, zona cen­
tro. Telf.: 609-25.92.42.

SE NECESITA chico para ayudante de coci­
na con experiencia. Mesón "La Fragua”. 
Martiherrero. Telf.: 920-26.94.57.

VEHICULOS DE OCASION. DISPONEMOS DE 
VEHICULOS SEMINUEVOS. TODAS LAS MAR­
CAS Y MODELOS. TOTALMENTE REVISADOS 
Y GARANTIZADOS. VISITENOS SIN COMPRO­
MISO. C/ RUFINO MARTIN, 2. TALLER MECA­
NICO. AVILA. Telf.: 920-22.09.58.

SE VENDE Peugeot 309 GTI 2.0,16 v, e.e., 
c.c.,d.a., techo solar, llantas de aleación, 
en perfecto estado. Telf.: 606-14.74.25.

SE VENDE silla de ruedas de calle, para 
personas que no puedan caminar. Precio 
en ortopedias 510 Euros, se vende por 240 
Euros. Telf.: 658-60.24.97.

5 OFIMÁTICA

5.1 ORDENADORES

GANADERIA SELECTA de Charoles. Carta 
genealógica y sanitaria. Muy buenos 
ejemplares. Venta permanente: machos 
y hembras, varias edades, todos nacidos 
en nuestra finca de Montenegro (Barco 
de Ávila) y son hijos de toros probados. 
Toribio Nieto Gutiérrez, El Barco de 
Ávila. Teléfono 669-38.90.83 y Fax 91- 
303.12.63.

SE VENDEN 3 fincas con luz, a 12 km. de 
Ávila, vistas a Gredos, escrituras al día. 
Telf.: 655-86.92.22 y 630-72.40.31. 3 HOGAR VENDO LECTOR de CD Sony, para cinco dis- 7.3 MENSAJES

eos, buen estado, 120 Euros. Telf.: 656-

SE VENDE solar de 130 m2, para construir 
en pleno casco urbano de Mingorría, con 
fachada a dos calles y vistas. Telf.: 920- 
21.22.79 y 920-21.25.42.

SE VENDE finca. 80.000 m2 en Urraca 
Miguel (cercana a Ávila) Excelente acceso, 
con agua. Económica. Telf.: 630.08.68.75.

SE VENDE o se alquila finca de 18.000 m2, 
agua, luz, casa, nave de 200 m2,100 m2 y 
otra de 60 m2, vallada, a 6 km. de Ávila, 
Carretera de Salamanca. Telf.: 920- 
22.20.87 y 649-12.49.il.

SE ALQUILA habitación, piso nuevo, cale­
facción central y dos baños, precio a con- 3.1 MUEBLES

53.24.60. PERSONA DE LA 3^ edad, enferma encama­
da, solicita la generosidad de alguna casa 
de muebles, ortopedia o persona solidaria 
para donar somier o cama articulada eléc­
trica, por necesidad. Telf.: 920-25.62.75.

POR FAVOR, si alguna persona dispusiera 
de una cama articulada eléctrica y quisie­
ra donarla, para una persona enferma 
encamada, sin recursos económicos, lla­
mar al Telf.: 920-25.62.75.

7.7 ENSEÑANZA

venir. Telf.: 91-681.89.95 y 666-74.41.15.

HABITACION AMUEBLADA se alquila en piso 
compartido, calefacción, tranquilo para 
estudiantes, junto a la E.U, de Magisterio, 
en la C/ Hornos Caleros. Telf.: 920- 
22.25.74 y 696-00.25.24.

SE NECESITA chica para compartir piso, en 
Avda. Juan Pablo II, 22. Telf.:'920-26.93.45 
y 686-80.60.77.

2 MOTOR

2.1 AUTOMÓVILES

VENDO MOBILIARIO de vivienda y electro­
domésticos. Económico. Telf.: 655- 
48.58.53.

6 TRABAJO

6.1 OFERTAS
VENDO MUEBLE de salón, 280 m. 
Económico. Telf.: 920-22.68.84.

SE VENDEN muebles de salón y de entrada, 
en buen estado, 2 sofás (3 y 2 plazas), 2 
mesas de marmol, 6 sillas, aparador de 
madera maciza, espejo. Telf.: 920- 
22.66.60 Y 639-31.04.70.

EMPRESA OFRECE en Ávila trabajos desde 
casa. Reservas e información detallada y 

^gratuita al Apartado 371 Mérida 06800

6.2DEMANDAS_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _
OPORTUNIDAD. MATRIMONIO mayor vende 
a caprichoso que quiera vivir en bonita 
finca de 8.000 m. con piscina cubierta, 
campo de tenis, etc. a 2 km. de Ávila,

4 OCIO SE OFRECE señora para cuidar niños o 
para realizar tareas de la casa, dos horas 
por la tarde. Telf.: 620-82.79.31.

CLASES DE PINTURA. Todas las técnicas, 
niños y adultos, iniciación e ingreso a 
Bellas Artes. Calle Duque de Alba (zona 
centro), libertad de horario por las tar­
des. Preguntar por Juan Carlos Sastre. 
LLamar de 14:30 a 15:30. Teléfono 920- 
28.15.46.

carretera de Salamanca. Veala, preciosa. 
Precio a convenir. Telf.: 920-21.15.42.

VENDO DERECHO de plantación de viñedo. 
Telf.: 91.863.81.81.

PARTICULAR VENDE Lancia Thema 2. i 150 
cv., todos los extras, 92.000 km., perfecto 
estado, 2.000 Euros. Telf.: 91-479.06.54.

4.1 DEPORTES OFERTAS

VENDO BICI, Mini Bike, nueva, 30 Euros. 
Telf.: 920-22.39.65.

SE OFRECE camarero para trabajar, expe­
riencia en barra -y comedor. Telf.: 653- 
38.44.12.

1.8 GARAJE ALQUILER
VENDO BMW 525 D, año 2000,73.000 km. 
TiptronIc, Parktronic, GPS, Tv, Teléfono,, 
xenón, sensor de lluvia, volante multifun- 4.4 VARIOS

SE OFRECE joven de 37 años, para trabajar 
en almacenes, fábricas, etc, experiencia 
de 8 años. Telf.: 653-38.44.12.

DOY CLASES de Inglés a nivel particular, 
incluso a domicilio y por días. Telf.: 920-

ción. Telf.: 606-03.42.40. 22.71.5 7 y 661-0 7.68.4 7.

SE ALQUILAN garajes. C/ Onésimo 
Redondo, edificio Don Carmelo, mensuali­
dad 30 Euros más 5 Euros de comunidad. 
Telf.: 920-37.12.11.

VENDO CINCO ruedas completas con disco. 
Bien de dibujo. 100 euros las cinco. Telf.: 
658.102.669.

VENDO TRAJES, pantalones y otras cosas 
de invierno, merece la pena ver. Ocasión • 
única, compra uno y regalo otro. Telf.: 
920-21.25.21.

SE OFRECE chica para cuidar niños o para 
. realizar tareas del hogar por las tardes.
Telf.: 645-04.72.70.

CLASES PARTICULARES de Física, Química 
y Matemáticas, todos los niveles. Telf: 
920-22.41.17 y 678-40.90.90.

1 € POR 2 INSERCIONES: cada inserción+ 0,S0 ( 
Cupón de anuncio SOLO para PARTICULARES

o

Nombre y apellidos...................................;.......................................................................................................D.N.I
Dirección .............................................  Código Postal................................ Población
(Sección)............................... Texto del anuncio.................................................................. ...............................

Teléfono dé contacto........................................ .....................

FORMA DE PAGO:
Al contado en nuestras oficinas de Plaza del Ejército 8, entrada por C/ Cuesta Antigua, s/n. 05001 ÁVILA
Por Correo: Nos remitan el Cupón del anuncio correspondienté, adjuntando el resguardo de ingreso en nuestras 

cuentas/ctes. de:

Caja de Ahorros de Ávila: 2094-0001-09-0001775649 I
Caja Duero: 2104-0301-57-3000049551

MCD 2022-L5



jQl^lNGO 23 DE NOVIEMBRE DE 2003 DIARIO DE ÁVILA EL RASTRO DE AVILA Vil

PORPALABRAS Horario de recogida de anuncios en nuestras oficinas de: Plaza del Ejército, 8{entrada por la 
calle Cuesta Antigua, s/n), Mañanas: De 9,00 a 2, Tardes: De 4,00 a 7,00.
Los anuncios recogidos a partir de las 2:00 de la tarde, se publicaran tres fechas después.
TARIFAS: hasta 10 palabras (Mínimo) 4,00 Euros
Cada palabras de más 0,40 Euros +16% IVA

Alquileres
lÚDIlER DE pisos y apartamentos de j 
tíntos precios. Llamar horario de ofici- : 
¡a .teléfono 920 2217 04.

¡[ALQUILA apartamento céntrico, amue- i 
tío, a estrenar, económico, un dormito- i 

i lid. Teléf on o 676 48 00 58.. ‘j

S[ ALQUILA o se vende bar restaurante i 
^^ostal en Guisando (Ávila), llamar de 9 a = 
lOnoche. Teléfono 920 22 08 51. ••

: SE ALQUILA bar restaurante en funciona- i 
miento, por jubilación. Polígono Indus- j 

i trál. Teléfono 920 2219 58. ;

ALQUILO PISO amueblado, calefacción ; 
'central. Telfs. 920 22 77 53, 920 22 53 34 i 
y 677 88 06 17. j

Ventas
SE VENDE piso de un dormitorio en San j 
Hoque, 26. Llamar de 9 a 10 noche, j 
leléfono 920 22 08 51. :

’ EN VENTA
Parcela Industrial en el Polígono de = 

"Las Hervencias° - 1° fase. ; 
Próxima a la carretera. 1.415 m2 ;

POMAR
' Teléfono :920 22 50 35 Í

1 VENDO APARTAMENTO A
! ESTRENAR, 45 M2, PLAZA

! DE GARAJE Y TRASTERO 
t MUY CÉNTRICO
TELÉFONO 653 90 60 52
DE 12 HoRAS EN ADELANTE

KNIDORM. APARTAMENTOS con vistas i 
mar. Directamente constructor. Delega- : 
w en Valladolid. 983 37 64 80. Propia i 
obra. 630 08 54 63. i

5E VENDE piso nuevo a estrenar, 140 m2 ; 
ítiles. Paseo Estación. 390.000 Euros, j 
teléfono 609 35 27 91. i

WO SOLAR y vivienda, 802 m2 con 962 i 
"í de edificabilidad. C/ Sol.ís y C/ j 
Independencia. Teléfono 920 2113 51. i

WO LOCAL de 400 m2. Paseo de San i 
Undue, totalmente acondicionado, i 
teléfono 920 22 3319. ;

tENDO NAVE (antigua Discoteca), 540 m2 ; 
enMombeltrán (Ávila). Telf. 920 37 60 58. j

Traspasos |
SE TRASPASA negocio zona sur, económi- i 
co. Teléfono 637 52 55 34. ;

Pisos compartidos
HABITACIÓN AMUEBLADA alquila en piso 
compartido, calefacción, tranquilo para 
estudiantes, junto a la E.U. de Magisterio, 
en Avda. 18 de Julio. Telfs. 920 22 25 74 y 
696 00 25 24.

SE BUSCA chica/o para compartir piso. 
Zona sur. Teléfono 920 24 06 02.

SE COMPARTE piso nuevo con chica estu­
diante, zona San Nicolás. Telf. 629 8016 87.

SE ALQUILA habitación para compartir 
piso, nuevo a estrenar. Telf. 690 68 55 35.

Demandas Trabajo
AUTÓNOMO CON furgón 3,5 TM, se ofrece 
MDL-Nacional. 920 25 63 48.

AGENTE COMERCIAL, experiencia, se ofrece. 
Ávila capital, provincia. Telf. 646 7019 40.

Ofertas Trabajo
¿BUSCAS UN TRABAJO PARA TODA LA 
VIDA? Miles de plazas libres como funcio­
nario desde certificado escolar. 
Infórmate: 900 315 315. Llamada gratuita.

SI TIENES EL CERTIFICADO ESCOLAR PUE­
DES TRABAJAR COMO FUNCIONARIO: CON­
SERJES, ORDENANZAS, JARDINEROS, CHO­
FERES. Un trabajo para toda la vida. 
Garantizamos tu formación hasta el apro­
bado. Infórmate 900 315 315. Llamada gra­
tuita.

RESIDENCIAS TERCERA EDAD PRECISAN 
Auxiliares y Cuidadores del anciano. 
Trabajadores Sociales... para próximos 
ingresos. Infórmate 900 150 191. Lfamada 
gratuita.

AUXILIAR ADMINISTRATIVO. Trabajo fijo 
Ayuntamientos, Bibliotecas, Bancos, 
Cajas Ahorros,... Requisito; Graduado 
Escolar. Infórmate 900 150 191. Llamada 
gratuita.

PLAZAS LIBRES BANCOS y Cajas de 
Ahorros. Próxima convocatoria. Sólo 
necesitas el BUP. Prepárate 900 150 191. 
Llamada gratuita.

íMfAXIA, 
ESPRESSO POINT

Líder de café en Italia, busca 

DISTRIBUIDOR 
PARA PRODUCTO EXCLUSIVO

ZONA AVILA
Requisitos: • Persona o empresa conocedora 
sector PYMES • Residente en ia zona, con 
vehículo propio, • Inversión mínima en 
máquinas de bajo coste.Ofrecemos: « Negocio 
muy sencillo de llevar (no son ventas). * Negocio 
sin devoluciones ni impagados. • Compatible 
con otras actividades. • Facilitamos 
financiación.
Interesados/as concertar entre­
vista personal al T. 93 632 58 00

Se mantendrá entrevista en zona.

SE PRECISAN ATS, CELADORES, Auxiliares 
Administrativos para plazas libres en 
Servicio Sanitarios Asturianos, Clínicas... 
Prepárate 900150191. Llamada gratuita.

SE NECESITA camarero. Telf. 920 22 8415.

SE NECESITA conductor para camión grúa. 
Teléfono 630 08 68 75.

SE NECESITA personal con carnet B-1, para 
venta de productos congelados. Teléfono 
658 85 87 93.

NECESITAMOS MONITOR/A de aerositness. 
Interesados llamar de 12 a 14h. Teléfono 
920 25 46 96.

SE NECESITAN camareros con experien­
cia para restaurante en Madrid. Teléfo­
no 91 366 39 66.

SI TE DUELE QUE MILES DE 
REFUGIADOS NO TENGAN ACCESO 
A LA SALUD, LLAMA AL MÉDICO

Gane HASTA 500.000 pts. mensuales cul­
tivando setas de gran consumo para 
AGROMA. Séneca, 9, 08006 Barcelona. 
Escribir o llamar 93 218 8116.

EMPRESA NECESITA administrativo. Enviar 
Curriculum Vitae al Apartado de Correos, 
32.05080 Ávila.

EMPRESA CONSTRUCTORA necesita 
Ingeniero Técnico de Obras Públicas. 
Enviar curriculum vitae al apartado de 
correos 244.05080 Ávila.

SE NECESITA autónomo con furgón de 15 
m3‘ o más, para reparto diario. Intere­
sados llamar al 629 61 32 60.

CONFECIONE EN su domicilio bisutería, 
muñecas, ensobrado publicidad, etcétera 
666 4Í 31 83.

SE NECESITA maquinista para retro mixta, 
zona Arévalo. Teléfono 659 87 04 26.

PARA MADRID chica con papeles y expe­
riencia. 91726 54 27.

SE BUSCA interna profesional para 
Madrid. Buenas condiciones. Teléfono 
91 411 6812.

Motor
VENDO BMW 320, extras, techos espejos 
eléctricos, llantas, buen estado, económi­
co. Teléfono 696 937 554.

Enseñanza
CURSO DE formación. Monitor de aerosit­
ness. Gimnasio Giocare. Telf. 920 25 46 96.

Contactos
CONTACTA con chicas liberales de Ávila, 
envía "DURO" al 5959.

CASA DE relax, discreción e higiene, cha­
let privado, todos los servicios, salidas. 
679 08 48 42.

MORENITA 20 años, cariñosa, complacien­
te, morbosa, cuerpo de barby, salidas. 
652 72 9615.

Ag. Matrimoniales
AGENCIA MATRIMONIAL "Cupido". Encon­
trarás pareja, fines serios. Plaza Mayor, 
21. Valladolid. 983 33 86 88. -

Pérdidas
PERDIDO PERRO beagle, tres colores, tres 
meses. Gratificaré. Teléfono 609 73 25 00.

Varios
COBROS EL ZORRO. Le deben dinero por­
que Vd. quiere. 983 35 7611.

Trabajamos por so derecho 
a una «¡da digna.
Gracias a ti, podemos ayudar a las personas de los países 
más pobres a salir adelante por sí mismas.

intermw
Infórmate en el 902 330 331 www.intermon.org ■jŒErsEn^æiaHw^

Oxfam Internacional
Alberi» Ae.ile.a, 15 - 25015 MeírlS / Banesto: »a30-2M«-00-iei»16«271 / Caja MadriO: 2H38-176B-43-6M0333630
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Universidad Aumenta el
empleo en la
economía social
Más de 400.000 personas tra­
bajan en las 42.000 cooperati­
vas y sociedades laborales que 
existen en España, un 60% 
más que en 1996, según ha ex­
plicado el director general de 
Fomento de la Economía So­
cial y del Fondo Social Euro­
peo (FSE) del Ministerio de 
Trabajo, Manuel Barrachina.

Por este motivo se ha cre­
ado el Consejo de Fomento de 
la Economía Social, que, 
según el representante del Mi­
nisterio de trabajo, debe ser 
un foro en el que han de estar 
presentes todas las partes in­
teresadas e impulsar la eco­
nomía social. En este consejo 
hay 19 representantes de las 
cooperativas y sociedades la­
borales, otros tantos de las Co­
munidades Autónomas, 14de 
diferentes ministerios y un 
conjunto de expertos y repre­
sentantes de la Federación Es-

Emprendedores en las aulas
La ¡dea de montar una empresa no tiene que dar miedo a los jóvenes, a pesar de que es una tarea que exige mucha responsabilidad. El au-
toempleo puede ser una salida profesional interesante y con futuro, pero para ello hay que ser capaz de encontrar un negocio viable allí don­
de no lo ven los demás. La motivación para crear empresas y la tarea del emprendedor comienzan en la propia universidad.

L. Escribano

¿Por qué hago este trabajo para 
otro si puedo hacerlo para mí? 
Esta es la pregunta que se hacen 
muchos jóvenes emprendedores

pió negocio. A esto se ime que la 
ausencia de oportunidades para 
conseguir un empleo anima a los 
jóvenes a “emprender su propia 
aventura”, indica el-secretario ge- 

jaerahde la Confederación em­
presarial de Madrid (CEIM), Ale-

Arsenio Huergo, presiden 
de la Fundación Universidad- 
Empresa y que también estuvo 
presente en la jomada “Empren­
der en la universidad”, explica 
que “la idea que existía antes de 
que España no tiene una clara in­
clinación a la creación de empre­
sas está cambiando ya que, según 
un estudio de la Comisión Euro­
pea, España cuenta con un ma­
yor espíritu emprendedor que la 
media europea”. Y asegura que el 
65% de los jóvenes prefieren ser 
autoempleados frente a un 35% 
que desean trabajar por cuenta 
ajena. Sin embargo, la directora 
del Instituto Municipal para el 
Empleo y la Fonnación Empre­
sarial (Imefe), Dolores Flores, y el 
profesor de la Universidad Rey 
Juan Carlos I de Madrid, Alfonso 
González, no son tan optimistas 
y pretenden animar a que los jó­

venes universitarios tengan espí­
ritu emprendedor. “Cuando se 
hace una encuesta de futuro a los 
jóvenes, la mayoría quieren tra­
bajar en multinacionales y pocos 
piensan en crear su empresa. 
Quizá, debido a ima imagen erró­
nea de lo que es ser empresario”, 
señala Dolores Flores. Por su 
parte,'Alfonso González se sor­
prende igualmente de los pocos 
alumnos que estarían dispuestos 
a montar su negocio. Bien por-

Ilusión y entrega, las 
primeras cualidades

Un emprendedor debe 
tener fe en su proyecto, ilu­
sión, entrega, autocontrol, 
compromiso, imaginación, 
tenacidad, organización, 
competitividad, capacidad 
para tomar decisiones y tra­
bajar en equipo con perso­
nas diferentes. Además, 
debe marcarse objetivos 
como el camino hacia el 
éxito siempre y cuando 
tenga seguridad y confianza 
en sí mismo, aseguran las 
asociaciones de empresa- 
riosarios y profesores de 
universidades.

’que no quieren asumir riesgos fi­
nancieros, porque prefieren la co­
modidad o porque la percepción 
social de los empresarios no 
siempre es positiva. Por este mo­
tivo, exige que “las administra­
ciones faciliten a los empresarios 
la burocracia y la financiación de 
sus proyectos, ya que las empre­
sas son el principal pilar de nues­
tra sociedad”.

Para Arsenio Huergo, “crear 
una empresa es más que una

realidad las ideas

Tanto los representantes de 
las administraciones públi­
cas como de diferentes 
asociaciones aseguran que 
son necesarios más esfuer­
zos para que los jóvenes 
emprendedores no se 
encuentren con dificultades 
a la hora de montar sus 
negocios. Exigen eliminar 
barreras para realizar los 
trámites administrativos, 
que pueden tardar hasta 28 
semanas, y piden que facili­
ten la financiación siempre 
y cuando haya un buen 
plan de negocio.

aventura y un sueño, es una op­
ción de vida que supone una 
aportación a la economía del pre­
sente”. Por eso, todos los expertos 
consideran que es triste que mu­
chos proyectos no vean la luz por 
falta de fínanciación. Pero los jó­
venes emprendedores no deben 
olvidar, según el consejo de estos 
especialistas, que necesitan or­
ganización, esfuerzo; innova­
ción, trabajo, constancia y, lo más 
importante, capacidad de asumir 
riesgos.

Experiencias y consejos
Carlos García-Mauriño montó 
hace años su empresa y asegura 
que no era nadie especial. “Todo 

o es capaz de ser empre­
sario. Ademas; amu­
cho dinero. Yo comencé a trá 
jar desde casa y lo importante es 
tener los menores gastos posibles 
y no confiar en las subvenciones 
ya que pueden llegar o no. 
Además, hay que ir sin prisa, pero 
sin pausa, siendo profesionales 
serios y rigurosos y respetando al 
equipo ”.

La Cámara de Madrid, organi­
zadora del acto junto con el Imefe, 
advierte de que emprender una ac­
tividad empresarial es una decisión 
muy importante porque además de 
que tiene que ser un proyecto via­
ble, exige una completa dedicación 
para la gestión eficaz de medios hu­
manos, materiales y económicos. 

pañola de Municipios y Pro­
vincias (FEMP).

Barrachina ha resaltado el 
“importante papel” de la So­
ciedad Cooperativa Europea, 
que se aprobó este verahoyen- 
trará en vigor en el año 2007, 
“ya que personas de diferen­
tes países podrán crear una co­
operativa y operar en toda la 
Unión Europea”.

Los trabajadores 
no tienen por qué 
aceptar riesgos
Los trabajadores pueden ne­
garse a cumplir órdenes en el 
ámbito laboral que supongan 
“cierto riesgo para su integri­
dad física”, sin que ello pueda 
ser motivo de despido, según 
una sentencia del Tribunal Su­
perior de Justicia de Cataluña 
(TSJC). Tras la polémica sur­
gida después de que varias 
sentencias judiciales respon­
sabilizaran a los trabajadores 
de sus accidentes laborales, 
esta resolución del TSJC ar­
gumenta que “el deber de obe­
diencia del trabajador no debe 
entenderse como una obliga­
ción absoluta”.

entencia hace referen-
cia a unos ce-
dieron el 10 de mayo de 2000, 
cuando Claudio M.M, con­
ductor mecánico de la ern- 
presa ATP Servicios, fue des­
pedido porque se negó a llevar 
una mercancía con un vehí­
culo tractor desde Santa Per­
petua de Mogoda (Barcelona) 
a Burgos y el 14 de mayo tam­
poco hizo un transporte de 
Otra mercancía a Briviesca 
(Burgos). Al recibir la carta de 
despido, el empleado alego, 
entre otras cosas, que el ca­
mión “no estaba en condicio­
nes por diversas deficiencias'^'
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Productos financieros____________________

El ahorro también pasa 
por los seguros de vida

El ahorro puede canalizarse a través de distintos instrumentos. Uno de los más tradicionales es el seguro de vida, que en el último 
año ha incrementado el dinero que gestiona un 14%. Pero los de riesgo, que abonan un capital en caso de fallecimiento e invalidez, 
no son los que han evolucionado mejor. Ese papel les corresponde a los planes de pensiones y a los planes de previsión asegurados.

A.García

Ahorrar es un objetivo cada vez 
más difícil de alcanzar para las fa­
milias españolas, aunque los ins­
trumentos que tienen a su al­
cance son muy variados. Prueba 
de ello es que el año pasado sólo 
consiguieron destinar a este ob­
jetivo el 13,3% de su renta dispo­
nible, según demuestra un estu­
dio presentado en octubre por la 
Fundación de Cajas de Ahorros 
(Puncas). 1^ cifra demuestra una 
tendencia a la baja del ahorro, ya 
que en 1995 más del 15,6% de la 
renta disponible de las familias 
iba a parar a unas reservas que les 
permitían afrontar el futuro con 
seguridad. Las hipotecas tienen 
gran parte de la culpa. El importe 
medio de capital prestado por 
cada finca hipotecada ascendió 
en jubo hasta los 111.821 euros, 
lo que supone un incremento del 
15,6% respecto al mismo mes de 
2002, según el Instituto Nacional 
de Estadística (INE).

A pesar de estas dificultades, 
el ahorro gestionado por algunos 
productos fínancieros mantiene 
una tendencia alcista. Los segu­
ros de vida están entre ellos, tal y 
como demuestran los datos de la 
patronal del sector Unespa. Los 
datos de su último estudio sobre 
estos seguros, realizado por In­
vestigación Cooperativa entre 
Entidades Aseguradoras y Fon­
dos de Pensiones (ICEA), indican 
que el ahorro gestionado por los 
seguros de vida a finales de sep­
tiembre ascendió a 107.729,78 
millones de euros, un 13,97% 
más que el año pasado y un 
4,63% más que en enero.

^^dunuMitdelante
Los datos de España-ísoM^citxiQa- 
res a la media de la Unión Euro­
pea, en la que la inversión de los 
hogares en fondos de pensiones 
y seguros de vida registró un cre­
cimiento del 6,6%, según el 
Banco Central Europeo. Dentro 
de todos los productos agrupados 
en la categoría de los seguros de 
vida, los clientes pueden elegir 
entre dos familias: los seguros de 
riesgo y los de ahorro. La primera 
está formada por los productos 
tradicionales que garantizan un

Los seguros de ahorro, como los relacionados con la jubilación, son los que más han crecido este año.--------

El esperado registro

Los beneficiarios se 
quedan en el olvido
Las aseguradoras no están 
obligadas a informar a los 
beneficiarios de su derecho 
a recibir el dinero que les 
corresponde en caso de 
fallecimiento del asegurado. 
Para evitar que estas perso­
nas se queden sin el dinero 
que les corresponde, pues­
to que el derecho a recla­
marlo prescribe a los cinco 
añ^c^-eLSenado propuso en 
octubre de20D24©Hsceaciór^ 
de un registro de seguros 
de vida que todavía no se 
ha creado. 

capital en caso de fallecimiento o 
invalidez del tomador del seguro. 
En los segundos están los planes 
de pensiones y los planes de pre­
visión asegurados —conocidos

con las siglas de PPA— y en los 
que el cliente tiene la posibilidad 
de rescatar el dinero depositado, 
según recuerda Juan Francisco 
Gámez, de ICEA. Para el experto.

Las asociaciones 
exigen avances
El derecho a la intimidad de 
los tomadores de los seguros 
de vida es el principal obstá­
culo a la creación de un re­
gistro para estos productos. 
Varias asociaciones han soli­
citado al Gobierno la puesta 
en marcha de este instru­
mento, cuyo objetivo es que 
los beneficiarios reciban su 
dinero. Entre ellas están el 
sindicato UGT, la Asociación 
de Usuarios de Banca (Aus- 
T7arr©yy4aJJniór^ CÍV de 
Consumidores y7Was~dot 
Hogar de España (Unae).

aunque las dos familias de pro­
ductos han tenido una evolución 
positiva en el último año, en el 
caso dé los de ahorro' ha sido me­
jor porque son seguros que “per­
miten general un capital con vis­
tas al futuro”. La orientación de 
los seguros tradicionales, de 
riesgo, es diferente y, además, ca­
recen de desgravación físcal. Esos 
motivos hacen que estén cre­
ciendo más por la relación que 
tienen con las hipotecas y las tar­
jetas de crédito, según Gámez, 
que por el impulso que ofrecen al 
ahorro.

Los datos del experto de ICEA 
demuestran que una gran ma­
yoría de los seguros que se con­
tratan en España son de riesgo. 
De los 24 millones que hay, 15 Co­
rresponden a esta categ©ria_La.__ 
evolución de los seguros de aho­
rro dependerá en gran medida de 
cómo se comporten los PPA, 
cuya principal virtud reside en 
que garantizan un tipo de interés, 
en los próximos años, ya que 
2003 ha sido el primero en que se 
han empezado a comercializar.

Europa confía 
en e1 despertar 
de las 'telecos'
La situación de los mercados 
de comunicaciones electróni­
cas parece por fin estabili­
zarse, según pone de mani­
fiesto un informe de la 
Comisión Europea. El docu­
mento, que han analizado en 
Bruselas los ministros de Te­
lecomunicaciones, constata 
una recuperación de la con­
fianza de las empresas y de los 
consumidores, que se percibe 
especialmente en el acceso a 
Internet con las tecnologías de 
banda ancha y las comunica­
ciones móviles, que son los 
principales motores del creci­
miento del sector.

El número de líneas de ac­
ceso fijas de banda ancha se 
ha duplicado prácticamente 
en un año, pero la competen­
cia debe todavía reforzarse 
para garantizar el éxito de la 
banda ancha. Además, según 
el texto, el número de clientes 
de móviles aumentará más rá­
pidamente en 2003 que en 
2002, a pesar de que en varios 
Estados miembros hay más de 
90 abonados por cada 100 ha­
bitantes.

Por estos factores, Bruselas 
confía en que el mercado 
crezca más de lo que lo harán 
de forma global todas las eco­
nomías de la Unión Europea.

Retrasos en la 
ley de inversión 
colectiva
La nueva Ley de Instituciones 
de Inversión Colectiva (IIC) 
podría no entrar en vigor en 
febrero tal y como está pre­
visto, según ha advertido el 
presidente de la Comisión Na­
cional del Mercado de Valores 
(CNMV), Blas Calzada.

En unas jomadas organi­
zadas en Madrid por la Es­
cuela de Finanzas Aplicadas 
del Grupo Analistas Financie­
ros Internacionales (AFI), el 
máximo representante de la 
CMNV ha señalado que hasta 
febrero es posible que no haya 
suficiente para “mirar todo” lo 
que exige la nueva norma.

El texto tiene entre sus ob­
jetivos incrementar las posi­
bilidades de inversión de los 
fondos, que podrán invertir en 
casi todos los activos financie­
ros. También refuerza la pro­
tección de los derechos de los 
inversores, aumenta las obli­
gaciones de información de 
las gestoras y reduce los trá- 
mites administrativos de 
constitución de estos instru­
mentos de inversión. Gran 
parte de estas medidas, según 
Blas Calzada, supone en la 
práctica un incremento nota­
ble de la labor de control que 
realiza la CNMV.
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Alfonso Carcasona / Asociación de Jóvenes Empresarios de Madrid BECAS Y PREMIOS

"Para crear una empresa 
la ¡dea debe ser factible"

Laura Escribano

Antes de montar una empresa es 
fundamental que los jóvenes em­
prendedores tengan en cuenta la 
viabilidad de su idea y que se eje­
cute bien. Además, deben ser 
conscientes de que su sueño les 
puede ir bien o mal. “Es muy im- 
portane tener la capacidad para 
asumir riesgos”, asegura el pre­
sidente de la Asociación de Jóve­
nes Empresarios de Madrid, Al­
fonso Carcasona.
► ¿Qué consejos ofrecería a un 
joven que va a poner en marcha 
una empresa?
> Antes de todo hay que plante­
arse qué posibilidades de éxito 
tiene su idea desde el punto de 
vista económico. Lo importante 
no es sólo la idea, sino su ejecu­
ción. Para saber si efectivamente 
el proyecto es bueno y factible, 
hay que hacer un plan de nego­
cio con las inversiones, los gas­
tos y los ingresos, además de un 
cálculo de la inversión y la capa­
cidad de conseguiría.
► ¿Y a quien todavía no se decide? 
>Vivimos en un país donde se 
perdona mal el fracaso. Hay que 
ser conscientes de que te puede 
ir bien o mal y, si te va mal, hay 
que tomar medidas y soluciones 
en cada momento. Quien tenga 
esto claro, no tendrá dificultades. 
En cualquier caso, desde la aso­
ciación queremos que la geiite se 
anime porque no hace falta mu­
cho dinero ni salir en los perió­
dicos para montar una empresa. 
Lo que hace falta es ilusión, una 
idea y ganas de trabajar y desa­

rrollaría. También hay que tener 
la capacidad de asumir riesgos.
► ¿Con qué inconvenientes se en­
cuentran los jóvenes a la hora de 
montar empresas?
>Básicamente, los dos grandes 
problepaas con los que se en­
cuentran son las trabas burocrá­
ticas y el difícil acceso a las fuen­
tes de financiación. Desde la 
administración  hacen esfuerzos, 
por ejemplo, con la ventanilla

única de las cámaras de comer­
cio y el estatuto de la nueva em­
presa. Nosotros aplaudimos es­
tas iniciativas, pero todavía queda 
mucho por hacer. Por otro lado, 
el acceso a fuentes de financia­
ción sigue siendo un problema, 
en especial para los empresarios 
jóvenes, porque la solvencia que 
puede dar un joven es distinta a 
la que da una persona con canas. 
Después de muchos años de pe­
lea, ha surgido hace unos meses 
la cuenta ahorro empresa. En 
cualquier caso, muchos proyec­
tos buenos mueren en los cajo­
nes de los directores de sucursa­
les. Por eso, desde la asociación

hemos conseguido un acuerdo 
con Caja Madrid y con aval Ma­
drid para que faciliten financia­
ción a los jóvenes si el proyecto 
ha sido estudiado por nosotros.
► ¿A qué sé enfrentan los em­
prendedores cuando montan sus 
empresas?
>Hay mucha gente que dice ¡ya 
no tengo jefes! Pero todos sus 
clientes son sus jefes y cuantos 
más jefes tenga mejor. La ventaja 
es la flexibilidad de horarios, aun­
que haya que trabajar muchas ho­
ras. En los inicios hay que hacer 
de todo y aunque pueda parecer 
un horror, al cabo del tiempo se 
mira con mucho cariño porque 
es en esos momentos cuando se 
aprende qué es el negocio.
►¿Cómo se consigue la consoli­
dación de un negocio?
> Lo principal es comenzar la em­
presa con unos cimientos sólidos 

, y reinvertir en lugar de repartir 
las ganancias en la propia em­
presa los primeros años. Tam­
bién es interesante asociarte a 
asociaciones para entrar en con- 
tacto con gente que ha pasado por 
lo mismo. Hay que hacer un plan 
de negocio todos los años para 
prever los gastos y, por último, es­
tar atento a todas las oportunida­
des del mercado. Si no innovas, 
es dificíl estabifizarte.
►¿Cuáles son los negocios más 
emergentes?
>E1 del sector servicios, que no 
sólo incluye servicios, sino co­
mercios. También tienen fu turo 
los relacionados con el ocio, la ter­
cera edad, las nuevas tecnologías 
y las relaciones internacionales.

> Becas para realizar prácticas 
en empresas europeas. Orga­
nismo: Ministerio de Educa­
ción, Cultura y Deporte. Se­
cretaria de Estado, Educación 
y Universidades, c/ Los Ma­
drazo 17,28071, Madrid. Nú­
mero: 800. Dotación: Gastos 
de viaje, bolsa de 120 euros en 
concepto de preparación 
lingüística y cultural y pago 
mensual de 525 euros. Lugar: 
Unión Europea. Duración: 
Seis meses (con la posibilidad 
de una prórroga de otros seis). 
Requisitos: Titulados univer­
sitarios nacidos a partir del 
1.1.1973 que hayan obtenido 
su titulo a partir de 1998 y que 
no tengan experiencia laboral 
previa relacionada con su for­
mación. Para recibir infor­
mación sobre las empresas en 
las que se pueden hacer las 
prácticas es necesario inscri­
birse en el registro de las be­
cas (wvvw.becasargo.net/ 
beneficiarios/regis tro_ 
aptitud.asp).Plazo: 31.1.2005.

>^Becas de colaboración con la 
Dirección General de Política 
Comercial de la Secretaría de 
Estado de Comercio y Turismo. 
Organismo: Ministerio de 
Economía. Secretaría de Es­
tado de Comercio y Turismo. 
Paseo de la Castellana 162, 
28046 Madrid. Tel.: 915 83 74 
00. Número: 4. Dotación: 
9.380 euros brutos distribui­
dos en pagas mensuales de 
938 euros. Lugar España. Du­
ración: Diez meses. Requisi­
tos: Pueden solicitar las becas 
todos los titulados superiores. 
Los candidatos han de enviar 
a la Dirección General de Polí­
tica comercial una solicitud 
formulada de acuerdo con el 
articulo 70 de la Ley 30/1992, 
de 26 de noviembre, de Régi­
men Jurídico de las Adminis­
traciones Públicas; una foto­
copia del DNI, una copia 

compulsada del titulo acadé­
mico, una certificación acadé­
mica personal, su currículo y 
los documentos acreditativos 
de los méritos que aleguen. 
Plazo: 20.12.2003.

►Ayudas económicas para 
alumnos universitarios. Orga­
nismo: Comunidad Autó­
noma de Castilla y León. Con­
sejería de Educación y 
Cultura. Monasterio de Nha. 
Sra. del Prado. Autovía 
Puente Colgante, s/n. 47014 
Valladolid. Tel.: 983 41 15 00. 
Dotación: Variable. Lugar: 
Castilla y León. Duración: 
Curso 2003-2004. Requisitos: 
Los interesados deben estar 
matriculados durante el curso 
2003-2004 en alguna univer­
sidad pública española o en al­
guno de los centros donde se 
impartan estudios conducen­
tes a la obtención de los títu­
los de licenciado, ingenero, 
arquitecto, diplomado, maes­
tro, Arte Dramático, Danza y 
Restauración, entre otros. 
Plazo: 7.12.2003.

► Premio de investigación 
Eduardo Barreiros. Orga­
nismo: Fundación Eduardo 
Barreiros. Méndez Núñez, 
17.28014 Madrid. Tel.: 91701 
48 29. Dotación: 9.000 euros. 
Requisitos: Pueden presen­
tarse a la convocatoria los tra­
bajos de investigación rela­
cionados con soluciones 
tecnológicas, innovaciones, 
estudios de prospectiva o aná­
lisis de tendencias que con­
tribuyan a la reducción del 
impacto de la automoción en 
el medio ambiente. Podrán 
ser trabajos de fin de carrera, 
tesinas, tesis doctorales o tra­
bajos de investigación en ge­
neral, reahzados de forma in­
dividual o enmarcadas en una 
institución pública o privada. 
Plazo: 7.12.2003.

OBSERVATORIO DEL EMPLEO
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EN CORTO EMPLEO PÚBLICO

i La negociación colectiva espera a mano
\ El ministro de Trabajo, Eduardo Zaplana, ha 
í asegurado que la negociación colectiva tiene 
¡ que renovarse al principio de la próxima le- 
i gislatura, tras las elecciones, “con un acuerdo 
; social” que sea fruto de un “debate sereno”.

Los rectores demandan ayuda a los políticos
i El presidente de la Conferencia de Rectores de las Universidades 

Españolas (CRUE), Juan Antonio Vázquez, ha solicitado a los par- 
’ tidos políticos que ofrezcan financiación universitaria en su pro- 
■ grama electoral para las próximas elecciones generales de marzo. 

“Es un tema que ha de formar parte importante de la oferta elec- 
; toral en las próximas elecciones”, ha señalado.

Planeta convoca un premio para universitarios
Booket, el área de libro de bolsillo del Gmpo Planeta, ha convo- 

: cado un premio de relatos cortos para universitarios que cuenta 
con una dotación de 3.000 euros y la publicación del relato en un 
libro que no se pondrá a la venta y del que se distribuirán unos 

i 75.000 ejemplares. La editorial también ha preparado un ciclo de 
: conferencias con escritores en varias universidades.

\ CCOO pide apoyo al trabajo femenino
¡ El secretario general del sindicato CCOO, José 

María Fidalgo, ha pedido que se incrementen las 
¡ prestaciones por cada hijo y se desarrolle una red 
i de apoyo a las personas dependientes para in­

centivar el empleo femenino. A su juicio, estas 
; necesidades también crean “nichos” de empleo.

El empleo en la pesca baja un 20% en siete años
El número de ocupados en la actividad pesquera alcaliza, hasta 

: el segundo trimestre de 2003, los 48.200 ocupados, lo que signi- 
! fica un descenso del 20,46% —12.400 empleos menos— en rela- 
i ción con el año 1996, según consta en la respuesta del Gobierno 

auna pregunta formulada por el Gmpo Mixto del Congreso.

Denuncia masiva contra la inseguridad en et trabajo

CCOO (Fecoma), Femando Serrano, ha anunciado que el sindi­
cato va a presentar “en tomo a 10.000 denuncias” sobre obras con 
deficiencias de seguridad para los trabajadores. Su objetivo es 
que la Fiscalía actúe de oficio contra estas obras.

Internacional
Parlamento Europeo. Cuerpo: 
Personal de enfermería para 
el servicio médico de Brnse- 
las. Personal: Laboral. Plazas: 
1. Titulación: Título que fa­
culte para el ejercicio de la En­
fermería y experiencia de dos 
años. Fin del plazo: 16.12. 
2003. Convocatoria: D0C- 
CEE del 16.11.2003.

Fundación Europea para la Me­
jora de las Condiciones de Vida 
y de Trabajo. Cuerpo: Director. 
Personal: Laboral. Titulación: 
Título universitaria y quince 
años de experiencia profesio­
nal, cinco de ellos como res­
ponsable de la administra­
ción. Fin del plazo: 
15.12.2003. Convocatoria: 
DOCCEE del 12.11.2003.

Nacional
Agencia Española de Coopera­
ción Internacional. Cuerpo: 
Coordinador general de la co­
operación española en Mé­
xico D.F. Personal: Laboral. 
Plazas.: 1. Titulación: Titulado 
universitario con experiencia 
en cooperación para el desa­
rrollo. Fin del plazo: 4.12. 
2003. Convocatoria: BOE del 
14.11.2003.

Consejo General del Poder Ju­
dicial. Cuerpo: Operador de 
informática. Personal: Labo­
ral. Plazas: 1. Titulación: Gra­
duado en Educación Secun­
daria, Formación Profesional 
de Técnico y experiencia de 
dos años. Fin del plazo: 9.12. 
2003. Convocatoria: BOE del 
18.11.2003.

Consejo Superior de Investiga­
ciones Científicas. Cuerpo: 
Responsable técnico de insta­
laciones y equipamiento en la 
Isla de la Cartuja (Sevilla). Per­

sonal: Laboral. Plazas: 1. Ti­
tulación: Arquitectura, Inge­
niería Industrial e Ingeniería 
de Caminos. Fin del plazo: 
9.12.2003. Convocatoria: Co­
municado al Centro de Infor­
mación Administrativa (CIA) 
el 18.11.2003. Observaciones: 
Contratación interina.

Autonómico
Junta de Castilla y León. Cuerpo: 
Técnicos superiores de in­
formática. Personal: Laboral.
Plazas: 29. Fin del plazo: 2.12. 
2003. Convocatoria: BOCL 
del 12.11.2003.

Junta de Castilla y León. Cuerpo: 
Delineantes. Personal: Fun­
cionario. Plazas: 2. Fin del 
plazo: 2.12.2003. Convocato­
ria: BOCL del 12.11.2003.

Generalitat de Cataluña. Cuerpo: 
Médico. Personal: Laboral. Ti­
tulación: Licenciado en Medi­
cina y Cimgía. Plazas: 1. Fin 
del plazo: 9.12.2003. Convo­
catoria: DOGC del 19.11. 
2003.

Comunidad de Madrid. Cuerpo: 
Conductor. Personal: Funcio­
nario. Plazas: 1. Fin del plazo: 
29.11.2003. Convocatoria: 
BOCM del 18.11.2003. Ob­
servaciones: Contratación in­
terina.

Gobierno de Navarra. Cuerpo: 
Conserje. Personal: Funcio­
nario. Plazas: 1. Fin del plazo: 
19.12.2003. Convocatoria: 
BON del 19.11.2003.

Local
Ayuntamiento de Cártama (Má­
laga). Cuerpo: Policía local. 
Personal: Funcionario. Pla­
zas: 3. Fin del plazo: 9.12. 
2003. Convocatoria: BOE del 
13.11.2003.

Ayuntamiento de Aranjuez (Ma­
drid). Cuerpo: Ayudantes de 
oficios múltiples. Personal: 
Laboral. Plazas: 4. Fin del 
plazo: 5.12.2003. Convocato­
ria: BOE del 15.11.2003.

Universidad
Universidad de Burgos. Cuerpo: 
Escala de técnicos de Siste­
mas y Tecnologías de la In­
formación. Personal: Funcio­
nario. Plazas: 2. Fin del plazo: 
9.12.2003. Convocatoria: 
BOE del 18.11.2003.

Universidad de Burgos. Cuerpo: 
Ayudantes de bibliotecas y ar­
chivos. Personal: Funciona­
rio. Plazas: 5. Fin del plazo: 
27.11.2003. Convocatoria: 
BOE del 7.11.2003.

Universidad Pablo Olavide de 
Sevilla. Cuerpo: Técnico su­
perior de apoyo a la investiga­
ción. Personal: Laboral. Pla­
zas: 1. Titulación: Licenciado 
en Ciencias Biológicas, doc­
torado en algún programa de 
Neurociencias y dos años de 
experiencia posdoctoral. Fin 
del plazo: 27.11.'2OO3. Convo­
catoria: BOJA del 12.11.2003.

Universidad Politécnica de Va­
lencia. Cuerpo: Técnico me­
dio de Prevención de Riesgos 
Laborales. Personal: Funcio­
nario. Plazas: 1. Fin del plazo: 
1. 12.2003. Convocatoria: 
DOGV del 7.11.2003.

Universidad de Zaragoza. 
Cuerpo: Escala auxiliar. Per­
sonal: Funcionario. Plazas: 
50. Titulación: Graduado en 
Educación Secundaria, For­
mación Profesional de Grado 
Medio y técnico auxiliar de 
Formación Profesional de 
Primer Grado. Fin del plazo: 
1.12.2003. Convocatoria: 
BOA del 10.11.2003.

Datos correspondientes a octubre de 2003.

Paro registrado por provincias Fuente: Ministerio de Trabajo.
Contratos

Número | Variación % ¡ 1asa% [..•“«?»» ''ariac¡ón % Tasa% iJWinero j 1^^

■ A Coruña : 61.035 í 4 2210 1 11.35 | □ Cuenca | 6.05^ 4 591 A81 J Ourense [ 16.767 \ ♦ 709 ; 11.5

□ Álava 9.489 14' -288 6,36 □ Girona 15.636 4 2.342.. \......4.92 j ® Palencia 7.347 ̂  4
■ Albacete 18.262 4 604 11,93 «Granada 37.277 ♦ 1.274 11,24 «Pontevedra 51.918 > 2.797 ,89

■Alicante 49441 14 2.303 6,87 □ Guadalaiara 6.269 ♦ 406 , 6,76 i « Salamanca j 16.619 j ♦ 1264 1,12
□ Almería 15.436 !♦ -1.660 6,6 i i Guipúzcoa i 21.041 ♦ 265 6 34 BSC Tenerife ,44.057 ♦ 496 10,43

«Asturias 53.450 4 2,765, 12,1 «Huelva 19.246 4 644 9,33 □ Segovia 3.332 4 .
«Ávila 5.769 (4 200 1 9,2 0 Huesca........ ^4.436...4.........379.. ; 4,93 jffl Sevilla j 96. ,
8 Badajoz 40.427 Î4 938 ! 14,21 1 □ Jaén 22.424 4 1.537 , 8,65 (□ Soria i 2.073 .

□ Baleares 28.175 14 5.595 1 6,37 O La Rioja |^ A^8 4..........157 5,61 [aTarw»,
□ Barcelona 162.686 4 2.504 6,84 ® Las Palmas 55.528 4 1.269 12,4 □ Teruel Ï 9 48
□ Burgos 1 11.793 1 4 873 1 7,38 «León (17.815 4 744- 9,13 ¡■Toledo - Roo t orr 7 71
« Cáceres 119.126 14 535 110,92 1 □ Lleida J 7.254 4 249 J...... 4,4 Valencia 81.638 4 266 ^ 7,71

«Cádiz ' 77.553 ¡4 2.831 5 16,53 ;fflLugo i 14.781 4....... 780 9,67 i®Valladolid 22.86 4 _ ’
«Cantabria 224 37 14 1.972 1 9,04 □ Madrid 1200.038 4 6.505 7,87 Vizcaya ¡ 42.917 4 955 8, 9
□ Castellón 10:369 i* 246 i 4,59 «Málaga l 57.728 ♦ 2,142 i 9,84 i ■ Zamora l 7.880 t 500 1111
«Ceuta 3.980Í4 103J 13,68 JBMelilla i 4.728 4 769 19,62 pZatagoza . 25.790 ♦ 904 6,83

« Ciudad Real 23.705 1 4 1.018 1 12,11 ■ □ Murcia : 37.001 4 1.189.. ......6,99 j _
« Córdoba 4L859 i 4 1308 i 12,86 ! □ Navarra ¡ 16.776 4 -281 : 6,48 j S Por encima de la tasa media de paro de España.

rj1¿Z rd

1 •

Iridefinidos

y

De carácter 
formativo

A tiempo completo : Obra o servicio 
determinado

Eventuales por 
A tiempo parcial ; circunstancia

de ia producción
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LA BOLSA LA SEMANA

Ibex 35

ÚLTIMA SEMANA

Lunes

Martes

Miércoles

7.127,30

1.131,50 # 1

Jueves 7.111,60

Viernes 7.145,00 ^|

Nuevo Mercado

ÚLTIMA SEMANA

Lunes 1.787,20 ^(

Martes 1.792,90 JiJ

Miércoles 1.780,40

Jueves 1.751,50 4||k

Viernes 1.754,00 4|^

7500

7000

6500

6000

5500

5000

Lunes
La semana arrancó con fuer­
tes caídas en las bolsas euro­
peas y el Ibex 35 sufrió su ma­
yor descenso en los últimos 
cinco meses tras ceder un 
2,17%. Iberia registró la ma­
yor caída entre las empresas 
del Ibex-35 y la tercera del 
mercado continuo al ceder 
un 6,03%, castigada por las 
amenazas terroristas de Al 
Qaeda y por la recogida de be­
neficios.

Martes

BARCELONA VALENCiA

...i....... i 587j29..........

L-17 M-18 X-18 J-20 V-21

MERCADO DE DIVISAS

DOLAR/EURO OTRAS MONEDAS

«nW»É^______ Dólares
Euro Dólar EE UU Euros EE UU

47,710 40,126 pesos dominicanos 1 peso dominicano 0,0210 0,0249

415,849 414,660 colones costarricen. 1 colón costarricense 0,0024 0,0024

TIPOS DE CAMBIO OFICIALES Datos recogidos a 21 de noviembre de 2003.

Un euro

1,190 dólares USA

129,370 yenes japonés

7,437 coronas danesas

8,963 coronas suecas

0,698 libra esterlinas

8,163 coronas noruegas

31,890 coronas checas

1,546 francos suizos

1,555 dólares canadienses

1,645 dólares australianos

1,852 dólares neozelandeses

Euros

1 dólar USA 0,84

1 yen japonés 0,01

1 corona danesa 0,13

1 corona sueca 0,11

1 libra esterlina 1,43

1 corona noruega 0,12

1 corona checa 0,03

1 franco suizo 0,65

. 1 dólar canadiense 0,64

1 dólar australiano 0,61

1 dólar neozelandés 0,54

Europa del este
35,555 29,800 rublos rusos 1 rulo ruso 0,0281 0,0336

31,891 26,727 coronas checas 1 corona checa 0,0314 0,0374

4,671 3,9100 zlotys polacos 1 zloty polaco 0,2141 0,2558

257,96 216,15 forits húngaros 1 forint húngaro 0,0039 0,0046

1,95 1,63 leves búlgaros nev búlgaro 0,5131 0,6123

15,6 13,1 coronas estonas 1 corona estona 0,0639 0,0762

Asia
1426,4 1195,5 wones coreanos 1 won coreano 0,0007 0,0008

9,26 7,7621 dólares de H.K. 1 dólar de Hong Kong 0,1080 0,1288

9,88 8,2770 yuanes chinos 1 yuan chino 0,1012 0,1208

10162,7 8517,5 rupias indonesas 1 rupia indonesia 0,0001 0,0001

47,6 39,855 bahtes tailandeses 1 baht tailandés 0,0210 0,0251

66,3 55,555 pesos filipinos 1 peso filipino 0,0151 0,0180

54,53 45,700 rupias indias 1 rupia india 0,0183 0,0219

Otras

10,9412 9,1755 dlrhans marroquíes Idlrhan marroquí 0.0914 0,1090

1,4914 1,2521 dinares tunecinos Idinar tunecino 0,6705 0,7987

5,3568 4,4890 shekeies israelíes Ishekel israelí 0,1867 0,2228

83,0200 69,5800 dinares argelinos Idinar argelino 0,0120 0,0144

0,5835 2,0447 libras chipriotas 1libra chipriota 1,7139 0,4891

7,7863 6,5450 rands surafricanos I rand surafricano 0,1284 0,1528

El euro se revalorizó un 
1,9%, superó la barrera de los 
1,19 dólares en el mercado de 
Francfort y se acercó a su ré­
cord (1,1934 dólares). 
Además, la Asociación Es­
pañola de la Banca (AEB) in­
formó de que los grupos que 
operan en España incre­
mentaron sus beneficios un 
6,6% en los primeros nueve 
meses del año.

Miércoles

Un nuevo escándalo sacudió 
al mercado de Estados Uni­
dos. El FBI detuvo a 47 ope­
radores de divisas de Nueva 
York que fueron acusados de 
un presunto fraude conti­
nuado a lo largo de veinte 
años. Esta institución dis­
pone de información sufi­
ciente para inculparles de al 
menos 123 operaciones frau­
dulentas.

Jueves

Los atentados de Estambul 
se tradujeron en pérdidas en 
los principales mercados eu­
ropeos. Madrid bajó un 
0,28%; París, un 0,54%; Lon­
dres, un 0,45%; Milán, un 
0,32% y Fráncfort, un 0,39%. 
Zeltia perdió im 7,46% al su­
frir el rechazo de un recurso 
contra la no aprobación en 
Europa de su fármaco anti- 
cancerígeno Yondelis.

Viernes

Sogecable suscribió sendos 
acuerdos con Astra e Hispa- 
sat para la utilización de am­
bos satélites en la difusión de 
la programación de Digital+, 
la plataforma de televisión 
resultante de la integración 
de Vía Digital en Sogecable. 
Este acuerdo garantiza a los 
abonados de Digital-1- conti­
nuar recibiendo la progra­
mación sin cambiar sus ins­
talaciones.
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FINANZAS PERSONALES Información elaborada por Cinco Días 1
'.'«''•'Z-Z-'Z/ÿ'/Zr.* r>'Z<'.rzZ*/Z/Z^Í»■/, • z -z- .rz;;- ^z.-.z^.^-z ■ -z ..-z ; ., Z -zz- -zzzzW .z. .zz,z 'r.-z.zz71LfT.;.

_________________________________________

Fondos de inversión Créditos al consumo

Los más rentables de renta variable internacional

GRUPO
RENTAB.

2003
RENTAB.

2002

RENTABILIDAD 
MEDIA 

A 36 MESES
RENTABIUDAD 
A 12 MESES

VALOR LIQUID. 
02/10/03 
(EUROS)

PATRIMONIO 
02/10/03 
(EUROS) '

POSICION
EN EL- 

GRUPO

TIPO 
INTERÉS

ENTIDAD NOMINAL

IMPORTE 
MÁXIMO 

(BJROS)

PLAZO
MÁXIMO COMISIÓN
(AÑOS) APERTURA

COMISIÓN 

CANCEL.

Fonpen. Tecnología____________ Caixa Penedés 43,93 -46,58 -26,93 • 34,06 4,65 6,60 6/77 Atlántico 7,00 30.000 5 2,00 3.00

gestecnología________________
Fondmap. Tecnología__________

Iberc. Nuevas Oport.__________

Grupo Espírito Santo 36,65 -42,59 . -24,62 20,21 2,33 9,39 11 /.77 Bancaja 7,25 - 7 1,25 3,00

Mapfre 

Ibercaja

36,53 -54,18 -27,70 20,38 1,68 5,51 12/77 Banesto 8,00 50.000 8 2,00 2,50

35,37 -30,07 -0,71 ' 25,18 5,88 11,91 1/27 Bankinter 8,00 30.000 8 2,00 3,00

CAM Global CAM 35,13 15,31 8,22 36.33 7,67 10,22 1/216 Barclays 7,00 30.000 5 2,50 3,00
13/77MS Internet Morgan Stanley SV SA 34,72 -48,31 -29,70 18.46 2,38 3,96 BBK 7,50 - 8 1,00 1,50

Fibanc Latinoamérica RV • Fibanc 31.95 -18,59 -5,49 36.21 4,39 3,76 3/32 BBVA 6,40 60.101 10 2,00 3,00.

BBVA Nuevas Tecnologías BBVA 31,33 -50,73 -33,95 16.32 2,28 148,50 16/77 Caixa Catalunya 7,75 40.000 6 1,50 3,00

BK Fondo Internet Bankinter 29,68 -33,79 -30.12 22.25 114,07 15,04 21 /_77 Caixa Galicia 6,50 50.000 5 1,00 3,00

Mutuaf. TecnológicoF__________ Mutuactivos SV SA . 27,81 ' -44,96 -25.97 19,68 36,31 18,91 24 / 77 Caja España 8,75 60.000 10 1,25 3,00

Bestin. Intern. Bestinver SVB SA 27,74 -26,95 1.90 26,49 9,93 34,57 2/216 Caja Madrid . 8,00 30.000 5 1,00 3,00

Gaesco TFT, FIM______________

CL Bolsa Universal, FIMF 

Avance Global

Gaesco Bolsa 26,51 -44,59 -26,13 16,67 4,28 12,01 2/27 CAM 6,75 60.000 6 2,00 3,00

Caja Laboral_________ 21,34 -12,92 -3,88 21,20 4,70 7,64 4/216 Deutsche 8,25 60.000 5 2,00 1,50

Morgan Stanley SV SA 21,23 - -39,56 -27,20 8,86 3,12 7,87 5/^ Halifax 7,70 30.000 5 2,00 1,50

Navarra Acc^ Tecnológico______ SCH 20,44 -45,00 -27,29 6,01 3,18 2,50 45 / 77 Ibanesto 7,50 30.000 5 1,75 2,50

KutxaopportunitiesF

Bto. Sector Tecnológico_______

Iberc. Tecnológico____________

Bankp. Multi Top FundsF

CAN TecnologíaF ■___________

Kutxa____________ „ 19,51 -33,67 -16,08 14,55 264,88 3,31 7/11 Ibercaja 8,25 60.000 10 2,00 1,00

Banesto 17,87 -48,52 -40,65 2,79 2,96 10,36 . 51/77 La Caixa 7,90 - 6 1,00 3.00

Ibercaja 

Bankpyme 

Caja Navarra

17,76 -42,27 -24,88 7,54 1,83 17,43 52/77 Pastor 7,00 50.000 10 2,00 3.00

17,63 -32,14 , -15,22 11,58 6,54 11,64 6/216 Patagón 6,75 30.000 7 1,00 3,00

17,44 -49,90 -32,21 8,56 2,45 3,48 53 /77 Popular 8,25 18.000 8 1,75 1.50__

CAM Sector TecnológicoF

BBK Bolsa Nueva EconomiaF

Biogen Investigación__________

SCH Tecnológico_____________

CAM 17,40 -25,26 - '15,43 , 5,43 2,90 54/77 Sabadell 8,00 50.000 8 1,10 3,00

BBK 17,24 -50,09 -31,58 4,33 1,48 14,94 7/216 SCH 9,95 30.000 5 3,00 3,00

Banco Popular 

SCH

16,63 -26,34 -6,38 10,53 5,07 16,97 1/41 Unicaja 6,75 30.000 8 1,00 1,00

15,84 -48,28 -35.34 1,05 32,64 138,09 58/77

Mad. Tecnológico Global

Bankp Comunicaciones_______

Caja Madrid_________ 15,75 -44,08 -29,90 4,23 27,28 5,14 59 / 77
Dividendos

Bankpyme 15,48 -41,50 -25,17 6,14 5,67' 33,37 2/1j4_

BK Multif.s Dinámico- Bankinter 15,16 . -21,50 -10,37 12,93 820,64 26,90 9/216 FECHA CONCEPTO EJERCICIO BRUTO NETO

Fonpastor TecnologíaF Banco Pastor 14,93 -31,72 - 7,61 2,92 3,07 61 /77
VAI 1 FHFRMn,Sn 16/10 FX 2003 0,120 0.102

E-Bankinter Bolsa Bankinter 14,63 ri 7,73 -1,36 11,98 60,41 10,18 11/216
ALDEASA 21/10 AC 2003 0,167 0,142

Gaesco Multinacional Gaesco Bolsa 14,24 -41,30 -21,75 4,46 43,63 2,98 12/216
CEPSA 25/10 AC 2003 0,420 0,357

Mutuaf. Gest. Acc. Mutuactivos SV SA 14,21 -13,95 -5.15 11,29 .85,66 115,73 13/216
cm CNIAI 30/10 AC 2003 0,322 0,273

Iberag. Popular Biogen Banco. Popular 14,18 -26,41 7.37 8,26 4,87 17,13 2/4-1 

14/216
BANCO DE VALENCIA 31/10 AC - 2003 0,060 0,051

Mutuaf. FondosF Mutuactivos SV SA 14,08 -24,74 -11.86 10,82 63,99 111,76
RANTANDFR 01/11 AC 2003 0.078 0,066

CS EuroceánicoF Credit Suisse 14,05 - ■ - 4,34 8.16 3,54 15/216
RAWen OF RARADFI1 03/11 AC 2003 0,240 .0,204

BBVA Indice Intern. Plus BBVA 14,02 -28.59 - 8,40 4.95 14,70 16/216
HULLAS C CORTÉS 03/11 AC 2003 0,300 0,255

CAM IberoaméricaF CAM 13,88 -34.49 14,54 4,59 2,33 1 /1
03/11 AC 2003 0,750 0,638

4,71 6,37 4/32 btivitiviuo rum lhivu
Iberc. Financiero Ibercaja 13,60 -29.39 -10,63 4,73

ALBA 10/11 AC 2003 0,060 0,051

BBVA Telec. BBVA 13,00 -45.21 -29,58 2,29 6,75 493,71 3/14
LOGISTA 12/11 AC 2003 0,410 0,349

March Premier Bolsa Banca March 12,93 -31,17 -13,92 7,44 410,82 6,54 17/216
ABERTIS 12/11 AC 2003 0,229 0.195

BBVA Urbanismo_____________

Iberc. Selección BolsaF

BBVA

Ibercaja

12,59

12,41

-25,52 -3,35 •9,46 7,41 4,18 11/27
CORPOR. MAPFRE 

FERROVIAL 

ZARDOYA OTlS

14/11

14/11

AC

AC

2003

2003

0,110

0,220

0.094

0.187-27,75 - 6,38 5,86 6,91 19/216

Bankp. Gest. de Cart Avanz Bankpyme 12,21 -32,02 -6,11 6,30 4,98 6,93 20/216
10/12 AC 2003 0,135 0.115

March Global Banca March 12,17 -32,09 -15,50 6,47 412,14 3,43 21 /216
TUBOS REUNIDOS 10/12 AC 2003 0,049 0,041

Dream Team Fondo Caja Duero_________ 12,12 -31,21 -15,13 7,72 6,07 19,17 22/216
FAES FARMA
FNnF5îA

22/12 AC 2003 0,070 0,060

Euroval. Selección Top-100 Banco Popular 11,72 -27,35 - 8,14 80,32 4,30 26/216
02/01 AC 2003 0,264 0.224

Fonpen. Multifons 100F CEP Gestora 11,68 - 11,13 2,23 0/0
AC; a cuenta. CO: complementario. UN: único. EX: extraordinario.

7,56 71,48 114,39 28/216
Mutuaf. Bolsa_______________

Gaesco F.de F.

Mutuactivos SV SA 

Gaesco Bolsa

11,25

11,16

-31,29 -13,56 Fn neorita. valores oue forman parte del Ibex 35

- -28,86 -15,25 5,31 5,42 31,36

12,48

30/216 _____

31/216 1 AGENDA
Bare. Gestion 80F Barclays Bank ■10,97 -24,96 - 5,44 4,39

Fonc. 61 Bolsa Tecnología La Caixa 10,81 -47,85 -31,30 -2,50 1,53 30,80 69/77 Banco de España 
Servicio de 
Reclamaciones 
91 338 50 68 
91 338 58 51 - 
www.bde.es

Bolsa de Madrid 
ni con oc nn

www.bolsabilbao.es Asociacidn Española 
de Relaciones

CAM AsiaF CAM 10,63 -14,48 - 6,46 5,80 3,08 10/17
www.bolsamadrid.es Bolsa de Valencia con el inversor (Aeri)

Iberag. Popular Nuevas Tec 

0. Cat. Sector Immob.

Banco Popular 

Caixa Catalunya

.10,55 

10,53

-41,20

-3,13

-24,45 

0.92 _

-0,21

12,07

3,19

6,18

8,45

3,40

72/77

12/27 Bolsa de Barcelona
93 401 35 55

96 387 01 00
vwwv.bolsavalencia.es

91 547 44 59
www.aeriesp.net

BBVA Bolsa Mund. BBVA 10,41 4,90 9,72 3,31 33/216 www.borsabcn.es Asociación de Usuarios Fondo de Garantía

Euroval. Sector Inmobiliario Banco Popular 10,37 10,53 5,35 13,24 74,81 12,09 13/27 CNMV de Bancos (Adicae)
976 390 06

de Inversiones
Apdo. Correos 50576

-13,74 5,74 3,59 35,72 11/17 DOisa œ Diiuciu
AC Australasia Ahorro Corporación 10,24 -26,05 www.cnw.es 94 403 44 00 www.adicae.net 28080 Madrid

Pianes de pensiones ____________________ '_____________________________________ _________
Los 15 más rentables de cada modalidad en lo que va de año. 
Ordenado por rentabilidad acumulada en 2003

GRUPO EUROS

RENTA FIJA. No puede tener activos, de renta variable.

2003 2002

Plan65

GRUPO

Lusopensiones

EUROS

14,62

2003

3,53

2002

-7,17 Penedes Borsa

GRUPO

CEP Penedes_______

EUROS

0,55

2003 2002

24.32 -26,59

Caja España Pens 14,76 3,40 -4,07 MS Bolsa Emergente Morgan Stanley Pens 7,86 23,68 -25,94

.MS HIgh Yield___________ Morgan Stanley Pens 6,89 11,56 -11,33 Caja Extremadura________ Skandia Vida 19,90 3,34 -1,19 BK Variable España Bankinter Seguros 9,35 22,95 -27,93

Previsión Premium DBZ DZ Pensiones 6,51 8,01 - Bankoa Skandia Vida 20,83 3,34 -1,19 Rental_______________ Renta 4 Pens_______ 24,28 22,37 -21,46

20,01 -33,42

19,96 -23,20
AgrupBankpyme Europ Aqrup Bankpyme 1.019,26 6,64 5,72 Rpen G Skandia Vida 19,89 3,34 -1,19 Cayetana P Mixto________ GesLaietana Pens 4,04

Total Crecimiento 40 Caixa Catalunva 6.40 6,26 - SCH RV Japón SCH Pensiones 0,88

Medlpenslons PP________ Fibanc Pensiones 1.651.62 6,13 - RENTA FIJA MIXTA II. De un 15% a un 30% de renta variaba, Banesto RV Japón SCH Pensiones 4,73 19,66 -20,05

Penedes Creixent________

SCH 2002 Multif RV
CEP Penedes

SCH Pensiones

10,58 

1,09

5,78

5,33
----------- PentaPensión___________ CajaAstur Pensiones 12,73 11,83 4,90

ING Direct IIIIBEX 35

Pastor RV

Morgan Stanley Pens

Pastor Vida________

6,56

5,29

18,72

17,70 -18,69

Ibercaja Pens 2002 RF

Plan Caxia Futuro 11

Ibercaja Pensión

VidaCaixa S y Reas

10,50

10,57

4,91

4,77

0,10 Ibercaja Protec2002

Barclays Pensión 3______

Agroplan Pens CR_______  

Asaja Jaen-CR Jaén

ibercaja pension
Barclays Vida y Pens

iu,aD 
0,85

y,oy 
8,51 -3,45

Futorespaña RV_________

BancajaPensión Vble.

Caja España Pens 

Aseval Seg y Reas

6,03

6,15

17,67 -14,70

17,56 -20,82

3,90
Rural Pensione.s 5,87 7,49 -0,78

RuralSegur______________

CAM Previsión
Rural Pensiones 

Mediterráneo Vida

8,14

6,27

4,53

4,36
Rural Pensiones 6,23 7,20 -1,08 vADiAPi c MIXTA Fntro nn y un 75% de renta variable.

Duero Acción Global Duero Pensiones 3,83 7,04 -26,76
.Caixa Girona Plus 3 Skandia Vida 6,29 4,25 27,60 3,01— Catoc Vida_____________ Seguros Catoc_____ 20,29 7,00 -3,89 Total Previsión II CC Caixa Catalunya 9,70
Plan Manlleu G2013 Skandia Vida 6,28 4,20

Seguros Catoc 20,29 7,00 -3,89 Bestinver Bestinver Pensiones 16,05 25,34 7,83
.Optim 2012_____________ Skandia Vida 6,28 4,16

Aspval Seo v Reas 6.11 6,98 - Total Prev Borsa CC Caixa Catalunya 8,59 25,05 1,98
Caixa Girona Plus 2 Skandia Vida 6,25 3,74 -

Agrup Bankpyme Prev Agrup Bankpyme 1.530,59 6,91 -4,31 Individual Prosperity Prosperity S y Pens_ 13,94 20,31 -12,90

RFNTA P MiYTA 1 ^itQvimn un río ronta variable. Multindividual Aaruo Bankovme 1.904,07 6,62 -4.31 Skandia Futuro IV_______ Skandia Vida 6.55 19,18 -

CAM Horizonte ________ Mediterráneo Vida 6,50 8,33
Ibercaja Pensiones III Ibercaja Pensión 6,48 6,58 -9,76 RuralSegur Tres Rural Pensiones 6,61 17,98 -12,85

— SECI Ppn'^lcnp.'í Seguros Corte Inglés 16,13 6,55 -6,49 RG-Tres Mixto 75 Rural Pensiones 6,83 16,26 -14,34
Merchbanc Mixto________ Merchbanc FP 6,37 6,20

2)45 Solid Porsoerilv Prosoerity S y Pens 10,65 6,48 - Sani^_________________ Rural Pensiones 7,18 16.26 -14.36
^t VIda______________ Caixa Catalunya 13,81 4,76

Urquijo Pensión Urquijo Pensiones 20,05

RENTA VARIABLE. A partir de un 75% de renta variable.

6,16 -0,68 Cote rd roza Rural Pensiones 6,83 16,25 -14,35
Total Prevision CC

Rpen II___________ _
Caixa Catalunya 

Skandia Vida

13,81

22,99

4,76

4,34

2,45

0,23
CajaMadrid Dividendo 

Aseval RV Moda

Caja Madrid Pens 115,28

Aseval Seq y Reas 7,27

15,14 0,12

14,38 -13,42
Barclays Pensión Barclays Vida y Pens 20,56 4,12 -1,33

Ibercaja P Nuevas Opp 7 1Q 37 57 -16 02 Plan 65 Bolsa Plus Lusopensiones 5,24 13,39 -25,45
Barclays Pensión 1 Barclays Vida y Pens 20,56 4,12 -1,31 Ibercaja Pensión 

Caixa Catalunya 2,53

5,14

26,31

26,02

-41.82

-29,10

Barclays Pensión 2 

BNP Paribas RVM

Barclays Vida y Pens 

BNP Paribas Pens

0,88 12,96 -13.41
Agrar Duero Cas-León Duero Pensiones 5,62 3,70 -7,72 PT Nuevo Mercado CC

0,53 12,09 -15,79
Mediterráneo Fijo 

PPI Extremadura
Mediterráneo Vida 

Lusopensiones

6,35

14,61

3,58

3,53

1,51

-7,17 Merchbanc Global Merchbanc FP 8,04 26,00 -46,67 Abante Variable Skandia Vida 6.51 11,46
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XIV EL RASTRO DE AVILA DIARIO DE ÁVILA DOMINGO 16 DE NOVIEMBRE DE 2003

MERCADO CONTINUO Información elaborada por Cinco Días
Los valores que van sombreados pertenecen al Nuevo Mercado

CATOL___________ _____DIVIDENDOS VALORACIÓN ÚLTIMA COTIZACIÓN N“ ACCIONES EVOLUCIÓN
ULT 12 MESES BPA PER DIF. VAR SEM MEDIA NEGOCIADAS MÁXIMO ■ MÍNIMO ---------- -

NOMINAL hr DE TITULOS LOS DOS ULTIMOS PAGADOS CUANTlA RENT.% 2002 2002 CIERRE SEM. % - APERT MÁX. MIN. PONDER. ESTE AÑO 12 MESES 12 MESES SESIONES VAR. % VAR

0,25 90.469.68C 0,14 Único 0,12 Único - • - 0,63 8,45 Abengoa 5,36 -0,23 -4,11 5,32 5,37 5,29 5,33 : 29.397 5,80 DcO2 '4,03 Mz 5 04 -18,9€
1,34

-4,29
8.15

3,00
1,00

463.173.499
63.550.000

0,23
0,35

A cuenta 
Extraord.

0,22
0,35

Complem.
Complem.

0,45
1,20

3,87
2,58

0,71
3,22

16,43 Abertis 11.68 -0,29 -2,42 11,68 11,73 11,63 11,67 1.100.144 12,95 Jn 10,63 NvO2 11,84
14,47 Acciona 46,57 0,92

16,86 1,16
2,02
7,39

46,29
16,20

46,69
17,20

46,14
16,20

46,42
16,77

. 109.631
29.428

48,38 Aq
17,20 Nv

38,30 DcO2
10,00 Mz

44,22
13,15

ML 
1,00

125.000.000
71.600.000

0,50
0,38

Extraord.
Complem.

0,54
0,23

A cuenta
A cuenta

0,50 2,97
2,11

1,70 9,92
9,59

Aceralla -13,36
io,bi)
10,200,84 4,14 Acerinox 39,75 1,25 3,25 39,20 • 40,14 39,11 39,86 589.503 40,33 DcO2 30,86 My 35,51

35,56
10 94

-6 82 13,60 
19,74 
71,25

. 22,92 
34,38' 
44,19 
-0,32 
40,71

109,44 
14,09

1,50 64.061.816 5,72 único 0,60 Único 0,72 1,96 3,62 10.14 ACS 36,70 -0,90 -2,39 36;60 36,94 36,60 36,72 216.115 39,90 JI 28,65 NvO2 11,86
-1,23

-31,43
-26,08
-18 05

0,60 8.711.208 0,25 Único 0,22 Único 0,25 1,83 1,23
0,97

11,16 Adolfo Domínguez 13.70 -0,05 -0,36 13,70 13,75 13,60 13,69 5,146 13,80 Nv 8,00 En
1,00 140.219.852 0,16 Complem. 0,14 A cuenta 0,30 2,57 12,23 Aguas Barcelona 

Alba
11,80 0,00
23,65 0,15

0,00
0,64

11,75
23,60

11,88
23,74

11,70
23,40

11,77
23,56

70.745
30.595

12,25 JI
23,74 Nv

8,63 Mz
16.76 Mz

10,93
20 68

1,00 79.638.000 0,06 A cuenta 0,06 Complem. 0,12 0,51 1,88 12,60
1,20 21.000.000 0,17 A cuenta 0,13 Complem. 0,85 4,19 1,52 13,33 Aldeasa 20,23 -0,17 -0.83 20,05 20,23 19,98 20,08 24.626 20,88 Nv 13,11 Fb 16,980,60 305.471.426 0,39 Complem. 0,31 A cuenta 0,70 3,23 1,85 11,73 Attedls 21,67 0,67 3.19 21,79 21,85 21,33 21,56 4.137.154 24,85 My 19,91 NvO2 21 92 13,82

-39,35
-57,04

0,01 ■ 590.000.000 0,05 único 0,06 Único : 0,05 0,93 0,32 17,23 Amadeus 5,53 -0,10 -1.78 5,52 5,57 5,52 5,54 1.955.236 6,69 Sp 3,62 En 5 171,00 27.909.166 0,14 Complem. 0,14 A cuenta - - 0,14 26,93 Amper 3,77 -0,08 -2,08 3,77 3,81 3,76 3,78 57.415 3,95 Nv 1,74 OcO2 2,993,00 55.556.000 - - - - - Antena 3 TV 28,75 0,77 2,75 28.31 28,97 28,10
5,57

28,66
5,57

246.015
1.000

30,47
• 5,5£

0c 26,5C
4 6C

27,83
4 93

0^00

K 71ML 37.500.000 0,13 Complem. 0,11 A cuenta - - 0,49 11,48 Aragonesas 5,57 -0,01 -0,18 5,57 5,57 Nv Fb0,00 531.705.926 0,38 Unico
0,36

0,38 2,77 1,48 9,30 Arcelor 13,73 1,14 9,05 13,16 13,76 13,16 13,53 972.-891 13,7€ Nv 7,-81 Mz 10 50 -15,75
-87,71
-57,59

3,93
4053

19,39 
123,64 

___2,œ
22,08
37,95

1,00 31.552.659 0,10 Único Complem. - - ■ ~ Avanzit 2,46 0,03 1,23 2,45 2,49 2,42 2,46 548.986 3,03 Sp 0,85 Mz 1,80'ml 21.337.500 0,18 Complem. 0,11 A cuenta - - 0,31 13,11 Azkoyen 4,05 -0,05 -1,22 4,05 4,06 4,04 4,05 30 008 4,85
3,90

77,05

NvO2 3,42
2,90

46,90

Mz 4,03
3,29

60 46

186. 92.837.527 0,08 Único 0,05 A cuenta - - 0,34 11,42 Bami 3,87 -0,03 -0,77 3,88 3,89 3,85 3,87 - 70642 Nv My
NvO2

0,75 21.729.240 0,50 A cuenta 0,45 Complem. 2,32 3,19 - - Banco de Andalucía 72,70 1,70 2.39 72,75 72,75 71,40 72,66 2.537 NvML 204.002.736 0,24 A cuenta 0,26 Complem. 0,50 1,20 14,57 Banco de Sabadell 17,45 0,11 0.63 17,44 17,48 17,42 17,45 68.849 17,80 0c 12,10 En 15 29 -7 38 —26,45 
_2ÍM 

18,19 
40^

1,00 87.415.538 0,06 A cuenta - 0,06 A cuenta 0,18 1,21 0,85 17,63 Banco de Valencia 14,90 0,07
1'9,49 0,14

0.47 14,88
19,48

14,90
19,49

14,81
19,27

14,84
19,38

4.443
2.244

1519

19,77
Ag
Sp

11,71
15,07

NvO2 
Fb

13,94
17 79

19,50 
-14,11
17,62
5,67

-9,62
-43,28
-28,15

100. 27.904.516 0,16 A cuenta 0,30 Complem. 0,45 213. 1,29 15,11 Banco Guipuzcoano 0.72
100- 54.517.806 0,12 A cuenta 0,11 A cuenta 0,36 1,45 1,62 15,45 Banco Pastor 24,98 -0,02 -0.08 24,90 25,00 24,81 24,93 28.993 27,35 Jn 17,15 DcO2 21,81

42,12
11,78
7,46

28,99

0,50 217.154.116 0,39 A cuenta 0,39 Complem. 1,53 3,52 3,46 12,59 Banco Popular 
Banco Zaragozano 
Banesto

43,57 .-0,08 
12,70 0,00
8,65 -0,10

31,71 -0,33 
36,05 0,95
10,14 0,05

-0,18 
0.00

-114

43,70
12,70
8,67

31,91
36,20 
10,05

43,87 
12,70
8,69 

32,07 
36,25 
10,20

43,51
12,70
8,58 

MML 
36,00 
10,04

43,63 ■
12,70
8,62 

MMM

509.460
4.790

181.961
205.964

46,40
12,85 
10,08
33,25

Jn 
Aq 
NvO2 
0c

36,05 
8,01
5,89

21,62

En 
Fb
Fb 
Fb

—1180
53,57
22,35
34,31

1,00 92.500.000 0,08 A cuenta 0,08 A cuenta 0,16 1,26 0,53 23,78
2,40 612.659.404 0,57 A cuenta 0,66 Complem. - 0,68 12,65
1,50
0,60

78.022.659
7.730.000

0,24 A cuenta 0,23 A cuenta 0,94 2,95 1,90
2 ^2

16,71
14,33
14,12

Bankinter
Barón de Ley 
BBVA

-1,03 
2/1 
0,500,49 3.195.852.043 0,09 A cuenta 0,09 A cuenta 0,35 3,44 0,72

36,09
10,13

1.810
14.137.250

36,25
10,88

Nv
DcO2

25,00
6,83

NvO2 31,49
8 96

5,18
-34,39

4,54

31,57
11,18

-12,48
18,43

3.01 27.113.479 0,17 A cuenta 
Único

0,17 Acuenta 0,17 1,34 - - Befesa 12,69 -0,12 -0,94 12,93 12,93 12,93 12,93 ■ 5 16,90 DcO2 10’98 NvO2 1336
7,63

0,75 5.440.000 0,14 0,12 Único 0,14 1,76 15,51
15,71

Bodegas Riolanas 
CAP

7,97 0,00 0,00 8,00 8,00 7,86 7,97 3.472 8,49 JI 5,15 DcO2 -23,523,01 3.428.075 1,09 Único 1,09 Único 1,09 1,87 3,72 58,45 0,90
9.09 -0,04

1,56
-0,44

57,90 57,90. 57,90 57,90 10 58,50 Nv 36,11 DcO2 45,67 24,17 56,911,00 52.643.724 0,25 - Único 0,26 Único 0,25 2,7/ 1,36 6,70 Campofrío 9,10 9,14 9,05 9,10 9.644 9,81 Ab 8,03
10,90

DcO2 9 20 -35,59
-17,31

10,85
2335

ML- 
1,50 
1,50

337.557.395
24.000.000

0,45 Único 0,45 Único _ML 3,26 0,91 15,15 Carrefour 13,79 0,09 0,66 13,93 13,93 13,73 13,79 15.714 14,00 NvO2 DcO2 12,680,22 Extraord. 0,22 Extraord. 0,99 4,00 1,87 ■ 13,22 Catalana Occidente 24,72 0,08 0,32 24,70 24,75 24,70 24,74 8.841 24,90_M_ 18,60
32 32

NvO2 22,16
38,55
22,47
9,02

-7,21
24,22
39,23
18.74

23,91
21,14
58,71
40,49

27.837.818 0,75 A cuenta 0,73 Complem. 1,48 MÆL 4,23 10,29 Cementos Portland 43,49 -0,46 -1.05
-0.04

43,49 43,40 43,43 20 118 46 00 0c Mz
NvO2

1,00 267.574.941 0,42 A cuenta 0,46 Complem. 0,88 3,19 2,24 12,35 Cepsa 27,60 -0,01 27,71 27,74 27,56 27,62 63.801 28,42 Sp 16,41
6,75

0,50 181.564.536 0,11 A cuenta 0,10 Complem. 0,30 2,76 0,80
0,56

13,63
11,76
8,64 '

15,79
10,89

Corpor. Mapfre 10,86 -0,04 -0.37 10,85 10,95 10,75 10,86 647.867 11,00 Nv NvO2ML- 78.210.000 0,08 A cuenta 0,12 Complem. 0,20 2,99
5,47

Cortefiel 6,60 0,23 3.61 6,55. 6,74 6,55 6,62 233.873 7,23 3,72 NvO2 5,62 -31,28 51,723,01 8.550.000 0,70 Único 0,60 Único 0,70 1,48 Dinamia
Ag

12,79 -0,11 -0.85 12,73 12,79 12,73 12,78 7.560 14,23 JI 10,80 NvO2 12,70 2,32- 11,700,60 9.000.000 0,24 Dogl 
Dragados

— 3,79 -0,01
17,70 -0,08

-0.26
-0.45

3,80
17,70

3,80
17,83

3,72
17,67

3,74
17,72

4.675
540.485'

4,41
19,17

3,05
14 73

Fb
NvO2

3,78
17 74

-35,62
7,78 

-17,65 
-27,14 
-11 01

9,22

88,57
735

ILL 172.291.362 0,09 Complem. 0,09 A cuenta 0,09 0,51 1,63 SpLLU 
1,00

14.877.412
807.107.667

0,25
0,30

Único
Único

0,25
0,38

Único
Único

0,25 4,17 0,45 13,33 Duro Felguera 6,00 -0,06 -0,99 6,02 6,05 6,00 6,02 3.933 7,14 Ag 5,46 NvO2 6,40
11 53

0,30 1,62 0,43 43,18 EADS 18,48 -0,17 -0,91 18,67 18,67 18,20 18,41 21.655 19¡10 Nv 6,41
6,92

0,60 153.865.393 0,06 A cuenta 0,06 A cuenta 0,24 2,89 0,84 9,87 Ebro Puieva 8,33 0,12 1,46 8,30 8,34 8,25 8,29 78.188 8,78 Ji Fb 7 931,50 238.734.260 0,14 Complem. 0,09 A cuenta 0,32
0,45

4,07
2,62

0,59
2,66

13,45
6,46

Enagás 7,88 -0,01 -0,13 7,90 ' 7,98 7,88 7,93 521.053 8,10 Nv 5,45 ■NvO2 7,08 -10,77 35,864,50 25.470.000 0,30 Complem. 0,15 A cuenta .Ence 17,20 -0,22 -1,26 17,00 17,20 17,00 17,04 21.854 17,49 Nv 13,01 En 15,17 -2,251,20 1.058.752.117 0,42 Complem. 0,26 A cuenta 0,68 4,92 1,40 9,88 Endesa 13,87 -0,06 -0,43 13,86 13,97 13,80 13,89 4 752 145 14,88 
0,41
1,98

10,00 
0,33 
1 43

13,17 
0,36
1 60

-36,54
-15,00
-594

11,76
-1737

0,36 233.905.938 - - - - 0,04 9,50 Ercros 0,38 0,01 2,70 0,37 0,38
1,57

0,37
1,57

0,37
1,57

214.018
10.261

Sp 
DcO2

JIlOM 11.700.000 0,04 Único 0,04 Único - - 0,09 . 17,44 Española del Zinc 1,57 0,05 _MM 1,57MM 33.004.000 0,04 Complem. -0,02 .único 0,08 2,36 - - Europac 3,38 0,08 2,42 3,33 3,45 3,33
4,97

3,41
5,00

11,70

240 597 3,65
5 94

0c • 2 69 DcO2 nñ IQ 91 2202ML- 117.769.339 0,19 Extraord. 0,12 Único 0,31 6,30 0,25 20,00 Europistas 5,00 -0,01 -0,20 4,97 5,03
11,80

28.681 JI 4 58 En 5 37 -1 04 5 490,20 40.467.887 0,07 A cuenta 0,03 Complem. 0,24
' 0,89

2,04
3,52
1,94

0,57
2,18

20,54 Faes Farma 
Ferrovial

11,71 0,21 1,83 11,60 11,55 30.665 11,95 9,36 NvO2 11,04 -14,98 23,901,00 140.264.743 0,22 A cuenta 0,47 Complem. '' 11,60
Sp

25,30 0,21
28,40 -0,17
5,10 -0,10

0,84
-0,60

25,30
28,11

25,62
28,59

25,20
28,11

25,38
28,37

'465.058
158.386

26,50
29,12

Ab
Nv

21,91
20,85

24,35
24,79

22,65
-7,96

4,76
32,71

1,00 130.567.000 0,25 Complem. 0,30 A cuenta 0,55 2,58
0,24

11,02
21,25

FCC
Funes paña

Fb

ML- 10.500.000 0,18 Único 0,18 Único
Én

- -1,92 5,10 5,18 5,10 5,12 3529 5 58 Sd 4,00
14,14

En 4,90
19 09

-20.96
1.36

-3,37

18,60
52,15

0,50 81.099.968 0,37 Único

0,17
0,21

A cuenta
A cuenta

0,37 -MM 2,09 11,39 Gamesa 23,75 0,45 1,93 23,70 24,29 23,70 24,02 197.114 24,30 0c En1,00 
M1_

447.776.028
8.852.046

0,23
1,56

Complem.
Extraord.

0,40 2,36 1,47 11,58 Gas Natural_________
Gral. Inversiones

16,96 0,11 0,65 16,95 17,01 16,89 16,96 516.950 20,10 •NvO2 14,92 Mz 17,00 _A14- - - - 1,22 -0,05 -3,94
6,99

1,22
1,53

1,25
1,53

1.22
1,53

i;24
1,53

6.762
. 4.000

1,34
1,87

Nv
NvO2

0,74
1,24

DcO2 0,96
1,41

-16,00
-31,90

45,24
6,99

2,40 33.862.500 0,03 Único 0,03 A cuenta 0,03 JIM 0,34 4,57 Global Steel Wire 1,53 0,10
MM 105.689.606 2,60 A cuenta 0,15 Complem.

Fb
¿:,bu ii i,au - - Grupo Inmocaral 2,33 -0,02 -0,85 2,36 2,36 2,32 2,34 ■ 53.170 3,20 Sp 0,71 NvO2 1,59

14,80
-39,26
-8,69
27,27

181153,01
0,78

901.549.181
912.962.035

0,35 Complem. 0,26 A cuenta 0,61 4,21 1,31 11,04 Iberdrola 14,50 -0,03 -0,21 14,46 14,54 14,41- 14,49 2.939.607 15,71
2,32

Sp 12,55
1,13

NvO2 8,61
65,71

0,04 Único 0,01 Único 0,04
0,24

1,74
1,55

0,17
2,14

13,33
7,26

Iberia
Iberpapel___________

2,32 0,17 7,91 2,22 2,32 2,21 2,27 13.896.4070,60 11.952.278 0,24 A cuenta 0,24 Complem.
Nv Mz 1,68

15,50 -0,50 -3,13 15,70 15,70 15,50 15,63 1.116 16 00 Nv 1310 Fb 14 64 2326 12,080,15 
0,20 
3,00 
0,08 
MM 
0 60

623.330.400
151.533.317
56.015.237

519.350.000
27.989.683 
4Q nQ7 4R9

0,14
0,11
0,32

Único 
Único 
A cuente

0,11
0,08
0,48

Único 
Único 
Complem.

0,14
0,11
0,80

0,72
1,11
4,48

1,05
0,52
1,39

18,59
18,68
12,91

Inditex
Indra
Inmobll. Colonial

19,45 0,84
9,77 -0,20

17,90 0,70

4,51 
-2,01 
4,07

19,30
9,90

17,45

19,45
9,94

17,90

19,30
9,75

17,35

19,40
9,81

17,48

1.773.701
2.194.179

33.389

25,22
11,38
17,90

DcO2
Sp 
Nv

16,80
6,12

13,88

Ab 
Fb 
Fb

20,30
8,77

15,75

5,14 
-31,93 
26,24

-13,59 
50,77 
21,19

0,12 A cuenta - 0,23 8,04
Jazztel
La Seda B__________

0,37 -0,02
1,85 -0,02

-5,13
-1.07

0,38
1,86

0,38
1,86

0,37
1,85 ■

0,37
1,86

5.860.258
23.072

1,42
2,21

NvO2 
Mz

0,19.
1,79

Mz
En

0.33
1,95

-90,86
-6,76

-30,19
-4,15

MM 
150

22.220.000
R? 4^2 2ftR

0,18
0 49

Único
Cuínplsm. • 0,'66 2,86 1,98

0,27
11,65
12,70

Jogiste_____________
Mecalux

23,05 -0,41
3,43 0,02

-1,75
0,59

23,00
3,45

23,31
3,45

22,88
3,36

23,04
3,41

17.011
16.397

23,75
3,84

Nv
Sp

18,60
2,36

En
Fb

21,11
3,07

39,73
-44,27

12,22
35,57'

MM 4.644.172 0,19 Complem. 0,17 A cuente
0,94
0,52

3,72
1,65

2,17
3,76

11,66
8,43

Metrovacesa________
Miquel y Costas

25,30 -0,05
31,70 0,30

-0,20
0,96

25,42
32,14

25,65
32,20

25,27
32,14

25,37
32,16

209.743
345

27,08
32,91

En
Nv

19,78
21 41

En
En

23,98
26 92

30,32
1934

25,25
45,411,20 

0,10-
2,10 
MM

20.520.000
146.380.430
119.532.898
40.204.740

0,14

0,22

Único

Único

0,13

0,06

Único

Único______
- -

0,56 17,64

Nafra 
Natraceutical 
NH Hoteles 
N. M. Quijano

3,29 -0,03
0,85 -0,01
9,88 -0,11
0 32 0 00

-0,90
-1,16
-1,10
0 no

3,29
0,86
9,85

3,33
0,86
9,92

3,23
0,84
9,83

3,27
0,85
9,87

42.445
345.138
563.890

3,68
2,75

10,42

NvO2
NvO2 
Sp

2,00
0,60
7,00

Fb 
En 
Mz

2,86
0,75
8,83

59,86 
530,00 
-26,68

44,93
34,92
20,63

ML_ 
0,25

89.543.898
27.820.296

0,12 Único 0,13 Único______ 0,12 2,37 0,75
0,23

■6,76 
27,00

DHL_______________
Parques Reunidos

5,08 0,10
6,21 0,01

12,75 0,1T

2,01
0,16
0,87

5,00
6,21

12,73

5,10
6,22

12,75
6,21

12,64

4,99
6,21

12,74

247.230
172.202

14.411

0,35
5,34
6,22

16,30

My 
JI 
Nv 
NvO2

0,28
3,76
2,30
8,12

Fb
Mz
Fb
Fb

0,32
4,69
3,79

10,44

i/.gp -J,w
-26,46 26,05
-35,26 164,26
-IO.45 29,44

6,00 
fl in

12.030.000 0,26 Único 0,28 Único______ 0,26 2,04 1,79 7,12 Pescanova

0,60
0,24
0,20
2,00

61.712.464 -
51.288.464

130.713.749
135.270.000

0.11

0,05
0,29

Complem.

Único 
Complem.

0,11

0,02
0,19

Único______
Extraord.

Único 
A cuenta

0,09 
0,22

0,05 
0,48
0,31
0,50

_MM

0,88
1,64

0,63
4,12

0,38
0,95
0,06
0,30
0,95

27,21
14,40
51,67
24,21
12,30
10,78

irisa_______________
Prosegur
Puieva Biotech
Recoletos
REE

10,26 0,64
13,61 -0,24
3.10 0,00
7,19 -0,08

11 65 018

6,65
-1,73
0,00

-1,10
1 57

10,19
13,80 
3,05
7,25

10,28
13,80
3,12
7,30

10,10
13,50 
3,05
7,15

10,22
13,66
3,10'
7,21

255.131
54.558
10.649

327.619

10,75
15,25
3,58
7,45

Sp 
Sp 
NvO2 
Nv

5,01
9,31
2,46
4,05

Mz 
Mz 
Mz 
Fb

7,97 
12,34 
'3,04
5,38

-40,86
-35,93

1,34
-16,16

65,22
40,31

2,65
75,37

1,00 1.220.863.463 0,16
1,00 245.810.851 0,12
0,50 4.768.402.943 0,08

nn 170 m RR

Complem.
Extraord.
A cuente

0,15
0,08
0,08

A cuenta
A cuenta
A cuenta

2,11
4,06
3,39

1,37 Repsol YPF 14,72 -0,49 -3,22 14,65 14,77 14,63 14,70
ul U.úú /

7.044.667
11,71
15,88

Nv
Sp

8,23
11,58

NvO2
NvO2

11,08
14,07

"7,75
-23,08 J6^

1,37 8,95 Sacyr Vallehermoso 12,22 0,49 4,18 11,82 12,28 11,82 12,11 411.852 12,28 Nv ' 8,09 NvO2 9,87 41,63 13,43
0,57
0,07

14,93
6,81

Santander '
Service Point Solutions

8,57 0,01 -LIM 8,52 8,58 8,48 8,55 21.377.221 8,65 Nv 5,00 Mz 7,18 -30,50 3^04

ML_ 40.360.743
—I-------- 0,49 -0,01 -2,00 . 0,49 0,50 0,48 0,49 2.057.301 0,66 Ag 0,37 Mz 0,47 -58.82 9,38- - - - SnIace 0,59 -0,01

25,57 1,57
6,23 0,03

-1,67
6.54 
0,48

0,59
24,65

6,16

0,60
25,58

6,23

0,58
24,65

6,16

0,59
25,23
6,19

68.707
1.409.870

205.916

0,67
25,58

6 93

NvO2
Nv 
Sp

0,47
5,93
2 78

0,53
15,49
4 77

-30,67 13,46
-67)12 199,06
-RR R.R 65.25

2,00
0,20

126.000.000
184.776.777 0,01 Único 0,07 Único 0,01 0,18 0,28 22,09

Sogecable__________
Sol Mellá

JI
Mz

D|UI ll3.ai5.»JA
0,92 33.264.000
1,00 14.066.499
0,98 5.129.285.335

0,14
0,15
0,12

Único 
Único 
Complem.

0,12
0,15
0,08

Único
A cuente
A cuenta

0,14 4,36
1,34 
0,59 
0,30 
0,65

15,43
5,44

15.67
16,83

SOS Cuétara 
Tavex-Algodonera 
Tecnocom 
Telefónica___________

20,65 0,15
3,21 -0,02
4,70 -0,13

10,89 0,09

0.73
-0,62
-2,69
0,83

20,55
3,20
4.66

10,88

20,69
3,22
4.74

10,96

20,55
3,19
4,66

10,84

20,65
3,21
4,69

10,89

12.288
10.920
7.308

29.475.579

20,69
3,60
5,20

11,16

Nv 
Jn 
My 
Sp

15,30
2,64
2,46
7,82

NvO2
NvO2 
Fb
Mz

18,53
3,14 
4,02
9,94

54,13
5,00 

-49,04 
-43,27 '

12,43
27,03

0,03
2,00
0,05

• 0,25
0,45

223.597.400
621.265.845
368.234.331

48.600.000
135.692.635

0,17 2,40 0,40 18,25 Telefónica Móviles 7,30 -0,05 -0.68 7,24 7,35 7,22 7,30 1.109.633 7,55 NvO2 5,25 Mz 6,73 -24,02 17¿4
- 0,10 14,95 Teleplzza 1,42 -0,03 -2.07 1,42 1,43 1,42 1,42 589.478 1,52 Sp 0,73 Fb 1,14 -56,90 '89,33

0.11
0,12
0,04

A cuenta 
Único 
Union

0,10
0,12
0 04

Único
Único

0,11
0,12

2,46
2,24

0.26
0,43

16,93
12,49

Terra-Lycos 
TPI
Transportes Azkar

4,99 -0,03
4,42 -0,10
5,37 -0,02

-0.60
-2.21
-0.37

4,91
4,39
5,39

4,99
4,45
5,39

4,91
4,39
5,35

4,97
4,42
5,36

437.596
702.579

6.304

5,50
4,59
5,55

Jn
Nv 
0c

3,86
2,92
3,83

M z
DcO2
NvO2

4,87
3,94
4,90

-56,41
-31,91
-17,28

24,44
46,87
19,33

MM 304.679.326 0,27 Complem. 0,24 A cuenta 0,51
0,10

3,69 
0,67

1,21 11,54
17,44

Unión Fenosa
Unlpapel____________

1,43 0,02
13,93 -0,06
15,00 0,10

1.42
0.43
0.67

1,45
13,92 
15,00

1,45
13,99
15,20

1,43
13,87
15,00

1,44
13,94
15,03

244.953
629.478

1.437

1,51
15,73
17 84

NvO2 1,13
10,50
1220

Mz 1,29 0.81
-30,97
41 85

1445
11,00
14,94

1,50 8.398.8.15 0,10 Único 0,10 Mico______ 0,86
Sp
0c

NvO2
Fb

13,53
15 1R2,16 62.446.774 0,12 A cuente 0,12 Complem. 0,12 1,75 0,44 15,57 Uralita 6,85 0,05

MJL -0,01
0.74
2.38

6,67
0,42

6,85
0,42

6,67
0,41

6.79
0,42

100.231
26.166

6,85
0,48

Nv
DcO2

4,99
0,29

Mz 5,83 . -0,34
-40,63

1^ 
7,89

1,56 12.244.800 0,06 Complem. 0,24 A cuenta - Urbes
MM
MM

127.587.175
21 780 000

0,08
0 45

Complem. 0,12 A cuente 0,20 2,70 0,70
3,44

10,59
6,98

Urbls
Mz

. 7,41 -0,05 0.67 7,45 7,45 7,34 7,40 240.710 7,48 Nv 5,36 En 6,47 22,84 ^

1,02
0,30

22.044.000
48.834.928

0,08
0,08

Complem. 
A cuente

0,30
0 05

A cuenta 0,38 
n 0^

3,52
Valderrivas mu Sp 02 - - - - - - 4,99 0,00

0,75 14,42 Vidrala 10,80 0,75 7.46 10,60 10,80 10,50 0,65 12.666 10,80 Nv 8,00 ^b 9,00 17,48 28¿Z

0,42
0,05

181.325.948
199.713.890

0,14
0,01

A cuente 
Único

0,14
0,01

A cuenta 
Complem.

0,54 3,37 0,59 27,05
0.01 881.43

Zardoya Otls 
Zeltia

7,00 -0,20
15,88 0,26
6,17 -0,17--

2.78
1,66
2,68

7,04
15,80

6.13

7,08
15,88
6,25

6,96
15,70
6,13

7,02
5,80
6,19

65.751
45.521

765.038

7,89 DcO2
16,81 Sp
9,29 Jn

5,80
10,50
5,00

Mz
-b
Mz

6,59
13,20
6,44

32,58
20,44

-37,99

1^ 
39,19 
13.84

____——
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rDIPHI TURA {+) Sube {=) Repite {-) Baja SC Sin cotización SI Sin Información

^^''*- ‘ Ávila^HP^ Burgos León Í Palencia Salamanca^!, Segovia^U Soria Valladolid | Zamora

Trigo blando (ioo Kg) i5,oo(+o.6o) i5.O3{=) Í i5.oo(=) 1 i4,2o(+ojo) i i5.5o(+o.5o)â 1545(+0,15) J 15-39(+0.36) ' 15-33(+0.61) j i4,45(+o,6o)
Trigo duro “ | - | 15-93 (+0,30) j J
Cebadaa “ Í i4.2O(+i,2o) 13.52(=) i3,2o(+o,3o) 12,6o(+0,41) 14,00(4-0,50) o 13,40(4-0,15) 13,52(4-0,30) i3.55{+o>55) 13,50(4-0,60)
(■g5ada6 ! 13,80(4-0,90) 13.52 («) 13,20(4-0,30) 12,29(4-0,35)^ 14,00(4-0,50) ? 13,10(4-0,15) 13,22(4-0,30) , 13,50(4-0,50) | 13,20(4-0,60)

(.gnteno “ § 13,00(4-0,80) 1 , 12,32(=) 12,00(4-0,20) 11.46(4-0,10) J 13,20(4-0,50) [ - 12,92(4-0,30) 11,72(4-0,30) | 12,25(4-0,30)
^gna -1 12,O2(=) ; i2,oo(=) 11,24(4-0,03) i 13,20(4-0,50) - 12,47(4-0,47) ; 12,92(=) 12,25(4-0,30)

L - 16,00(4-1,00) 14,02(4-0,03) j 15,10(4-0,30) i5.33(+o.3o) 1 15,06(4-0,03) i 1440H
Alfalfa Heno “ ii,65(=) | i2,32(+o,72) ; i3.oo(=) | 11,43(4-0,05) | 13,00(4-0,10) | - i 12,92(4-0,30) 12,62(=) | - ^
Patata jaerla y símil. " i5-O3(+i.O3) | i5.03/22,84(=) 13/14(4-1,00) 15,62/16,00(4-1,00) ! 15,80/17,50(=) ) 18/20H - 14.42(=) T

Marfona “ -1 13.82(=): -¡ 15.02(4-1,02)^ -i I4,oo(=) |
Monalisa “ ¡ i8,oo(+i,2o) | 21,04/27,05 (=) - | 19,23(4-0,11)! 18,00(4-0,25) i 22,oo(=) 15.O3(=) 1 16,23(=)
Desiree y simil. “ 1 - 13,82/18,03(=) i2/i3(=) i2,62/i6,22(=) i5,8o(=) 2o,oo(=) - - 15>33{-)

Girasol “ I i8,oo(=) 1 i9.8o(=) ' 20,00 (=) 20,94(4-0,07)^ 18,15 (=) ■ - ! - 22,24(=) j

GANADERÍA
VACUNO F Ávila Burgos3Í León Palencia t Salamanca SegoviaWKsoria Valladolid, iL Zamora Torrelavega

Vacuno mayor (100 Kg/vivo) | 33.oo(-7,oo)j. 85,oo(=) | 45,oo(-io,oo) 79.g6(-o,25) 84,5o(=) 75,83(4-2,16) 84,oo(=) 4LOo(=:) j 65,00(4-5,00) : 150,00(4-2,00)
Terneros “ • 1 285,oo(-9,oo) [ 24o,oo(=) j - 2i5,oo(=) j 250,00(4-7,00) 263,oo(=) ] 27o,oo(=) 2i8,oo(=) i 280,00(-40,00)
Añojos “ ! 160,00(4-7,00) i67,oo(=) 2oo,oo(-2o,oo) i6o.84(-o,O7) J i73,oo(=) i77,8o(=) \ i65,28(=) i64,oo(=) ; 23o,oo(=) 2O5,oo(=)
Vacas leche i parto (unidad)* i.202,02(=) : 1.010,00(4-20,00) j - 89o,oo(=) i.ioo,oo(=) ' ’ ‘ 9oo,oo(=) i 1.070,00(=)
Vacas leche 2 partos (unidad)* - 940,00(4-20,00) | - 797,20(4-6;oo) i 96o,oo(-io,oo) - j - 755.oo(=) i 700.00(=) i.ooo,oo(=)
Vacas carne (unidad)* - 39O.66(-^3O,O5) ¡ - 390,00(4-1,67) j 59o.oo(=) - | 480,81 (=) - -
Terneras descalostradas (unidad)*: - i 135,00(4-15,00) i 96,15(4-6,04) ii2,io(-i,2o) i35,oo(=) - i7o,3o(=) - j 25o,oo(-) 165,00(4-10,00)
Terneros descalostrados (unidad)* 108,18(4-12,02) ; 130,00(4-15,00) j 126,31(4-6,04) I4i,oo(-o,6o) = I7o,oo(=) - : i8o,3o(-) 245,oo(-) 170,00(4-10,00)
Terneros destetados (unidad)* ' - v 376,23(-6,04) 279,oo(-i2,38) ; 474,00(4-12,00) - ■ 425.91 W - 498,oo(+2,oo) 485.oo(=) 685,oo(+5,oo)

Datos en euros

MATADEROS IncarsaBurgosf León Palencia Salamanca Valladolid Leche(iooiitros) Vaca Oveja

Ternera carne blanca (100 Kg/c) 42i,oo(=) i 450,80(=) 420,50(=) - Ávila 3O.25( 0,05) 79,40(4-0,05)

Rosada “ 3i6,oo(=) 36o,oo(=) 332,5o(=) . 33o.oo(=) 3o6,oo(=) Burgos 29,oo(=) 75.oo(=)
Añojo Especial “ 295,oo(-6,oo) 330,00(=) 3oo,5o(=) i 295,oo(=) 270,00(=) ^^^^ ^^ 77,23(=)

Primera “ 26o,oo(=) 3oo,oo(=) 255,1 o(=) - 283,oo(=) 26i,5o(=)
Menor Primera “ - i j i65.oo(=) i62,oo(-) Palencia ; 30,98(=) 72,89(-o,42)
Mayor Primera “ ■ i8o,oo(=) ii7.5o(=) i45,oo(-o,5o) 113.5o{-) Salamanca 30,50(=) 72,25(-o,25)
Lechazo “ 84i,oo(=) ! 900,00(-62,00) ; 75o,5o(-io,oo) ; 785,00(-15,00) 83o,oo(=) _ 7S13(=)

Pascual de 10-14 Kg. 66o,oo(=) 48o,oo(-3o,oo) 580,00(4-5,00) 56o,oo(-5,oo) 53o,oo(=) Segov 3.5
I^scual de 14-18 Kg. 540,00(=) -j 420,00(-30,00) ; 455.5o(+5.5o) S 455.oo{-5.oo) 47o,oo(=)‘ Soria 29,27(=) 75.00(“)

Cordero Mayor (100 Kg/c) - 150,00(-) i45,oo(=) : - - Valladolid 29,27(=) 75>oo(=)
Cochinillo “ - - 37o.io(-) j 385.oo(=) ; 265,oo(=)
Cerdo “ 107,00(4-1,00) I 103,00(4-1,00), ; i2i,oo(=) j i22,oo(=) ii8,oo(=) Zamora 30,54(-) ’5 ( )

OVINO ^ ’Wl Ávila BurgoTV Ebro León ; -^ Palencia Salan^neaJ Segovia Soria ¿J^alladolid Zamora

Oveja Desecho (.00 Kg/Vivo) : J jesosH : 3O,oo(-) ■ i 27.00« 28,00« : 45,oo(+.o,oo) 30,00« j • 3..50«.~)
Pascual (25 Kg) i 275,oo(-5,oo) j 285,001-5,00) : 320/326(-20,00), 230,00« : 231,25«,75) 280,oo(.,0,00) : 310,00« 3oo,oo(+io,oo 275,00« , 2^,00^9,33
lechal (,0-14 Kg/vivo) i 380,00« : 465,001-5,00) i 376/4i6(-2O,oo) 394,oo(-2,oo) j 453,95(+48.25) 42o,oo(-,o,oo) j 390,00« , 425,oo(-i5,oo). 417,50 - 385,oo(-i5, 7
lechal (,o Kg/vivo) i 430,00« : 52o,oo(-2o,oo) 448/463!-2O,oo) 450,oo(-,0,00) i 494,16(-i2,6o) 425,oo(-3o,oo) . 450,00« ; 495,oo(-15,oo) ; 455,00 « 435,oo(-49.33)

CONEJO- Burgos ®®5 León Salamanca ^^ Soria Zamora .■^7; Madrid Bellpuigi^t Ebro

(lOoKg/Vivo) i 242,OO(-K2,OO) i 242,00« 242,00« 2«.OO« 242,00« i 222,00(-20,00) 200,00(-45,00) 7 225,OO(-2O,OO)

PORCINO Z«mor« Segovia Lerma Silleda « Mercolérida-l Binéfar Ebro Jj Mercamurcla ,

teboseleclo (100 Kg/VIvo) ! 84/85(-n.oo) ! 84,oo(-n,oo) 85,oo(+3,oo) ! 84,00(-H,00) 100,00(24,00) ■ ’/i - 81,00« 87,00«,00) j 88,00«,00)
tehonormal “ - 83/84(+i.oo) i 83,oo(-n,oo) 83,001+3,00) i 83,00(41,00) 84,oo(+2,oo) s/c , 79,oo(- 83,oo(-n,oo . ’
'^Medesvieie " 46/49« 40/49« 4o/46(-K2,oo) : 45,00« : 42/48« i 4«hoo(.) , 40.00« - 44^ - , 4^^«
lechones (unidad) 29.oo(.) ) 24,50« 28,50(41,00) ; 25,50(.) 27,oo(-3,oo) i 25,oo(-2,oo) , 18/19« 27,oo(-l,5o) , 26,50(-)
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•PORCINO .VACUNO .OVINO .AGRICULTURA

.^». Otra semana más la tenden- Repeüeión generalizada en Semana con clara tendencia U™ soma®® ma®’ 'a ®^^
Utra semana mas laienpen ...ypeaue las nocas de cotizaciones ha sido la

Cia continúa siendo alcista. los precios, si bien es cier- a la baja. Y es que las pocas mercado de
4 tnniipqpnnpde observar ventas acarrean siempre tónica en ei mercaao oe, Asilo confirma esta nueva V X toquesepueaeooservar Ins cereales con retención

subida El alto volumen de -T^ un poquito más de alegría, una acumulación que pro-Á W subiaa. El alto voiumen ue p 4 & / , , , nrecios de mercancía por parte de
sacrificios permite encarar aunque no como parare- > voca la caída de los precios. nroductores v cooperativas y

1 fleiarse en mercados Sin Esto es justo lo que se ha pro- proauciores y coopeiduvdó y
dean.erioreXXÍw±ciertoque embargo, de ¿onünuar esta situación se ducido en la acmahdad. Probabiem^t^s ^—“

este optimismo se vive con pmdenciaya que puede pensar que podríamos encontrar- bajadas continuaran una semana mas ^^^ q^ contexto, los comerciantes
no depende de nosotros mismos. Si los mer- nos en la antesala de cambios positivos, que en es e merca 0 con p . consideran oue sólo la entrada de maíz
cados exteriores no acompañan reflejando en cuanto se refiere a precios del ganado dentes es dificd Predecir evolución so- ^^^^^^  ̂^^]® procedente de paí-

esta tendencia, pronto se terminarán las ale- vacuno. Esta situación es bien aceptada bre todo con as ayi a . terceros podría al menos, frenar la
gdas. Sin embargo, en lechones, sigue el mer- por los operadores y puede significar el lumen to even as e ^ . , escalada Cuando todavía faltan seis mo­
cado inestable, producto del exceso de ofer- inicio de una recuperación en el sector. unas semanas esta sændo^go - cosecha las medidas
1A sobre todo proveniente de Holanda, que No hay que descartar que pronto pueda de otros anos por estas fechas^ U compe- "^P^por^^^^^^^^^
con total de colocar sus lechones rebaja las influir en un alza en todas las clases de para parafesta carrera alcista EH.R.
cotizaciones lo necesario pam eUo. ganado. PoUo y el cerdo no esta influyendo. para parar esta carrera alcista.

MCD 2022-L5



DIARIO DE ÁVILA DOMINGO 23 DE NOVIEMBRE DE200]

r

XVI el RASTRO DE ÁVILA

Oiav’

Somos 25.000 lectores de
¿Ya eres tú uno de ellos

&

CÓC'®.-,

Van»

ut»

í* COMUNICACION / 5

■Diario de Avila’ o»™'®, 
aumento del 19% ^^É*^ 
según los datos del EG

i fiifotiso Ussía
Manual del

MCD 2022-L5


